
252

В. В. Живицкая
Научный руководитель — магистр экономических наук О. Г. Довыдова

БГЭУ (Минск)

ЭКОНОМИЧЕСКИЙ ПОТЕНЦИАЛ ИНТЕЛЛЕКТУАЛЬНОЙ  
СОБСТВЕННОСТИ (НА ПРИМЕРЕ ОАО «БЗМП»)

На современном этапе результаты интеллектуальной деятельности приобрета-
ют все большее значение для бизнеса, повышая потребительские свойства това-
ров и способствуя их успешной реализации. В связи с этим становится актуаль-
ным вопрос оценки коммерческого потенциала интеллектуальной собственности 
(далее — ИС), т.е. определение ее способности генерировать дополнительный до-
ход для предприятия.

Рассмотрим товарный знак таблеток экстракта валерианы, реализуемых 
ОАО «БЗМП» под товарным знаком «Валерплен». Он относится к словесным то-
варным знакам и принадлежит к классу 5 (фармацевтические и лекарственные 
препараты для медицинских целей) [1]. Стоимость регистрации подобного товар-
ного знака в Республике Беларусь в 2021 г. составила 1794,5 руб. [2].

Расчет дополнительной прибыли от использования товарного знака «Валер-
плен» за три года действия защиты, при допущении, что его использование позво-
лило повысить цену на 10 %, и неизменной доле данных таблеток в общем объеме 
продаж, приведен в табл. 1.

Таблица 1
Расчет прибыли от использования товарного знака

Год
Количество 
упаковок, 

шт.

Цена упаковки 
продукции без 

товарного знака, 
долл. США

Цена упаковки 
продукции  

с товарным знаком, 
долл. США

Доп.  
прибыль, 

долл. США

Коэф. 
приведения 

(9,25 %)

Доп. доходы  
с учетом 
фактора  
времени, 

долл. США

2018 5441 0,68 0,75 380,87 1,3040 442,19

2019 5714 0,68 0,75 399,98 1,1936 430,98

2020 6400 0,68 0,75 448 – 448,00
Итого 1228,85 1321,17

Таким образом, разовые затраты на регистрацию товарного знака состави-
ли 1794,5 руб., а дополнительный доход за последние три года равен 1321,17 
долл. США (3407,16 бел. руб.), тогда прибыль за период 2018–2020 гг. составит 
1612,66 руб.

В работе был рассчитан экономический эффект от приобретения российской 
фармацевтической компанией Unipharm лицензии на производство экстракта ва-
лерианы по запатентованной ОАО «БЗМП» технологии. Величина рентного дохо-
да на основе платежей при ставке роялти 2 % при допущении, что объем продаж 
и доля продаж экстракта валерианы в общем объеме неизменны, представлена 
в табл. 2.
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Таблица 2
Прибыль ОАО «БЗМП» по лицензионному соглашению

Год Сумма, руб. Роялти (2 %), руб. Коэффициент  
приведения (9,97 %)

Сумма 
роялти, руб.

2022 180570 3611,4 1,00 3611,40
2023 180570 3611,4 0,91 3283,99
2024 180570 3611,4 0,83 2986,26

Итого 10834,2 9881,64

Таким образом, продажи лицензии на производство лекарственного средства 
«Валерплен» по запатентованной технологии за три года потенциально могут 
принести Борисовскому заводу медицинских препаратов дополнительную при-
быль в виде роялти, равную 10834,2 руб. (9881,64 с учетом фактора времени). 

Проведенные расчеты подтверждают существенный экономический потенциал 
ИС, что позволяет рассматривать объекты ИС в качестве инвестиций в фармацев-
тический бизнес. Результаты исследования также актуальны для предприятий дру-
гих высокотехнологичных отраслей с высоким интеллектуальным потенциалом.
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