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ОПРЕДЕЛЕНИЕ ЦЕНЫ ЭКСПОРТНОГО КОНТРАКТА

Б статье, посвященной методике оптимизации управления оборотным капита­
лом фирмы во внешнеторговых операциях, была определена формула, представ 
ляющал собой зависимость планируемой чистой прибыли экспортного контракта 
от сроков оплаты по контракту (Д.В. Ватлин. Определение прибыльности эк­
спортного контракта / . /  Нести. Белорус, гос. ун-та. 2000. .М» 6. С. 28):

\ ’Р = ® ■ PR ■ K,xfrx(a\ «XI -  К,х) -  <С> • PR'  + ГС + K/'FC  • «). (О

Рассмотрим си туацию, когда фирма экспор тер сравнивает два экспортных кон 
тракта 1 и JMs 2. Попробуем определить экспортную цену второго контракта че­
рез цену первого, исходя из того, что прибыль N P  от продажи партии товара но 
экспортному контракту Jsi? 2 должна быть не меньше, чем прибыль Nl>] от ирода 
жи партии товара по экспортному контракту .Mb 1:

N P  > NP°. <2>
Чистая прибыль NP0 от продажи партии товара за периодов но контракту 

№ 1 равна:

ЛИ* = £  • PR° ■ K°eJ,.x(a°) н°Х1 -  К 0и)  -  ( ( /  • P R \  + 0 )  

+ ГС° + K nfcF С • л°).
Чистая прибыль N P  от продажи партии товара за п периодов по контракту ,\« 2 

вычисляется по формуле (1).
Постоянные затраты FC для обоих контрактов будем считать одинаковыми.
Тогда запишем неравенство N P  > N P 0 в развернутом виде:

— ■PR  - K ,xf„{a\  nX l -  К ,, )  - { Q  ■ P R C * ГС ;
О"

+ K/iFC • я) а -Цг • P R 0 • K \ , f eAa°; n°X 1 -  A'°/r) -  (Q°  • PR°r + (4) 

+ VC° + K°fcFC ■ n°).
Выразим из этого неравенства PR:

- ■ P R  ■ K„fex(a;  « X I -  K ,x) > • P R 0 • K ?„frx( a \  «°> * 
n n
X (1 -  K°tx) + (Q  • PRe + VC  + K frFC  • n) -  ( g °  • PR°r + (5)

+ VC° + K°fcFC  • n°);

Дмитрий Валерьевич ВАТЛИН, соискатель кафедры международных экономических отноше­
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(Q  n )K eJ ' M  иХ1 -  K ,x )

( Q  ■ P R C + VC  + K fc FC ■ n )(Q e • PR* + V C u + K° FC° ■ №)
( Q /  n)K'Xf J ( r ,  n)( 1 -  K u )

Таким образом, получена общая формула, позволяющая фирме проводить 
сравнительный анализ прибыльности различных экспортных контрактов н рассчи­
тывать экспортную цену одного контракта относительно другого при различных 
экономических параметрах сделок.

Рассмотрим несколько вариантов применения данной общей формулы.
Вариант I, Белорусское предприятие планирует выйти на внешний рынок со 

своим товаром и рассчитывает получать прибыль от экспортных операций не мень­
шую, чем на внутреннем рынке. Однако, если на внутреннем рынке предприятие 
продает продукцию на условиях Ex-vvorks с предоплатой в национальной валюте 
или в крайнем случае оплаты по факту поставки, то на внешнем рынке оплата про­
исходит в течение какого-то определенного экспортным контрактом периода и, как 
правило, в валюте страны импорта, что создает для экспортера определенные 
трудности, связанные с неопределенностью в поведении курса валюты платежа к 
национальной валюте.

Откорректируем общую формулу для данного случая. Пусть количество това­
ра Q11 = Q  и покупная цепа (цена изготовления) Я/?0,. =  PRe будут одинаковы. Так 
как продажа на внутреннем рынке происходит в национальной валюте и практи­
чески без отсрочки платежа, то P R 0 будет ценой продажи товара, выраженной в 
национальной валюте и я0 =  и0 =  0. I Іоэтому К°ех — 1 и /*..,(«°; м°) =  м. Так как усло­
вия поставки н налогообложения внутренних н внешнеторговых сделок скорее все­
го будут отличаться, то K°tx * K tx и 17С° ф VC. Тогда общая формула примет сле­
дующий вид:

где правая часть неравенства представляет собой расчетную планируемую экспор­
тную цену единицы товара по второму контракту, выраженную через цену первого 
контракта, а левая часть — экспортную цену единицы товара по второму контрак­
ту, предлагаемую по второму контракту импортером. Если неравенство соблюдает­
ся, то прибыльность по экспортному контракту N° 2 будет больше или равна при­
быльности по экспортному контракту ,\'э 1.

Вариант 2. Белорусское предприятие предлагает свою продукцию на экспорт 
на условиях поставки FCA учитывая предоплату в валюте страны импорта, но по­
лучает встречную оферту, в которой покупатель предлагает свою цену и опреде­
ленный срок оплаты п после поставки товара. Экспортеру нужно определить, га­
рантирует ли предложенная импортером цена тот же уровень рентабельности, ко­
торый он имеет при своей обычной деловой практике.

Откорректируем общую формулу для данного случая. Пусть количество това­
ра Q° = Q  н покупная цена (цепа изготовления) P R 0,- = P R e будут одинаковы. Так 
как обычная продажа происходит практически без отсрочки платежа, то а" = «° = 0. 
Поэтому К ()гх = I и [гХя(к, »°) = »• Так как условия поставки будут отличаться, то 
VC() * VC.  Условия налогообложения будут одинаковы, поэтому К",х = К Гх. Тогда 
общая формула примет следующий вид:

PR > P R 1' •
w<1 -  К» ) + »(ГС -  V C ° ) + K fc FC  • п2 

KexfeM  и>(1 -  К и  > + Q • K j eM  "Hi -  > ’
(7)

PR  > PR0 •
Ktj . M  "> о  • KcJ~ «>(1

n(VC - V C ° )  + K lcF C n 2
+ ----------------------------—------------ ( 8 )

Вариант 3. Белорусское предприятие-экспортер сравнивает две оферты от им­
портеров из одной страны, отличающиеся друг от друга лишь ценой и сроком 
оплаты по экспортному контракту.
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Экспортеру нужно определить, гарантирует ли предложенная вторым импорте­
ром цена тот же уровень рентабельности сделки, который будет иметь экспортер 
при работе с первым импортером.

Откорректируем общую формулу для данного случая. Все параметры, за ис­
ключением цены и сроков поставки, будут равны между собой. Тогда общая фор­
мула примет следующий вид:

(I п{ ((Г, пи) K leFC ■ //(п - п ° )
PR  S PR  • /gJ + --------- -------------------------  (9)

w%,(<r, n) Q ■ Ktxf a Or, h)(1 -  K Lr)'

Таким образом, общая формула (9 ) позволяет проводить сравнительный ана­
лиз прибыльности различных экспортных контрактов н рассчитывать экспортную 
цену одного контракта относительно другого при различных экономических пара­
метрах сделок.
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