
разницу между курсом иностранной валюты, покупаемой ими на 
внебиржевом валютном рынке для приобретения сырья, материа­
лов, комплектующих изделий, энергоносителей, оборудования, а 
также для погашения полученных на эти цели кредитов и уплаты 
процентов за пользование ими, и курсом этой валюты, установ­
ленным Национальным банком. Такое решение об отнесении раз­
ницы между курсом покупки иностранной валюты и курсом На­
ционального банка не предоставило сельскохозяйственным пред­
приятиям каких-либо преимуществ, по сравнению с другими хо­
зяйствующими субъектами. В соответствии с “Основными поло­
жениями по составу затрат, включаемых в себестоимость продук­
ции (работ, услуг)”, курсовые разницы по операциям с иностран­
ной валютой включаются в состав внереализационных расходов 
или доходов. В этой связи было бы целесообразным этот порядок 
отражения курсовых разниц по операциям покупки иностранной 
валюты рекомендовать для использования и сельскохозяйствен­
ным предприятиям.

СЮ. Солодовников
ИЭ НАН Республики Беларусь (Минск)

ВЛИЯНИЕ ЭКОНОМИЧЕСКИХ ИНТЕРЕСОВ НА ДИНАМИКУ 
РАЗВИТИЯ ВНЕШНЕЙ ТОРГОВЛИ В ПОСТСОВЕТСКОМ 

ОБЩЕСТВЕ

Главный экономический интерес любого социального субъекта 
заключается в оптимизации своей жизнедеятельности. Экономи­
ческие интересы различных социальных групп могут совпадать, 
совпадать лишь частично или быть противоположными. Эти 
объективные социально-экономические интересы и являются тем 
жизненным механизмом, который объединяет, сплачивает опре­
деленные группы людей — классы. Сами социальные классы выс­
тупают как своеобразное закрепление воплощения тех или иных 
социально-экономических интересов в жизнедеятельности об­
щественных групп.

Интересы социально-классовых субъектов, определяемые их 
местом в системе экономических отношений, могут носить трудо­
вой (продукционный), монопольный, уравнительный (коммуно­
центрический) и собственно-социальный (системный) характер. 
Все эти интересы присущи любому постсоветскому обществу, 
вопрос заключается в преобладании одних над другими.

307

http://edoc.bseu.by



Трудовая (продукционная) детерминация показывает настро­
енность экономических отношений собственно на труд и на инте­
ресы субъектов как носителей трудовых функций. Соответствен­
но, данная детерминация означает функциональную ориентацию 
социально-экономических и политических отношений на наибо­
лее эффективное производство материальных благ и их непос­
редственное потребление, ориентированное на эффективное вос­
производство. В зависимости от выполняемых индивидами трудо­
вых функций и результатов их труда распределяются все без ис­
ключения жизненные блага, определяется социально-экономи­
ческий статус и место в социальной структуре субъекта. Отноше­
ния собственности в таком обществе будут отличаться четкой 
персонификацией объектов присвоения, непосредственной опре­
деленностью со стороны трудовых отношений. В данной системе 
игнорируются экономические затраты, направленные на гумани­
зацию социально-экономических отношений.

Социальная (системная) детерминация выражает функцио­
нальную направленность экономической системы на воспроиз­
водство общества в целом, на удовлетворение потребностей 
субъектов как членов единого социума. Она вызывается необхо­
димостью частичного устранения объективной несправедливости 
любой системы, состоящей в социально-классовой дифференциа­
ции и ограничений возможностей ее членов. Несправедливость 
такого равенства компенсируется выгодами укрепления систем­
ного единства. Социальная детерминация ограничивает свободу 
действий собственника в пределах своей части персонифициро­
ванной долевой собственности.

Монопольная детерминация ориентирует экономическую сис­
тему на реализацию частного индивидуального или группового 
интереса. Эгоцентрический частно-групповой интерес заключа­
ется в подчинении себе остальных интересов посредством кон­
центрации собственности на хозяйственные блага, важнейших 
управленческих функций, власти, информации, наиболее важ­
ных видов труда и т.п. Данная детерминация предполагает нали­
чие четкой персонифицированной собственности. Значение 
субъекта в такой системе определяется только его характеристи­
ками как собственника.

Уравнительные (коммуноцентрические) интересы являются 
закономерной реакцией социальных субъектов, находящихся на 
нижних ступенях социальной иерархии, на всякое неравенство. 
Уравнительная детерминация, основанная на принудительной 
коллективности, относительное равенство в потреблении и нера­
венство в труде, эксплуатация меньшинства большинством и т.д.
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Отношения собственности при этой детерминации предполагают 
концентрацию прерогатив собственника на хозяйственные блага 
и функции на уровне социума в целом в руках государственного 
аппарата. Это создает предпосылки для трансформации уравни­
тельных структур в монопольные посредством группового при­
своения рычагов регламентации общественной жизни.

В зависимости от изменения соотношения носителей уравни­
тельных, монопольных, трудовых и собственно-социальных инте­
ресов в постсоветском обществе, и от того, какие из интересов в 
данный момент являются доминирующими, будут преобразовы­
ваться существующие в социуме политические и экономические 
институты, что будет непосредственно обусловливать направле­
ния и интенсивность развития внешней торговли. В последнее 
время в республике наблюдается устойчивая тенденция к сокра­
щению реального товарооборота, а также ухудшается его струк­
тура. Это создает реальные предпосылки для экономического зас­
тоя в Республике Беларусь.

Потенциальные зарубежные (прежде всего западные) торго­
вые контрагенты более заинтересованы в развитии устойчивых 
торгово-экономических связей с теми посткоммунистическими 
странами, в которых существуют политические системы, детер­
минированные трудовыми, социальными и в определенной степе­
ни монопольными интересами.

В.И. Нестеренко
БГЭУ (Минск)

УСЛОВИЯ СТАБИЛИЗАЦИИ ВНЕШНЕЙ ТОРГОВЛИ 
РЕСПУБЛИКИ БЕЛАРУСЬ

Внешняя торговля Республики Беларусь отличается дина­
мизмом и непредсказуемостью. Прежде всего, это связано с тем 
наследством, которое досталось нашей республике после распада 
СССР. До начала 1992 г. Беларусь экспортировала до 80% своей 
продукции за рубеж и прежде всего в республики бывшего СССР. 
При этом такие показатели, как энергоемкость, материалоем­
кость, трудоемкость белорусской экспортной продукции не вы­
держивали никакой критики, по сравнению с зарубежными ана­
логами, и делали нашу продукцию заведомо неконкурентоспособ­
ной на западном рынке.

После распада СССР основным торговым партнером респуб­
лики выступает Россия. На ее долю приходится до 65% белорус-
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