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На наш взгляд, механизмом поступательного и эффективного 
развития ипотечного кредитования может стать только секьюрити-
зация ипотечных активов. В текущих условиях именно ипотечные 
ценные бумаги, выпускаемые в рамках одноуровневой модели, будут 
являться практически безальтернативным вариантом рефинансиро-
вания ипотечных кредитов. Именно они обеспечат как крупным, так 
и мелким банкам возможность привлечения долгосрочных ресурсов 
на ипотечный рынок, а белорусским заемщикам — наличие «доступ-
ных» ипотечных ресурсов. Ориентация на указанный инструмент 
рефинансирования ипотечных кредитов позволит в среднесрочной 
перспективе выйти белорусским банкам на совершенно другие объ-
емы ипотечного кредитования, что не только послужит толчком для 
окончательной нейтрализации последствий кризиса, но и выведет 
всю систему ипотечного жилищного кредитования на новый качест-
венный уровень развития.
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межДуНаРоДНая пРактика посРеДНиЧескоЙ 
ДеятельНости в стРаХоваНии

Страховое посредничество является важным и достаточно устояв-
шимся сегментом посреднических услуг на мировом рынке финансо-
вых услуг. Одним из показателей как регионального, так и между-
народного страхования является системность отношений. Отношения 
эти складываются между страхователями, страховщиками, страхо-
выми посредниками (агентами, брокерами). Для функционирования 
и устойчивого развития этой системы отношений необходимо обеспе-
чивать оптимальное сочетание интересов всех участников. 

Страховые брокеры и агенты играют большую роль на страховом 
рынке. Во многих странах на долю страхования, осуществляемого че-
рез брокеров, агентов, приходится более половины всех размещаемых 
рисков, а в Великобритании эта доля составляет 80 %. В современной 
постиндустриальной экономике традиционные факторы производства 
уступают лидерство информационным факторам, менеджменту и че-
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ловеческим ресурсам. В связи с этим на страховом рынке значитель-
но возрастает роль страховых посредников, прежде всего потому, что 
важнейшим обстоятельством при принятии решения о страховании 
является информация о рисках и условиях страхования, источниками 
которой часто становятся страховые брокеры и агенты. Содержание 
брокерской деятельности в страховании требует изучения как для го-
сударственного регулирования их деятельности, так и для формиро-
вания самостоятельного сегмента страхового рынка, связанного с пре-
доставлением посреднических услуг.

Цивилизованный страховой рынок — это рынок, где поддержи-
вается устойчивый баланс интересов его участников. Поддержание 
такого баланса обеспечивается страховыми посредниками. 

Целью работы является определение и исследование на основе 
анализа мирового рынка посреднических услуг на финансовом рынке 
опыта в оказании услуг финансовых посредников, в том числе страхо-
вых брокеров, агентов как поверенных лиц в сфере страхования.

Задачи работы: определение роли посредников, их видов в меж-
дународном страховании, изучение развития страхового посредниче-
ства на страховом рынке Европы и других регионов, изучение методов 
регулирования посреднической деятельности в международной прак-
тике страхования, освещение деятельности страховых брокерских 
ор ганизаций на примере Европейской федерации страховых посред-
ников, отражение результатов деятельности Британской ассоциации 
страховых брокеров. 

Объектом исследования является посредническая деятельность 
на мировом рынке страховых услуг и выявление закономерностей ее 
развития в условиях современной экономики. 

Предметом исследования выступает деятельность страховых бро-
керов и их объединений (ассоциаций) как самостоятельного институ-
та финансового рынка и присущие его становлению и развитию эко-
номические и организационные условия [1–4].
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