Тема 1. Методологические основы институционального анализа

1. «Мэйнстрим»: базовые предпосылки и вклад неоинституционализма

2. Неоинституционализм: основные проблемы и направления исследований

3. Направления институциональной экономики, не входящие в «мэйнстрим»
1. «Мэйнстрим»: базовые предпосылки и вклад неоинституционализма

«Мэйнстрим» – основное течение экономической науки.

Свойства (признаки):

1. В научном сообществе сложилась единая система метаязыка.

2. В научном сообществе возникает профессиональное разделение труда.

3. В научном сообществе появляется система профессионального образования.
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Теперь остановимся на основных предпосылках неоклассической теории,  которые составляют ее парадигму (жесткое ядро), а также «защитный пояс», следуя методологии науки выдвинутой Имре Лакатосом:

Исследовательская программа по Лакатосу, оставляя в неприкосновенности жесткое ядро, должна быть направлена на то, чтобы прояснять, развивать уже имеющиеся или выдвигать новые вспомогательные гипотезы, которые образуют защитный пояс вокруг этого ядра.

Если видоизменяется жесткое ядро, то теория заменяется новой теорией со своей собственной исследовательской программой.

Допущения жесткого ядра неоклассической теории

1. Принцип методологического индивидуализма. Данный принцип относится к соотношению целого и части. В частности, целое выводится из его частей, т.е. целое всеми своими свойствами и закономерностями поведения обязано своим частям, и никаких самостоятельных свойств оно не имеет. Применительно к обществу это означает, что все характеристики общества, например, институты, могут быть выведены из поведения индивидов.

2. Оптимизация как основной способ описания экономического поведения, т.е. экономическое поведение всегда сводится к максимизации выгоды или минимизации издержек.

3. Транзитивность и устойчивость предпочтений. Транзитивность предпочтений означает, что если есть три альтернативы A, B и С, так что A>B и B>C , то A>C. Транзитивность предпочтений является необходимым условием существования наилучшей альтернативы, без которой невозможна оптимизация. Устойчивость предпочтений означает отсутствие у индивидов склонности часто изменять свои предпочтения, в результате чего их поведение стало бы непредсказуемым. 

По существу, транзитивность и устойчивость предпочтений — это допущения, более подробно раскрывающие смысл оптимизации.

4. Равновесие как основной способ описания экономической динамики. В соответствии с этим принципом функционирование экономической системы всегда сводится либо к неподвижному состоянию в условиях равновесия, например, равенства спроса и предложения, либо к движению в сторону равновесия (рис.). Простейшим примером применения этого принципа является модель равновесия на рынке отдельного товара. В ней содержится два основных вида экономической динамики, которые присутствуют и в более сложных моделях. Вместе с тем, следует подчеркнуть, что принцип равновесия, по существу, включает в себя два предыдущих допущения, т. к. поведение индивида также может трактоваться либо как состояние равновесия (оптимизация), либо как движение к равновесию (к оптимизации), а третье допущение, как уже говорилось, есть не более чем раскрытие второго.
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Допущения защитного пояса неоклассической теории

1. Принцип полной рациональности. Сначала необходимо дать определение рациональности как таковой. Под последней подразумевается соответствие между поставленными целями и используемыми средствами. Если действия человека идут вразрез с поставленными им целями, то такое поведение выходит за рамки экономической теории. 

Соответственно, в любой школе экономической теории допускается рациональность, а основное различие между ними связано с пониманием ограничений рациональности. В данном случае такие ограничения не предусматриваются и, в частности, предполагается отсутствие издержек на получение и обработку информации. Это значит, что существующий при данных целях и ограничениях способ размещения ресурсов будет непременно использован индивидом без всяких издержек на нахождение этого способа.

2. Допущение об отсутствии оппортунизма. Это допущение вытекает из первого. Поскольку необходимым условием проявления оппортунизма является асимметричность информации, которая предполагает неполноту информации, то первое допущение с необходимостью приводит к отсутствию оппортунизма.

3. Допущение о рыночном механизме как о единственном значимом институте экономической системы. Данное допущение уже упоминалось в связи с характеристикой институциональной экономики как результата расширения предметной области экономической.

4. Допущение о бесплатном функционировании рыночного механизма. Данное допущение аналогично принимающейся в рамках ньютоновской механики предпосылке об отсутствии трения в механических системах. Взаимодействие частей системы, в качестве которого здесь выступает рыночный обмен, осуществляется при отсутствии трения, т. е. без трансакционных издержек.

5. Допущение о полной спецификации прав собственности. Согласно данному допущению, все права собственности на редкие ресурсы всегда четко определены и защищены, что является необходимым условием обмена. Поскольку при рыночном обмене происходит перемещение прав собственности, эти последние должны быть определены, чтобы обмен состоялся. Нельзя меняться тем, что никому не принадлежит.

Отметим, что также как второе допущение является разъяснением первого, так и четвертое и пятое являются раскрытием третьего. Рыночный механизм может быть единственным значимым институтом, если его использование не порождает дополнительных затрат и если права собственности четко специфицированы.
Допущения, общие для неоинституциональной теории.
1. Принцип ограниченной рациональности. Согласно данному принципу, получение и обработка информации связаны с издержками. Это значит, что оптимизация для индивида будет состоять в нахождении не наилучшей из существующих, а наилучшей из возможных при данных информационных ограничениях, альтернатив. Данный принцип, предполагающий неполноту информации у индивидов, раскрывает возможность асимметричности информации, под которой подразумевается частный характер информации. Последний означает постоянное воспроизводство ситуации, когда о существенных сторонах контрактного взаимодействия одни его участники знают, а другие не знают.

2. Оппортунизм как характеристика экономического поведения. 

Асимметричность информации создает возможность для проявления сильной формы следования личным интересам, т.е. оппортунизма. 

Последний означает, что в целях достижения личной выгоды индивиды будут готовы нарушить существующие правила и, соответственно, нанести ущерб своим контрагентам.

3. Допущение о неполноте спецификации и защиты прав собственности. В данном случае подчеркивается тот факт, что в реальном мире права собственности всегда определены только частично. В отношении некоторых редких ресурсов, таких как воздух, вода, тишина и т.д., они вообще не определены. В отношении других ресурсов они определены только в той или иной степени.

4. Подчеркивание значения трансакционных издержек. Трансакционные издержки — это издержки, связанные с перемещением или защитой прав собственности. В данном случае подчеркивается, что эти издержки достаточно высоки, чтобы влиять на результаты функционирования экономической системы.
2. Неоинституционализм: основные проблемы и направления исследований
Термином институциональная экономика обозначают, в основном, совокупность тех направлений современной экономической теории, которые объединяет два общих свойства, а именно:

1. расширение предметной области экономической теории;

2. модификация базовых допущений, образующих метод исследования.

Расширение предметной области связано с двумя дополнительными и тесно связанными сферами анализа:

а) сторонами общественной жизни и человеческого поведения, которые непосредственно не связаны с действием рыночного механизма. Так возникли попытки на основании методов неоклассической теории изучать человеческое поведение в области политики, семьи, преступлений и наказаний, права, контрактного взаимодействия, организаций и т. д., а соответствующий подход получил название экономического империализма.

Таблица 1 – Основные направления и результаты исследований Г. Беккера

	Некоторые направления исследований 

Г. Беккера
	Основные результаты

	Экономическая теория дискриминации
	- проведен анализ дискриминации на рынке труда в зависимости от расовых и иных предубеждений, влияющих на величину общественных издержек;

- введен «рыночный коэффициент дискриминации», показывающий неравенство в доходах между группами и зависящий от степени конкурентности товарного рынка и рынка труда, доступности образования, политических механизмов и т.д. 

	Теория человеческого капитала
	- впервые с позиций микроэкономики человек рассматривается как инвестиционный актив, при вложении средств в который сопоставляется ожидаемая предельная норма отдачи и доходность альтернативных инвестиций;

- осуществлен расчет экономической эффективности образования.

	Экономический анализ преступности
	- применен экономический подход к преступной деятельности как рациональному выбору в условиях неопределенности;

- впервые нарушение закона рассмотрено с точки зрения соотношения выгод и издержек.

	Экономический анализ конкуренции на политическом рынке
	- проведен анализ лоббистской деятельности, где государство рассматривается как инструмент перераспределения доходов между плательщиками налогов и получателями субсидий;

- рассмотрено равновесное состояние политического рынка на основе сравнения предельных выгод и издержек различных групп давления.

	Экономика семьи
	С позиций экономического подхода исследованы:

- действие механизма брачного рынка;

- выбор между количеством и «качеством» детей;

- разделение труда между полами;

- динамика разводов и др.


Источник: Кристиневич, С.А. Методологическая экспансия экономической теории: закономерная эволюция к микрооснованиям или поиск новой социальной реальности? / С.А. Кристиневич // Перспективы инновационного развития Республики Беларусь: сб. науч. ст. / Брест. гос. техн. ун-т ; редкол. : А.М. Омельянюк (отв. ред.) [и др.]. — Брест, 2014. — С. 41—44.

Таблица 2 Современные направления в экономике спорта

	Микроэкономические основания футбольного рынка.
	1. El-Hodiri, M., Quirk, J. (1971). An economic model of a professional sports league. Journal of Political Economy, 79, 1302-1319.

2. Fort, R., Quirk, J. (1995). Cross-subsidization, incentives, and outcomes in professional team sports leagues. Journal of Economic Literature, 33, 1265-1299.

3. Vrooman, J. (2007). Theory of the Beautiful Game: the Unification of European Football. Scottish Journal of Political Economy, 54, №3, 314-354.

4. Kesenne, S. (2007). The Peculiar International Economics of Professional Football in Europe. Scottish Journal of Political Economy, 54, №3, 388-399.

5. Sloane, P.J. (1971). The Football Club as a Utility Maximiser. Scottish Journal of Political Economy, 18: 121-146.

	Экономические факторы успеха в футболе
	1. Houston, R.J. Jr, Wilson D. P. (2002). Income, Leisure and Proficiency: An Economic Study of Football Performance, Applied Economics Letters, 9, 939-943.

2. Macmillan, P., Smith I. (2007). Explaining International Soccer Rankings. Journal of Sports Economics, 8, 202-213.

3. Leeds, M.A., Marikova Leeds, E. (2009). International Soccer Success and National Institutions, Journal of Sports Economics, 10, 369-390.

4. Hoffmann, R., Lee C.G., Matheson V., Ramasamy, B. (2006). International Women's Football and Gender Inequality. Applied Economics Letters, 13:15, 999-1001.

	Футбольный рынок труда
	1. Frick, B. (2007). The Football Players' Labor Market: Empirical Evidence from the Major European Leagues. Scottish Journal of Political Economy, 54, №. 3, 422-446.

2. Kesenne, S. (2000). The Impact of Salary Caps in Professional Team Sp orts. Scottish Journal of Political Economy, 47, No. 4, 422-430.

3. Binder, J. J., Findlay, M. (2012). The Effects of the Bosman Ruling on National and Club Teams in Europe. Journal of Sports Economics, 13, №. 2, 107-129.

4. Ericson, T. (2000). The Bosman Case: Effects of the Abolition of the Transfer Fee. Journal of Sports Economics, 1, №. 3, 203-218.

5. Scully, G.W. (1995). The market structure of sports. University of Chicago Press.

	Дизайн турниров
	1. Szymanski, S. (2003). The Economic Design of Sporting Contests. Journal of Economic Literature, 41, №. 4, 1137-1187.

2. Van Long, N. (2013). The theory of contests: A unified model and review of the literature. European Journal of Political Economy, 32, 161-181.

3. Pauly, M. (2013). Can strategizing in round-robin subtournaments be avoided? Social Choice and Welfare. TBA

4. Szymanski, S., Valletti, T. M. (2005). Incentive effects of second prizes. European Journal of Political Economy, 21, №. 2, 467-481.

5. Clark, D.J., Riis, C. (1998). Competition over More than One Prize. The American Economic Review, 88, №. 1, 276-289.

	Экспериментальная экономика футбола
	1. Cialdini, R.B.; Borden, R.J.; Thorne, A.; Walker, M.R.; Freeman, S.; Sloan, L.R. (1976). Basking in reflected glory: Three (football) field studies. Journal of Personality and Social Psychology, 34, №. 3, 366-375.

2. Heath, C., Tversky, A. (1991). Preference and Belief: Ambiguity and Competence in Choice under Uncertainty. Journal of Risk and Uncertainty, 4, 5-28.

	Букмекерский рынок и его эффективность
	1. Dixon, M.J., Coles, S.G. (1997). Modelling Association Football Scores and Inefficiencies in the Football Betting Market. Journal of the Royal Statistical Society: Series C (Applied Statistics) 46, №. 2, 265-280.

2. Cain, M., Law, D., Peel, D. (2000) The Favourite-Longshot Bias and Market Efficiency in UK Football betting. Scottish Journal of Political Economy, 47, №. 1, 25-36.

3. Koopman, S.J., Rutger, L. (2014). A dynamic bivariate Poisson model for analyzing and forecasting match results in the English Premier League ,Journal of the Royal Statistical Society: Series A (Statistics in Society). TBA


Источник: Кристиневич, С.А. Методологическая экспансия экономической теории: закономерная эволюция к микрооснованиям или поиск новой социальной реальности? / С.А. Кристиневич // Перспективы инновационного развития Республики Беларусь: сб. науч. ст. / Брест. гос. техн. ун-т ; редкол. : А.М. Омельянюк (отв. ред.) [и др.]. — Брест, 2014. — С. 41—44

б) институтами, которые не принято изучать в рамках неоклассической теории.

[image: image5.png]Howza

L R A v -
S mw/ ey
o ’ L e
g T
P

‘

I | I

ersaprene  Peanoossue

"""\“”"”\ wante fexpest
e
(npasmna wps) (opramesaum)
R — ]
2 -
ofuectsa cornaueni napagna
o oo
- pred
pa o
s e
o R
SO

~

Snononsecash ks




.

Современный неоинституционализм в своей структуре выделяет следующие теории:

· теория прав собственности (А. Алчиан, Р. Коуз, Й. Барцель, Л.де Алеси, Г. Демсец, Р. Познер и др.);

· теория трансакционных издержек (Р. Коуз, О. Уильямсон и др.);

· теория фирмы (Ф. Найт, Р. Коуз, А. Алчиан, Г. Демсец, О. Уильямсон, К. Менар и др.);

· теория общественного выбора (Дж. Бьюкенен, Г. Таллок, К. Эрроу, М. Олсон, Д. Мюллер и др.);

· теория институциональных изменений (Д. Норт, Д. Бромли, С. Пейович).

3. Направления институциональной экономики, не входящие в «мэйнстрим»
Традиционный институционализм

Данное направление является старейшим в институциональной теории, и в той или иной степени оно повлияло на все институциональные школы, которые возникли впоследствии. В частности, неоинституциональная экономика, помимо неоклассической теории, испытала на себе также и влияние традиционного институционализма. Наиболее известными представителями данного направления являются Т. Веблен, У. Митчелл и Дж. Коммонс. Кроме них к данному течению относят Дж. М. Кларка и Дж. К. Гэлбрейта, а в наше время — Дж. С. Ходжсона и У. Дж. Сэмуэлса. 
К основным методологическим особенностям традиционного институционализма можно отнести следующее:

1. Принцип методологического коллективизма. Данный принцип обозначается также и как институциональный детерминизм. Человек здесь рассматривается как продукт того общества, в котором он живет. Важнейшими характеристиками общества являются принятые в нем стереотипы мышления и правила поведения, которые имеют надындивидуальный характер и формируют образующих это общество индивидов. Термин институциональный детерминизм заключает в себе мысль о всецелой зависимости поведения индивидов от существующих институтов.

2. Допущение о стереотипах мышления и привычках как основном двигателе экономического поведения. В отличие от неоклассической экономики и производных от нее теорий, в которых индивидуальное поведение трактуется на основе принципов оптимизации, в традиционном институционализме вместо оптимизации основную роль играют привычки экономического поведения. Например, определенный потребительский набор выбирается просто по привычке, а не в результате расчета с целью нахождения максимальной полезности.

3. Принцип кумулятивной причинности. Данный принцип относится к экономической динамике и, соответственно, вытесняет равновесный подход неоклассической школы. Термином кумулятивная причинность обозначается такой тип зависимости каких-либо переменных, при котором их изменения в определенном направлении взаимно усиливают друг друга. В такой ситуации в экономике не только будет отсутствовать тенденция к возвращению в равновесное состояние, но всякое изменение будет создавать предпосылки для своего продолжения и усиления.

Эволюционная теория.
Среди современных школ институциональной теории одной из наиболее близких к традиционному институционализму является эволюционная теория. Кроме традиционного институционализма, на эволюционную теорию, как это следует из ее названия, повлияли также принципы эволюционизма, исповедуемые, в частности, эволюционной биологией. Основателями данного направления являются Р. Нельсон и С. Уинтер благодаря их совместной книге «Эволюционная теория экономических изменений». Кроме них, к данному направлению также принято относить Й. Шумпетера и Дж. Ходжсона. 
К основным теоретическим особенностям данной школы относится следующее.

1. Использование методов и понятий эволюционной биологии в качестве инструментов экономического анализа. Здесь коренное отличие эволюционной теории от неоклассической экономики, использующей в качестве своего образца ньютоновскую (или классическую) механику. В эволюционной же теории в качестве базовых категорий экономического анализа используются понятия эволюции, мутаций, естественного отбора, генов, организмов и т. д.
2. Принцип исторического времени с акцентом на необратимости прошлого. Данный принцип сводится к трем положениям: а) прошлое  необратимо; б) будущее неопределенно; в) изменчивость является важнейшим внутренне присущим свойством всех вещей, в том числе и экономических агентов и систем. Таким образом, этот принцип предполагает учет тех древнейших философских положений, что «все изменяется» и «нельзя в одну воду войти дважды». В качестве предпосылки экономического анализа это означает признание того факта, что время как всеобщее свойство изменяться существует и оказывает влияние на поведение экономических агентов и систем. Это влияние усиливается благодаря таким его характеристикам как необратимость сделанного в прошлом и неопределенность в отношении того, что произойдет в будущем. Данный принцип предполагает отказ от главных допущений неоклассической теории, а именно, от оптимизации и равновесия как идеальных типов поведения индивидов и систем. Оба эти неоклассические допущения предполагают состояние отсутствия движения, нулевой свободы, или стремление к нему, что несовместимо, прежде всего, с положением о всеобщей изменчивости. Кроме того, оптимизация и тесно связанный с ней равновесный принцип становятся невозможными также и в силу неопределенности, которая не позволяет осуществление расчетов для нахождения оптимального варианта. Что же касается необратимости прошлого, то оно исключает стремление к возвращению к оптимальному или равновесному состоянию после выхода из него. Одним словом, равновесный принцип предполагает наличие некой точки притяжения, которая определяет динамику экономического поведения, тогда как принцип исторического времени исключает наличие такой точки. Вместо этого он утверждает экономическую реальность как некий поток истории, непредсказуемый и необратимый.

3. Акцент на изучении экономических изменений. Один из основных вопросов эволюционной теории заключается в том, как и почему изменяются экономические организмы, каковыми являются фирмы, рынки и т. д..

4. Объединение принципов методологического индивидуализма и методологического коллективизма. В отличие как от неоклассической теории, так и от старого институционализма, эволюционная теория признает активную роль и части, и целого. В частности, здесь играет роль и инициатива отдельных экономических агентов, и влияние внешней среды, т.е. институты и экономическое поведение находятся в динамическом взаимодействии.

5. Допущение процедурной рациональности. Невозможность оптимизации в силу неопределенности будущего предполагает иной тип рациональности, который принято обозначать как процедурный. Процедурная рациональность заключается в использовании правил выполнения повторяющихся операций, т.е. основная масса действий выполняется по определенному шаблону, без специального расчета. Рациональный смысл использования этих правил заключается в экономии усилий, связанных со сбором и обработкой информации.

6. Акцент на анализе рутин при изучении экономических организаций. Эти правила или шаблоны в эволюционной теории принято называть рутинами. Каждая организация характеризуется своим набором рутин, которые некоторыми учеными отождествляются с генами в эволюционной биологии. В этом смысле рутины представляют собой ключ к пониманию поведения экономических организаций, поскольку в них, как в генах организма, заложен некий код, предопределяющий их поведение. Эти рутины могут относиться к действиям разного уровня, начиная от примитивных операций и кончая принятием стратегических решений. Они могут формироваться сознательно, с оглядкой на эффективность их использования в прошлом, и бессознательно. Выживание в рыночной стихии тех или иных организаций определяется сравнительной жизнеспособностью их генов-рутин. Таким образом, рутины определяют выживание или гибель организаций в рыночной стихии. В результате имеет место нечто вроде естественного отбора генов-рутин, а вместе с ними и соответствующих им организаций. В то же время в ответ на изменения внешней среды может происходить также и мутация генов-рутин. Именно в мутации 

рутин и заложен ключ к пониманию экономических изменений, т.е. изменений экономических организаций. Резюмируя вышесказанное, можно сказать, что экономика — это совокупность экономических организмов, ведущих между собой борьбу за выживание. Каждый экономический организм характеризуется своим генетическим кодом, т. е. набором рутин. В ходе естественного отбора организации с более жизнеспособными генами выживают, а прочие гибнут. При этом, живучесть генов определяется, помимо всего прочего, способностью к эффективной мутации в ответ на изменения окружающей среды.
Экономика соглашений

Данное направление называют еще французским институционализмом, поскольку главные его представители — французы, а большинство работ, его представляющих, написаны на французском языке. К наиболее известным авторам, работающим в настоящее время в рамках данной школы, принято относить Л. Тевено, Л. Болтански, О. Фаворо, Ф. Эмар-Дюверне и др.. 

Важнейшими теоретическими особенностями этой школы являются.

1. Положение о том, что общество — это сложная система, состоящая из нескольких подсистем. При этом в данной школе принято выделять семь подсистем: рыночную, индустриальную, традиционную, гражданскую, общественного мнения, творческую и экологическую.

Каждая подсистема характеризуется своим набором соглашений, к которым относятся правила, обеспечивающие порядок во взаимодействиях между людьми, включая контракты.
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2. Выделяется три типа соотношения подсистем, а именно, экспансия, касание и компромисс.

Экспансия относится к тому случаю, когда институты, т.е. правила, контракты и информационные сигналы, одной подсистемы используются в другой подсистеме. В качестве примеров экспансии можно привести политический рынок, предполагающий использование институтов рыночной подсистемы в гражданской подсистеме, или же, наоборот, государственное регулирование цен, при котором институты гражданской подсистемы используются в рыночной подсистеме.

Касание представляет собой случай, когда имеет место неопределенность относительно институтов, в рамках которых должно осуществляться то или иное взаимодействие. В качестве примера касания можно привести ситуацию приема гостей, когда возникает вопрос об их участии в покрытии расходов на застолье. Хозяева могут либо потребовать соответствующей денежной компенсации за организованное ими застолье (рыночная подсистема), либо угощать их бесплатно (традиционная подсистема). Это может породить высокую степень неопределенности во взаимоотношениях индивидов относительно распределения расходов на застолье.
 Хозяин может действовать на основе рыночной или традиционной подсистемы, а оценка его действий со стороны Гостя также может оцениваться с точки зрения той и другой подсистемы. Определенность в их взаимодействиях будет иметь место, когда действия Хозяина и оценки Гостя осуществляются в рамках одной и той же подсистемы (благоприятные оценки «здравомыслящий» и «гостеприимный»). Когда же они находятся в различных подсистемах, будет иметь место неопределенность в их взаимоотношениях (неблагоприятные оценки «скряга» и «мот»).
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Компромисс имеет место при возникновении сложных институтов, соединяющих свойства нескольких подсистем. В качестве примеров можно привести биржевую игру, при которой стремление к максимизации полезности путем торговли на бирже соединяется с учетом мнения толпы. К другим примерам можно отнести описанное Т. Вебленом демонстративное потребление и рекламу.

3. Принцип институционального детерминизма. В рамках данной школы, также как и в старом институционализме, предполагается, что поведение человека всецело определяется существующими правилами, в то время как сами эти правила не зависят от воли отдельного человека.

4. Трактовка следования правилам как условия рационального поведения. Данное допущение смягчает институциональный детерминизм экономики соглашений по сравнению со старым институционализмом. В рамках последнего человек подчиняется правилам независимо от того, выгодно это ему или невыгодно. Здесь же предполагается, что хотя правила поведения являются внешними для человека, ему всегда выгодно им подчиняться. Подчинение правилам, какими бы они ни были, создает порядок во взаимодействии между людьми и, тем самым, увеличивает общую выгоду. 

Тема 2. Экономическое поведение и институты

«Институты имеют значение»
Д.Норт.
1. Норма как базовый регулятор.
2. Институты: понятие, классификация, роль, функции.
1. Норма как базовый регулятор.

В неоклассической экономической теории категория «норма (правило)» отсутствует. Объяснение этому вполне прозрачно: если информация о ситуации принятия решений полна, бесплатна и мгновенна, никакой необходимости в возникновении правил и. тем более, во введении их в экономическую теорию не возникает.

Норма (правило) - базовый регулятор взаимодействия людей. Нормой определяется, как должен себя вести индивид в различных ситуациях, при этом выполнение предписания носит добровольный характер либо основывается на санкциях (социальных, экономических, юридических).
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	Принятые в обществе правила, существующие стандарты поведения и стереотипы мышления
	Правоведение
	Совокупность норм права, охватывающих круг общественных отношений

	В. Зотов
	Функционально-организационные формы коллективной экономической деятельности
	
	

	В. Гребенников
	Комплекс устойчивых ролевых функций
	
	

	А. Олейник
	Предписание определенного поведения, обязательного для исполнения, имеющее своей функцией поддержание порядка в системе взаимодействий
	
	

	Общие признаки
	Отличительные признаки

	1.Институты существуют «вне» людей и организаций как внутренне рациональные отношения;

2. Институты координируют общественную деятельность и распределение благ в обществе;

3. Институты непосредственно наблюдаемы, а потому могут быть выявлены, описаны и научно проанализированы;

4. Институты представляют явление, которое с одной стороны, обладая устойчивостью, с другой – изменчивостью, призвано организовывать и регулировать деятельность людей.
	1. Институты обладают способностью к снижению неопределенности и трансакционных издержек;

2. Экономический подход рассматривает институты, прежде всего, как «правила игры». Исходя из этого, институт отождествляется с нормой, правилом

3. В отличие от неэкономических подходов, акцентируют внимание на необходимости механизма принуждения, обеспечивающего соблюдение правила (нормы);

4. Преимущественно разграничиваются понятия «институты» и «организации», где первые есть «правила игры», вторые – «игроки».

	Синтез

	Представленный анализ выявляет как минимум две проблемы:

Проблема 1. Каждый из подходов акцентирует внимание либо на структуре института, либо на его функциях, либо на его генезисе. 

Проблема 2. Существует дилемма между широким, точным определением или операциональным, которое может эффективно использоваться в экономической науке.

	Определение. Социально-экономический институт – сложившиеся устойчивые социально-экономические отношения, выступающие регуляторами общественных явлений/процессов и проявляющиеся в форме стандартов поведения, стереотипов мышления, правил и механизмов принуждения к исполнению этих правил.


Источник: Кристиневич, С.А. Современный мэйнстрим: от неоклассического к неоинституциональному варианту / С.А. Кристиневич // Перспективы инновационного развития Республики Беларусь: сб. науч. ст. / Брест. гос. техн. ун-т ; редкол. : А.М. Омельянюк (отв. ред.) [и др.]. — Брест, 2011. — С. 40—43
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2. Институты: понятие, классификация, роль, функции
Принято выделять два вида институтов-правил, а именно, формальные и неформальные правила.
Формальный институт = правило чаще выражено в письменной форме + внешний механизм принуждения (гарант специализируется на контроле исполнения правила, обменивает свои услуги на оплату труда)

Примеры: 
нормативные акты,

 


ПДД,

 


правила внутреннего распорядка БГЭУ и др.

Юридические нормы (законы) – нормы, установленные правовыми актами
Юридическая норма существует, если принят правовой акт 

Принятие законодателем некоторого нормативного акта представляет собой лишь начало процесса создания нового института, оно  не тождественно такому созданию.

Институт ― это функционирующее правило: чтобы закон стал институтом, он должен исполняться
Неформальный институт = правило + внутренний механизм принуждения (в роли гаранта выступает любой индивид, полагающий, что входящее в институт правило необходимо выполнять, действия по наблюдению и применению санкций не оплачиваются кем-либо) 

Примеры: 

традиция уступать место старшим в общественном транспорте,

 


элементы тюремной субкультуры и др.

Основные типы соотношения неформальных и формальных правил

Обобщая сказанное относительно неформальных и формальных, перечислим основные типы их соотношения.

1. Неформальные правила как раскрытие сути формальных правил. Формальные правила обычно имеют очень общий характер, откуда вытекает необходимость в их уточнении и дополнении применительно к конкретной ситуации, что и обеспечивается при помощи нефор-мальных правил.

2. Неформальные правила как источник происхождения формальных правил. Формальные правила могут возникать в результате фиксации давно сложившихся неформальных правил. Таким образом, формальное правило оказывается только записанным неформальным правилом. Это должно быть особенно характерно для медленно эволюционирующих обществ, при отсутствии социальных потрясений, таких как революции, поскольку только в этих спокойных условиях возможен постепенный отбор наиболее жизнеспособных неформальных правил с целью их фиксации.

3. Неформальные правила как содержательные рамки формальных правил. Неформальные правила могут определять мировоззрение и поведение большинства людей и уклад общественной жизни, что будет ограничивать набор доступных альтернатив при создании формальных правил.

4. Неформальные правила как заменитель формальных правил. Как уже упоминалось, если формальные правила являются невыгодными для подавляющего большинства людей, в качестве их заменителя будут использоваться неформальные правила. В данном случае формальные правила будут существовать только на бумаге, не оказывая никакого влияния на поведение людей.

5. Неформальные правила как альтернатива формальным правилам. Наборы работающих неформальных и формальных правил могут находиться в противоречии друг с другом. Важнейшей причиной такого положения может быть различный характер возникновения неформальных и формальных правил. Имеется в виду непрерывный характер образования неформальных правил и дискретный характер создания формальных правил, т. е. первые возникают и изменяются постоянно и непрерывно, а последние могут возникнуть или измениться мгновенно и впоследствии долго не изменяться. Противоречие может быть безысходным, когда в конечном счете остается только один из противоречащих наборов правил, или структурным , когда постепенно один набор правил встраивается в другой.

6. Неформальные правила как экономический фактор формальных правил. Возможно также и экономически опосредованное влияние неформальных правил на формальные. Имеется в виду то, что создание формальных правил зависит от распределения силы в обществе, которое, в свою очередь, определяется распределением прав собственности. Последнее же в большой степени зависит от системы неформальных правил. Таким образом, речь идет о зависимости: неформальные правила — распределение прав собственности — распределение силы— формальные правила.
Наиболее распространена классификация правил, введенная Д. Нортом:

1) конституционные (или политические) правила, фиксирующие иерархическую структуру государства, определяют структуру принятия решений и в явной форме отмечают, как осуществляется контроль за перечнем вопросов, подлежащих решению;

2) экономические правила, являющиеся основой возникновения прав собственности, имеют своим продуктом не только права, но и обязанности, поскольку в процессе взаимодействия одни агенты должны соблюдать права других;

3) правила контрактации, определяющие способы, порядок и условия заключения и реализации контрактов.

В обществе существует иерархия правил и прав. Выделяются глобальные и локальные правила. Глобальные (высшего порядка) правила создают условия для формирования правил низшего порядка, поддаются изменению с большими издержками, определяют институциональную среду общества. Глобальные правила включают конституционные (или политические) и экономические правила. Локальные правила обеспечива​ют создание институциональных устройств, обслуживающих сделки между экономическими агентами. К локальным правилам относятся преимущественно контракты. Они более подвижны, изменяются при неизменных правилах более высокого порядка и с меньшими издержками. 

С точки зрения происхождения социально-экономические институты можно разделить на два класса – естественный и искусственный. Институт является естественным, если его возникновению и формированию не предшествовал во времени тот или иной план – идеальная нормативная модель, существующая в сознании субъекта или зафиксированная в знаковой форме. К искусственным относят институты, сформированные человеческими действиями, осуществляемыми в соответствии с идеальной нормативной моделью.
Можно выделить следующие функции институтов:

( координация действий разных индивидов (и организаций), позволяющая экономить на издержках предвидения реакций на действия со стороны других индивидов и организаций;

( ограничение множества возможных действий путем «отсечения» тех из них, выбор которых может повлечь санкции, ущерб от которых превысит выгоду от совершения действия;

( перераспределение ресурсов, издержек и выгод либо непосредственно по своему содержанию (например, правила налогообложения), либо косвенно – через ограничение возможных действий и координацию.

Роль институтов проясняют их следующие черты.

1. Институты обеспечивают предсказуемость результатов определенной совокупности действий (т.е. социальной реакции на эти действия) и таким образом привносят в экономическую деятельность устойчивость.

2. Институты наследуются благодаря свойственному им процессу обучения.

3. Институтам присуща система стимулов (позитивных и негативных), без которой они существовать не могут.

4. Институты обеспечивают свободу и безопасность действий индивида в определенных рамках, что высоко ценится экономическими агентами.

5. Институты сокращают трансакционные затраты (т.е. затраты на поиск и обработку информации, оценку и специфическую защиту того или иного контракта).

Институциональная среда – это правила игры, определяющие контекст, в котором осуществляется экономическая деятельность. Базовые политические, социальные и юридические правила образуют основу производства, обмена и распределения24. Институциональная среда определяет характер отношений и связей между экономическими субъектами, которые формируют институциональное устройство (соглашения).
Институциональное устройство – это контрактное отношение или структура управления, объединяющая хозяйственные единицы и определяющая способ их кооперации и/или конкуренции. Институциональное устройство влияет на функционирование и типы экономических организаций.
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