
леная карта»; страхование для владельцев гаража; страхование интел­
лектуальной собственности; страхование на случай злоупотребления 
доверием; страхование на случай отсутствия занятости; страхование на 
случай подделки продукции; страхование на случай причинения вреда 
репутации и др.

По статистике, в Республике Беларусь договоров обязательного 
страхования ответственности заключено почти в четыре раза больше, 
чем по добровольным видам. Процент страховых взносов по доброволь­
ному страхованию в целом составляет 49,88 % из общей суммы страхо­
вых взносов, из них 6,73 % приходится на добровольное страхование от­
ветственности. Процент страховых взносов по обязательному страхова­
нию в целом составляет 52,14 % из общей суммы страховых взносов, из 
них 52,14 % приходится на обязательное страхование ответственности.

Вывод: за рубежом граждане стремятся защитить не только себя, но 
и свою ответственность перед третьими лицами; в Республике Беларусь 
граждане не осведомлены для чего же все-таки нужно страховать свою 
ответственность, какие виды добровольного страхования ответствен­
ности существуют. Нет определенного внимания к развитию данной те­
мы и со стороны государства.
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ПРИМЕНЕНИЕ ДОСТИЖЕНИЙ НЕЙРОЭКОНОМИКИ
В РЕСПУБЛИКЕ БЕЛАРУСЬ

Нейроэкономика — междисциплинарное направление в науке на 
пересечении предметов экономической теории, нейробиологии и психо­
логии. Основная задача направления — объяснение выбора при приня­
тии решений, распределении риска и вознаграждении [1]. Сегодня дан­
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ную науку применяют в следующих сферах: маркетинг, макроэкономи­
ка, политика, экономическая наука, менеджмент [2].

Один из новых методов, применяемых нейроэкономистами, — это 
трансчерепная магнитная стимуляция, т.е. искусственное подавление 
активности в определенном отделе мозга [1]. Благодаря этому методу 
можно влиять на наш мозг: сделать человека более рискованным, заста­
вить человека соглашаться с несправедливыми финансовыми решения­
ми, сделать людей менее конформными, предсказать купит человек то­
вар или нет.

Для решения экономических проблем в Республике Беларусь мы 
предлагаем использовать следующие нейроэкономические методы:

• высокие затраты на производство и реализацию продукции. Изу­
чая активность мозга во время того, как человек делает выбор, по дви­
гающимся нейронам можно определить, что выберет человек еще до то­
го, как он примет окончательное решение, т.е. производители абсолют­
но точно будут знать, чего хотят потребители, в каком количестве будут 
рационально затрачивать деньги на производство и реализацию про­
дукции;

• инвестиции. С помощью нейроэкономических методов можно 
сделать инвесторов более рискованными, чтобы они вкладывали боль­
ше денег;

• сделав людей менее конформными, более инициативными, не бо­
ящимися предлагать смелые идеи, можно обеспечить экономический 
рост в стране.

Для понимания ограничений данной методики нужно ответить на 
два вопроса:

• Не противоречат ли подобные методы морально-этическим нормам?
• Не нарушает ли нейроэкономика законы и права человека?
Если применение нейроэкономических методов происходит в тайне

или против воли людей, тогда определенно да. Если же речь идет о соз­
нательном желании людей стать более рискованными или же менее 
конформными, так как в конечном итоге это выгодно и для них, тогда 
это возможность достигнуть максимальной эффективности.

Нейроэкономика — очень молодая наука и пока рано говорить о ее 
практическом применении, но ее существование претендует на ради­
кальные изменения в экономической теории, вплоть до революцион­
ных трансформаций базовых постулатов о человеческой деятельности.
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