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АВТОМАТИЗАЦИЯ РАБОЧЕГО МЕСТА РУКОВОДИТЕЛЯ 

СЕКТОРА (СУПЕРСАЙЗЕРА)



АРМ РМП предназначена для решения следующих задач : 

создания базы данных, содержащей основную информацию о клиентах 

название регион, контактные лида и телефоны и т.д. · 

учет данных об отгрузках товаров , касающихся даты , объема, суммы 

поставки; 

учет визитов к клиентам, достигнутых договоренностей и результатов 

сотрудничества; 

возможность экспорта данных в Excel. Это необходимость объясняется 

тем, что подчиненные торговые агенты работающие непосредственно с 

магазинами используют портативные компьютеры. Работа с ПК не позволяет 

использовать функции MS Office в полном объеме . Поэтому для 

полноценного и оперативного функционирования всей команды менеджер 

формирует запросы для каждого из сотрудников, экспортирует данные в 

таблицу · xcel и отсылает готовый документ по лектронной почте . 

Вид главной формы АРМ РМП представлен на рисунке 1. 
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Рисунок 1 Вид главной формы АРМ РМП 
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ОЦЕНКА ПЛАТЕЖЕСПОСОБНОСТИ ЗАЁМЩИКОВ 

Кредитование является основной банковской операцией . Получение 

кредитов способствует не только развитию частного бизнеса, но и повышает 

покупательную способность населения . Но существует риск того, что кредит 

и начисляемые проценты не будут выплачены банку . Для увеличения 

собственной безопасности банки сотрудничают со страховыми компаниями, 

которые осуществляют страхование рисков невозврата кредита. Для 

получения прибыли страховой компанией, её сотрудникам необходимо четко 

оценить платёжеспособность заёмщика и решить надежно ли страховать , а 

следовательно и выдавать кредит тому или иному клиенту. 

Существует множество методов для оценки надежности клиента, 

начиная от метода экспертных оценок, заканчивая количественными 

методами с применением математической статистики . Но эти методы 

требуют значительных финансовых и временных затрат. Для ускорения 

процесса оценки платежеспособности и первичного «отсеивания» 

неблагополуLО-tых клиентов наиболее приемлем метод балльной оценки . Для 

автоматизации этого метода автором бьша разработана и внедрена в процесс 

страхования в компании ЗАСО «Промтрансинвест» база данных, о чем 

имеется акт о внедрении от 16. 12 .2008г. 

В БД проводиться первичная бальная оценка платёжеспособности, с 

целью выявления потенциально не благополучных заёмщиков (если 

суммарный балл меньше 90-) 00, то дальнейший анализ проводить не имеет 

смысла). 
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