
В любом случае реформа медицины у нас неизбежна и, на мой взгляд, в пер
вую очередь развитие получит добровольное медицинское страхование. Однако 

оно может получить развитие только при создании необходимых условий, нор

мативно-законодательной баз1J и непосредствешюй поддержке государства. 
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Целью жизнедеятельности человека является получение всевозможных благ 

для удовлетворения своих потребностей . Вполне естественным является и 

стремление максимизировать удовлетворение последних, но в силу ограничен

ности благ и безграничности потребностей человечество, по суrи, вступает в 

борьбу не столько с .природой за добЫчу этих благ, сколько между собой за их 
распределение. Данные характерные черты, будучи неотъемлемо присущи че
ловеку, порождают естественный обусловленный природой феномен конкурен

ции, выживание в условиях которой, собственно, и .~rвляется условием удовле

творешщ потребностей индивидуума. С развитием товарно-денежных отноше

ний получение необходимЬlх благ предопределяется маКсимизацией денежного 
дохода, источником которого, в свою очередь, является Щ)едоставление инди

видууыом на различные рь.mки всевозможных товаров и услуг. 

В вышеописанном процессе хозяйственной деятельности основополагаю

щую роль играют налоги, которые, с одной стороны, в аспекте фискальности их 

характера, выступают по отношению к хозяйствующеМу субъекту как элемент 
природы, ограничивая его финансовые ресурсы, а с другой стороны, вторгают

ся в распредещ~:тельные процессы посредством неравенства налогового бреме

ни. В первом случае речь идет об эффективности налоговой системы по верти

кали, в цоследнем - по горизонтали, что означает справедливое сочетание ин

тересов всех субъектов налога. Об эффективности наnоrовой системы можно 
судить по ее соответствию определенно~ системе принципов, при этом ее спра
ведливость следует рассматривать не в узком смысле, а в широком - в масшта

бах всей национальной экономики. 

Таким образом, конхурентнак борьба в глобальном _понимании может быть 

предстшрiена 3 уровнями:· · , . 
l. Общеэкономичес.кий - конкурентнак борьба за денежный капитал между 

сферами его приложения: производственный, ссудный и фиктйвный капиталы. 
На данном уровне необходимо обеспечить равные возможности бliнковской 
системы, р~нка ценных бум!U" и предприятий к _ привлечению капитала, что дос

тиrается через равновапряЖенн0е налогообложение доходов, полученных по 
финансовым инструментам данных трех сеКторов. Следует заметить, что в Рес

публике Белару~ь данный критерий эффективности нарушается в силу льготи

рования доходов по государственным ценным бумагам, в результате чего бан
ковский сектор испытывает острую нехватку кредитных ресурсов, недополуча-
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ет инвестиции вся национальная экономика, так как привлеченные под госу

дарственные обязательства финансовые ресурсы направляются на финансиро

вание дефицита государственного бюджета, расходы которого носят далеко не 

капитальный характер; 

2. Межрыночный - конкурентная борьба за финансовый капитал, а именно -
за инвестиции между отраслями экономики. Здесь речь идет о равном налого

обложении отраслей (товарных рынков), в случае неравенства которого возни

кают различия в их инвестшщонной и предпринимательской привлекательно

стях. Утрата отраслью инвестиционной привлекательности повлечет отлив капи

тала из нее, что приведет к ее стагнации, а также дисбаланс цен вследствие на
сьпценности одних ръmков и дефицитности других. Потеря же предпринима

тельской привлекательности означает, что лицо, принимающее инвестиционные 
решения, будет исходить не из собственных амбиций, а из величины налоrовоrо 

бремени в отрасли, что может вызывать меньшую мотивацию к предпринима

тельской деятельности, дестимулировать предпринимательскую инmщативу; 

3. Внутрирыночный (меж:хозяйственный)- конкурентная борьба за потреби

теля на товарных рынках между отдельными предприятиями. В данном случае 

речь идет непосредственно о конкурентных позшщях субъектов хозяйствова

ния на товарных рЬUП<аХ. На данном уровне вследствие необоснованной диф

фереициации налогового бремени нарушается конкурентная борьба предпри

ятий, последствия чего могут быть невообразимы по своим масштабам и, в ко

нечном итоге, привести к росту безработицы, усилению социального неравен

ства, монополизации рынков, снижению объемов производств, дисбалансу цен, 
инфляции и т.д. 

Таким образом, конечным результатом научно необоснованной дифферен

циации налогового бремени может явиться кризис на национальном уровне. 
Так, при выборе критериев построения налоrовой системы, с точки зрения ее 

эффективного воздействия на конкуренцию, перед государством возникают три 
альтернативы: 

1. Невмешательство (принцип нейтральности) - предполагает полное от

сутствие государственного налогового регулирования конкуренции, построение 

налоговой системы на сугубо рыночных началах . Даmrый критерий является 

исходным в процессе построения эффективной по горизонтали системы нало

гообложения; 

2. Содействие (принцип уравновешенности) - означает вмешательство госу

дарства, направленное на корректировку объективно неравных условий хозяй

ствования, обусловленнъiх стихийными рыночными силами. Необходимость 
такого подхода к построению налоговой системы обусловлена тем обстоятель

ством, что свободная конкуренция не есть справедливая конкуренция, в резуль

тате чего возникает необходимостъ государственного регулирования в основ
ном через механизм налогообложеНия, направленного на уравновешивание на
логового бремени на различные хозяйствующие субъекты в частности и отрас
ли в целом. Примерами такого объективно несправедливого положения субъек
та при нейтральном налогообложении могут служить отрасли с повышенной 

ресурсоемкостью той части себестоимости, на которое ложится наибольшее на-

60 



логовое бремя. Речь здесь идеr о трудоемких производствах, на которых нало
говая нагрузка в 1,4 раза выше, чем нематериалоемких. Если материалоемкие 
предприятия вносят в бюджет 26,6-28 % своей выручки, то трудоемкие 39,5-47, 
а их прнбЪIЛЬ в более чем 2 раза меньше, чем у материалоемких. Второй пример -
земещный налог, в случае равенства ставок по которому храйне несправедливо 

было бы положение хозяйств с низкоIIПодородньrми землJlМИ. Нуждается в под· 
держке и малый бизнес, проникновеНие на рынок которого может быть затруд
вено как добросовестными, так и недобросовестными приемами конкурентной 
борьбы со стороны крупных предприятий; 

3. Искажение (принцип справедливости и общегосударстsенной приори
тетности) - воспрепятствование конкуренции , как вынуждеппое последствие 

(а не как цель) государственной по.l!И'l'ИКИ, связано, во-первых, с реализацией 

приоритетных направлений развития экономики и, во-вторых, с государствен

ной социадьной политикой. Данные направления государственной по.литихи 

ставятся во главу уrла, но будуr оnравданы, если их положительный эффект 

превысиr стрядателъные последствия возшnсmего в результате этоrо дисбалан-
са налоговой нагрузки . · 

Таким образом, хритерий эффекти:вносm налоговой системы по горизонтали 
означает, что она должна строиться на исходном прmщипе нейтральности с кор

ректировкой по пршщипу уравновешенности и допущением диспропорций в рам

ках приНципов справедливости и общегосударственной приориrеrности. Постро
енная в соответствии с данными критериями система налогообложения гармони

зирует межхозяйственные отношения, распреде..'IЯЯ финансовые потоки равно

мерно по всем канала\f· в с.оответствии с реальной потребностью каждого из нкх. 
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На современном этапе развития цивилизации, характеризующемся ускорени

ем интернационализации общественных отношений и, как следствие, увеличени

ем числа внешнеэкономических операций, особое внимание уделя~я совершен
ствованию регулирования платежей по денежным ч>ебовавиям и об.язателъст
вам, которые неизбежно возникают в процессе международного сотрудничества. 

В мировой практике определены и активно практикуются разнообразные формы 
международВ:ыХ расчетов, наиболее распространенными среди которых ОJIЯЮТ

ся дохументарныс аккредитивы и ивхассо, а таюке банковский перевод. 
Сократить расходы, связанные с осуществлением мецvнародных расчетов, 

а также значительно снизить риск неrmатежа и невыполнения условий поставки 
товара, позволяет использование оптима.![Ъной формы расчетов. При выборе 
той IiЛИ иной формы расчетов происходит столкновение интересов экспортера 

и импортера, в ходе которого определяется форма, наиболее удовлетворяющ8J1 

6! 


