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ВОЛШЕБНЫЙ КОРТЕЖ 

Наша организация предлагает следующие услуги : 

- прокат карет для свадебных торжеств; 
- прогулки по городу; 
- для корпоративных праздников и вечеринок; 
Наша карета просто создана для уникального и незабываемого праздника, 

а передвижение будет максимально комфортным . Заказав карету, Вы окунетесь 

в мир красоты и благородства, насладитесь роскошью и комфортом, подчерк­

нете свой изысканный и неповторимый стиль . На Вашем торжественном меро­

приятии Вас будет обслуживать необычный, кос110мированный экипаж. 

По Вашему желанюо можно оформить карету живыми цветами, ленточка­

ми, а также воздушными шарами . 

Снаружи карета выглядит элегантно и изысканно, внутри поистине рос­

кошная отделка. При передвижении создан максимальный комфорт, в холод­
ные вечера Вас согреют пушистые теплые пледы . 

У посетителей поквилось желание отметить торжество в карете? Для таких 

случаев предусмотрено шампанское и фужеры . Несомненно, такой кортеж пе­

ренесет в сказку не только Вас, но и людей, случайно увидевших эту прогулку! 

Вы будете долго с трепетом и восторгом вспоминать свое путешествие! 

Для обслуживания клиентов для начала достаточно привлечь 5 человек 
персонала. 

Требуемый объем финансирования проекта - 70 ООО ООО р . 

На создание собственного дела планируются следующие затраты: 

- затраты на приобретение основных средств - 60 503 300 р. ; 

- затраты на аренду помещений - l 380 ООО р.; 
- прочие затраты - 8 792 ООО р . 

Основные показатели проекта за первый год работы предприятия : 

- общая прибыль за 1-й год - 5 835 550 р.; 
- общая прибьшь за 2-й год - 24 027 250 р . ; 

- общая прибыль за 3-й год - 44 038 120 р . ; 

- выручка от реализации за 1-й год работы 181 917 ООО р . ; 

- выручка от реализации за 2-й год работы 200 108 700 р . ; 

- выручка от реализации за 3-й год работы 220 119 570 р. 
Данная услуга - новая на рынке сбыта, поэтому конкурентов и аналогов не 

имеет. 
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Мы рассчитываем, что этой услугой будут пользоваться пары, вступающие 

в брак, коллективы организаuий, устраивающие корпоративные вечера, пары, 

желающие устроить романтическую прогулку 1ю городу . 

Мы выбрали именно эту rруппу клиентов, так как по результатам анкети­

рования выяснили , что :.1ти клиенты хотят пользоваться данной услугой в про­

ведении своих праздников и готовы оплатить вид данной услуги (рисунок). 

°" 

Востребованность услуги , согласно результатам анкетирования : 

87 о/о - свадебные торжества, 9 о/о - корпоративные вечера, 4 о/о - романтические прогулки . 

Наша организация будет использовать следующие виды доведения инфор-

мации о своей деятельности такими способами, ках: 

- объявления в газете; 
- личный сайт в интернете с полным описанием услуги; 
- распространение рекламок; 

- использование телевидения; 
- сотрудничество с отделом ЗАГС. 
Для открытия организации предполагаемый источник финансирования -

Национальный Банк Республики Беларусь, который предоставит кредит. 

Срок окупаемости кредита - 3 года, а общий срок окупаемости вложенных 
затрат - 7 лет. 
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ВНЕДРЕНИЕ ПРОГРАММНОГО ОБЕСПЕЧЕНИЯ 

В СОЗДАНИЕ МУ ЛЪТИМЕДИА 

За последние 1 О лет Интернет распространился в десятки, сотни и даже 
тысячи раз и согласно последним данным - сегодня каждый 3 человек на пла­
нете им пользуется . Поэтому нельзя отрицать, что Программное обеспечение 

(далее ПО) в современной жизни занимает весомую нишу и его использование 

:1.1ожет способствовать приближению любого дела на шаг к успеху . Важное зна­

чение ПО может иметь и для развития ребенка. Как важно для многих родите-
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