
• возможность покупки у франчайзера необходимого оборудования 
и r.tатериалов со скидками; 

• приобретение 11авыков работы по стандартам высокого качества. 
Кроме того, франчайзи имеет право на пользование комплексом 

услуг, таких как: 

• мониторинг деятельности его фирмы, осуществляемый фрапчай
зером, что позволяет своевременно выявлять негативные тенден

ции и принимать меры по их преодолению; 

• обучение персонала ; 
•консультативная помощь по рекламе , управлению, бухучету, мар
кетингу, качеству и т .д.; 

• поддержка в осуществлении научных исследований и разработок; 
• содействие в маркетинговых исследованиях. 

Все вышеперечисленные преимущества способствуют освоению 
1ювь1х технологий, резкому расширению ареала деятельности пред
приятий, повышению квалификации промышленников и предпри
нимателей и, в конечном счете, повышению качества продукции и 
поддержания его на высоком уровне . 

Для стимулирования развития франчайзинrа в Беларуси нео6ходи
мо предпринять ряд шагов. Во-первых , сформировать благоприятную 
рыночную и технологическую среду . Для этого необходимо: принять 
соответствующие нормативно-правовые акты, регламеlfГИрующие вза

имоотношения продавца и покупателя торговой марки; перейти к 
круmюмасппабной приваrnзации и реструктуризации промьШiленных 
предприятий; разрешкrь ограниченную приватизацию промьшrленных 
предприятий иностранным капиталом; пересмотреть нормы и стандар
ты с целью унификации с общемировыми стандартами. 

Во-вторых , нео6ходима государсrвенная целевая помощь (финансо
вая, информаци0tmо-поисковая, консалrинrовая) субъектам франчай
зинговых связей. Для этого нео6ходима адресная финансовая поддер
жка отдельньrх промьШIЛенных предприятий; акrnвизация реклам
но-выставочной деятельносm; более широкое использование возмож
ностей r-tежгосударственных программ технической, финансовой и кон
сультационной помощи от западньrх научных и шnювационных фондов, 
ассоциаций международного конса.тrrIО1Га, других организаций. 

В-третьих , необходимо расширение числа посредников в сфере 
покупки-продажи торговых марок (торгово-промышленных палат, 
ассоциаций внешнеэкономических связей, бизнес-центров, инфор
мационных фондов и других организационных структур). 

С. В. Маркг.11ова 
Моrилсвсю1А машиностроительный институт 

РОЛЬ ЛИЗИНГА В ПОВЫШЕНИИ 
КА ЧЕСТНА ПРОДУКЦИИ 

Значительное число показателей качества продукции обеспечи
вается при ее изготовлении . Одним из важнейших воказателей, 
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обеспечение которого связано с наибольшими трудностями, являет
ся точность . Не последнюю роль в достижении точности играет си
ловое о6орудование. Известно, что на наших заводах оборудование 
не может обеспечить необходимую точность, поэтому заводам необ
ходимо обновлять парк оборудования . 

Для приобретения нео6ходимого оборудования нужны значи
тельные средства, поиск которых заключается в оформлении кре
дипюго или лизингового договора . Причиной распространения ли
зинга является его преимущество перед кредитом: упрощенный по
рядок заключения лизингового договора, возможность использо

вать новое оборудование и извлекать доход, а по истечении срока 
лизинга предоставляется возможность выкупить о6орудование по 
остаточной стоимости, а также получить квалифицированную кон
сультацию по интересующим клиента вопросам.Данный подход ха
рактеризуется обоснованным саморегулированием инвестиционной 
деятельности при помощи лизингового механизма. 

Рынок лизинговых операций в Республике Беларусь и ближнем 
зарубежье оценивается как чрезвычайно емкий и способный при
нести значительные доходы его участникам. 

У отечественных предприятий-поставщиков и потребителей 
расширяется спрос на установление прямых лизинговых операций. 
В Республике Беларусь уже сейчас ряд предприятий желают при
обретать оборудование на условиях лизинга, поэтому было создано 
достаточное количество лизинговых компанкй. В частности в горо
де Могилеве существуют такие фирмы как : "ЛизингМогилев-Ре
сурсы", "Приорлизинr", СП ЗАО "Промыш-ленная лизинговая 
компания", "Промлизингресурсы" . В виду того, что ряд машинос
троительных предприятий РБ, испытывает трудности со сбытом, и 
в то же время, понимая финансовые затруднения потребителей на
чали реализовывать свою продукцию на условиях лизинга. Для это
го на заводе "Трансмаш" создана своя лизинговая фирма "Тран
смашлизинг", частично сокращая дорогостоящие расходы, при 
этом сократившие расходы по привлечению банковских кредитов . 

Конечно, инвестиционные проекты сложны. Они предполагают 
разработку специальных схем финансирования, обеспечения , пред
оставления гарантий, участие банков, страховых компаний . Вместе с 
тем высокая результативность лизинговых сделок не оставляет сомне

ний в дальнейшем интенсивном развитии лизинговых отношений . 
Поэтому в нынешней ситуации с помощью лизинга можно пре

одолеть многие кризисные явления. Лизинг позволяет самым выгод
ным образом согласовать интересы производителей и потребителей . 
Наличие хорошо продуманных договорных отношений, подкреплен
ных авансовым платежом, позволяют поставщику четко спланировать 

свою работу, предоставить банкам о6основание гарантии под поэтап
ное кредитование процесса производства, увязать коне'{}{ые резу льта

ты с последующими поступлениями от заказчика . 

Конечно, для развития новых форм взаимоотношений необхо
дим набор доку.ментации по организации и техники лизи11rовых 
операций , анализ платежеспособности лизингополучателей , амор-
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тизационной политики, постановке бухгалтерских операций, нало· 
гообложению, контролю поступающих лизинговых платежей, ба· 
лансовому,учету оборудования, условиям страхования имущества , 
сдаваемого в лизинг. 

Для того, чтобы предотвратить ошибки, возникающие в ходе ли· 
зинговых операций, следует обращаться к организациям способным 
оказать консультативную помощь в организации и практическом 

сопровождении лизинговых проектов . 

Модернизация производства, внедрение новых технологий с по
мощью лизинга позволяет быстро и эффективно развиваться това· 
ропроизводителям, пополнить бюджет и укрепить финансовое по
ложение республики Беларусь в целом, но не следует ожидать мгно
венного результата . Поскольку рынок-это система экономических 
отношений, то именно в этом системном многообразии и состоит 
сложность формирования рынка как формы хозяйствования . Ры
ночные отношения формируются не в одночасье, к рынку нельзя 
"перейти" в установленные кем-то сроки . Это длительный и слож· 
ный процесс нритирки друг к другу всех элементов рыночного хо· 
зяйства . 

С.Н. Гнатюк, канд. экон . наук 
МоrИJ1евский машиностроитс.льный институт 

КАЧЕСТВО ПРОДУКЦИИ И НАУЧНО-ТЕХНИЧЕСКИЕ 
ИССЛЕДОВАНИЯ 

В условиях резкого обострения конкуренции в мировой эконо· 
мике проблема обновления ассортимента и повышения качества 
приобретает решающее значение . Это обусловлено развитием науч· 
но-технич~кого прогресса, которое вызывает сокращение жизнен· 

ного цикла продукта и рост издержек производства . По оценке 
Акио Морита, фирма ''Сони" вынуждена менять модели каждые 
полгода, а нередко и чаще . Поэтому успех фирмы во многом зави· 
сит от тоrо как быстро и эффективно удается поставить новый про· 
дукт на сборочный конвейер, а затем и на рынок. Но надо произвес· 
тине только новый, но и качественный продукт. Поэтому надо оп· 
ределиться что понимается под термином "качество" . Профессор 
Гарвардской школы бизнеса Д . Гарвин определяет качество с пяти 
позиций. Качество · универсальный синоним высокого стандарта ( 
философско-трансцендентальное определение); стенень точности 
соблюдения всех производственных процессов (технологическое) ; 
уровень технических характеристик по сравнению с аналогичной 
продукцией (техническое); соответствие запросам и вкусам покупа· 
телей (потребительское) ; ценовые возможности использования 
продукции ( рыночно-стоимостное определение) . В соответствии с 
этими подходами качественной продукцией может считаться такая, 
которая выполнена на высоком технико-технологическом уровне, 

соответствует вкусам и финансовым возможностям потребителей . 
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