
преимущественного права огранич~но пресекательным сроком. Данное 

правило установлено с целью недопущения злоупотребления обладате­

лем преимущественного права предоставленной привилегией. 3. Пре­
имущественные права не _подлежат уступке. 4. Содержание и условия 
осуществ.цения преимущественного права предопределены содержани­

ем и условие~ ОСУЩеСТ';lдения другого права. Так, при продаже доли в 

праве общей собственности постQроннему лицу остальные участники 

долевой собственности имеют преимущественное право покупки прода­

ваемой доли по цене, за которую . она продается, и на прочих равных ус­

ловиях, кроме случая прода~и с публичных торгов (ст. 253 ГК). 5. Осо­
бый способ защиты преимущественных прав. В случае нарушения пра­

вила о преимущественном праве его обладатель может требовать в су­

дебном порядке перевода на себя· прав и обязанностей приобретателя. 
Таким образом, преимущественны~ права представляют особую 

rруппу гражданских, являются исключением из принципа равенства 

субъектов гражданских правоотношений-_ 

Е.В. Кравченко 

БГЭУ (Минск) 

ОСОБЕННОСТИ ЗАКЛЮЧЕНИЯ 

ВНЕШНЕЭКОНОМИЧЕСКИХ СДЕЛОК 

Важной составной частью экономической жизни любого современ­

ного государства является внешнеэкономическая деятельность. Она, 

ка.к и любая общественная деятельность, подJiежит правовому регули­

рованию. 

При занлючении внешнеэкономической сделки перед субъектами 

всегда стоит вопрос о выборе права, применимого к ее регулированию. 

Он возникает вследствие того, что место нахожде11ия сторон, а т·акже 

место исполнения внешнеэкономических сделок не совпадают. Сторо­

нам ТРебуется выбрать право конкретной страны для· урегулирования 

своих отношений. 

Наличие коллизионных ·норм в праве, касающемся внеwнеэконо­
:м:ическо:й: деятельности, объясняете.я тем, что право различных госу­

дарств регулирует одв:и и те же отношения по-разному. И до тех пор, по­

ка права государс·rв не могу·r регулировать эти отношения одинаково, 

будут существовать коллизии. Представляется, что данная проблема не 

будет решена в ближайшем будУщем и поэтому на сегодняшний день 

и:-.~еет смысл необходимость изучения данной темы (а точнее - вопроса 

об особенностях оформления, заключенюя lt исполнения внешкеэконо­
мических сделок). 

Для того чтобы сделка была заключена и исполнена грамотно, сто­

ро~ам, ~ней участ~ующнм, необх9димо .хорошо ориентироваться в сле­
дУIОщих вопросах: ·во-первых, что .такое сделки, их виды и формы, а так-
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же условия их действительности; во-вторых, что собой представляют 
внешнеэкономические сделки, их виды, содержани·е. 

Думается, что в будущем мировое сообщество придет к созданию 
единых нормативных актов, регламентирующих сферу (в первую оче­
редь - хозяйственных отношений) на международном уровне. Один из 
первых этапов этой работы - приведение национальных за.конода­
тельств в соответствие с международными договоренностями. По 
такому пути уже идут страны европейского сообщества. В этом смысле 
рабО'fа Международной торговой палаты, а также других подобных ко­
миссий и комитетов, разработавших и разрабатывающих доку~енты, 
носящие пока факультативный характер, представляется неоценимой . 
И сфера внешней торговли благодаря работе этих комитетов и комиссий 
является, на наш взгляд, одной из наиболее прогрессивно развитых. 

В Республике Беларусь произошли глубокие изменения в правовом 
регулировании внешнеэконо111Ической деятельности. Предоставление 
прав внешнеэкономической деятельности промышленным предприяти­
ям. развитие торговых отношений с организациями и фирма.ми других 
стран, создание совместных предприятий - все это открывает новые 
перспективы для активного взаимодействия и дальнейшего развития 
международко1'0 сотрудничества на уровне предприятий. В ходе эконо­
мической реформы и наши предприятия за рубежом, и ипостранные 
фирмы в Республике Беларусь получили более широкие возможности 
для осуществления инвестиционной и коммерческой деятельности, ис­
пользоваиИя: различных форм совместного предпринимательства. 

Анализ нормативной базы позволяет сделать следующий вывод: от­
сутствие единой нормативной базы, которой мог бы пользоваться 
объект, осуществляющий внешне'l'орговую деятельность, правовая нег­
рамотность и скудность информации, которой бы мог пользоваться 
предпри11иматель для разрешения вопросов, возникающих в связи с 

заключением, исполнением внешнеторгового контракта и являются на­

иболее важной проблемой, которую призван решать законодатель: 
Чтобы не допустить серьезных ошибок при составлении внешнетор­

говых контрактов, хотелось бы порекомендовать современному пред· 
принимателю обращаться за помощью в разрешении возя.икающих воп· 
росов к специалистам., основной специализацией кО'l'орых являе-rся 
внешнеторговая деятельность. 

Н.В. Кудрявцев 
Бепорусско-Российский университет (Могилев) 

ПРАВОВЫЕ ПРОБЛЕМЫ СТРАХОВАНИЯ 
ПРОФЕССИОНАЛЬНОЙ ОТВЕТСТВЕННОСТИ 

Под граждаяско-правовой ответственностью в цивилистической на­
уке понимается одна из форм государственного принуждения, состоя· 
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