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СОСТОЯНИЕ И ПРОБЛЕМЫ ФИНАНСИРОВАНИЯ 
СТАРТАПОВ В РЕСПУБЛИКЕ БЕЛАРУСЬ

На современном этапе развития мировой экономики страны с малой 
открытой экономикой для повышения своей конкурентоспособности 
переходят на инновационный путь развития. С учетом ограниченности 
природных ресурсов данный путь развития для Республики Беларусь 
может стать приоритетным. Для этого необходимо систематизирован­
ное функционирование венчурной индустрии, основными субъектами 
которой являются компании-стартапы и венчурные инвесторы.

Финансирование стартап-проектов является выгодным для нацио­
нальной экономики. Во-первых, все крупные IT-компании страны в 
прошлом являлись стартап-проектами, а сейчас занимают уверенные 
позиции на белорусском рынке IT-услуг. Во-вторых, стартап-проекты — 
это рабочие места, причем, прежде всего, для молодых специалистов. 
В-третьих, высокая стартап-активность в стране поднимает общий про­
фессиональный уровень бизнеса в ней.

Успешность стартап-проекта во многом зависит от наличия различ­
ных источников финансирования в стране. В зарубежных странах в ка­
честве наиболее распространенных источников финансирования высту­
пают личные инвестиции, представляющие собой собственные сбереже­
ния владельцев стартапов, которые чаще всего используются на ста­
дии становления стартапов. В случае успешного завершения данной 
стадии привлекаются сторонние инвесторы для дальнейшего развития 
стартапа.

Следующим финансовым инструментом развития стартапов явля­
ются инвестиции друзей или членов семьи. Ограничений в свободе дея­
тельности владельцев стартапов при использовании данного финансо­
вого инструмента также не существует, однако полученные деньги 
нужно будет возвращать.

Весьма эффективным финансовым инструментом развития стартапов 
является краудфандинг. На интернет-сайтах владелец стартапа пред­
ставляет свой проект, объясняя его значение, уникальность и востребо­
ванность. Деньги может дать любой человек из любой точки мира в любом
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количестве. В Беларуси данный финансовый инструмент только начи­
нает развиваться. Существуют всего три площадки для краудфандинга, 
которые характеризуются низкой посещаемостью — Ulej .by, Talaka.by, 
Maesens.by.

Наиболее благоприятным источником финансирования многие счи­
тают банковский кредит. В Беларуси целевые кредиты на разви­
тие стартапов не выдаются. Как правило, для этих целей владельцы 
стартапов берут либо потребительские кредиты, либо кредиты для ма­
лого бизнеса.

Еще одним нетрадиционным источником финансирования старта­
пов можно назвать бизнес-ангелов. В Беларуси сегодня существует толь­
ко одно Сообщество бизнес-ангелов и венчурных инвесторов «БАВИН», 
которое на конкурсной основе отбирает инновационные проекты, про­
водит формирование представления об объекте инвестирования и дово­
дит проект до заинтересованного бизнес-ангела.

Также необходимо отметить государство как один из источников 
финансирования стартап-проектов. Правительство Республики Беларусь 
провозгласило стартап-движение одним из значимых инструментов 
развития инновационного предпринимательства в стране. В 2017 г. 
планируется провести более 174 стартап-мероприятий в различных го­
родах Беларуси, а за последние 4 года уже проведено более 600 таких 
проектов.

Длительный срок принятия решения об инвестировании — глав­
ный недостаток венчурных фондов, поскольку их цель — повышение ка­
питализации каждого взятого проекта с возможностью дальнейшей пе­
репродажи его инвесторам следующей стадии.

В Республике Беларусь удалось успешно реализовать следующие 
проекты:

1) MSQRD;
2) Kuku.io.
Проведенное исследование продемонстрировало, что свои сложно­

сти имеют все действующие финансовые инструменты независимо от 
источников финансирования, поэтому для достижения успеха владель­
цам стартапов следует выбирать наиболее эффективное сочетания фи­
нансовых инструментов на каждой стадии развития стартап-проектов с 
учетом их масштабов, сроков окупаемости, направлений деятельности.
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