
Как видим, на промежутке АБ . наименьшие затраты будуr при 

покупке оборудования за наличные деньги; на промежутке БВ вы

годнее купить оборудование с использованием ссуды, а на проме

жупсе ВГ разумнее прибегнуть к финансированию с помощью ли

зинга. 

СТРАХОВАНИЕ ЖИЗНИ КАК ВАЖНЕЙШИЙ 
ИСТОЧНИК ДОЛГОСРОЧНЫХ ИНВЕСТИЦИЙ 
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Для эффективного развития экономики любой страны важное 

значение имеют долгосрочные инвестиции. Как известно, одним 

из наиболее значимых источников долгосрочных инвестиционных 

ресурсов в зарубежных странах являются резервы страховых ком

паний по долгосрочным видам страхования, сформированные за 

счет поступления страховых взносов . К таким видам страхова

ния относится страхование жизни и дополнительных пенсий. Кро

ме того, за рубежом получило довольно широкое распростране

ние кредитное страхование жизни, при котором страховая компа

ния производит выплаты сумм в погашение кредита в случае 

смерти застрахованного, который приобрел какой-либо товар в 

кредит. 

В Республике Беларусь в условиях нестабильности и развития 

кризисных явлений в экономике долгосрочные виды страхования 

не пользуются большой популярностью среди населения. Тем не 

менее, учитывая зарубежный и отечественный (до 90-х годов) опыт, 

необходимо привлекать внимание к накопительному страхованию 

жизни и пенсий со стороны населения - как возможности накопле

ния денежных средств и механизму дополнительной социальной за

щиты, и со стороны государства - как крупному источнику долго

срочных кредитных вложений в экономику. 

В начале 2001 г. бьmа принята «Программа развития страхово

го дела в Республике Беларусь на 2001-2005 rr.», согласно которой 
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приоритетной целью страховой политики государства яВJIJ1ется фор

мирование национальной системы страхования, способной, помимо 

защиты от предполагаемых рисков, обеспечить аккумуm1цню дол

госрочных инвестиционных ресурсов ДJ1J1 развития экономики. Од

нако очевидно, что для достижения этой цели необх.одимо наличие 

не менее двух факторов: 
- готовности населения осуществлять долгосрочные инвести

ции; 

- способности страховых компаний сохранить эти средства. 
Следует отметить, что в зарубежных странах граждане тратят 

в среднем от S до 1 О % своеrо дохода на долгосрочное страхование 
жизни. Кроме того, на долю страхования жизни в различных стра

нах приходится от 25 до 70 % от общеrо объема страховых премийt 
в то время как в нашей стране этот показатель едва достигает 

1 %. И этому есть вполне логичное объяснение. 
Одним'из стимулирующих факторов развития долгосрочных ви

дов страхования до недавнего времени являлась возможность на

копления определенной денежной суммы целевого характера (к 

свадьбе, на покупку дорогостоящих предметов домашнего оби

хода длительного пользовани.11 и т.д.) или создания страхового де

нежного фонда для получения дополнительной пенсии. К концу 80-
х годов ос1:1ову личного страхования как по количеству заключен

ных доrоворов страхованияt так и по объему собранных страхо

вых премий составляли различные виды страхования жизни. В 1989 
г. объем страховой премии по договорам личного страхования со

ставлял 56t3 % от общего объема страховой премии. В структ)'ре 
ж~ П()стурлений платежей по добровольному страхованию среди 

населения на долгосрочное страхование жизни приходилось бо

лее 90 %, 
Одн.ако .с начала 90-х годов долгосрочное страхование в нашей 

стране начало терять свою привлекательность, поскольку процес

сы изменения.~уктуры экономики повлекли за собой нарастание 

инфmщJJи. Это привело к стремительному обесценению денежных 

наКQпленнй, находившихся в виде резервов по долгосрочным ви

дам страхования жизни у основного до 1990 г. страховщика - Гос-
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страха, и, естественно, вызвало недоверие населения к самой идее 

долгосрочного страхования. 

Помимо этого, существует еще целый ряд допОлнительных фак

торов, затрудняющих развитие долгосрочного страхования в нашей 

стране. К их числу можно отнести: 

- отсутствие денежных средств у предприятий и населения; 

- недостаrок у страховых агентов опыта в проведении этого вида 

страхования; 

- почти полное отсутствие рынка капиталов; 

- низкую страховую культуру населения. 

К Тому же, перечень услуг по страхованию жизни, предлагае
мый отечественными страховщиками, ограничен традиционными 

видам~, сформировавшимис.я ~ годы монополии Госстраха. Кроме 
ТQГО, ю:тичество страховых mмпаний, осуществmпощнх нaJCDmrreль

нoe страхование жизни, весьма незначительно: тол~ко четыре стра

ховщика в республике занимаютс.я исключительно страхованием 

жизни и пенсий. Это связ~о с тем, что страхование жизни предъ.яв

л.яет достаточно жесткие требования к финансовому положению и 

устойчивости страховых mмпаний, ПОСI<l)ЛЬку в его основу положен 

принцип капитализЗцИи уплачиваемых страховаrел.ями премиА. А в 
услови.ях общей финансовой неустойЧивости и низкого финансово
го потенциала отечественных страховщиков трудно обеспечиn. ста
бильносТь стрэХовых компаний и доверие к ним граждан. 

Таким образом, можно сделать вывод, что население республи
ки в ближайшне годЬl пока еще не в состоянни выступать в каче
стве самосто.ятельных инвесторов по целому р.яду объективных и 

субъективных причин. В то же врем.я население готово вмаДы

вЗть срёдсТва в страховые услуги, но с условием твердЬlх гаран
тий адекватного возмещения ущерба при наступлении страховых 

случаев и получени.я доходности на уровне, не ниже процента по 

банковским или сберегатет;ным вкладам. А государство, в свою 

очередь, стимулиру.я развитие долгосрочных видов страхованн.я 

жизни и пенсиА, способствовало бы увеличеиию страховых резер

вов; а тем самым и долгосрочных кредитных ресурсов, JОТОрые 

могут направляться в отрасли национальной эmномнки, требующие 

первоочередного развити.я . 
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