
мирования совокупности хозяйственных механизмов . А без созна
тельного формирования транспортной системы нового масштаба не
возможно достижение поставленных целей, сбалансироваююе раз
витие хозяйственной и социальной жизни. 

'· 
О.В.Волкова, аспирантка кафедры финансов БГЭУ 

Цена как рt>:rулятор эффективной организации производства 
· сельскохозяйствешюй продукции 

Образование доходов хозяйственных субъектов, формирование 
ими денежных ресурсов должно стать определяющим фактором в 
деле перестройки экономики. Это означает, что способ реа 'ТИзации 
принятых решений о структурных изменениях в товарно·д(;нежном 
хозяйстве будет обусловлен распределением и перераспределением 
финансовых ресурсов. 

Движущим стимулом деятелрности для владельцев предприя
тий является прибыль . Прибыль - это денежное выражение основ
ной части денежных накоплений, создаваемых предприятиями лю
бой формы собственности. Категория прибыли представляет собой 
реальное товарное отношение, в основе которого лежит разница 

между фактически создаваемой общественной и оплачиваемой стои
мостью. 

В условиях социалистической системы хозяйствования понятие 
"прибыль" в лексиконе руководителей относилось к разряду наиме
нее употребляемых . Главным было выполнитъ государственный за
каз по производству продукции, а не получить в результате своей 
финансово-хозяйственной деятельности прибыль . 

После того, как предприятия получили относительную экономи
ческую самостоятельность, стало понятно, что прибыль - это не аб
страктна.я экономическая категория, а источник реального матери

ального благополучия членов трудового коллектива. Предприятия 
стали прилагать усилия для увеличения массы прибыли главным 
образом путем повышения цен на продукцию. 

Эффективное функционирование предприятий во многом зави
сит от правильности расчета цен продукции. Во времена админис
тра1ивно-командной экономики их в большинстве случаев опреде
ляло государство. Сегодня субъектам хозяйствования предоставле
на самостоятельность в установлении цен на производимую продук

цию, сочетающаяся с определенными методами государственного 

pery лирования. . · 
Являясь важнейшим хоз~йственным параметром, которому при

надлежит стимулирующая и реrулирующЗ;Я роль, цена выражает 

условия товарообмена, обеспечивая не только ero, но и воспроиз
водство основных средств . В цена.Х должны отражаться обществен
но необходимые затраты на производство и реализацию продукции, 
ее потребительские свойства, качество, платежеспособный спрос. 

Переход к рыночным методам хозяйствования коренным обра-
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зом i'1 сняст значение и место цен в экономических процессах . Цена 
является одной нз экономических категорий, которую не может от
торгнуть ни одна общественная формация , имеющая денежное об
ращение . Она представляет один из стержневых элеr-1ентов, опреде
ляющих условия перехода к рынку . 

Задача цены как денежного выражения стоимости заключается 
в том, чтобы спрос потребителя траt1сформировать в соответствую
щие пропорции производства . 

Значительная доля определенных видов сельскохозяйственной 
продукции закупается государственными закупочными организаци

ями, используя при этом механизм индикативных контрактных 

цен, который дает возможность предприятиям самим принимать ре
шение, продавать по этим ценам свою продукц11ю или нет . Индика
тинные · контрактные цены на зерно устанавливаются в долларах 
США, исходя из средней цены мирового рынка за предыдущий год . 

Прибыльность сельскохозяйственной продукции установленны
ми ценами обеспечивается далеко не всегда, а потому сельскохозяй
ственным предприятиям нужно иметь уровень производственных 

затрат на каждую единицу nроДукции, который был бы ниже су
ществующих цен на данный вид продукции. 

Перспективным направлением в политике ценообразования яв
ляется установление целевой цены, либо надбавю1. до уровня целе
вой цены в условиях, когда рыночные Цены снижаются до уровня, 
не обеспечивающего прожиточный минимум сельхозпроизводите
лей. В основу расчета целевых цен следует положить затратный ме
тод. Необходимо установление целевых цен в первую очередь на 
продукцию, фор~щрующую потребительскую корзину . 

Помимо целевых цен, следует использовать залоговые цены , ко
торые также несуr в себе двоякий смысл . С одной стороны, они под
держивают доходы сельхозпроизводителей и отчасти позволяют ре
шить проблемы финансирования. С другой стороны, сдерживают 
рост цен на продовольствие, обеспечивая минимальную потреби
тельскую корзину. 

. Для эффективной организации производства сельскохозяй
ственной продукции государство должно предоставить товаропро
изводителям гарантии в ее реализации по экономически обоснован
ным ценам, а также ввести квотироващ1е сельскохозяйственной 
продукции, реализуемой на внутреннем рынке. В пределах квот в 
бюджете необходимо предусмотреть средства для закупки продук-
ции сельского хозяйсn; . . · 

Переход экономики к рыночным отношениям потребовал созда
ния хозяйственного механизма, адекватного современным требова
ниям развития общества . В рыночной экономике все имеет цену: 
каждый товар и каждая услуга . Рыночные равновесные цены стано
вятся важнейшим регулятором общественного производства . Рав
новес·ной ценой при этом считается цена такоrо уровня, при которой 
предложение соответствует спросу . 

<I>ормированне ценовой политики необходимо рассматривать 
только в связи с общей политикой предприятия. Поскольку конеч-
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ной целью предприятия является nри6ылhная продажа продукции 
как мож1ю большему числу покупателей , решение руководителя о 
том, какую политику проводить, на каком уровне назначать цену 

товара, являются первыми и наиболее важными, которые необходи-
мо принять. · 

Е.Н.Ладутько, соискатель кафедры бухучета 
в отраслях народного хозяйсrва БГЭУ 

К вопросу гибкости учета и анализа затрат 

Функционирование предприятии Республики Беларус" в ус
ловиях формирования и становления рыночных отношений неиз
бежно сталкивается с проблемой эффективной организации управ
ления себестоимостью и затратами внутри субъекта хозяйствования 
с тем, чтобы обеспечить финансовую стабильность . 

Спрос на продукцию в рамках рыночных механизмов опреде
ляется ценой . Уровень себестоимости является базовым показате
лем при формировании цен. В снлу этого улранленческий персонал 
систематически должен обобщать и анализировать информацию об 
уровне себестоимости . Наработанные на предприятиях ликерово
дочной промышленности методики учета и аналпза затрат явно ис
пытывают недостаток возможности оперативного предвидения убы
точности производства . 

Повышению гибкости и оперативности аttализа и учета затрат 
способствует использование их классификации на постоянные н пе
ременные. Однако практического применения у1<азаRная классифи
кация на предприятиях республики не обрела . С целью совершен
ствования методики принятия управленческих решений, выра6о·пш 
умения оперативно корректировать их в зависимости от изменений 
рыночной ситуации на отечественных предприятиях с массовым ·rи
пом производства более детально остановимся на практическом ас
пекте выделения переменных и постоянных затра-r. 

Для повышения гибкости учета и анализа затрат предлагается 
на ликероводочных предприятиях отдельно учитьшэ.ть, не распре

деляя между видами продукции, постоянные расходы н относить их 

общую сумму на уменьшение выручки. К постоянным расходам 
можно условно относить расходы на содержание и эксплуатацию 

оборудования, общепроизводственные и общехозяйственные расхо
ды. 

Общая величиJiа постоянных затрат почти не изменяется в связи 
с ростом (у!'-1еньшением) производства и сбыта продукции, она за
висит СУТ мощности предприятия или определяется политикой адми
нистрации. Объем этих затрат не оказывает значительного воздей
ствия на динамику прибыльности производства. Данные расходы 
целесообразно собирать на отдельном аналитическом счете. 

Разграничение в учете и анализе указанным о6разом затрат 
позволяет упростить учет и анализ затрат, динамично и rи(iко изу-
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