
• минимальный размер наличного платежа составляет ] 5 % 
стоимости экспортного контракта, а кредитуемая часть - соответ­

ственно 85 % контрактной стоимости; 
• срок кредита зависит от категории страны : для категории 

1 - от 5 до 8,5 лет, для категории 2 - до 10 лет; 
• мораторий на погашение кредита 6 месяцев с момента послед­

ней поставки или готовности кредитуемого объекта; 

• минимальная страховая rrремия. 
Страховые агентства предлагают различные продукты, в част­

ности, прямые кредиты покупателю, 1<редитные соглашения с мес­

тными банками, позволяющие осуществлять прямое финансирова ­

ние импортера и рефинансирование, рефинансирование кредита 

экспортера через его банк на более предпочтительных условиях, 

прямые кредиты поставщику, гарантиро·вание экспортных креди­

тов, страхование экспортных кредитов в сумме основного долга, 

процентов, банковских комиссий, страхование политических рис­

ков, страхование риска изменения процентной ставки банковским 

учреждениям и др. 

Широкие возможности поддержки экспорта ва условиях добро­

совестной конкуренции в рамках Консенсуса ОЭСР и деятельности 

экспортных агентств требуют проведения работы по подписанию 

республикой Консенсуса с приобретением статуса наблюдателя и 

установлением для белорусского рубля минимальной коммерчес­

кой процентной ставки и ставки дисконта по экспортным •<реди ­

там; приобретения Республикой Беларусь статуса полноправного 

члена Международного союза страховщиков кредитов и инвести­

ций для гарантирования и страхования экспортных кредитов. 

И. Э. Лясота, аспирант 

Б'ГЭУ (Минск) 

РАСШИРЕНИЕ МЕЖДУНАРОДНОЙ ТОРГОВЛИ 
КАК ПРЕДПОСЫЛКА АКТИВИЗАЦИИ 

ВНЕШНЕЭКОНОМИЧЕСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 
ПРЕДПРИЯТИЙ РЕСПУБЛИКИ БЕЛАРУСЬ 

Неравномерность распределения природных ресурсов, различия 

в научно-техническом потенциале, уровне образования и квалифи ­

кации рабочей силы, специализация производства в различных 

странах вызывают необходимость и в то же время создают предпо-
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сылки углубления международного разделения труда, объединения 

производительных сил, прицадлежащих отдельным с_транам. 

В современных условиях. рост межДународной торговли .s.~:вляет­
ся одной из движущих сил экономического развития. Интенсивное 

развитие международной торговли приводит, с одной стороны, к 

углублению международного разделения и специализации труда, а 

с другой - к горизонтальной и вертикальной интеграции про­

изводственной, исследовательской, сбытояоЙ и других видов дея­
тельности. Это рассматривается как важнейшая предпосылка ин­

тернационализации национальных экономик. Вместе с тем иссле­

дова.1u1я показывают, ЧТJ> а.ктивизация товарных и финансовых по­

токов между национальными хозяйствами различных стран повы ­

шает их конкурентоспособность. Однако растущая взаимосвязь и 

взаимозависимость экономик, формирование хозяйственной це­

лостности мира уменьшают возможности национальных хозяйств 

по регулированию экономических пр~щессов. 

Выпуск высококачественной продукции и ее реализация на 

внешнем рынке являются неотъемлемой частью международной 

торговли. Экспортоориентированные предприятия Республики Бе­

ларусь, вовлеченные в процесс международной интеграции и коо ­

перации труда" символизируют открытость ее экономики. Экспорт 

обеспечивает стране множество преимуществ, несмотря на возмож­

ное противодействие со стороны конкурирующих зарубежных 

субъектов. Сила противодействия может оцениваться в зависимос­

ти от экономического уклада, скорости осуществления воспроиз­

водственных процессов и вероятности возникновения кризисных 

ситуаций. В зависимости от степени активности внешнеэкономи­

ческой деятельности национальных и иностранных субъектов хо­

зяйствования формируется инвестиционный климат в стране, спо­

собствующий привлечению инвесторов, определяется ее конкурен­

тоспособность на мировом рынке. 

Рассматривая проблему активизации внешнеэкономической 

деятельности, можно заметить, что ее решение во многом опреде­

ляется' цикличностью в развитии международной торговли . -Напри­
мер, экспорт продукции позволяет получить валютную выручку и 

прибыль, которая направляется на приобретение прогрессивных ви­

дов технологического оборудования. Это обеспечивает материаль­

ную основу для дальнейшего совершенствования производства про­

дукции. Реализация на внешнем рынке продукции с учетом узна­

ваемости и зарекомендованности позволяет выделить в будущем 

еще больше средств на инвестирование расширения выпуска эк ­

спортоориентированной продукции. А это в свою очередь увеличи-
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вает экспортный потенциал. Данный цикл повторяется и (при пра­

вильном подходе) реализуе'rся многократно. 

Следовательно, обеспечив эффективное управление данным 
процессом, можно достигать высоких уровней развития. Напри­

мер, это могут быть закупка нового импортного оборудования, уве­

личение собственных валютных средств, проведение реконструк­

ции и модернизации, повышение устойчивости предприятия и др. 

Все перечисленное выше будет способствовать включению на­
циональных производственных структур в систему международно­

го разделения и кооперации труда, а расширение экспорта высоко­

качественной продукции позволит решить проблемы не только 

экономического характера, но и социального: повышения благо­

состояния как отдельных граждан или предприятий, так и страны 

в целом. 

Е.Е. Макаревич, ассистент 

БГЭУ (Минск) 

МЕТОДИКА ОЦЕНКИ ВЗАИМОСВЯЗИ ЭКСПОРТ А 

И ИМПОРТ А ПРЕДПРИЯТИЙ ЛЕГКОЙ 
ПРОМЫШЛЕННОСТИ РЕСПУБЛИКИ БЕЛАРУСЬ 

НА ОСНОВЕ СИСТЕМ ОДНОВРЕМЕННЫХ УРАВНЕНИЙ 

В рамках государственного регулирования внешнеэкономичес­

кой деятельности, а также планирования собственных объемов 

внешнеторговых потоков непосредственно самими предприятия­

ми, существует необходимость в определении наличия и формы 

св.язи между экспортом и импортом, их прогнозировании. При · 
этом нужно учитывать следующее: 

1) наличие двусторонней взаимосвязи между экспортом и им­

портом, делающее невозможным применение классическ01·0 регрес­

сионного анализа; 

2) наличие взаимосвязи между объемами внешней торговли и 
друr·ими экономическими показателями, в частности, выпуском 

продукции; 

3) значимость эффективности внешнеторговой деятельности 
предприятий. 

Для решения проблемы моделирования зависимости экспорта 

и импорта предлагается использовать системы одновременных 

уравнений, в которых зависимость результативных и факторных 

признаков рассматривается не изолированно, а с учетом действую-
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