
и других обязательны х платеж ей , и ам ортизационны е отчисления. Д ля 
высокорентабельны х организаций  прибы ль — это м ощ ны й источник 
привлечения инвестиций, не приводящ ий к  возникновению  долговы х 
обязательств. Однако необходимо учиты вать, что вся сум м а чистой п ри 
бы ли не м ож ет быть использована только в качестве источника инвес
тиций  в инновационную  деятельность. Кроме того, важ ен ещ е и ее р аз
мер. П оэтому самоф инансирование развития организации возможно 
только при ее стабильном и устойчивом финансовом состоянии.

Наиболее устойчивы м и к  тому ж е адресным источником  инноваци
онного сам оф инансирования предприятий являю тся  средства ам орти
зационного фонда. В развиты х странах м ира за  его счет покры вается до 
70— 80 % потребности предприятий  в инвестициях.

Во м ногих случаях  организации не могут использовать собственные 
средства н а финансирование рисковы х инновационны х проектов по 
причине их  недостатка или отсутствия. В этом случае приобретаю т осо
бую значим ость привлеченны е, заем ны е средства. В частности, допол
нительны е инвестиционны е ресурсы могут привлекаться путем эм ис
сии ценны х бумаг, получения кредитов банков.

Ещ е одним источником  инвестиций в инновационную  деятельность 
является  бюджетное финансирование, которое предполагает использо
вание государственных бю дж етны х инвестиционны х ресурсов (средств 
республиканского и местных бюджетов, бю дж ета Союзного государства 
России и Б еларуси) для ф инансирования инвестиционны х проектов и 
оказан и я  организациям  государственной поддерж ки путем вы дачи га 
рантий и предоставления налоговы х и других льгот инвесторам. Одна
ко размер этих средств ограничен доходами бю джетной системы.

В условиях переходной эконом ики и ограниченности собственных, 
бю дж етных и других видов источников инвестиций большое значение 
имею т внебю джетные средства, в числе которы х особое место занимаю т 
инновационны е фонды.

М ировая п р ак ти к а  показы вает, что для ф инансирования инвести
ций в инновационную  деятельность необходимо использовать не только 
традиционны е для страны  источники инвестиций, но и стимулировать 
развитие венчурного ф инансирования, лизинга, создавать благоприят
ны й кли м ат для привлечения в экономику иностранны х инвестиций.

М.А. Зайцева, канд. экон. наук 
Б ГЭ У  (Минск)

РАЗВИТИЕ ИНТЕГРИРОВАННОГО ФИНАНСОВОГО 
МАРКЕТИНГА В СТРАХОВАНИИ

И нтеграция финансовы х услуг получила активное развитие в пос
ледние годы в СШ А и Европе. С ней связано возникновение за  рубежом
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интегрированного государственного надзора и интегрированного ф и
нансового м аркетинга. П ри этом место страхования в интеграции ф и
нансовы х услуг — одно из основных, так  к а к  именно сбытовые сети 
страховы х ком паний и банков служ ат носителям и ком плексны х про
даж  в финансовой сфере.

П отребитель финансовы х услуг в настоящ ее врем я весьма требова
телен. Он нуж дается в ком плексной финансовой услуге, предоставляю 
щ ей одновременно накопление средств, доходность инвестиций, рост 
кап и тала , а  такж е безопасность им ущ ества и защ иту финансовы х инте
ресов. П оэтому ф инансовы е предприятия различны х отраслей вы н уж 
дены интегрироваться м еж ду собой, обмениваться пакетам и  акц и й  или 
своих услуг, а  такж е объединять сбытовые сети.

П ервы й прим ер ком плексной финансовой услуги — это «банкассю- 
ранс» (банковское страхование), вы росш ий из продаж  через «банков
ские окош ки» сначала страховы х продуктов, а  затем  — совместных 
продуктов банков и страховщ иков по накопительном у страхованию  
ж и зн и , накоплению  пенсий, средств н а обучение, ком плексной защ ите 
финансовы х итересов ф изических лиц  или  финансового обслуж ивания 
корпораций. Кроме того, исторически к  схеме единого сбыта бы ли под
клю чены  негосударственные пенсионные фонды, которы е в силу зако 
нодательного ограничения н а  ряд операций бы ли заинтересованы  в п ар 
тнерстве со страховщ икам и, им евш им и больш ую  свободу действий. Н а 
сегодняш ний день в подобные схемы предоставления комплексного ф и
нансового обслуж ивания населения или корпораций вовлечены п р ак 
тически все виды участников ф инансовы х ры нков.

К ак  показы вает зарубеж ная п рак ти к а , интегрированны й финансо
вы й м аркетинг относится к  наиболее прогрессивном у типу продаж , по
скольку  он в значительной степени учиты вает потребность к ли ен та в 
ком плексной защ ите его ф инансовы х интересов.

И нтегрированны й ф инансовы й м аркетинг в Б еларуси находится 
н а  начальной стадии своего развития. В ц елях  его расш ирения особую 
значим ость приобретает ф орм ирование банковско-страховы х объеди
нений. Т ак, наприм ер, ориентируясь н а  мировой опы т, АСБ «Беларус- 
банк» и страховая к ом п ан и я «Б елэксим гарант»  по предлож ению  Н а
ционального банка Республики Беларусь одни из первы х разработали 
варианты  совместного сотрудничества в интересах обеих сторон. От
кры тое акционерное общество «Сберегательный банк Беларусбанк», 
вы ступая страховы м агентом, через соответствующ ие подразделения 
предлагает своим клиентам  — ю ридическим  и ф изическим  лицам  — 
банковско-страховы е продукты . В их числе програм мы  ком плексного 
страхования им ущ ества банка и ценностей касс, а  такж е довольно ред
ки е для Б еларуси програм мы  страхования рисков, возникаю щ их при 
осущ ествлении внеш неэкономической деятельности. Р азрабаты вается 
м еханизм  гарантийного страхования при поставке продукции н а  экс
порт, развивается сотрудничество в области привлечения зарубеж ны х 
инвестиций . Н а стадии реали зац и и  н аход ятся  програм м ы  страхова
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н и я  персонала банка, страхован и я при потребительском  кредитова
н и и , п ред оставлен и я  ф и зи ч ески м  ли ц ам  ком плексного  п родукта , 
вклю чаю щ его в себя депозитную  операцию  и страховую  услугу, а  такж е 
ряд других.

Д ля дальнейш его разви ти я  банковского страхования в республике 
целесообразным является  такж е соверш енствование организационной 
структуры  страховщ иков, т.е. создание отделов банковского страхова
ни я  для разработки совместно с банкам и страховы х программ по предо
ставлению  ф изическим  и ю ридическим  лицам  банковских и страховы х 
услуг, организации  ком плексного сбыта страховы х продуктов через 
структурны е подразделения банка, обеспечения страховой защ иты  
им ущ ественны х интересов банка и увеличения конкурентны х преим у
щ еств при обслуж ивании клиентов.

А.Н. Иващенко, аспирант 
ПГУ (Новополоцк)

СОВЕРШЕНСТВОВАНИЕ СИСТЕМЫ АГРАРНОГО 
СТРАХОВАНИЯ В РЕСПУБЛИКЕ БЕЛАРУСЬ

Н а современном этапе развития национальной эконом ики Респуб
ли ки  Б еларусь н а  первы й план  вы ходит задача развития рыночной и н 
ф раструктуры , в частности инф раструктуры  аграрного ры н к а страны. 
В аж ны м  элементом данной инф раструктуры  вы ступает финансово-кре- 
дитны й м еханизм , основной составляю щ ей которого является  аграрное 
страхование.

В то ж е врем я современное состояние разви ти я  аграрного страхова
ния в Республике Беларусь не отвечает его первостепенному значению  — 
быть эф ф ективны м  инструментом управления рискам и в аграрном сек
торе эконом ики  и обеспечивать стабильность доходов и ф инансовую  
устойчивость сельскохозяйственны х производителей.

Х арактерны м и чертами современного состояния отечественного аг
рарного страхования являю тся:

•  недостаточное предлож ение качественны х страховы х продуктов, 
отвечаю щ их потребностям сельскохозяйственны х производителей;

•  неудовлетворительное финансовое состояние больш инства сель
скохозяйственны х предприятий;

•  недоверие сельскохозяйственны х производителей к  страховы м 
ком паниям ;

•  н и зк ая  страховая культура руководства сельскохозяйственны х 
предприятий;

•  несоверш енство нормативно-правовой базы , регулирую щ ей по
рядок проведения аграрного страхования;

•  н и зки й  размер собственного к ап и тал а  страховы х ком паний;
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