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Глава 1. АНАЛИЗ УСЛОВИЙ ХОЗЯЙСТВОВАНИЯ И УРОВНЯ ЭКОНОМИЧЕСКОГО

РАЗВИТИЯ СЕЛЬСКОХОЗЯЙСТВЕННЫХ ПРЕДПРИЯТИЙ

1.1.Особенности сельскохозяйственного производства и анализа

результатов деятельности сельскохозяйственных предприятий

       По своему  содержанию  и задачам анализ результатов деятельности сельскохозяйственных предприятий почти не отличается от анализа в других отраслях  экономики. Вместе с тем  имеются некоторые особенности в методике его проведения, которые  обусловлены спецификой этой отрасли производства.

    1. Результаты   хозяйственной   деятельности   сельскохозяйственных предприятий во многом зависит от природно-климатических условий. Поэтому для  получения правильных выводов о результатах хозяйственной деятельности показатели текущего года должны сопоставляться  не только  с  прошедшим годом,  как  это делается на промышленных предприятиях,  но и  со средними данными за предшествующие 3–5  лет.

   2. Для  сельского  хозяйства характерна сезонность производства.  В связи с этим на протяжении года неравномерно используются трудовые ресурсы, техника, материалы, неритмично реализуется продукция, поступает выручка. Эту особенность также необходимо учитывать при анализе  хозяйственной деятельности,  в  частности таких показателей,  как обеспеченность и использование основных средств производства, земельных, трудовых и финансовых ресурсов.

   3. В сельском хозяйстве процесс производства очень длительный и  не  совпадает  с рабочим периодом.  Многие показатели можно рассчитать только в конце года. По этой причине наиболее полный анализ в растениеводстве можно сделать только по результатам года.  В течение года анализируется выполнение плана агротехнических  мероприятий  по  периодам сельскохозяйственных работ.

   4. Сельскохозяйственное производство имеет дело с живыми организмами. Поэтому на уровень его развития оказывают влияние не только экономические,  но и биологические, химические и физические законы, что усложняет  измерение  влияния  факторов на результаты хозяйственной деятельности. 

   5. Основным средством производства в  сельском  хозяйстве  является  земля,  природные особенности которой неразрывно связаны с климатическими условиями и  которые под влиянием  разных  факторов  меняет природный и экономический характер. Причем земля как главное средство производства не только не  изнашивается, но и наоборот, улучшается, если ее правильно использовать. И, наконец, земля чрезвычайно универсальна: на одной и той же земле можно производить многочисленные виды продукции. В результате сельскому хозяйству свойственны такие особенности,  как универсальность производства, слабая концентрация производства,  многоотраслевой характер, более низкий уровень производительности труда. 

6. Сельское  хозяйство  отличается  от других отраслей производства  и тем, что в нем часть продукции используется на собственные цели в качестве средств производства:  семена,  фураж, животные. Поэтому объем реализованной продукции,  как правило, намного меньше  произведенной.

7. Учитывая специфику сельского хозяйства, для оценки деятельности сельскохозяйственных предприятий используется много специфических показателей (урожайность,  продуктивность скота, жирность молока и др.). 

   8. Вместе с тем нужно заметить, что в сельском хозяйстве больше, чем в промышленности однотипных предприятий,  осуществляющих  производство примерно в одинаковых природно-климатических условиях. Поэтому в отличие от промышленных предприятий здесь  можно  более  широко  применять межхозяйственный  сравнительный  анализ.  Применение такого анализа позволяет точнее оценить результаты деятельности,  выявить инновационный опыт  других предприятий.

   9. Наличие широкой базы  для  сравнения и  в  рамках  отдельного предприятия,   и в масштабах региона позволяет чаще использовать в анализе такие приемы, как сопоставление параллельных и динамических рядов, аналитические группировки, корреляционный анализ, многомерный сравнительный анализ и др.

1.2. Анализ  природно-экономических  условий функционирования 

сельскохозяйственных предприятий

     Результаты работы  сельскохозяйственных предприятий существенно зависят от условий производства.  Потому экономический анализ начинают с изучения природно-экономических условий предприятия,  его размеров, производственного направления,  уровня интенсификации производства,  его эффективности, финансового состояния и т.д. Только  с  учетом  конкретных  условий можно объективно оценить результаты деятельности предприятия и наметить пути его  дальнейшего развития.

     Условия производства можно разделить на три группы:  

а) природные и климатические (типы почв, особенности климата, рельефа местности)

б) месторасположение хозяйства; 

в) экономические условия производства.

     Для характеристики состояния почвы используются следующие показатели: качественная оценка сельскохозяйственных угодий (в баллах),  средний размер полей, содержание гумуса и микроэлементов в почве, мощность гумусного слоя, доля угодий, требующих известкования и гипсования, доля улучшенных  угодий в общей их площади,  механический состав почвы и т.д.

   При изучении климатических условий нужно обратить внимание на такие особенности, как среднегодовое количество осадков, их распределение по периодам года,  продолжительность залегания и толщина снежного покрова,  глубина промерзания почвы, даты первых и последних заморозков,  продолжительность безморозного периода.

 При оценке месторасположения хозяйства изучается расстояние от  областного и  районного  центров,  железнодорожных  станций,  пристаней, снабженческих, перерабатывающих,  ремонтных предприятий, состояние дорожной сети.

К экономическим условиям, от которых зависят результаты хозяйственной деятельности,  относятся: 

1. Обеспеченность  предприятий финансовыми, земельными, трудовыми и материальными ресурсами. 

2.  Уровень специализации и концентрации производства (основной показатель – структура товарной продукции,  дополнительные – структура посевных площадей,  валовой продукции,  поголовья скота, затрат труда).

Для оценки уровня (глубины) специализации производства  рассчитывают коэффициент специализации  Ксп:
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где Удi ( удельный вес   i-го вида товарной продукции в общем ее объеме;

n ( порядковый номер отдельных видов продукции по их удельному весу в ранжированном ряду.

   Значение коэффициента  специализации  может колебаться от 0 до 1. Если его уровень меньше 0,2,  то это свидетельствует о слабовыраженной специализации, от 0,2 до 0,4 ( о средней и свыше 0,6 ( об углубленной.

3. Уровень  интенсификации  производства. Интенсификация – главное  направление развития сельскохозяйственного производства  на  современном  этапе, призванная обеспечить основную долю прироста  сельскохозяйственной продукции и повышения ее конкурентоспособности. Она достигается путем внедрения достижений научно-технического прогресса  и  передового  практического опыта. 

     С целью всестороннего изучения процесса интенсификации рассматривают три группы показателей, характеризующих: 

     1) уровень интенсификации (основные ( это сумма основных и оборотных средств,  сумма затрат на 100 га сельскохозяйственных угодий; дополнительные ( расход удобрений на 1 га,  энергообеспеченность, обеспеченность хозяйства тракторами, численность поголовья животных на 100 га сельхозугодий, сумма инвестиций на мелиорацию  земель и др.).

2) результаты интенсификации: выход валовой,  товарной продукции,  чистого дохода на 100 га сельхозугодий,  урожайность культур,  продуктивность  животных, производительность труда, фондоотдача основных средств, отдача кормов, удобрений и т.д.

3) эффективность интенсификации на  основе  сравнения  дополнительных вложений с их результатами (прибыль  на рубль инвестированного капитала, на рубль основных средств, на одного работника и др.). 

     В процессе анализа необходимо изучить уровень данных показателей, их динамику,  провести межхозяйственные сопоставления  и  дать  оценку достигнутому уровню интенсификации и эффективности производства в исследуемом хозяйстве.

1.3. Краткая характеристика финансового состояния предприятия

 и его платежеспособности

   При изучении исходных условий функционирования предприятия  немаловажное значение имеет экспресc-анализ динамики основных показателей, характеризующих его имущественное и  финансовое состояние.  Для их расчета и анализа используются данные бухгалтерской отчетности и пояснительной записки  к ней.

  Имущественное положение предприятия оценивается на основании изучения динамики (за 3—5 лет ) уровня следующих показателей:

· общей суммы средств, находящейся в распоряжении предприятия;

· величины основных средств и их доли в общей сумме активов, в том числе доли активной их части;

· степени износа основных средств и степени их обновления;

· соотношения оборотных и внеоборотных активов;

· величины материальных запасов и их доли в сумме выручки;

· суммы дебиторской задолженности и ее доли в выручке;

· удельного веса просроченной дебиторской задолженности в общей сумме активов предприятия.

Увеличение реальной суммы средств, находящейся в распоряжении предприятия (с учетом инфляционного фактора), свидетельствует о расширении масштабов деятельности предприятия. Напротив, снижение ее свидетельствует о спаде деловой активности. По степени изношенности и обновления основных средств судят об их техническом состоянии. Важное значение имеют оптимальные пропорции между основными и оборотными средствами. При недостатке последних не в полную меру используется производственная мощность предприятия, в результате чего ухудшаются все экономические показатели его деятельности. Оптимальная величина производственных запасов, сокращение дебиторской задолженности и их доли в сумме выручки (оборота)  способствуют ускорению оборачиваемости капитала и повышению его доходности.

      Для оценки финансовой устойчивости предприятия рекомендуется   изучить динамику следующих показателей:

· сумма и доля собственного капитала предприятия в общей валюте баланса;

· сумма и доля заемных средств в общей валюте баланса;

· соотношение заемных и собственных средств предприятия (плечо финансового рычага);

· удельный вес дебиторской задолженности в выручке от реализации продукции;

· соотношение дебиторской и кредиторской задолженности;

· доля собственного и заемного капитала в формировании внеоборотных активов;

· доля собственного и заемного капитала в формировании оборотных активов;

Увеличение  доли собственного   и сокращение доли заемного капитала, уменьшение плеча финансового рычага  указывают на  укрепление финансового положения хозяйства, и наоборот. Об этом же свидетельствует и повышение доли собственных средств  в формировании  оборотных и внеоборотных активов предприятия.

 Оценка платежеспособности предприятия производится на основе                             изучения динамики следующих показателей:

· размер денежной наличности и ее доли в сумме краткосрочных финансовых обязательств;

· коэффициент текущей ликвидности (отношение оборотных активов к краткосрочным обязательствам);

· величина краткосрочных и долгосрочных финансовых обязательств и их доля  в общей  сумме активов предприятия;

· сумма просроченных краткосрочных и долгосрочных обязательств и их доля в общей сумме активов предприятия.

Увеличение уровня первых двух показателей  свидетельствует  об    укреплении   платежеспособности предприятия. Напротив, рост уровня третьего и четвертого показателей  указывает на ухудшение финансовой ситуации на предприятии. Если их величина превышает нормативное значение, то предприятие относится к классу стабильно неплатежеспособных.

 Для характеристики эффективности функционирования предприятия и оценки его деловой активности  используется следующая система показателей:

· рентабельность совокупных активов предприятия (отношение общей суммы прибыли отчетного периода  до выплаты процентов и налогов к среднегодовой сумме активов);

· рентабельность собственного капитала (отношение чистой прибыли к среднегодовой сумме собственного капитала);

· коэффициент оборачиваемости совокупного капитала (отношение выручки к среднегодовой сумме активов);
[image: image2.wmf]
· коэффициент оборачиваемости оборотного капитала (отношение выручки к среднегодовой сумме  оборотных активов);

· продолжительность оборота оборотного капитала, в том числе в запасах, дебиторской задолженности и денежной наличности.

    Первые три показателя характеризуют эффективность использования средств, имеющихся в распоряжении предприятия (собственных и заемных), а последние – интенсивность их использования.  Чем выше доходность капитала и скорость его оборачиваемости, тем выше деловая активность  администрации предприятия, и наоборот.

    Если предприятие акционерное, акции которого котируются на бирже,  анализ дополняется данными о положении предприятия на рынке ценных бумаг. Нужно изучить данные о количестве выпущенных акций акционерным обществом, в том числе полностью оплаченных, частично оплаченных и неоплаченных, о номинальной стоимости этих акций, изменении количества акций вследствие дополнительной эмиссии,  количестве выкупленных акций,  количестве акционеров, зарегистрированных в реестре, в том числе наиболее крупных.

     Необходимо привести  показатели,  характеризующие  инвестиционную привлекательность акционерного предприятия:

     а) рентабельность акционерного капитала (отношение чистой прибыли к среднегодовой сумме акционерного капитала);

     б) уровень дивидендного выхода, т.е. удельный вес чистой прибыли, направленной на выплату дивидендов по обыкновенным  акциям  (отношение фонда дивидендных выплат к сумме чистой прибыли);

     в) сумма дивидендных выплат на одну акцию (фонд дивидендных  выплат по простым акциям делится на количество простых акций, эмитированных акционерным обществом);

     г) норма дивиденда (отношение суммы дивиденда на одну простую акцию к ее номинальной стоимости);

     д) курс  акции (отношение суммы дивиденда на одну акцию к среднегодовой процентной ставке по депозитам банка);

     е) коэффициент  котировки  акции (отношение курса акции к учетной цене акции).

Изучение динамики данных показателей за последние 3 – 5 лет позволит установить  тенденции изменения финансовой ситуации на анализируемом предприятии.

Тема 2. АНАЛИЗ ПРОИЗВОДСТВА ПРОДУКЦИИ РАСТЕНИЕВОДСТВА

2.1. Значение,  задачи и  информационное обеспечение  анализа

производства продукции растениеводства

     Объем производства сельскохозяйственной продукции – один  из основных показателей,  характеризующих деятельность  сельскохозяйственных предприятий.  От его величины зависит объем реализации продукци, уровень ее себестоимости,  сумма прибыли, уровень рентабельности, финансовое положение предприятия,  его платежеспособность и другие экономические показатели. Поэтому  анализ итогов деятельности предприятия необходимо начинать с изучения объема производства продукции, и в частности продукции растениеводства. 

	Задачи анализа
	· осуществляется систематический  контроль  за  изменением динамики и выполнением прогнозных объемов производства продукции;

	
	· определяется влияние факторов на объем производства продукции;

	
	· выявляются внутрихозяйственные резервы увеличения ее производства;

	
	· оценивается деятельность хозяйства по использованию возможностей увеличения производства продукции с учетом объективных  и  субъективных факторов;

	
	· разрабатываются мероприятия по  освоению  выявленных  резервов увеличения производства продукции.


    Основной источник информации для анализа производства продукции растениеводства – отчет 9-АПК «Производство и себестоимость продукции растениеводства», в котором приводятся данные о размерах посевных площадей по культурам,  их урожайности, объеме производства продукции в натуральном выражении и ее  себестоимости.  Соответствующие  плановые  показатели отражаются в плане  хозяйства. Для оперативного анализа используют  данные производственных отчетов, первичные  документы.  

2.2. Анализ динамики и выполнения плана производства продукции

    растениеводства
         Анализ производства продукции растениеводства целесообразно начинать с  изучения ее динамики как по отдельным видам, так и в целом по растениеводству с оценкой произошедших изменений.

     Для этого необходимо иметь данные  об  объеме  производства  продукции растениеводства в  сопоставимых ценах,  а также данные о валовом сборе продукции по каждой культуре за последние 5(10 лет.  На  основании  этих  данных рассчитываются базисные и цепные темпы роста и прироста. Для большей наглядности динамику производства продукции целесообразно отразить графическими методами.

      Данные об объеме производства на 100 га сельскохозяйственных угодий необходимо сравнивать со средними показателями по  району,  области,  а также с данными других хозяйств. Это позволит более объективно оценить работу хозяйства по увеличению производства продукции растениеводства.

       Важное значение для оценки деятельности  хозяйства  имеет  анализ выполнения  прогнозных показателей   по  объему производства продукции растениеводства как по хозяйству в целом,  так и по отдельным бригадам и другим  подразделениям. С этой целью фактические валовые сборы продукции по каждой культуре сопоставляют с прогнозными данными, выявляют процент выполнения  плана и отклонение от него.

       На следующем этапе анализа необходимо установить факторы и причины изменения объема производства продукции.  Известно,  что объем  производства продукции растениеводства зависит от размера и структуры посевных площадей, гибели посевов и урожайности сельскохозяйственных культур. Каждый из  перечисленных  факторов в свою очередь зависит от ряда причин и обстоятельств (рис.2.1).




























Рис 2.1. Структурно-логическая факторная модель объема производства  

 продукции растениеводства

         В первую очередь необходимо выявить степень влияния факторов первого порядка:  

ВС = (S - SГ) * У,

где ВС – валовой  сбор продукции в физическом весе;

        S – посевная  площадь культуры;

        SГ – площадь, на которой погибли посевы; 

        У – урожайность  культуры, ц/га.

         Для определения степени влияния каждого фактора  на  валовой  сбор можно воспользоваться способом  цепной подстановки:
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           в том числе за счет изменения

(ВСS = ВСусл1 - ВС0 ;                 (ВСГ = ВСусл2 - ВСусл1 ;                 (ВСУ = ВС1 - ВСусл2 .
Эти же результаты можно получить способом абсолютных разниц:

                (ВСs = (S1 - S0) У0 ;         
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Расчет способом относительных разниц делается следующим образом:
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        Результаты покажут, какие факторы оказали положительное влияние  на объем полученной продукции,  а какие – отрицательное,  и в какой степени.  Это позволяет не только объективно оценить  результаты хозяйствования,  но  и  видеть неиспользованные возможности увеличения производства продукции.

       2.3. Анализ размера и структуры посевных площадей

       После этого необходимо более детально проанализировать выполнение прогнозных данных и динамику посевных площадей по культурам, установить изменения в размере и структуре посевных площадей и дать им экономическую оценку.

      Расчет влияния структуры посевных площадей  на  выход  продукции по группе однородных культур и в целом по растениеводству можно осуществить двумя способами:          а) цепной подстановки: 
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(ВПстр = ВПусл1 - ВПусл2.

б) абсолютных разниц.
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где Удi – удельный вес i-й культуры в общей посевной площади.

      Эта же методика может быть  использована  и  для  расчета  влияния структуры посевов на затраты производства,  сумму прибыли и другие показатели. При этом в расчет будет приниматься не выход продукции с 1 га,  а затраты на 1 га и всю площадь  или сумма прибыли на 1 га и всю площадь.

2.4. Анализ урожайности сельскохозяйственных  культур  и  факторов, определяющих ее уровень

     Урожайность сельскохозяйственных культур является  основным  фактором,  который определяет объем производства продукции растениеводства. При  анализе урожайности нужно изучить динамику ее роста  по  каждой  культуре  или группе культур, провести межхозяйственный  сравнительный анализ, установить степень выполнения плана по урожайности каждой культуры   и рассчитать влияние факторов на изменение ее величины.

	Факторы изменения урожайности

	Природно-климатические
	Плодородие почвы

	
	  Механический состав почвы

	
	Рельеф местности

	
	Температурный режим

	
	Уровень грунтовых вод

	
	Количество осадков и т.д.

	Экономические
	Количество, качество и структура вносимых удобрений

	
	Качество и сроки выполнения всех полевых работ

	
	Качество посевного материала

	
	Изменение сортового состава посевов

	
	Известкование и гипсование почвы

	
	Борьба с болезнями и вредителями растений

	
	Чередование культур в полях севооборота и т.д.


      В процессе анализа надо изучить динамику и выполнение плана по всем агротехническим мероприятиям,  определить эффективность каждого из них  (прибавку  урожая  на  1 ц удобрений,  единицу выполненных работ) и после этого подсчитать влияние каждого мероприятия на уровень  урожайности  и валовой сбор продукции.   Методику расчета рассмотрим на примере удобрения полей.

  Обеспеченность предприятия органическими и минеральными удобрениями определяется сравнением фактического количества заготовленных и использованных удобрений  (статистическая  отчетность  об  использовании удобрений) с плановой потребностью (расчет  потребности  удобрений  по культурам).

          В конце года рассчитывается  фактическая  окупаемость удобрений по каждой культуре:

Ок = (Уф - Ур) / Кф;

где Ок – окупаемость 1 ц NPK;

      Уф – фактическая урожайность культуры;

      Ур – урожайность от естественного плодородия почвы без применения удобрений (по

               данным  агрономического учета);                

      Кф – фактическое   количество внесенных удобрений на 1 га посевов культуры, ц NРК.

          Снижение окупаемости удобрений может произойти из-за их несбалансированности, низкого качества, сроков и способов  внесения в почву.

         Для определения  окупаемости  удобрений  можно  использовать также корреляционный анализ при условии,  что имеется достаточное количество наблюдений об  урожайности  культуры  и количестве внесенных удобрений под нее.  Методику расчета рассмотрим, используя данные табл.2.1.

Таблица 2.1. Исходные данные для расчета зависимости урожайности  ячменя (Y) от количества внесенных удобрений на 1 га посева (х)

	Номер поля
	X
	Y
	ХY
	X2
	Y2
	Yx

	1
	1,5
	18,0
	27,00
	2,25
	324,00
	16,5

	2
	2,0
	19,7
	39,40
	4,00
	388,09
	19,5

	3
	2,2
	20,8
	45,76
	4,84
	432,64
	20,7

	4
	2,5
	22,5
	56,25
	6,25
	506,25
	22,5

	5
	2,8
	22,3
	62,44
	7,84
	497,29
	24,3

	6
	3,0
	24,8
	74,40
	9,00
	615,04
	25,5

	7
	3,5
	25,4
	88,90
	12,25
	645,16
	28,5

	8
	3,8
	31,3
	123,12
	14,44
	1043,29
	30,3

	9
	4,2
	34,2
	143,64
	17,64
	1169,64
	32,7

	10
	4,5
	35,0
	157,50
	20,25
	1225,00
	34,5

	Итого
	30,0
	255,0
	819,00
	99,00
	6846,00
	255,0


        Приведенные данные по 10 участкам показывают, что с увеличением дозы удобрений урожайность зерновых культур в среднем возрастает. Если построить график, то можно увидеть,  что связь между этими показателями прямолинейная и ее можно выразить уравнением прямой линии:

Yx = a + bх,

где Y – урожайность,  ц/га; 

       х – количество  внесенных удобрений на 1 га, ц NPK; 

 а и b – параметры  уравнения, которые требуется найти.

      Чтобы найти значения коэффициентов a и b, необходимо решить следующую систему уравнений:

na  +  b(x  = (y;

a(x + b(x2 = (xy,                                                                                    

    Значения (х, (у, (ху, (х2  рассчитываются на основании исходных данных в табл.2.6.  Подставим полученные значения в систему уравнений и решим ее способом исключений:

      -3   10а + 30b = 255;                    -30а - 90b= -765;

             30а + 99b  =819;                    30а + 99b=  819.

Отсюда b  = 6;  а = 7,5 .  После этого  уравнение связи  будет иметь вид:    
 Yх = 7,5 + 6х.

      Что представляют собой эти параметры в данном уравнении? Коэффициент а - это постоянная величина урожайности,  не связанная с количеством внесенных удобрений (при х=0).  Коэффициент b показывает,  что с увеличением количества удобрений на 1 ц/га урожайность зерновых  культур увеличивается на 6 ц/га.

       Кроме уравнения связи, в корреляционном анализе рассчитывается  коэффициент  корреляции,  который характеризует тесноту связи между исследуемыми показателями: 
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     Его величина   близка к 1.  Это свидетельствует об очень тесной, почти пропорциональной   связи между урожайностью и удобрением полей. Коэффициент  детерминации  ( d = r2 = 0,92 ) показывает,  что изменение урожайности  в  данном  хозяйстве  на 92 %  зависит от степени удобрения почвы.  Из этого следует, что результаты корреляционного анализа могут  быть использованы для подсчета резервов роста урожайности и для определения ее уровня на перспективу.  Зная, например, что в следующем году будет внесено на 4 ц NPK на 1 га посевов зерновых культур,  можно ожидать, что их урожайность составит 31,5 ц/га (Yх = 7,5+ 6(4) при условии,  что соотношения между остальными факторами не изменятся.

      Можно также установить,  насколько  изменилась  урожайность каждой культуры за счет изменения количества внесенных удобрений   и  уровня  их окупаемости.  С этой целью изменение дозы удобрений по культурам нужно умножить на базовый уровень их окупаемости, а изменение уровня окупаемости – на фактическую дозу удобрений отчетного периода .

       Большое влияние на  урожайность  оказывает   сорт  культуры. Если увеличивается доля более урожайных сортов, то в результате средняя урожайность культуры возрастает, и наоборот.  Рассчитать влияние данного фактора на  изменение  урожайности культуры можно способом цепной подстановки или абсолютных разниц,  как и по структуре посевов (табл.2.12).

             Если использовать способ абсолютных разниц,  то расчет осуществляется следующим способом: изменение удельного веса каждого сорта в общей посевной площади культуры умножается на базисный уровень урожайности соответствующего сорта и результаты суммируются:
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        Урожайность сельскохозяйственных культур, кроме перечисленных  факторов,  зависит от целого ряда  других агротехнических мероприятий:  качества и способов обработки земли, размещения культур в полях севооборота, способов и сроков ухода за посевами,  применения биологических и химических средств защиты посевов,  известкования,  гипсования почвы и т.д. При анализе нужно установить,  как выполнен план по всем агротехническим мероприятиям.  В случае недовыполнения плана по отдельным мероприятиям надо выяснить причины,  а при возможности – и потери продукции.

      С этой целью надо сравнить урожайность на полях, где проводились и где не  проводились (или другим способом,  в другие сроки,  в другом объеме) соответствующие мероприятия.  Полученная разность урожайности умножается на площадь, на которой оно не проводилось.

2.5. Методика подсчета и обобщения резервов увеличения  производства продукции растениеводства

          Выявление резервов увеличения продукции растениеводства должно осуществляться по  следующим направлениям: расширение посевных площадей, совершенствование структуры посевов, повышение урожайности культур.

          Возможные резервы расширения посевных  площадей определяются при анализе использования земельных ресурсов (включение в сельскохозяйственный оборот земель,  занятых кустарником, залежей, заболоченных земель, под дорогами и проездами и др.).

      Чтобы определить возможные резервы увеличения  производства  продукции, необходимо выявленный резерв расширения посевной площади умножить на фактическую урожайность тех культур, посевы которых планируются на ней.
         Существенным резервом увеличения производства продукции в  растениеводстве является улучшение  структуры посевных площадей, т.е. увеличение доли более урожайных культур в общей  посевной  площади. Для расчета величины  этого  резерва  сначала необходимо разработать более оптимальную структуру посевов для данного хозяйства с учетом всех  его возможностей и ограничений (желательно с  использованием экономико-математических методов),  а  потом сравнить фактический объем продукции с возможным,  который будет получен с той же общей фактической площади, при фактической урожайности культур,  но при улучшенной структуре посевов.

        Основным резервом увеличения производства продукции растениеводства является  рост урожайности сельскохозяйственных культур за счет дополнительного внесения удобрений, повышения их окупаемости, использования более урожайных сортов культуры, недопущения потерь при уборке урожая и прочих агротехнических мероприятий.

      Для подсчета резервов увеличения производства за счет  дополнительного внесения удобрений необходимо планируемый прирост количества вносимых удобрений под  i-ю  культуру в перерасчете в действующее  вещество  умножить на фактическую прибавку урожая, которую обеспечивает  1 ц NPK в хозяйстве по данной культуре.

     Существенным резервом увеличения производства продукции в растениеводстве является  повышение окупаемости удобрений,  которая в свою очередь зависит от дозы и качества удобрений,  их структуры, сроков и способов внесения в почву.  Резервы увеличения окупаемости  удобрений  определяются  при  анализе их использования путем разработки конкретных мероприятий (строительство складов для их  хранения,  сбалансированность удобрений по каждой культуре, оптимизации сроков внесения и т.д.).  Затем планируемый прирост окупаемости удобрений умножается на планируемый их объем внесения в почву по каждой культуре – таким образом определяется резерв увеличения производства продукции.
         Для определения резервов  увеличения  производства  продукции  за  счет использования семян  более  урожайных сортов культур  необходимо разность в урожайности более и менее продуктивного сорта умножить на возможный  прирост площади под более урожайный сорт. 

      В случаях,  если    выращивается  несколько сортов одной культуры и соотношение меняется в сторону более  урожайных,  то  подсчет резервов увеличения производства продукции осуществляется так же,  как и за счет улучшения структуры посевных площадей. 

     Чтобы определить размер потерь продукции при уборке урожая,  необходимо сопоставить урожайность на площадях, где уборка урожая проведена в  оптимальный срок и с опозданием.  Полученная разность умножается на площадь,  на которой урожай был  собран  позднее  оптимальных  сроков.

       Аналогичным образом определяют резервы увеличения производства продукции растениеводства и по прочим агротехническим мероприятиям.

       В заключение  анализа следует обобщить все выявленные резервы по каждому виду продукции в натуральном измерении,  а в целом  по  растениеводству – в  сопоставимых ценах, а также в процентах к фактическому объему производства.

Глава   3. АНАЛИЗ ПРОИЗВОДСТВА ПРОДУКЦИИ ЖИВОТНОВОДСТВА

    3.1. Анализ производства продукции животноводства. Методика

         расчета влияния факторов на объем производства продукции

          В процессе анализа изучается динамика валовой  продукции и производства отдельных ее видов за последние 5(10 лет.  Результаты анализа   оформляются так же, как и в растениеводстве.

        Данные о темпах прироста и о производстве  продукции  на  100  га сельхозугодий можно  сравнивать  с  данными других предприятий одинаковой специализации, а также со средними показателями по региону.

     Выполнение планов-прогнозов по производству продукции животноводства в физическом весе  анализируется  по  каждому виду как в целом по хозяйству, так и по каждой ферме.  С этой целью фактические данные о производстве продукции сравнивают с плановыми. 

         В ходе  дальнейшего  анализа нужно выяснить причины изменения объема полученной продукции  по каждому виду (рис.3.1).

          Согласно рис.3.1 в первую очередь нужно рассчитать влияние поголовья и  продуктивности животных  на  объем  производства  продукции. Поскольку эти факторы находятся в функциональной зависимости с объемом производства продукции (ВП=П ( ПР),  для определения степени их влияния можно использовать любой способ детерминированного анализа. 






   


                                          











Рис.3.1. Структурно-логическая факторная модель объема производства 

  продукции животноводства

         Согласно рис.3.1 в первую очередь нужно рассчитать влияние поголовья и  продуктивности животных  на  объем  производства  продукции. Поскольку эти факторы находятся в функциональной зависимости с объемом производства продукции (ВП=П ( ПР),  для определения степени их влияния можно использовать любой способ детерминированного анализа. 

3.2. Анализ выполнения плана и резервов роста поголовья животных

         Размер поголовья животных зависит в первую очередь от специализации хозяйства, наличия животноводческих помещений и  состояния кормовой базы.

       В процессе анализа следует изучить  динамику  роста поголовья продуктивных животных, плотность поголовья на 100 га сельхозугодий, а также выполнение плана по выходному поголовью каждого вида  и  группы животных.  

        Чтобы установить  причины изменения выходного  поголовья,  необходимо  изучить  выполнение плана оборота стада  по источникам  поступления  и  выбытия  животных.       

      Основным источником  пополнения стада является получение приплода от маточного поголовья. Недовыполнение плана может произойти по причине яловости маток,  мертворожденного приплода. Причинами яловости чаще всего являются неудовлетворительные условия содержания маточного поголовья, низкий уровень  кормления,  плохая организация искусственного осеменения, несвоевременная выбраковка из  основного  стада  поголовья, непригодного для воспроизводства, и др. Они устанавливаются по данным зоотехнического учета.

       Важным источником пополнения и воспроизводства стада является покупка племенных животных, а также закупка телят у населения.  Причины невыполнение плана его закупки —отсутствие источников финансирования, недостаток кормов, животноводческих помещений, неблагоприятная конъюнктура рынка и др.

      Основным каналом выбытия животных является реализация их на мясокомбинат  и племенные цели.  При этом нужно установить, не произошло ли сокращение  поголовья по причине реализации на мясо недорощенного скота.

      Проверяют также выполнение плана и  по другим каналам выбытия   животных и выясняют причины падежа и вынужденного забоя животных: желудочно-кишечные заболевания, связанные с нарушением правил выпойки и кормления молодняка, антисанитарным состоянием помещений, а также простудные заболевания в связи с неудовлетворительной вентиляцией помещений, сквозняками, отсутствием прогулок и закаливания животных. 

          На основе анализа выполнения  плана  по  обороту  стада  выявляют  внутрихозяйственные резервы роста выходного поголовья  на конец года за счет:

· сокращения яловости коров и прохолостости  свиноматок; 

·  падежа  и гибели животных; 

·  более интенсивного их выращивания и откорма и реализации на мясо более высоким  весом.

        Чтобы подсчитать   резервы роста поголовья за счет сокращения яловости коров,  необходимо планируемый прирост выхода телят  на  100 коров умножить  на  фактическое поголовье коров на начало года и разделить на 100. 

        Резервами роста  поголовья  животных  за счет сокращения падежа и гибели животных  считаются те потери поголовья,  которые  произошли  по вине хозяйства. А чтобы их установить, нужно изучить причины падежа по каждому случаю,  для чего используются сведения актов на падеж  животных. В данном хозяйстве по его вине пало 14 телят.

     Резервы роста  выходного поголовья за счет увеличения живой массы  одной головы  до планового уровня определяют следующим образом: фактический объем  реализации  животных  в живом весе делят сначала на фактический живой вес одной головы,  а затем на плановый  и  результаты сравнивают. 

3.3. Анализ структуры стада животных. Экономическая оценка

 изменений в структуре стада

        В процессе воспроизводства стада происходят количественные изменения в  его составе и структуре в связи с поступлением и выращиванием приплода, переводом молодняка из младших групп в старшие,  реализацией молодняка и  части взрослых животных.  Происходят и качественные изменения в составе поголовья по породности,  возрасту, уровню продуктивности в связи  с  проведением  селекционного плана племенной работы,  отбором лучших, выбраковкой низкопродуктивных,  старых и больных, приобретением племенных животных.

      Необходимо изучить структуру стада,  установить произошедшие в ней изменения и дать им экономическую оценку, т.е. показать, насколько целесообразны изменения в структуре стада с точки зрения увеличения объема  производства  продукции,  рационального  использования трудовых и кормовых ресурсов и получения максимума прибыли. Для этого изменение удельного веса каждого вида или возрастной группы животных надо умножить на плановый  выход продукции от одной головы  в стоимостном выражении, результаты суммировать и полученный результат умножить на общее фактическое поголовье животных:


[image: image17.wmf]1

1

0

общ

гол

i

стр

Пог

ВП

Уд

ВП

×

×

D

=

D

å

.

          Необходимо также  изучить породный состав по каждой группе животных,  определить удельный вес каждой породы в общем поголовье, установить изменения в породном составе стада животных по сравнению с планом и данными прошлых лет.  При  определении  экономической  эффективности разных пород животных в первую очередь учитывают продуктивность,  затраты кормов и труда на 1 голову и 1 ц продукции,  затраты и прибыль на 1 голову и 1 ц продукции.

      Для определения влияния породного состава стада на выход продукции, затраты кормов,  труда, сумму прибыли и другие показатели можно использовать способ абсолютных разниц, как  и  при исчислении влияния структуры стада по возрастному признаку. Такой анализ производятся по каждой группе  и виду животных с последующим обобщением полученных результатов.

3.4. Анализ продуктивности животных   и факторов,  определяющих  ее  уровень

         В начале анализа необходимо изучить динамику и выполнение плана  по продуктивности животных,  провести  межхозяйственный  сравнительный анализ и установить факторы изменения ее уровня, показанные на системном графике (рис. 3.1).

         Для определения степени зависимости  продуктивности  животных  от перечисленных факторов можно использовать методы экспериментального  и корреляционно-регрессионного анализа.

         Сущность экспериментального  метода   заключается  в том,  что для опытных и  контрольных групп животных создаются равные условия,  кроме одного,  например,  уровня кормления.  Разность между  продуктивностью скота опытной и контрольной групп делится на разность в уровне кормления этих групп животных.

         Для определения влияния факторов на уровень продуктивности животных можно применять также корреляционный анализ.  Для  этого необходимо собрать  данные об уровне продуктивности и изучаемых факторах по большому количеству наблюдений  в динамике   или по группам  однородных  объектов  (хозяйств,  ферм).  Методику расчета рассмотрим на примере, приведенном в табл.3.1.

       Сравнение продуктивности  коров и уровня их кормления показывает, что с повышением уровня кормления растут и надои  молока  на  фуражную корову. Следовательно,  для математического выражения характера данной зависимости можно использовать уравнение прямой линии: 

yх = а + bх,

где y – среднегодовой надой молока на фуражную корову, ц;

       х  - среднегодовой уровень кормления коров, ц к.ед.

После расчета исходных данных и решения системы уравнений:

   nа + b(х =(y;                   10а +  315b =  273;

   а(х+ b(х2 = (хy;             315а +10054b = 8711,4.

получим: а = 0,525,  b = 0,85.  Уравнение связи будет иметь следующее выражение:

yх  =  0,525 + 0,85х.

    Оно показывает,  что с повышением уровня кормления на 1 ц.к.ед.  в расчете на 1 голову в год надой молока от фуражной коровы увеличивается в хозяйстве в среднем  на 0,85 ц.

 Таблица 3.1. Зависимость продуктивности коров (y) от уровня их кормления (х)

	Год
	х
	y
	xy
	x2
	y2
	yx

	1
	26,1
	19,5
	508,9
	681,21
	380,25
	22,7

	2
	28,4
	26,0
	738,4
	806,56
	676,00
	24,7

	3
	28,8
	25,3
	728,64
	829,44
	640,09
	25,0

	4
	29,0
	27,0
	783,00
	841,00
	729,00
	25,2

	5
	30,5
	27,4
	835,70
	930,25
	750,76
	26,5

	6
	31,0
	27,3
	846,30
	961,00
	745,29
	26,9

	7
	32,0
	28,0
	896,00
	1024,00
	784,00
	27,7

	8
	35,0
	30,0
	1050,00
	1225,00
	900,00
	30,3

	9
	36,0
	30,5
	1098,00
	1296,00
	930,25
	31,0

	10
	38,2
	32,0
	1222,40
	1459,24
	1024,00
	33,0

	Сумма
	315
	273
	8711,40
	10054
	7560,0
	273


        Для характеристики тесноты связи между данными показателями рассчитаем коэффициент корреляции:
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         Коэффициент корреляции в данном случае очень близок к единице. Следовательно, связь  между  продуктивностью коров и уровнем их кормления тесная. Коэффициент детерминации (d=0,81) свидетельствует о  том,  что на 81 % изменение уровня продуктивности коров связано с их кормлением. На долю других факторов приходится 19 % вариации результативного показателя.  Это означает,  что полученное уравнение связи можно использовать:

     а) для  определения влияния уровня кормления на изменение среднегодового надоя молока от фуражной коровы ((Yх);

     б) для  подсчета  резервов роста продуктивности коров и выхода продукции (Р(Y);

     в) для прогнозирования продуктивности коров в перспективе (Yпрогн).

          Пример. Уровень кормления коров, ц к.ед:  по плану отчетного года  33,0;  фактически в отчетном году 36,8; прогнозный в следующем году  – 38,8.
(Yх = (х ( b = (36,8 - 33) * 0,85 = +3,23 ц;

  Р(Y = Р(х ( b = (38,8 – 36,8) * 0,85 = +1,7 ц;

      Yпрогн = a + b ( xпрогн = 0,525 + 0,85 * 38,8 = 33,5 ц/гол.

              Аналогичным образом можно рассчитать зависимость продуктивности животных от  обеспеченности кормов переваримым протеином, изменения удельного веса чистопородного поголовья,  процента яловости коров, процента обновления основного стада  и других факторов.  

3.5. Анализ обеспеченности животных кормами и эффективности

их использования

       От обеспеченности животных кормами зависит размер  поголовья  животных и уровень их кормления. Поэтому в процессе анализа следует изучить состояние кормовой базы в хозяйстве, обеспеченность животных кормами в целом и особенно в стойловый период.  Для этого необходимо фактическое наличие кормов сравнить с плановой потребностью,  которая определяется исходя из фактического поголовья и плановых норм кормления. Обеспеченность животных кормами желательно определять не только по  кормовым единицам,  но  и  по  кальцию, фосфору и каротину.

        В свою  очередь  среднее содержание протеина и других питательных веществ в 1 к.ед.  зависит от качества и   структуры  кормов.  Увеличение удельного веса тех видов кормов, которые содержат больше питательных веществ,   содействует приросту общего их  количества  и  среднего  уровня этого показателя, и наоборот.

     Рассчитать влияние данного фактора можно способом абсолютных разниц: изменение удельного веса i-го  корма нужно умножить на фактическое содержание протеина (каротина)  в 1 к.ед. данного корма и результаты просуммировать.

            Обеспеченность животных кормами непосредственно связана  с уровнем их  кормления,  который  выражается количеством кормовых единиц на одну голову за сутки,  месяц, год. Соответственно различают среднесуточный, среднемесячный и среднегодовой уровень кормления. В процессе анализа изучают динамику данных показателей по каждому виду и группе животных,  выполнение плана по их уровню, проводят межхозяйственный сравнительный анализ.

           Производство продукции в животноводстве, как известно, зависит не только от обеспеченности животных кормами,  но и от   эффективности  их использования, которая выражается следующими показателями:

· количество полученной  продукции  в расчете на  1  ц к.ед.;

· количество израсходованных кормов на производство единицы продукции.

        В процессе  анализа  нужно изучить динамику и выполнение плана по уровню эффективности использования кормов в  среднем  по  хозяйству  и каждой ферме с выяснением причин и резервов его повышения. Основные факторы перерасхода кормов на производство единицы продукции: 

· низкий уровень кормления, 

· плохое  качество кормов,

· несбалансированность рационов по всем  питательным компонентам,

· условия содержания животных. 

3.6. Методика подсчета резервов увеличения производства продукции животноводства

         Основными источниками резервов увеличения производства  продукции в животноводстве являются рост поголовья и продуктивности животных.

      Резервы роста поголовья  определяются в процессе анализа  выполнения плана  по  обороту стада.  Это сокращение яловости маточного поголовья, падежа животных и реализация их на мясо высоким весом (см.§ 3.2).  Для определения резерва увеличения производства продукции необходимо возможный прирост среднегодового поголовья умножить на среднегодовую  фактическую  продуктивность одной головы соответствующей группы животных .

        Основными источниками роста продуктивности животных  являются  повышение уровня их кормления и эффективности использования кормов, сокращение яловости коров, улучшение возрастного и породного состава стада, а также условий содержания животных.

       Резерв увеличения производства продукции за счет повышения уровня кормления животных определяется следующим образом: недовыполнение плана или  планируемый прирост уровня кормления (количество кормовых единиц на одну голову) умножается на фактическую окупаемость кормов в  данном хозяйстве или делится на фактический расход кормов в расчете на единицу продукции. Полученный резерв роста продуктивности нужно затем умножить на планируемое поголовье животных.

      Чтобы определить  резерв увеличения производства продукции за счет повышения эффективности использования  кормов,  необходимо  планируемое сокращение кормов на единицу продукции   умножить  на фактический  объем  производства  и  полученный результат разделить на плановую  норму их расхода.

         Резерв увеличения производства продукции за счет улучшения породного состава стада подсчитывают следующим образом: планируемое изменение удельного веса  i-й породы  умножают на фактическую продуктивность соответствующей  породы  животных,   результаты   суммируют и  полученное  изменение средней продуктивности животных  умножают на планируемое общее поголовье  соответствующего вида животных .

        Аналогичным образом определяются резервы увеличения объема производства молока  за  счет улучшения  возрастного  состава стада. 

      Большие потери продукции имеют сельскохозяйственные предприятия в результате яловости  коров,  продуктивность  которых  ниже примерно на 50 %. При определении резервов увеличения производства молока по данным зоотехнического учета необходимо установить потери молока в среднем на одну яловую корову и умножить на сверхплановое количество или  возможное сокращение яловых коров. 

         Росту продуктивности животных и выходу продукции   содействуют также хорошие условия содержания животных,  надлежащий уход,  правильный режим кормления и поения,  добросовестное отношение работников к своему делу. Эти резервы выявляются на основе сравнительного анализа работы разных хозяйств,  ферм, отдельных работников и изучения передового опыта.  

      Существенным резервом  увеличения производства продукции животноводства является сокращение ее потерь. Значительные потери продукции  связаны с болезнями животных,  нарушением технологической дисциплины.  Результат этого – падеж  животных,  вынужденный убой,  снижение  прироста  живой массы, выхода  приплода  и  молока. 

        В заключение анализа необходимо обобщить все  выявленные  резервы увеличения производства  продукции по каждому виду в натуральном выражении и в целом по отрасли животноводства в стоимостной оценке (в  сопоставимых и текущих ценах).

 Глава 4. АНАЛИЗ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ ЗЕМЕЛЬНЫХ РЕСУРСОВ

         4.1. Анализ размера, состава и структуры земельного фонда хозяйства

 Земля – основной элемент национального богатства и главное средство производства в сельском хозяйстве.  Поэтому рациональное использование земельных  ресурсов  имеет большое значение для развития национальной экономики, обусловливая объем производства  сельскохозяйственной продукции и продовольственную безопасность страны. Каждое предприятие должно эффективно использовать землю,  бережно относиться к  ней,  повышать ее плодородие,  не допускать эрозии почв, заболачивания, зарастания сорняками и т.д.

      Основные задачи анализа использования земельных ресурсов:

· изучение состава и структуры земельного фонда, установление нарушений в  землепользовании  и выявление резервов расширения и улучшения  сельскохозяйственных угодий;

· оценка эффективности  использования земель и разработка мероприятий, направленных на ее повышение.

        В процессе анализа необходимо изучить  изменения  в  размере земельных  угодий и выявить возможности дальнейшего расширения площади пашни, улучшенных сенокосов и пастбищ в каждом хозяйстве.

         Изменения в размере земельных угодий происходят не стихийно, а в результате выполнения плана мелиоративных работ.  Поэтому с целью более детального изучения причин произошедших изменений  и  поиска  резервов увеличения площади и улучшения сельскохозяйственных угодий  необходимо  проанализировать   выполнение плана мероприятий по улучшению использования земель: осушению  болот, распашке залежей, раскорчевке кустарников, уборке валунов и камней, известкованию почв, улучшению сенокосов и пастбищ. Причины недовыполнения могут быть объективными и субъективными:  отсутствие источников финансирования,  низкий уровень организации работ и т.д.  

         В связи  с изменением размеров земельных угодий,  их трансформацией происходят существенные изменения в структуре земельного  фонда:  доля одних видов угодий увеличивается, других – уменьшается. Если рассматривать сельскохозяйственные угодья с точки зрения интенсивности их  использования,  то  наиболее интенсивно используются и дают лучшую отдачу пахотные земли, затем улучшенные сенокосы и пастбища, а  потом естественные луга и пастбища.  Поэтому для оценки степени интенсивности использования земель в хозяйстве необходимо  рассмотреть показатели удельного  веса  каждого вида угодий в общей площади земель сельскохозяйственного назначения в динамике.

        В дальнейшем  исходя из конкретных условий хозяйства необходимо установить, какие мероприятия целесообразно провести,  чтобы увеличить площадь пашни как наиболее продуктивного вида угодий.  Это могут  быть распашка лишних внутренних дорог и придорожных полос,  расчистка полей от кустарников,  валунов, рациональное размещение построек, ликвидация мелкоконтурности участков и т.д. Выявление резервов увеличения площади пашни в каждом хозяйстве имеет не только экономическое,  но и воспитательное значение. Наведение порядка на земле – это основа, залог умелого хозяйствования. 

        Установив изменения в структуре земельного фонда,  и в  частности сельскохозяйственных угодий,  необходимо  определить  влияние  данного фактора на объем производства продукции растениеводства: изменение удельного веса каждого угодия в общей площади сельхозугодий надо умножить на фактический выход продукции с 1 га в к.ед., результаты суммировать и умножить на общую площадь сельхозугодий.

4.2. Анализ эффективности использования сельскохозяйственных угодий.

 Резервы ее повышения

       Для оценки эффективности использования земельных ресурсов  применяется система обобщающих, частных и вспомогательных показателей.

       Обобщающие  показатели – это стоимость произведенной продукции (в том числе растениеводства),  выход кормовых единиц, размер прибыли на 100 га сельскохозяйственных угодий (по 100-балльной кадастровой оценке).

       Частные показатели – это  урожайность культур, выход продукции в кормовых единицах с 1 га отдельных угодий,  а также объем производства молока,  мяса на 100 га сопоставимых сельхозугодий. Сопоставимая (кадастровая) площадь определяется умножением площади каждого вида угодий на балл почвы и делением полученного результата на 100.

      Вспомогательные показатели  – это  себестоимость продукции,  фондоемкость, трудоемкость, доходность 1 га земли,  а  также окупаемость затрат (отношение стоимости продукции, полученной с 1 га, к средним затратам на 1 га).

      В процессе анализа сначала  изучается динамика перечисленных показателей, выполнение плана по их  уровню,  проводится  межхозяйственный сравнительный анализ.

       Одним из важнейших факторов повышения эффективности   использования земель является расширенное воспроизводство плодородия почвы.  Науке и практике известны средства быстрого  и  долгосрочного  воздействия  на почву. К первым относятся регулирование влажности почв, внесение быстродействующих минеральных удобрений,  ее рыхление. Долгосрочное формирование почвенного плодородия включает систематическое обогащение почвы органическими удобрениями,  известкование кислых  почв,  мелиорацию земель с неблагоприятными природными свойствами.

      Главным источником пополнения гумуса в почве являются  органические удобрения  и  пожнивные  остатки. Для поддержания бездефицитного и создания положительного  баланса гумуса необходимо расширять посевы многолетних трав,  сидератов,  покровных и пожнивных культур. После распашки многолетних трав содержание гумуса в пахотном слое повышается на 0,2--0,3%.  Продуктивность земель за счет посева сидеральных культур в сочетании с внесением навоза  повышается на 18--20 %. Сидераты обогащают почву легкоразлагающимися органическими веществами, являются действенным средством борьбы с сорняками и вредителями растений. Этому способствуют также чистые пары, при использовании  которых  урожайность  зерновых культур увеличивается на 20--30 %.

    Существенным фактором  повышения  продуктивности  земель является регулирование водного режима: отвод фильтрационных вод во влажные годы и  орошение  в  засушливую  пору.  Мелиорация – неотъемлемое  и мощное средство повышения устойчивости и продуктивности земледелия.

     Важным условием  охраны и рационального использования земли является система мероприятий по защите почвы от водной и ветровой  эрозии: минимальная и безотвальная обработка почвы,  почвозащитные севообороты с полосным размещением посевов и паров,  залужение сильноэродированных земель и др.

     Одним из факторов повышения продуктивности земель является борьба с переуплотнением  почв. Необходимо  через каждые 3-4 года проводить рыхление почвы на глубину 50-80 см без оборота пласта. 

       Большое влияние  на  повышение  продуктивности  земель  оказывает борьба с сорняками  и  вредителями  сельскохозяйственных  культур. 

        Повышению эффективности использования земельного фонда во  многом содействует известкование кислых и гипсование засоленных почв. По расчетам специалистов по причине неблагоприятной кислотности почвы потери урожая ежегодно составляют около 10 %.

     Дальнейшее повышение продуктивности угодий тесно связано с кардинальным улучшением  естественных  кормовых угодий – сенокосов  и пастбищ, занимающих значительный удельный вес в общей  площади  сельскохозяйственных угодий. 

          Повышению эффективности использования  земель  содействуют  также применение интенсивных  технологий выращивания культур,  использование   более урожайных районированных сортов, совершенствование структуры посевов, проведение  всех  полевых работ в оптимальные сроки,   повышение квалификации работников, культуры земледелия и т.д.

     Влияние перечисленных выше факторов на уровень показателей  эффективности использования земли может быть установлено экспериментальным методом,  т. е. сравнением выхода продукции с 1 га земельных участков,  на которых проводилось соответствующее мероприятие, и участков,  где оно не проводилось. Полученная разность умножается на площадь, на которой данное мероприятие не проводилось, и результат делится на общую кадастровую площадь сельскохозяйственных угодий.

          Подсчет резервов увеличения выхода продукции в расчете на 100 га сельскохозяйственных угодий можно производить  следующим образом:
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где Р(Э – резерв  повышения эффективности использования  земли  (выхода валовой  

                 продукции  на  100 га сельхозугодий);  

      ВПф – фактический  объем валовой продукции в стоимостном выражении; 

     Р(ВП – резерв  увеличения  валовой продукции;  

           Sф – фактическая  площадь  сельхозугодий; 

     Р(S – резерв  расширения площади сельскохозяйственных угодий.

     Аналогичным способом можно подсчитать прирост  прибыли,  выручки, объема производства молока, мяса в расчете на 100 га земельной площади.

Глава 5. АНАЛИЗ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ ОСНОВНЫХ СРЕДСТВ ПРОИЗВОДСТВА

5.1. Анализ  обеспеченности сельскохозяйственных предприятий 

основными средствами 

         Обеспеченность сельскохозяйственных  предприятий  основными средствами производства и эффективность их  использования – важные  факторы, от которых зависят результаты хозяйственной деятельности, в частности  качество,  полнота  и своевременность выполнения сельскохозяйственных работ, а, следовательно, и объем производства продукции, ее себестоимость, финансовое состояние предприятия. В связи с этим анализ обеспеченности предприятий основными средствами и поиск резервов  повышения эффективности их использования имеют большое значение.

     Обобщающими показателями  обеспеченности хозяйства основными производственными фондами  являются фондообеспеченность (Фоб) и  энергообеспеченность (ЭО), фондовооруженность (ФВ) и энерговооруженность (ЭВ) труда:

       Фоб = ОC / S * 100;         ФВ = ОC / ЧР;           ЭО = G / S * 100;         ЭВ = G / ЧР;

где ОC – основные  средства производства;   

             S – площадь  сельскохозяйственных угодий; 

          ЧР – среднегодовая  численность работников; 

           G – энергетическая  мощность предприятия, кВт.

      Изучение динамики данных показателей и  межхозяйственный сравнительный  анализ их уровня  позволит  дать оценку степени  обеспеченности  хозяйства  основными средствами производства.

       Обеспеченность хозяйства отдельными видами машин,  оборудования, зданий сооружений  устанавливается сравнением фактического их наличия с плановой потребностью. Анализируются и относительные показатели: площадь посевов зерновых культур на один зерноуборочный комбайн,  площадь посева картофеля на один картофелеуборочный комбайн,  площадь  сельскохозяйственных  угодий на один трактор и т.д. Эти показатели нужно сравнивать с нормативными, в динамике и с данными других хозяйств, средними по региону.

      В процессе анализа необходимо изучить структуру основных  средств и дать оценку произошедшим изменениям.  Желательно, чтобы увеличивалась при этом доля активной их части, в том числе рабочих машин, оборудования, продуктивного скота.

           Важное значение имеет анализ движения и технического состояния основных средств. Для этого рассчитываются следующие показатели:

        коэффициент обновления (Кобн), характеризующий долю новых основных средств в общей их стоимости на конец года:

[image: image20.wmf];

года

конец

на

средств

основных

Стоимость

средств

основных

х

поступивши

Стоимость

К

ОБН

=


     срок обновления основных средств (Тобн):
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     коэффициент выбытия (Кв):
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     коэффициент прироста  (Кпр):
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      коэффициент износа (Кизн):
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     коэффициент  технической годности (КГ):
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       Для характеристики возрастного состава и морального износа основные средства группируются по продолжительности эксплуатации (до 5,  5-10,  10-20  и более 20 лет) и по каждому виду основных средств рассчитывается средний срок службы. Изучается также выполнение  плана  по внедрению новой техники,  вводу в действие новых объектов,  ремонту основных средств.    

5.2. Анализ эффективности и интенсивности использования 

основных средств

       Для обобщающей характеристики эффективности   использования основных средств анализируют показатель рентабельности капитала в основных средсвах  (RОС):
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            Об уровне интенсивности использования основных средств производства можно судить по величине следующих показателей:

· фондоотдача основных средств (ФООС) 
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· фондоемкость 
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         Наиболее обобщающим  показателем  эффективности использования основных средств является  рентабельность основного капитала.  Ее  уровень  зависит  не только от фондоотдачи,  но и от уровня товарности и рентабельности продаж:
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       Для расчета влияния данных факторов можно использовать способ абсолютных разниц.

        Факторы первого порядка изменения фондоотдачи – это  объем валовой продукции    и  среднегодовая стоимость основных средств. Если объем валовой продукции увеличивается в большей степени, чем величина основных средств, то фондоотдача будет расти, и наоборот. Расчет их влияния можно произвести  методом  цепной подстановки.

            Изучая факторы второго порядка изменения фондоотдачи,  нужно учитывать:

· степень использования земельного фонда, плодородие земель. 

· обеспечение оптимальной структуры основных средств, и в первую  очередь основных средств растениеводства и животноводства,  силовых и рабочих машин. При недостатке рабочих машин силовые машины используются не полно,  что отражается на уровне фондоотдачи.

· сложившиеся пропорции между основными и материальными оборотными средствами.  При оптимальном  обеспечении средств труда предметами труда более интенсивно используются  первые, и наоборот, при недостатке удобрений, кормов, семян снижается эффективность использования основных средств.

· техническое состояния,  степени обновления и износа. Высокая степень износа,  плохое техническое состояние  приводят  к снижению фондоотдачи.  И  наоборот,  своевременное обновление основных средств путем приобретения,  строительства новых,  реконструкции и ремонта старых объектов содействует более производительному их использованию. Резервы повышения фондоотдачи подсчитывают следующим образом:
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где ВП1 – фактический  объем валовой продукции;
   Р(ВП – резерв  увеличения  валовой продукции; 
  ОС1 – фактическая  среднегодовая сумма основных производственных фондов;                                                    ОСд  –  дополнительная  сумма основных фондов, которая  понадобится  для  освоения 
                  резервов увеличения производства продукции; 
 Р(ОС – резерв   сокращения фондов за счет реализации, сдачи в аренду, консервации и          списания.

     Для определения резервов роста  рентабельности капитала в основных средствах производства необходимо прирост фондоотдачи   умножить на  фактический уровень товарности продукции и на фактический уровень рентабельности оборота в отчетном периоде:
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      По итогам анализа разрабатывают конкретные рекомендации по освоению выявленных резервов и осуществляют контроль за их проведением.

 

            5.3.  Анализ использования тракторного парка

            Особое внимание должно уделяться анализу использования  тракторного парка, который занимает значительную долю в общей сумме основных средств производства на сельскохозяйственных предприятиях.  Повышение интенсивности использования имеющихся тракторов позволит без дополнительных инвестиций увеличить  объем  механизированных работ,  сократить сроки их выполнения, повысить уровень механизации трудоемких процессов,  снизить  себестоимость продукции. Поэтому анализ использования тракторного парка в каждом хозяйстве имеет большое значение.

     Достаточно полную  и объективную оценку использования тракторного парка можно дать только с помощью системы  показателей. К этой системе в первую очередь следует отнести частные технико-экономические показатели,  характеризующие степень экстенсивной и интенсивной загрузки тракторного парка.

       Показатели экстенсивной  загрузки характеризуют степень использования рабочего времени машин.  Они могут быть как абсолютными (отработано дней, смен и часов одним трактором за анализируемый период времени; средняя продолжительность смены),  так и относительными:

· коэффициент использования  тракторов в работе (отношение количества отработанных дней тракторами к количеству машино-дней  нахождения в хозяйстве);

· коэффициент сменности  (отношение количества отработанных смен к  количеству отработанных дней тракторным парком); 

· коэффициент полезного использования рабочего времени за день, смену (отношение полезного времени работы ко времени нахождения в наряде).

            Показатели интенсивной загрузки тракторного парка (  среднегодовая,  среднедневная, среднесменная и среднечасовая выработка трактора. Они рассчитываются делением объема выполненных работ соответственно на  среднегодовое количество тракторов,  количество отработанных за год ими дней,  смен и часов.

       Изучив динамику перечисленных показателей, выполнение плана по их уровню, следует установить факторы изменения их величины (рис.5.1).

















Рис. 5.1. Структурно-логическая факторная модель    объема тракторных работ

          Если  исключить  взаимозависимые факторы,  то их взаимосвязь    с  объемом  тракторных работ может быть представлена следующим образом:

VTP = Т * Д * Ксм * П * ЧВ.

           Влияние данных факторов на объем тракторных работ можно определить способом цепной подстановки или способом абсолютных разниц.

          Дальнейший анализ должен быть направлен на изучение причин  целодневных и внутрисменных простоев,  изменения коэффициента сменности и среднечасовой выработки тракторов.  

       Следующий этап анализа (  определение    резервов  увеличения  объема тракторных работ за счет:

   1) сокращения целодневных простоев тракторов;

   2) повышения коэффициента сменности;

   3) сокращения внутрисменных простоев тракторов;

   4) увеличения среднечасовой выработки тракторов.

      За счет сокращения целодневных простоев тракторов резервы увеличения объема тракторных работ  подсчитываются следующим образом: возможное сокращение целодневных простоев на 1 трактор умножается на планируемое  среднегодовое количество тракторов и фактическую среднедневную выработку трактора:

Р(VTPд = Тв  (Дв - Дф) * ДВф.

        Резерв увеличения объема работ за счет повышения коэффициента сменности работы тракторов может быть определен  умножением  фактической  величины  сменной выработки на планируемый прирост коэффициента сменности и на планируемое количество дней работы всего тракторного парка:

Р(VTPКсм = Тв * Дв * (Ксмв - Ксмф)* СВф .

    Для подсчета резервов увеличения объема тракторных работ  за  счет сокращения внутрисменных простоев необходимо фактическую среднечасовую выработку трактора умножить на резерв сокращения внутрисменных простоев:

                                             Р(VTPп= Тв * Дв * Ксмв * (Пв - Пф) * ЧВф .

          Чтобы подсчитать резерв увеличения объема тракторных работ за  счет роста среднечасовой выработки тракторов, необходимо возможный ее прирост, выявленный на основе факторного анализа,  умножить на  возможное количество часов работы всего тракторного парка в плановом периоде:

Р(VТРчв = Тв * Дв * Ксмв * Пв * Р(ЧВ.

      В заключение обобщают все выявленные резервы и разрабатывают конкретные рекомендации по их использованию.

        5.4. Анализ использования зерноуборочных комбайнов

       Комбайны – узкоспециализированные  машины и используются только в период уборки урожая.  Этим обусловлены особенности методики анализа их использования: 

· при анализе учитывают не среднегодовую, а среднесезонную их численность;

· коэффициент использования фонда рабочего времени определяется делением отработанных дней на количество машино-дней нахождения комбайнов в хозяйстве во время уборки урожая; 

· период уборки измеряется его фактической  продолжительностью; 

· выработка комбайнов (сезонная, среднедневная, среднесменная и среднечасовая)    определяется гектарами убранной площади и количеством намолоченного зерна. 

        В процессе анализа необходимо изучить динамику данных показателей, выполнение плана по их уровню и определить резервы сокращения срока уборки урожая.

            Продолжительность уборки (Д) зависит от площади посевов зерновых культур (S),  количества   комбайнов (К),  коэффициента сменности (Ксм), продолжительности смены (ПС), среднечасовой выработки  комбайнов (ЧВ) и величины целодневных простоев в среднем на один комбайн  (ДП):
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Для расчета влияния данных факторов на изменение продолжительности уборки урожая можно использовать способ цепной подстановки.

         Последующий анализ должен  быть  направлен  на  выяснение  причин сверхплановых целодневных и внутрисменных простоев комбайнов и выявление резервов сокращения сроков уборки.  Они устанавливаются на  основе данных оперативного учета работы комбайнов. 

              5.4. Анализ использования  грузового автотранспорта

        Для оценки работы грузового автотранспорта применяется целая система частных и обобщающих показателей. Частные технико- эксплуатационные показатели позволяют оценить отдельные стороны работы  машин  с  точки зрения  использования времени их работы,  скорости движения,  пробега,  грузоподъемности и т.д.,  что является частью таких обобщающих показателей, как  производительность работы машин и себестоимость перевозок, с помощью которых оцениваются окончательные результаты  работы  автотранспорта.

   Для оценки  степени использования машин на протяжении года рассчитывается коэффициент использования машин в работе Км:


[image: image33.wmf].

хозяйстве

в

нахождения

дней

машино

Количество

автопарком

дней

ых

отработанн

 

Количество

К

М

-

=


           Основная причина его снижения – сверхплановые  простои машин из-за технической неисправности, длительного нахождения в ремонте. Для характеристики этого явления исчисляется  коэффициент технической готовности машин (Кт.г):
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        Однако рассмотренные показатели не раскрывают результатов использования машин в процессе рабочего дня. Не весь рабочий день они находятся в  пробеге:  часть  дня простаивают под погрузкой,  разгрузкой и по другим причинам. Сокращение таких простоев является  важным  средством повышения уровня использования автотранспорта. Поэтому для характеристики степени использования автомашин на протяжении рабочего дня  рассчитывается  коэффициент использования их рабочего времени (Кр):
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     Бывают случаи,  когда грузовики делают порожние рейсы в одну и даже две стороны,  не выполняя никакой полезной работы. Коэффициент использования пробега (КП) рассчитывается следующим образом:
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      Уменьшение этого  коэффициента  свидетельствует  об увеличении доли порожних рейсов, а следовательно, об ухудшении работы автопарка.

      Немаловажное значение  для  повышения эффективности работы грузовых машин имеет полнота их загруженности.  Нередко машины  большой  грузоподъемности используются для перевозки маловесных грузов, в результате чего ухудшается использование автопарка.  Для характеристики такого явления рассчитывается коэффициент использования грузоподъемности машин (КГР):
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       Чтобы подсчитать величину  средней загруженности автомашины, необходимо общий  объем грузооборота,  выраженный в тонно-километрах, разделить на пробег машин с грузом.

     Эффективность использования машин во  многом зависит от скорости их движения и средней дальности перевозки (отношение общего пробега к количеству часов нахождения машин в пробеге). Среднее расстояние перевозки определяется делением объема грузооборота на массу перевезенных грузов.

      Для обобщающей  характеристики  работы грузового автотранспорта используют показатели  среднегодовой, среднедневной и среднечасовой выработки машин.  Однако они не учитывают средней грузоподъемности машин и поэтому несопоставимы.  Более  точно уровень производительности работы машин характеризует  выработка на один автомобиле-тонно-день:
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      Важным обобщающим  показателем  эффективности  использования автотранспорта является себестоимость грузоперевозок. Чем лучше используются машины, тем ниже себестоимость одного тонно-километра.

     В процессе  анализа  необходимо  изучить динамику этих показателей, выполнение плана по их уровню,  установить причины изменения и резервы увеличения объема грузооборота и снижения себестоимости тонно-километра.

         Чтобы определить  резервы увеличения объема грузооборота, необходимо  провести   факторный   анализ   этого   показателя (рис.5.2). 













Рис.5.2. Структурно-логическая факторная модель  объема грузооборота

        Детерминированная модель  факторной  системы  объема  грузооборота имеет следующий вид:

V = M * Д * П * Kр * Ск * Kп * T * Кгр.

       Расчет влияния  этих факторов на объем грузооборота можно выполнить с помощью одного из приемов детерминированного факторного анализа.  

        Установив факторы изменения объема грузооборота, необходимо проанализировать себестоимость автоперевозок, которая является обобщающим показателем, характеризующим  эффективность работы автопарка. Себестоимость тонно-километра зависит с одной стороны от суммы затрат на содержание и эксплуатацию машин, а с другой – от  объема грузооборота. Чем экономнее  используются  средства  на содержание и эксплуатацию автомобилей, тем ниже себестоимость перевозок при прочих равных условиях.

   Увеличение объема  грузооборота  содействует снижению себестоимости услуг,  так как с его ростом возрастают не все затраты, а только переменная  их часть.  Постоянные затраты не изменяются при увеличении или уменьшении объема грузооборота.  К ним относятся расходы на управление и организацию работы автопарка, затраты на содержание гаража, сторожевой охраны и др.

        Переменные затраты  зависят от динамики грузооборота.  Они включают зарплату шоферов, работающих на сдельной форме оплаты труда, стоимость нефтепродуктов,  износ автопокрышек,  амортизацию автомобилей, которая начисляется от балансовой стоимости машин по нормам на 1000 км  пробега,  затраты на ремонт машин. При увеличении объема грузооборота сумма этих расходов возрастает и наоборот.

    Зависимость суммы затрат от объема грузооборота можно выразить следующим уравнением:

З = а + bx,

а себестоимость тонно-километра
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где З – сумма  затрат на эксплуатацию и  содержание  грузового  автотранспорта; 

      а – сумма  постоянных затрат; 

      b – сумма  переменных затрат на 1 ткм; 

      x – объем  грузооборота, ткм.

       Установить изменение себестоимости 1 ткм  за счет суммы постоянных и переменных затрат и объема грузооборота можно методом цепной подстановки.   

         Затем способом пропорционального  деления можно определить изменение себестоимости ткм за счет факторов, определяющих объем грузооборота: 
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        и т.д.

         После этого следует изучить причины изменения затрат на  содержание  и эксплуатацию машин по каждой статье.

        Сумма затрат по статье «Нефтепродукты» в расчете на одну машину зависит от пробега машины,   расхода на 1 км  пробега  и  средней стоимости 1 кг нефтепродуктов, а в расчете на 1 ткм – еще и от коэффициента использования пробега и средней загруженности машин. Факторную модель этого показателя можно записать 
[image: image42.wmf].
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   Сумма зарплаты на 10 ткм  зависит от трудоемкости услуг (количества человеко-часов на 10 ткм) и уровня оплаты труда за 1 чел.-ч.

         Сумма амортизации в расчете на одну машину  зависит  от  балансовой стоимости машин,  их пробега и норм амортизации, а  в расчете на 1 ткм и от годовой выработки.  Расчет влияния этих факторов можно сделать способом цепной подстановки.

   Затраты на ремонт машин,  управление и организацию производства  по своему составу являются комплексными статьями. Поэтому в процессе анализа необходимо изучить состав данных  расходов  и  выяснить  конкретные причины  перерасхода  средств по каждому элементу,  что позволит найти резервы сокращения затрат на содержание и эксплуатацию машин.

     В заключение  анализа необходимо подсчитать резервы снижения себестоимости 1 ткм  за счет  увеличения  объема  грузооборота,  сокращения затрат  на  содержание  машин (недопущение перерасхода средств по вине предприятия):
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где Р(С – резерв  снижения себестоимости 1 ткм; 

         Зф – фактическая  сумма затрат на содержание машин; 

       Р(З – резерв  сокращения затрат за счет экономного использования средств на содержание и  эксплуатацию  машин; 

         Зд ( дополнительная   сумма затрат,  необходимая для освоения резервов увеличения объема грузооборота;

         Vф(  фактический   объем  грузооборота, ткм; 

       Р(V ( резерв увеличения объема грузооборота, ткм; 

       Св и Сф ( соответственно возможный и фактический уровень себестоимости 1 ткм.

   Чтобы определить  резерв сокращения затрат на содержание и эксплуатацию грузового автотранспорта, нужно детально проанализировать затраты  по  каждой статье и причины их изменения.  Если перерасход средств произошел по вине предприятия и может быть ликвидирован силами коллектива путем проведения соответствующих мероприятий, то его можно отнести к резервам снижения себестоимости.

            Дополнительные затраты  подсчитывают  отдельно по каждому источнику резервов увеличения  объема грузооборота, так как  для освоения разных резервов потребуются неодинаковые затраты.  Чтобы освоить резервы увеличения объема грузооборота в связи с количественным ростом  автопарка, необходимо соразмерное увеличение затрат по всем статьям за исключением расходов по управлению и организации производства.  

        Увеличение объема грузооборота за  счет  сокращения  целодневных  и внутрисменных простоев  машин вызовет дополнительные затраты на оплату труда за дополнительный объем работ,  возрастут расход нефтепродуктов, сумма амортизации на дополнительный пробег и затраты на ремонт машин и замену автопокрышек

       При освоении резервов увеличения объема грузооборота за счет  повышения скорости движения,  средней загруженности машин,  сокращения холостых пробегов возрастут только затраты по оплате труда  и  несколько повысится расход  нефтепродуктов. 

         Определив резерв снижения себестоимости тонно-километра и зная, какую долю занимают услуги автотранспорта в себестоимости каждого вида продукции растениеводства и  животноводства,  несложно подсчитать, как в связи с этим изменится ее уровень. 

Глава 6. АНАЛИЗ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ ПЕРСОНАЛА 

         И ФОНДА ОПЛАТЫ ТРУДА

6.1. Анализ обеспеченности  предприятия  трудовыми ресурсами

     От  обеспеченности сельскохозяйственных предприятий персоналом и эффективности его использования зависит объем и своевременность выполнения сельскохозяйственных работ,  полнота использования техники и как результат – объем  производства продукции, ее себестоимость, прибыль и ряд других экономических показателей.



    





          Источники информации для анализа:  план по труду; статистическая отчетность по труду; 

данные табельного учета; данные отдела кадров.

         Обеспеченность предприятия персоналом определяется  сравнением фактического его наличия по категориям и профессиям с плановой потребностью. Особое внимание  уделяется  анализу обеспеченности операционного процесса лицами наиболее важных  профессий:  специалистов, трактористов-машинистов,  шоферов, операторов машинного доения, свинарок,  телятниц и т.д., а также  обеспеченность предприятия персоналом в периоды наиболее напряженных работ (посевной кампании, уборки урожая).

         Следует анализировать и качественный состав персонала по возрасту,  полу, образованию, стажу работы, квалификации, отношению к собственности.

          Для характеристики движения персонала рассчитывают и анализируют динамику следующих показателей:

коэффициент оборота по приему работников (Кпр):
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коэффициент оборота по выбытию (Кв):
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     коэффициент текучести кадров (Кт.к):
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       коэффциент замещения (КЗ)
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  коэффициент постоянства состава персонала предприятия (Кп.с.):
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        Необходимо изучить  причины  увольнения работников (по собственному желанию, сокращение кадров, нарушение трудовой дисциплины и др.).

  В заключение анализа  разрабатывают  конкретные  мероприятия,  направленные на повышение уровня социальной защиты работников предприятия,  улучшение условий их труда,  социально-культурных и жилищно-бытовых условий, которые учитываются при разработке плана социального развития и коллективного договора на следующий год.

6.2. Анализ полноты использования персонала предприятия

       Полноту использования  персонала  можно оценить по количеству отработанных дней и часов одним работником за анализируемый период времени, а также по степени использования фонда рабочего времени. Такой анализ  проводится  по  каждой категории работников,  по каждому производственному подразделению и в целом по предприятию. 

        Фонд рабочего  времени (ФРВ) зависит от численности рабочих, количества отработанных дней одним рабочим в  среднем  за  год    и средней продолжительности рабочего дня. Эту зависимость можно представить следующим образом:

ФРВ = ЧР * Д * П.

          Изменение фонда рабочего времени за счет:

        а)  численности рабочих  (ФРВчр = (ЧР1 - ЧР0) * Д0 * П0 ;

        б) количества отработанных дней одним рабочим (целодневные потери рабочего времени)

(ФРВд = ЧР1 * (Д1 - Д0) * П0;

        в) продолжительности рабочего дня (внутрисменные потери рабочего времени)

(ФРВп = ЧР1 * Д1 * (П1 - П0).

         После определения  сверхплановых потерь рабочего времени необходимо изучить причины их образования.  Они могут быть вызваны разными объективными и субъективными обстоятельствами,  не предусмотренными планом:  дополнительные отпуска с  разрешения  администрации; заболевание работников  с  временной потерей трудоспособности;  прогулы; простои из-за неисправности машин,  механизмов, климатических условий;  отсутствия работы, электроэнергии, топлива и т.д.      Каждый вид потерь анализируется  более подробно, в особенности те,  которые зависят от предприятия.  Большинство из них (кроме потерь,  обусловленных заболеваниями работников и климатическими условиями)  можно  считать неиспользованными резервами увеличения фонда рабочего времени.

      Одна из причин неполного использования трудовых ресурсов в сельском хозяйстве –сезонность сельскохозяйственного производства. Поэтому в процессе анализа нужно установить, как используются трудовые ресурсы на протяжении года (по месяцам).

         Для более рационального  использования  трудовых ресурсов в хозяйстве нужно развивать подсобные производства и промыслы.

6.3. Анализ  производительности труда

        Производительность труда характеризует степень интенсивности использования трудовых ресурсов на предприятии. Она показывает, сколько произведено продукции (работ) одним работником  за единицу отработанного времени (год, месяц, день, час).  Для оценки уровня производительности труда   применяется система обобщающих, частных и вспомогательных показателей.

     К обобщающим показателям относятся:

· производство валовой  продукции  сельскохозяйственного назначения на среднегодового работника,  занятого в  сельскохозяйственном  производстве (с учетом обслуживающего и управленческого персонала);

· производство валовой продукции на 1  человеко-день;

производство продукции на 1  человеко-час.

· Эти показатели рассчитываются и анализируются в целом по  хозяйству, а также по растениеводству и животноводству.

     В процессе анализа нужно изучить динамику данных показателей, выполнение плана  по их уровню,  провести межхозяйственный сравнительный анализ и выяснить причины их изменения.

       Наиболее обобщающий  показатель производительности труда (  производство продукции на среднегодового работника, т.е. годовая его выработка (ГВ).  Факторы ее изменения (рис.6.1).














Рис. 6.1. Структурно-логическая факторная модель  производительности труда

      Из этого следует, что среднегодовую  выработку  продукции одним работником можно представить в виде произведения следующих факторов:

ГВ = Уд * Д * П * ЧВ.

     Расчет влияния данных факторов производится одним из способов детерминированного факторного анализа. 

     В обязательном  порядке  анализируется изменение среднечасовой выработки как одного из основных показателей производительности труда  и фактора, от  которого  зависит среднедневная и среднегодовая выработка рабочих. Величина этого показателя зависит от многих факторов,  отраженных на рис. 6.1. 

        Изменение уровня среднечасовой выработки за счет определенного фактора ((ЧВxi) можно рассчитать и по следующей формуле:
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 ( процент   изменения  фонда рабочего времени за счет проведения определенного мероприятия.

        Уровень среднечасовой  выработки  в  среднем по хозяйству зависит еще и от изменения структуры отраслей  производства  (табл.6.6).  Если увеличивается удельный вес отрасли,  в которой среднечасовая выработка выше, чем в других, то это приведет при прочих равных условиях к повышению ее уровня в среднем по хозяйству, и наоборот.

     Расчет можно произвести способом  абсолютных  разниц:  изменение удельного веса  i-й отрасли умножается на базовый уровень среднечасовой выработки в соответствующей отрасли и  результаты суммируются:
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          Для более  полной  оценки  работы  хозяйства и выявления резервов роста производительности труда наряду с обобщающими показателями необходимо анализировать и частные показатели уровня производительности труда:  данные о количестве полученной  продукции (зерна, картофеля, мяса,  молока и т.д.)  за единицу рабочего  времени или о прямых затратах труда на производство единицы i-го вида продукции.   Первые определяют делением объема производства продукции на прямые  затраты  труда, вторые – делением прямых затрат труда (в  человеко-часах)  на объем производства продукции. Эти показатели  в  животноводстве анализируются ежемесячно,  а в растениеводстве – в  конце года на основании сводных данных о прямых  затратах труда и объеме полученной продукции.

     Затраты труда  на  производство  единицы продукции (трудоемкость) зависят от многочисленных факторов,  которые можно  разделить  на  две группы:

     1) природно-климатические, биологические и агрозоотехнические, от которых зависит рост урожайности культур и продуктивность животных; 

     2) организационно-технические,  которые  содействуют   сокращению затрат труда на 1 га посевной площади или содержание 1 головы животных.

     Следовательно, трудоемкость  продукции  в  растениеводстве  можно представить в виде частного от деления затрат труда на 1 га посевов на урожайность культур,  а в животноводстве – затрат  труда на содержание 1 головы на продуктивность животных.  Рассчитывают влияние  данных  факторов  на изменение уровня трудоемкости методом цепной подстановки:


[image: image52.wmf];

0

1

0

0

У

ЗТ

ТЕ

га

=

           
[image: image53.wmf];

0

1

1

У

ЗТ

ТЕ

га

усл

=

              
[image: image54.wmf];

1

1

1

1

У

ЗТ

ТЕ

га

=


(ТЕобщ =ТЕ1 -  ТЕ0;       (ТЕЗТ = ТЕусл - ТЕ0;       (ТЕУ = ТЕ1 - ТЕусл.

        В ходе  последующего  анализа необходимо установить факторы, вызвавшие изменение затрат труда на 1 га посева и уровня урожайности. Затраты труда  на 1 га посева зависят от уровня механизации производства, объема выполненных работ под культуры,  изменения структуры работ с разной трудоемкостью,  степени выполнения работниками норм выработки и других факторов.  Расчет их влияния на трудоемкость продукции производится способом пропорционального деления.

       Расчет влияния факторов, вызвавших изменение урожайности культур, на уровень трудоемкости продукции осуществляется аналогичным способом.
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       Если какой-либо фактор одновременно влияет и на затраты труда,  и на урожайность культур (продуктивность скота), то для расчета их влияния на трудоемкость продукции можно использовать следующую формулу:
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где (ТЕхi – изменение  трудоемкости за счет  i-го фактора; 

      (ЗТхi – изменение  затрат  труда за счет  i-го фактора; 

       (Ухi – изменение  урожайности за счет i-го фактора.

          Для оперативного контроля за уровнем производительности труда  на протяжении года  используются  вспомогательные показатели ее уровня по отдельным видам работ или процессам производства. Эти показатели выражаются затратами  труда  на  единицу выполненных работ или количеством выполненных работ за единицу рабочего времени.  

     Косвенные показатели производительности труда характеризуют соотношение трудовых  ресурсов и какого-либо фактора производства.  Например, размер посевной площади на 1 работника растениеводства, поголовье животных на 1 работника животноводства.  Эти показатели позволяют учесть и измерить влияние механизации производства на уровень производительности труда.

     В заключение анализа должны быть  подсчитаны  резервы  увеличения производительности труда  по  каждому  виду продукции и в целом по хозяйству.






Резерв увеличения среднечасовой выработки:
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    Резервов сокращения трудоемкости продукции:
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      Резерв  прироста среднечасовой выработки счет проведения  конкретного мероприятия можно рассчитать и по следующей формуле:
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где Р(ФРВxi – процент  относительного сокращения  фонда рабочего времени за счет проведения определенного мероприятия.

6.4. Анализ эффективности использования трудовых ресурсов

       Об эффективности использования трудовых ресурсов судят по  размеру полученной прибыли на одного работника предприятия (отношение прибыли от операционной деятельности к среднегодовой численности операционного персонала). 
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     Связь данного показателя с уровнем производительности труда можно представить следующим образом:
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где П – прибыль  от реализации продукции;  ЧР – среднесписочная   численность производственного персонала;   В – выручка  от реализации продукции;   ВП  –  стоимость   выпуска  продукции в действующих ценах;  Rп – рентабельность  персонала;    Rоб – рентабельность  оборота;

УТ – уровень товарности (удельный вес выручки в валовой продукции отчетного года);

ГВ – среднегодовая   выработка продукции одним работником в действующих ценах.

          Отрицательный результат влияния отдельных факторов можно рассматривать как неиспользованный резерв повышения эффективности использования персонала в процессе операционной деятельности на предприятии. 

6.5. Анализ использования фонда заработной платы

     Анализ использования  персонала,  рост производительности  труда необходимо рассматривать в тесной связи с оплатой труда.  С ростом производительности  труда создаются реальные предпосылки повышения его оплаты. При этом средства на оплату труда нужно использовать таким образом, чтобы  темпы  роста  производительности труда опережали темпы роста его оплаты.  Только при таком условии создаются реальные возможности для наращивания темпов расширенного воспроизводства.    Поэтому  необходимо осуществлять систематический контроль за использованием фонда заработной платы,  выявлять возможности его экономии  за счет роста производительности труда.

         В первую  очередь  необходимо изучить состав фонда заработной платы и определить абсолютное и относительное изменение его величины.

     Абсолютное отклонение  ((ФЗПабс) определяется сравнением фактически использованных средств на оплату труда в отчетном периоде (ФЗП1) с базовым (плановым) фондом зарплаты (ФЗП0)  в целом по хозяйству,  производственным подразделениям и категориям работников:

                                                (ФЗПабс = ФЗП1 – ФЗП0.

     Однако при  этом нужно учитывать,  что абсолютное отклонение само по себе не характеризует использования фонда зарплаты,  так как этот показатель определяется  без  учета изменения объема производства продукции.

        Относительное отклонение рассчитывается как разность  между  фактически начисленной суммой зарплаты в отчетном периоде и базовым фондом, скорректированным на индекс объема производства продукции.  При этом корректируется только переменная часть фонда заработной платы, которая изменяется пропорционально объему производства продукции.  Это зарплата рабочих по сдельным расценкам, премии рабочим  и  управленческому  персоналу  за производственные результаты и сумма отпускных, соответствующая доле переменной зарплаты.

     Постоянная часть оплаты труда не изменяется при увеличении или спаде объема производства (зарплата рабочих по тарифным ставкам, зарплата служащих по окладам,  все виды доплат,  оплата труда работников строительных бригад, жилищно-коммунального хозяйства, социальной сферы и соответствующая им сумма отпускных).

                         (ФЗПотн = ФЗП1 - ФЗПск = ФЗП1 - (ФЗПпер.0 * IВП + ФЗП.пост.0),

где    IВП – индекс объема производства продукции.

            В процессе последующего анализа необходимо определить факторы абсолютного и относительного отклонения по фонду заработной платы (рис.6.2).










Рис.6.2. Структурно-логическая факторная модель фонда заработной платы

     Согласно рис.6.2, для детерминированного факторного анализа абсолютного отклонения по фонду зарплаты могут быть использованы следующие модели:

ФЗП = ЧР *  ГЗП,

ФЗП = ЧР * Д * ДЗП,

ФЗП = ЧР * Д * П * ЧЗП,

Расчет влияния факторов по данным моделям  можно  произвести способами цепной подстановки, абсолютных разниц, относительных разниц, интегральным, логарифмирования. 
       Большое значение  при  анализе  использования фонда зарплаты имеет изучение данных о среднем заработке работников, его изменении, а также о факторах, определяющих его уровень. Поэтому дальнейший анализ должен быть направлен на изучение причин изменения средней зарплаты  работников по предприятию,  отраслям производства, подразделениям, категориям и профессиям.

     Среднегодовая зарплата рабочих (ГЗП), согласно рис.6.3, зависит от количества отработанных дней каждым рабочим, средней продолжительности  рабочего дня и среднечасовой зарплаты:

ГЗП = Д * П * ЧЗП,

 а среднедневная зарплата (ДЗП) – от  продолжительности рабочего дня и среднечасовой зарплаты:

ДЗП = П * ЧЗП.

          Расчет влияния факторов на изменение среднегодовой  зарплаты  работников в целом по предприятию и по отдельным категориям можно произвести  способом абсолютных разниц.

          Среднечасовая заработная плата,  в свою очередь зависит от уровня интенсивности труда,  пересмотра норм выработки и расценок, изменения разрядов работ и тарифных ставок, разных доплат и премий.  Эти факторы могут быть установлены по данным бухгалтерского учета и статистической отчетности по труду.

              В процессе анализа следует установить также соответствие между темпами роста средней заработной платы и производительностью труда.  Для расширенного воспроизводства, получения необходимой прибыли и рентабельности нужно,  чтобы темпы роста  производительности  труда  опережали  темпы роста его оплаты.  Если этот принцип не соблюдается, то происходят перерасход фонда зарплаты, повышение себестоимости продукции и  уменьшение суммы прибыли.

            Изменение среднего заработка работающих за  тот  или  иной  отрезок времени (год,  месяц, день, час) характеризуется его индексом (IЗП), который определяется отношением средней зарплаты за отчетный период  к средней зарплате в базисном периоде. Аналогичным образом рассчитывается индекс производительности труда (IГВ):
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             Для определения  суммы  экономии (-Э) или перерасхода (+Э) фонда зарплаты в связи с изменением соотношений между темпами роста производительности труда и его оплаты можно использовать следующую формулу:
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       Для оценки эффективности использования средств на оплату труда  необходимо применять такие показатели,  как объем производства продукции в действующих ценах,  сумма выручки и прибыли на рубль зарплаты и  др.  В процессе анализа следует изучить динамику этих показателей, выполнение плана по их уровню.  Очень полезным будет межхозяйственный сравнительный анализ,  который покажет,  какое предприятие работает более эффективно.

Глава 7.  АНАЛИЗ СЕБЕСТОИМОСТИ СЕЛЬСКОХОЗЯЙСТВЕННОЙ ПРОДУКЦИИ

 7.1. Анализ общей суммы затрат на производство продукции

            Себестоимость продукции – важнейший показатель  экономической эффективности сельскохозяйственного производства. В нем  отражены все стороны операционной деятельности, результаты использования всех производственных ресурсов. От  уровня себестоимости продукции и услуг зависит сумма прибыли и уровень рентабельности,  финансовое состояние предприятия  и его  платежеспособность,  темпы расширенного воспроизводства,  уровень цен на сельскохозяйственную продукцию, конкурентоспособность продукции.

          Основными источниками информации для анализа себестоимости сельско-хозяйственной продукции являются отчеты 8_АПК "Затраты на  основное  производство", 9-АПК "Производство  и  себестоимость продукции растениеводства", 13-АПК "Производство и себестоимость  продукции  животноводства",   14-АПК "Расход кормов",  производственные отчеты  структурных подразделений, лицевые счета арендаторов,  журнал доходов и расходов фермера, а также  первичные  документы по учету затрат на производство продукции, плановые и нормативные данные.

          Анализ себестоимости продукции обычно начинают с изучения общей суммы затрат на производство продукции в целом и по основным элементам затрат.         

     На изменение общей суммы затрат  на  производство продукции может оказать влияние:

· объем производства продукции, 

· структура продукции, 

· уровень переменных затрат на единицу продукции, 

· сумма постоянных расходов отчетного периода.

      При изменении объема производства продукции возрастают только переменные расходы (сдельная зарплата производственных рабочих,  прямые материальные затраты,  услуги), постоянные расходы (амортизация основных средств,  арендная плата, повременная зарплата рабочих и административно-управленческого персонала, управленческие расходы) остаются неизменными в краткосрочном периоде (при условии  сохранения  прежней  производственной мощности предприятия).

   Линия затрат при наличии постоянных и переменных расходов представляет собой уравнение первой степени

Зобщ = (( VВПi * bi)+а,  
где З – сумма  затрат на производство продукции; 

      a – абсолютная  сумма постоянных расходов;  

      b – ставка  переменных расходов на единицу  продукции (услуг);

    VВП – объем  производства продукции (услуг).

         Зависимость общей  суммы  затрат от объема производства показана на рис. 7.1. На оси абсцисс откладывается объем производства продукции, а на  оси  ординат  ( сумма    постоянных и переменных затрат.  Из рисунка видно, что при увеличении объема производства сумма переменных  расходов возрастает, а при спаде производства уменьшается, постепенно приближаясь к линии постоянных затрат.

    З

                                Переменные затраты     


                                                                     Постоянные затраты


[image: image65.wmf]                                                                      VВП
     Рис.7.1. Зависимость общей суммы затрат от объема производства продукции

В свою очередь, уровень переменных и сумма постоянных затрат зависит от:
· изменения цен на потребленные ресурсы в связи с  инфляцией:     (ЗЦ = ( ((Цi * Рi1).

· ресурсоемкости  (трудоемкости,  материалоемкости,  фондоемкости, энергоемкости): 

(ЗР  = (Зобщ  - (Зц .

     7.2. Анализ затрат на  рубль произведенной продукции
      Затраты   на рубль произведенной продукции – важный обобщающий показатель, характеризующий затратоемкость продукции. Во-первых,  он универсален:  может  рассчитываться в любой отрасли производства и,  во-вторых, наглядно  показывает прямую связь между себестоимостью и прибылью. Исчисляется  данный показатель отношением общей суммы затрат (Зобщ) на производство и реализацию продукции  к  валовой  продукции в текущих ценах соответствующего периода (ВП):                            
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       В процессе  анализа  следует изучить  динамику затрат на рубль  продукции, выполнение плана по его уровню и провести межхозяйственные сравнения по этому  показателю. После этого  нужно установить факторы  изменения уровня данного показателя.

       










Рис.7.2. Структурно-логическая факторная модель затратоемкости продукции

         Факторная модель затратоемкости продукции (ЗЕ) выглядит следующим образом:
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          Влияние этих факторов  на изменение издержкоемкости продукции рассчитывается способом  цепной  подстановки 
        Рост уровня постоянных и переменных затрат, как уже отмечалось, обусловлен изменением:

· ресурсоемкости
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· цен на ресурсы
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         7.3. Анализ себестоимости отдельных видов продукции

        Анализ себестоимости  отдельных видов продукции обычно начинают с изучения ее уровня и динамики,  рассчитывают базисные и  цепные  темпы роста, строят графики.  Темпы роста себестоимости и затраты на рубль по каждому виду продукции сравнивают с данными других хозяйств одинакового производственного направления и со средними данными по региону. Необходимо также определить отклонение от прогнозного  уровня себестоимости каждого вида продукции.  После этого  следует изучить причины роста себестоимости сельскохозяйственной продукции. 

      Влияние факторов  первого порядка на изменение уровня себестоимости единицы продукции изучают с помощью следующей модели:
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где Сi – себестоимость единицы i-го вида продукции; 

     Аi –сумма постоянных затрат, отнесенная на i-й вид продукции; 

     bi – сумма переменных затрат на единицу i-го вида продукции, 

  VВПi – объем выпуска i-го вида продукции в физических единицах.

          Приведенная факторная модель  показывает, что с увеличением производства продукции на тех же производственных мощностях постоянные расходы на единицу продукции сокращаются, и, наоборот, при спаде производства – резко возрастают.

       Но поскольку сумма постоянных затрат и объем производства продукции  зависят от  размера посевной площади в растениеводстве и поголовья скота в животноводстве, эти показатели возьмем на 1 га посевной площади (1 голову животных),  после чего факторная модель себестоимости продукции будет выглядеть следующим образом:
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где Уi – урожайность культур;

      ПРi – продуктивность i –го вида животных.

         Далее  необходимо  изучить  причины  изменения себестоимости каждого вида продукции по основным статьям затрат 
         Сумма прямой зарплаты на единицу продукции (
[image: image73.wmf]ед

ЗП

)  зависит уровня  от ее трудоемкости (ТЕ) и уровня оплаты труда за 1 чел.-ч (ОТ):
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    Изменение   суммы зарплаты на единицу продукции за счет:

         а) трудоемкости:
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         б) уровня оплаты труда
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В процессе дальнейшего анализа  целесообразно изучить факторы изменения трудоемкости и уровня оплаты труда в  растениеводстве  и  животноводстве. 

          Трудоемкость продукции в растениеводстве определяется уровнем урожайности культур и затрат труда на 1 га посева, в животноводстве – уровнем продуктивности животных и затрат труда на содержание одной головы животных.  Затраты труда на 1 га посева (1 голову животных) в свою очередь  зависят от степени механизации и автоматизации производственных процессов, техники и технологии производства, организации труда, квалификации работников, мотивации их труда и т.д. 

          На уровень оплаты труда влияет достигнутый уровень экономики предприятия, его финансовые возможности, уровень производительности труда работников, их квалификация, инфляция. 
        Влияние данных факторов   на изменение суммы заработной платы определяется следующим образом:
(ЗПxi = (ТЕxi * ОТ0;                    (ЗПxi = ТЕ1 * (ОТxi ,

где  (ТЕxi – изменение трудоемкости за счет i-го фактора;

      (ОТxi – изменение уровня оплаты труда за счет i-го фактора.

      После этого необходимо детально проанализировать  прямые материальные затраты.  В растениеводстве – это  затраты удобрений, семян, нефтепродуктов, в животноводстве – затраты   кормов, электроэнергии, водообеспечения, медикаментов и др. 

         Затраты на удобрение почвы в расчете на 1 т продукции зависят от эффективности использования удобрений (расход на производство 1 т продукции) и их стоимости: ЗУ=КУ * Ц 

       Сумма затрат  по  статье «Семена и посадочный материал» на 1 га посева может изменится из-за  увеличения  или уменьшения нормы высева семян на 1 га и их стоимости.  Сумма же затрат по этой статье на 1 т продукции зависит от эффективности использования семян (количества израсходованных семян на производство 1 т продукции) и их стоимости.

        По статье «Работы и услуги»  затраты на производство продукции могут измениться из-за количества потребленных услуг тракторного парка на транспортных работах,  грузового автотранспорта и живой тягловой силы, а также себестоимости единицы этих услуг.

          Значительный удельный вес в себестоимости продукции растениеводства занимают  затраты на нефтепродукты. Сумма затрат по этой статье может измениться  за счет объема тракторных работ под определенную культуру (V), отклонения от норм расхода на единицу выполненных работ (НР)  и изменения  стоимости  нефтепродуктов (Ц). укции.     

       Большой удельный вес в себестоимости продукции животноводства занимают расходы на кормление животных. Сумма затрат по этой статье зависит в первую очередь от эффективности использования кормов  (расхода кормов на 1 т продукции) и их стоимости, влияние которых можно установить способом абсолютных разниц.

         Средняя стоимость  1 к.ед. зависит от цены отдельных видов кормов, а также от их структуры. Если в рационе увеличивается доля более дорогих кормов, то это ведет к повышению себестоимости продукции, и наоборот. Влияние данного фактора на среднюю стоимость  1 к.ед. можно определить следующим образом:
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где Удi – удельный вес i-го корма в общем количестве израсходованных кормов;

       Цi0 – цена i-го корма.

         Расходы по содержанию  и  эксплуатации  основных  средств включают в себя амортизацию зданий,  сооружений, машин, механизмов, оборудования, затраты на их ремонт, эксплуатационные расходы и др.

        Общая сумма амортизации основных средств зависит от количества объектов амортизируемого имущества, их структуры, стоимости и норм амортизации.   Сумма амортизация на единицу продукции зависит и от  объема  производства продукции.  Чем  больше продукции произведено на имеющихся производственных мощностях, тем меньше амортизации и других постоянных затрат приходится на единицу продукции.  Сокращение неиспользуемых основных средств путем их реализации,  сдачи в долгосрочную аренду также  способствует  снижению себестоимости продукции. 

         Эксплуатационные расходы (нефтепродуктов, топлива, электроэнергии  зависят от количества эксплуатируемых объектов, времени их работы и удельных расходов на один  час  их  работы. Последние в  свою  очередь могут измениться за счет количества потребленных ресурсов (топлива,  нефтепродуктов,  электроэнергии) и их стоимости.

        Затраты на  ремонт основных средств могут изменяться за счет объема ремонтных работ, их сложности, степени изношенности основных фондов,  стоимости запасных частей и ремонтных материалов, их экономного использования.

     Довольно большой удельный вес в себестоимости  сельскохозяйственной продукции  занимают затраты на организацию и управление производством.   Для анализа  общепроизводственных и общехозяйственных расходов по статьям затрат используют  данные  аналитического  бухгалтерского  учета.  По  каждой статье  выявляют  абсолютное  и относительное изменение затрат и их причины.

         В заключение  анализа  должны быть обобщены резервы сокращения накладных расходов в целом. Чтобы определить,  насколько в связи с этим  снизится  себестоимость отдельных видов продукции,  необходимо фактическую сумму накладных расходов, отнесенную на конкретный вид продукции, умножить на процент их возможной экономии в целом по предприятию.

7.4. Методика определения величины резервов снижения себестоимости продукции

        Основными источниками резервов снижения себестоимости продукции и услуг являются:

· увеличение объема производства продукции;

· сокращение затрат на ее производство за счет повышения уровня производительности труда, экономного использования материальных ресурсов, сокращения непроизводительных расходов, потерь и т.д.

     В общем  виде методику подсчета  резервов  снижения  себестоимости продукции (Р(С) можно свести к определению разности между ее фактическим и возможным уровнем,  который учитывает ранее  выявленные  резервы увеличения производства продукции и сокращения затрат на производство:
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где Сф  и Св -- фактический и возможный уровень себестоимости 1 т продукции соответственно;  

         Зф – фактические  затраты на производство продукции; 

    Р(З – резерв  сокращения затрат на производство продукции; 

      Зд – дополнительные  затраты,  необходимые для освоения резервов увеличения производства  продукции; 

  VВПф– фактический объем производства продукции; 

Р(VВП – резерв  увеличения производства продукции.

     Резервы сокращения  затрат  выявляются по каждой статье расходов за счет конкретных организационно-технических мероприятий (внедрение  новой, более прогрессивной техники и технологии производства,  улучшение организации труда и др.),  которые будут способствовать экономии заработной платы, снижению материалоемкости, энергоемкости, фондоемкости и т.д.

      Экономию затрат по оплате труда  (Р(ЗП) в результате внедрения организационно-технических мероприятий можно рассчитать путем умножения разности между трудоемкостью продукции до внедрения (ТЕ0)и после  внедрения   (ТЕ1) соответствующих мероприятий на прогнозируемый уровень среднечасовой оплаты труда (ОТ) и на прогнозируемый  объем  производства  продукции:

Р(ЗП = (ТЕ1 - ТЕ0)*ОТп* VВПп.

      Сумма экономии увеличится на процент  отчислений  от  фонда  оплаты труда,  включаемых  в себестоимость продукции.

     Резерв снижения материальных затрат (Р(МЗ) на производство запланированного  выпуска продукции за счет внедрения новых технологий и других  оргтехмероприятий можно определить следующим образом:

Р(МЗ = (УР1 - УРо) * VВПп * Цп,

где УРо,  УР1 – расход  кормов, семян, удобрений и других материальных ресурсов на                            единицу продукции соответственно до и после внедрения организационно-технических мероприятий;   Цп – прогнозируемые  цены на материалы; VВПп – прогнозируемый объем производства продукции.

       Резерв сокращения расходов на содержание основных средств  за  счет реализации, передачи в долгосрочную аренду, консервации и списания ненужных, лишних, неиспользуемых зданий, машин, оборудования (Р(ОПФ) определяется  умножением  первоначальной их стоимости на норму амортизации (НА):

Р(А = ((Р(ОПФi * НАi).

      Резервы экономии накладных расходов выявляются на основе их факторного анализа по каждой статье затрат за счет разумного сокращения  аппарата  управления,  экономного использования средств на командировки, почтово-телеграфные и канцелярские расходы, сокращения потерь от порчи материалов и готовой продукции, оплаты простоев и др.

Дополнительные затраты нужно подсчитывать по каждому виду выявленных резервов увеличения объема производства продукции.  По каждому источнику резервов определяются комплекс мероприятий, необходимых для их освоения,  и  затраты на их выполнение. 

Глава 8. АНАЛИЗ  ФИНАНСОВЫХ РЕЗУЛЬТАТОВ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 

ПРЕДПРИЯТИЯ

        8.1. Анализ  состава и динамики  прибыли предприятия

       Финансовые результаты деятельности предприятия характеризуются приростом суммы собственного капитала (чистых активов), основным источником которого является   прибыль от основной, инвестиционной, финансовой деятельности, а также в результате чрезвычайных обстоятельств.

           Основными источниками информации  при анализе финансовых результатов служат данные аналитического бухгалтерского учета по счетам 90,91, 92, 99, 84, "Отчет  о  прибылях и убытках",  "Отчет об изменении капитала",  "Отчет о реализация продукции",  "Баланс продукции",     соответствующие  таблицы  финансового плана  предприятия.

          В процессе анализа используются следующие показатели  прибыли: 

          маржинальная (валовая) прибыль – это разность между выручкой (нетто) и прямыми производственными затратами по реализованной продукции;

          прибыль от реализации продукции (операционная прибыль) представляет  собой  разность между суммой маржинальной прибыли и постоянными расходами отчетного периода;  

         общий финансовый результат отчетного года до выплаты процентов и налогов (брутто-прибыль) --  включает  финансовые  результаты  от реализации продукции, работ и услуг,  доходы и расходы от финансовой и инвестиционной деятельности,  чрезвычайные  доходы и расходы;

         чистая (нераспределенная) прибыль  (непокрытый убыток) – это  та прибыль,  которая остается в  распоряжении предприятия после уплаты всех налогов,  экономических санкций и прочих обязательных отчислений; 

         капитализированная (реинвестированная) прибыль – это часть чистой прибыли, которая направляется на финансирование прироста активов;

         потребленная прибыль – та ее часть, которая расходована  на выплату дивидендов, премии персоналу предприятия или на социальные программы.

       В процессе анализа необходимо изучить состав общей суммы прибыли отчетного периода, ее структуру, динамику и выполнение плана за отчетный год. В ходе дальнейшего анализа должны быть изучены факторы изменения каждой  составляющей общей суммы прибыли. 

      Основную часть прибыли предприятия получают от реализации продукции и услуг. Ее размер в целом по предприятию зависит от четырех факторов первого порядка: объема  реализации продукции (VРП), ее структуры (Удi). себестоимости  (Сi) и уровня среднереализационных цен (Цi).

 Таблица 8.1.Исходные данные  для факторного анализа прибыли от реализации продукции

	4

Показатель


	Прошлый год
	Данные прошлого года, пересчитанные на  объем продаж отчетного года
	Отчетный год

	Выручка (нетто) от реализации продукции, товаров, услуг (В)
	( (VРПi0 * Цi0)= =40000
	( (VРПi1 * Цi0 )=

= 44800
	( (VРПi1 * Цi1)=

= 50000

	Полная себестоимость 

реализованной продукции (З)
	((VРПi0*Сi0)=

=29630
	((VРПi1*Сi0)=

=32600
	((VРПi1*Сi1)=

=35715

	Прибыль (П)
	10370
	12200
	14285


     Используя данные таблицы 8.1 произведем расчет влияния данных факторов способом цепной подстановки, последовательно заменяя   базовую  величину  каждого  фактора  фактической в отчетном периоде (табл.8.2).

     Сначала нужно найти сумму прибыли при фактическом объеме  продаж отчетного года  и базовой  величине  остальных  факторов.  Для этого следует рассчитать индекс объема продаж продукции в целом по предприятию,  а  затем  базовую сумму прибыли скорректировать на его уровень.

        На данном предприятии  индекс объема продаж составляет:
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Если бы величина остальных факторов не изменилась, то сумма прибыли должна  была  бы  увеличиться  на  10%  и  составить  11407  тыс. руб. (10370 * 1,1).

      Затем следует определить сумму прибыли  при  фактическом  объеме  и структуре  реализованной  продукции отчетного периода,  но  при базовом уровне себестоимости и  цен.  Для этого необходимо из условной выручки вычесть  условную  сумму затрат:  

                         ( (VРПi1 * Цi0) - ( (VРПi1 * Сi0)= 44800 – 32600 = 12200 тыс.руб. 

      Нужно подсчитать также,  сколько прибыли предприятие могло бы получить при  объеме реализации, структуре и ценах отчетного периода, но при себестоимости продукции базового периода.  Для этого от фактической суммы выручки следует вычесть  условную  сумму  затрат:

                    ( (VРПi1 * Цi1) - ( (VРПi1 * Сi0)= 50000-32600 = 17400 тыс.руб. 

Таблица 8.2.Расчет влияния факторов первого уровня на изменение суммы прибыли

от реализации продукции

	Показатель

прибыли
	Факторы
	Порядок расчета
	Прибыль, тыс.руб.

	
	Объем  продаж
	Структура продаж
	Цены
	Себесто-имость
	
	

	П0
	t0
	t0
	t0
	t0
	В0 – З0
	10370

	Пусл.1
	t1
	t0
	t0
	t0
	П0* IРП
	11407

	Пусл.2
	t1
	t1
	t0
	t0
	Вусл- Зусл
	12200

	Пусл.3
	t1
	t1
	t1
	t0
	В1- Зусл
	17400

	П1
	t1
	t1
	t1
	t1
	В1 – З1
	14285


Изменение суммы прибыли за счет:

   объема реализации продукции:

           (Пvрп = Пусл1 – П0 = 11407 - 10370 = +1037 тыс.руб.;

   структуры товарной продукции:

           (Пстр = Пусл2-Пусл1 = 12200 - 11407 =  +793 тыс.руб.;

   средних  цен реализации:

           (Пц = Пусл3-Пусл2 = 17400 – 12200  =  +5200 тыс.руб.;

   себестоимости реализованной продукции:

           (Пс = П1 - Пусл3 =    14285 - 17400  =- -3115 тыс.руб.

                         ----------------------------------------------------------

                                                     Итого              +3915 тыс.руб.

        Следует проанализировать также  динамику прибыли  от реализации отдельных видов продукции,  величина которой зависит от трех факторов первого порядка:  объема продажи продукции (VРПi) ,  себестоимости (Сi) и среднереализационных цен (Цi). Факторная модель прибыли от реализации отдельных видов продукции имеет вид: 
                                   П =  VРПi * (Цi - Сi).

Методика расчета влияния факторов способом абсолютных разниц:

(ПVРП=(VРП1-VРП0)*(Ц0-С0);

(ПЦ  =(Ц1-Ц0)*VРП1;

(ПС= -(С1-С0)*VРП1.

После этого необходимо детально изучить  причины  изменения  объема продаж,  цены и себестоимости по каждому виду продукции.

     8.3. Анализ  реализации  сельскохозяйственной  продукции

        В отличие от промышленных, сельскохозяйственные предприятия реализуют не всю полученную продукцию.  Часть ее (семена,  фураж, сырье для переработки) используется на производственные цели.  От  рационального использования продукции  собственного  производства  зависит,  с одной стороны, расширение отраслей растениеводства  и  животноводства,  а  с другой – рост  товарности производства и финансовое состояние предприятия. Причем повышение уровня товарности не должно происходить искусственно, за счет неполного удовлетворения потребностей хозяйства. Экономически неоправданно и создание лишних запасов, так как это приводит к уменьшению объема реализации продукции, создаются условия нерационального их использования.   

       Анализ использования продукции проводится на основе  данных  годовой  отчетности  "Баланс продукции" и плана предприятия путем сравнения  фактических  данных  с прогнозными и данными прошлых лет по каждой статье прихода продукции (валовой сбор,   обмена продукцией,  прочие поступления) и расхода (реализация государству,  на рынке,  другим организациям по договорным ценам,  бартерный обмен, работникам хозяйства, расход на семена, фураж, подстилку, сдача в обмен, в переработку, прочие расходы на собственные нужды, естественная убыль при хранении, гибель, порча и т.д.). 

       Основную долю в общих расходах продукции  на  внутрихозяйственные нужды занимают расходы на семена и фураж. Увеличения расхода посевного материала может быть вызван расширением посевной площади и изменением  нормы высева на 1 га. 

        Перерасход продукции на кормовые цели  может  произойти  за  счет увеличения поголовья животных и норм кормления.   

     Особое внимание при анализе использования продукции нужно уделять обеспечению ее сохранности,  недопущению потерь на всем пути от производителя до потребителя. 

        В ходе  последующего  анализа изучаются динамика и выполнение  плана реализации продукции по каждому виду и в целом  по  хозяйству  с учетом каналов реализации (государству, на рынке, другим организациям, работникам хозяйства и т.д.).  

      Следует также изучить выполнение плана и динамику уровня товарности по каждому  виду продукции и в целом по хозяйству.  Уровень товарности – это  отношение объема реализованной продукции к объему ее производства в натуральном выражении или в сопоставимых ценах.

        Изменение объема реализации продукции складывается  под  воздействием многочисленных  факторов.  Важнейшими  из них являются изменение объема производства продукции  (VВП) и уровня товарности  (УТ):           VРП = VВП * УТ.

       Расчет влияния данных факторов можно произвести способом абсолютных разниц:

(VРПВП = (VВП1 – VВП0) * УТ0 ;

(VРПУТ = (УТ1 – УТ0) * VВП0 .

       Большое влияние на объем реализации продукции  оказывает  ее  качество. Чем  выше качество продукции,  реализованной государству,  тем выше ее зачетная масса и цены.      Чтобы рассчитать влияние данного фактора на объем реализации продукции государству,  необходимо ее фактическую физическую массу сопоставить с зачетной и определить потери или выигрыш хозяйства.

       Следует также изучить выполнение плана реализации продукции по сортам (молоко),  кондициям (животные), срокам реализации (картофель, овощи, фрукты), рынкам сбыта, так как от этого во многом зависят финансовые результаты хозяйства .

     В заключение  анализа  нужно подсчитать резервы увеличения объема реализации продукции за счет:

а) наращивания объема производства продукции;

б) повышения качества товарной продукции;
в) экономного использования продукции на   производственные нужды;

г) недопущения потерь и порчи продукции.

     Резервы первого  вида  подсчитывают следующим образом:  предварительно выявленный резерв увеличения производства продукции  (Р(ВП) растениеводства и животноводства за счет конкретных мероприятий умножается на возможный уровень товарности (УТв):

Р(РП = Р(ВП * УТв.

       Резервами второго вида увеличения объема реализации  продукции считаются фактические потери в зачетной массе от продажи низкокачественной продукции.

          Резервы третьего вида определяются в процессе анализа использования продукции на внутрихозяйственные нужды за счет недопущения перерасхода семян  на 1 га посева по сравнению с нормой высева,  повышения эффективности использования кормов,  предотвращения потерь  продукции  в  процессе  хранения.

     Обобщение резервов   увеличения   объема   реализации   продукции  производится  по каждому ее виду в натуральном и в целом по хозяйству в стоимостном измерении.

8.4. Анализ уровня среднереализационных цен

Среднереализационная цена единицы  продукции  рассчитывается  путем деления  выручки  от  реализации соответствующего вида продукции на объем его продаж.

	Факторы изменения уровня среднереализационных цен

	· качество  реализуемой  продукции

	· рынки и каналы ее сбыта

	· конъюнктура рынка

	· сроки реализации

	· инфляция


         Качество товарной продукции – один из основных факторов,  от которого зависит уровень средней цены реализации. За более высокое качество продукции устанавливаются более высокие цены, и наоборот. 

        По тем видам продукции, по которым даются надбавки и скидки к цене в зависимости от ее качества, соответствия стандартам, необходимо подсчитать  по  приемным квитанциям заготовительных организаций сумму надбавок и скидок в связи с отклонением от установленного  стандарта качества продукции и полученный результат разделить на фактический объем проданной продукции  соответствующего  вида..

        По тем видам продукции, по которым цены устанавливаются в зависимости от сорта или кондиции,  категории,  расчет влияния качества продукции на изменение средней цены можно произвести  способом абсолютных разниц: изменение  удельного веса  по каждому сорту умножают на базовый уровень цены единицы продукции соответствующего  сорта и результаты суммируют:                     (Цсорт = ( (Удi * Цi0 .

       По такой  же методике рассчитывается изменение средней цены реализации в зависимости от изменения структуры рынков и каналов сбыта продукции, а также сроков ее реализации. 

         Если на протяжении года произошло изменение закупочных или договорных цен на продукцию  в связи с инфляцией,  то прирост цены по каждому виду продукции умножается на объем ее реализации после изменения цены и делится на общее количество реализованной продукции за отчетный период.

      В заключение  обобщаются результаты анализа по каждому виду продукции.

         8.5. Анализ рентабельности  предприятия

         Показатели рентабельности  характеризуют   эффективность   работы предприятия в  целом,  доходность  различных  направлений деятельности (операционной,   инвестиционной, финансовой).  Они более полно, чем прибыль, характеризуют окончательные результаты хозяйствования, потому что их величина показывает соотношение эффекта с наличными или потребленными ресурсами.  

     Показатели рентабельности можно разбить на три группы, характеризующие:

     1) окупаемость затрат в основной (операционной) и инвестиционной деятельности;

     2) рентабельность продаж (оборота);

     3) доходность капитала предприятия, используемого  в  операционном и инвестиционном процессе.

   Рентабельность производственной деятельности (окупаемость  издержек)  Rз   исчисляется  путем отношения прибыли от реализации (ПРП) к сумме затрат по реализованной продукции (ЗРП). 
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       Она показывает,  сколько предприятие имеет прибыли с каждого рубля, затраченного на производство и реализацию продукции. Может рассчитываться в целом по предприятию,  отдельным его сегментам и видам продукции. 

     Аналогичным образом определяется окупаемость инвестиционных  проектов (RI): полученная  или  ожидаемая сумма прибыли от проекта относится к сумме инвестиций в данный проект.

      Рентабельность оборота (Rоб) определяется делением прибыли от реализации продукции,  работ и услуг на  сумму  полученной выручки (ВРП). Рассчитывается в целом по предприятию и отдельным видам продукции.
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         Рентабельность операционного капитала, обслуживающего основной операционный процесс и характеризующего доходность основной деятельности (ROK), определяется отношением прибыли от основной деятельности к среднегодовой сумме операционного капитала, в состав которого не включаются следующие виды активов: не установленное оборудование, остатки незавершенного строительства, долгосрочные и краткосрочные финансовые вложения и др.
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       Данный показатель по уровню синтеза замыкает всю пирамиду показателей рентабельности, характеризующих эффективность  операционной деятельности предприятия. 

         Уровень рентабельности  производственной  деятельности (окупаемость  затрат), исчисленный в целом по предприятию,  зависит от трех основных факторов первого порядка:  изменения структуры реализованной продукции,  уровня себестоимости продукции, средних цен реализации.

   Факторная модель этого показателя имеет вид:
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      Расчет влияния факторов первого порядка на изменение уровня  рентабельности в целом по предприятию можно выполнить способом цепной подстановки,

     Затем следует  сделать факторный  анализ рентабельности по каждому  виду продукции. Уровень рентабельности отдельных видов продукции зависит от изменения среднереализационных цен и себестоимости единицы продукции:
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           Необходимо также  более детально изучить причины изменения среднего уровня цен и способом пропорционального деления рассчитать их  влияние на уровень рентабельности продукции:
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             Дальше нужно установить, за счет каких факторов изменилась себестоимость единицы продукции,  и аналогичным образом определить их влияние на уровень рентабельности. 

             Примерно таким  же  образом  производится факторный анализ рентабельности оборота. Детерминированная факторная модель этого показателя, исчисленного в целом по предприятию, имеет следующий вид:
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       Зная, из-за каких факторов изменилась прибыль и выручка от реализации продукции, можно определить их влияние на  изменение уровня рентабельности, последовательно заменяя  базовый уровень каждого фактора данной модели на фактический. 

     Уровень рентабельности продаж отдельных видов  продукции  зависит  от среднего уровня цены и себестоимости изделия:
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8.6. Методика  подсчета  резервов увеличения суммы прибыли  и  рентабельности

     Резервы увеличения  суммы  прибыли определяются по каждому виду  продукции за счет: увеличение объема реализации  продукции,  снижение ее себестоимости,  повышение качества товарной продукции,  реализация ее на более выгодных  рынках  сбыта  и т.д.

          Для определения  резервов роста прибыли по первому источнику  необходимо выявленный ранее резерв роста объема реализации   умножить на фактическую прибыль в расчете на единицу продукции соответствующего вида:
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       Резервы увеличения прибыли за счет снижения  себестоимости товарной  продукции и услуг определяется умножением предварительно выявленного резерва снижения себестоимости каждого вида продукции  на  планируемый (прогнозируемый)  объем ее продаж с учетом резервов его роста:              Р(ПС = ((Р(Сi * VРПi пл) .                                            

         Резервы роста за счет повышения качества   продукции определяется    следующим  образом:  изменение удельного веса каждого сорта (кондиции) умножается на  отпускную  цену  соответствующего сорта,  результаты суммируются и полученное изменение средней цены   умножается  на  планируемый  объем  реализации  продукции :     Р(П = ( ((Удi*Цi 1)* VРПi пл.                             

         Аналогично подсчитываются  резервы  роста прибыли за счет изменения рынков сбыта.    

       В заключение  анализа  необходимо  обобщить  все выявленные резервы роста прибыли по каждому виду продукции и в целом по предприятию.

       Основными источниками  резервов  повышения  уровня рентабельности продукции являются увеличение суммы прибыли от реализации продукции  (Р(П) и снижение ее себестоимости (Р(С). Для подсчета резервов может быть использована следующая формула:
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где Р(R – резерв  роста рентабельности;  

         Rв , Rф –  соответственно фактический и возможный уровень рентабельности;

        Пф, Р(П – соответственно фактическая  сумма прибыли и резерв ее роста; 

        VРПiв – возможный   объем продаж  продукции  с учетом выявленных резервов  его роста; 

       Сiв – возможный  уровень себестоимости i-х  видов  продукции  с учетом выявленных резервов снижения.

Глава 9. Анализ финансового состояния предприятия

9.1. Понятие, значение и задачи анализа финансового состояния предприятия 

и его  финансовой устойчивости

Финансовое состояние предприятия (ФСП) — способность субъекта хозяйствования финансировать свою деятельность и рассчитываться по своим обязательствам.

Финансовое состояние может быть устойчивым,  неустойчивым (предкризисным) и кризисным. Финансовое состояние  предприятия,  его устойчивость и стабильность зависят от результатов его производственной, коммерческой и финансовой деятельности.  Если производственный и финансовый планы успешно выполняются,  то это положительно влияет на финансовое положение  предприятия. Устойчивое финансовое  положение  в свою очередь  положительно влияет на объемы основной  деятельности,  обеспечение нужд производства необходимыми ресурсами. 

Основные задачи анализа финансового состояния предприятия

1. Своевременная и объективная диагностика финансового состояния предприятия, установление его “болевых точек” и изучение причин их образования.

2. Поиск резервов улучшения финансового состояния предприятия, его платежеспособности  и финансовой устойчивости.

3. Разработка конкретных мероприятий,  направленных на более эффективное использование финансовых ресурсов и укрепление финансового состояния предприятия.

Для оценки ФСП используется система показателей. Анализ ФСП основывается, главным образом, на относительных  показателях, так  как  абсолютные показатели баланса в условиях инфляции очень трудно  привести в сопоставимый вид.

Относительные показатели анализируемого предприятия  можно  сравнивать с:

      а)  общепринятыми "нормами" для оценки степени риска и  прогнозирования возможности банкротства;

      б)   аналогичными данными других предприятий,  что  позволяет  выявить сильные и слабые стороны предприятия и его возможности;

       в)  аналогичными данными за предыдущие периоды  для  изучения  тенденций улучшения или ухудшения ФСП.

        На следующем этапе анализа определяют факторы изменения уровня исследуемых показателей  и определяют резервы улучшения ФСП.

Результативность анализа во многом зависит от организации и совершенства его информационной базы. Основными источниками  информации для анализа финансового состояния предприятия служат: отчетный бухгалтерский баланс (форма № 1), отчет о прибылях и убытках (форма № 2),  отчет об изменениях капитала (форма № 3), отчет о движении денежных  средств (форма № 4), приложение к балансу (форма № 5)  и  другие формы  отчетности, данные  первичного и аналитического бухгалтерского учета, которые расшифровывают и детализируют отдельные статьи баланса.

          9.2. Анализ  источников формирования капитала

Забота  об  обеспечении бизнеса необходимыми финансовыми ресурсами является ключевым моментом в деятельности любого предприятия. Поэтому анализ источников формирования и размещения капитала имеет исключительно большое значение.

Капитал – это  средства,  которыми располагает субъект хозяйствования для осуществления своей деятельности с целью получения прибыли.
Формируется капитал предприятия  за счет собственных (внутренних) и заемных (внешних) источников. Основной источник  финансирования – собственный капитал. В  его  состав  входят уставный капитал,  накопленный капитал (резервный и добавленный капитал,   нераспределенная прибыль) и прочие поступления (целевое финансирование, благотворительные пожертвования и др.).

Заемный капитал — это кредиты банков и финансовых компаний,  займы, кредиторская задолженность, лизинг, коммерческие бумаги и др. Он подразделяется на долгосрочный (более года) и краткосрочный (до года).

От того, насколько оптимально соотношение собственного и заемного капитала, во многом зависит финансовое положение предприятия и его устойчивость.

Поэтому  необходимо проанализировать структуру источников предприятия и оценить степень финансовой устойчивости и финансового риска. С этой целью рассчитывают следующие показатели:

     1) коэффициент финансовой автономии (независимости) – удельный  вес собственного капитала в  общей валюте баланса;

     2) коэффициент финансовой зависимости – доля  заемного капитала в общей валюте баланса;

     3) коэффициент текущей задолженности – отношение  краткосрочных финансовых обязательств к общей валюте баланса;

     4) коэффициент долгосрочной финансовой независимости (или коэффициент финансовой устойчивости) – отношение  собственного и долгосрочного заемного капитала к общей валюте баланса;

     5) коэффициент покрытия долгов собственным капиталом (коэффициент платежеспособности) – отношение  собственного капитала к заемному;

      6) коэффициент финансового левериджа (коэффициент финансового риска) –отношение   заемного капитала к собственному.
Чем выше уровень 1, 4 и 5-го показателей и ниже 2, 3 и 6-го,  тем устойчивее ФСП.

В процессе последующего анализа необходимо более детально изучить динамику и структуру собственного и заемного  капитала, выяснить причины изменения отдельных его слагаемых и дать оценку этих изменений.                           

Анализ собственного капитала. Факторы изменения  собственного  капитала  нетрудно  установить по данным отчета формы № 3 «Отчет об изменении капитала» и данным аналитического бухгалтерского учета, отражающих движение уставного,  резервного и добавочного капитала и нераспределенной прибыли.

Оценка изменения суммы и доли собственного капитала в общей валюте баланса, следует выяснить зависит от факторов этих изменений.  Очевидно,  что прирост собственного капитала за счет реинвестирования прибыли и за счет переоценки основных средств будет рассматриваться  по-разному при оценке способности предприятия к самофинансированию и наращиванию собственного капитала. Капитализация (реинвестирование) прибыли способствует повышению финансовой  устойчивости, снижению себестоимости капитала, так как привлечение альтернативных источников финансирования влечет за собой выплату довольно высоких процентов. Поэтому наряду с темпом прироста собственного капитала целесообразно анализировать коэффициент устойчивости экономического роста (КУЭР), величина которого рассчитывается отношением суммы  капитализированной прибыли в отчетном периоде к  собственному капиталу:
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        Данный коэффициент показывает, какими темпами увеличивается собственный капитал за счет результатов финансово-хозяйственной деятельности предприятия.  Использование его значительно дополняет общую картину успешности развития  предприятия. 

Анализ структуры заемного капитала. Большое влияние на финансовое состояние предприятия оказывает состав и структура заемных средств,  т.е. соотношение долго-, средне- и  краткосрочных  финансовых  обязательств. 

Привлечение заемных средств в оборот предприятия – явление нормальное. Это содействует  временному  улучшению финансового состояния при условии,  что они не замораживаются на продолжительное время в  обороте  и своевременно возвращаются. В процессе анализа необходимо изучить состав, давность появления кредиторской задолженности,  наличие,  частоту и причины образования просроченной задолженности, определить сумму выплаченных пеней за просрочку платежей. Для этого можно использовать данные отчетной формы № 5 «Приложение к балансу»,  а также данные первичного и аналитического бухгалтерского учета.

Одним из показателей, используемым для оценки состояния кредиторской задолженности является средняя продолжительность периода ее погашения:
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Оценка стоимости капитала предприятия. Капитал, как и другие факторы производства, имеет стоимость. Стоимость капитала — это есть его цена,  которую предприятие  платит за его привлечение из разных источников:

· стоимость собственного  капитала  предприятия:
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· стоимость заемного капитала в виде банковских кредитов:
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       Если проценты за кредит включаются в себестоимость продукции,  то действительная цена кредита будет меньше на уровень  налогового изъятия  прибыли (1 – Кн). 

· стоимость заемного капитала,  привлекаемого за счет эмиссии облигаций: 
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· стоимость товарного кредита,  предоставляемого в форме краткосрочной отсрочки платежа:
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где ЦН – уровень ценовой надбавки за предоставление отсрочки  платежа, %;

        Д – продолжительность отсрочки платежа поставщиками товарно-материальных ценностей.

             Аналогичным образом определяется стоимость вексельного долга..

· стоимость внутренней  кредиторской  задолженности приравнивается обычно к нулю, так как предприятие не несет никаких расходов по обслуживанию этого долга.

Средневзвешенная стоимость всего капитала предприятия (WACC) определяется следующим образом:

WACC = ((Удi ( Цi).

Уровень средневзвешенной цены капитала зависит не только от стоимости отдельных его слагаемых,  но и от доли каждого вида источника  формирования капитала в  общей его сумме. Рассчитать влияние данных факторов можно способом абсолютных разниц:
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Оптимизировать структуру источников капитала нужно таким образом, чтобы средневзвешенная его цена снижалась.

9.3. Анализ размещения капитала и оценка имущественного состояния предприятия

        Финансовое состояние предприятия и его устойчивость в значительной степени зависят от того,  в какие активы вложен капитал, и какой доход они ему приносят. От того,  какие инвестиции вложены  в основные и оборотные средства,  сколько их находится в сфере производства и обращения, в денежной и материальной форме,  насколько оптимально их соотношение, во многом зависят результаты производственной и финансовой деятельности,  а следовательно, и финансовое устойчивость предприятия. 

        В процессе  анализа  активов  предприятия в первую очередь следует изучить изменения в их размере, составе и структуре  и дать им оценку. Для этого проводят их горизонтальный и вертикальный анализ. В процессе горизонтального анализа  устанавливают абсолютный и относительный прирост по каждой статье и каждому разделу актива баланса. С помощью вертикального анализа определяют изменения в структуре активов предприятия. 

По абсолютному приросту суммы активов в условиях инфляционной экономики трудно судить  о расширении масштабов деятельности предприятия. Поэтому для оценки его деловой активности целесообразно сопоставлять темпы роста  основных показателей: совокупных  активов (Такт), объема продаж (Тvрп) и прибыли (Тп):

100 % < Такт <  Тvрп <  Тп.

Желательно, чтобы темп роста объема продаж был выше темпов роста активов, а темп роста прибыли опережал темп роста  выручки. Данные соотношения  принято называть "золотым правилом экономики предприятия".  Если  данные  пропорции соблюдаются, то   это  свидетельствует  о  динамичности  развития предприятия и укреплении  его финансового состояния.

В процессе  последующего анализа необходимо более детально изучить состав, структуру и динамику основного и оборотного капитала.

Внеоборотные активы, или основной капитал, ( это    вложения средств с долговременными целями в недвижимость,  облигации, акции, запасы полезных ископаемых,  совместные предприятия,  нематериальные  активы  и т.д.

В процессе анализа изучаются темпы роста внеоборотных активов в сопоставлении с темпами роста объема продаж, их состав, оценивается их состояние, степень обновления, интенсивность и эффективность  использования.

Изменение суммы основных средств может произойти как за счет увеличения (уменьшения) количества машин, оборудования, зданий, сооружений, так и за счет повышения их стоимости по вновь приобретенным объектам и переоценки старых в связи с инфляцией:   
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Изучают также  технический уровень основных средств, их производительность,  степень  физического и морального  износа. Для этого рассчитывают такие показатели,  как коэффициент обновления, коэффициент выбытия, коэффициент прироста, коэффициент износа, коэффициент годности основных средств, средний возраст машин и оборудования и др., методика расчета и анализа которых рассмотрена в главе 5.

Оборотные активы – это  наиболее мобильная  часть капитала, от состояния и рационального использования которого во многом зависят результаты хозяйственной деятельности и финансовое состояние предприятия. Прежде всего необходимо изучить изменения в наличии и структуре оборотных активов. При этом следует иметь в виду, что стабильная структура оборотного капитала свидетельствует о стабильном, хорошо отлаженном процессе производства и сбыта продукции, а ее   существенные изменения – о  нестабильной работе предприятия. 

          Большое влияние на финансовое состояние предприятия и его производственные результаты оказывает состояние производственных запасов. В целях нормального хода производства и сбыта продукции запасы должны быть оптимальными.  Увеличение удельного веса запасов может свидетельствовать:

    а)  о расширении масштабов деятельности предприятия;

    б) о неэффективном управлении запасами, вследствие чего значительная часть капитала замораживается  на длительное время в запасах, замедляется его оборачиваемость.        

Недостаток запасов (сырья, материалов, топлива) также отрицательно  сказывается на производственных и финансовых результатах деятельности предприятия.

Анализ состояния  производственных  запасов необходимо начинать с изучения их динамики и проверки соответствия фактических  остатков  их плановой потребности. 

Размер производственных запасов в стоимостном выражении может измениться как за счет количественного, так и стоимостного (инфляционного) факторов. Расчет влияния количественного (К) и стоимостного (Ц) факторов на изменение суммы запасов (З) по каждому виду осуществляется способом абсолютных разниц:
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Период оборачиваемости капитала в запасах (сырья и материалов) равен времени хранения их на складе от момента поступления до передачи в  производство:
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         Для оперативного  управления  запасами  делается  более детальный анализ их оборачиваемости по каждому виду, для чего фактический  запас i-го сырья или материала делится на однодневный средний его расход и полученный результат сравнивается с нормой запаса, выраженной  в днях.

При этом следует выяснить,  имеются ли в составе запасов неходовые, залежалые, ненужные материальные ценности. Это легко установить по данным складского учета или сальдовым ведомостям. Если по какому-либо материалу остаток большой,  а расхода на протяжении года не было или он  был незначительным, то его можно отнести к группе неходовых запасов. Наличие таких материалов говорит о том, что оборотный капитал «омертвлен»  в производственных запасах,  в результате чего замедляется его  оборачиваемость на этой стадии.

Увеличение остатков незавершенного производства может свидетельствовать, с одной стороны, о расширении производства,  а  с  другой – о  замедлении оборачиваемости капитала в связи с увеличением продолжительности производственного цикла.

Продолжительность производственного цикла (Пп.ц) равна времени, в течение которого производится продукция:
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Необходимо проанализировать также продолжительность процесса производства по каждому виду продукции и  установить  факторы ее изменения.  Период производственного цикла зависит от интенсивности, технологии,  организации  производства,  материально-технического снабжения и других факторов.  Его сокращение – признак  повышения деловой активности предприятия.

На многих  предприятиях большой удельный вес в оборотных активах занимает готовая продукция. Увеличение  остатков  готовой продукции  на складах предприятия  приводит к длительному замораживанию оборотного капитала,  отсутствию денежной наличности, потребности в кредитах и уплате процентов по ним,  росту кредиторской задолженности поставщикам,  бюджету, работникам предприятия по оплате труда и  т.д.  В настоящее время – это  одна из основных причин низкой платежеспособности предприятий.

Продолжительность нахождения  капитала в готовой продукции (Пгп) равна времени хранения готовой продукции на складах от момента  поступления из производства до отгрузки покупателям:
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          Большое влияние на оборачиваемость капитала, вложенного в оборотные активы, а следовательно,  и на финансовое состояние предприятия оказывает увеличение или уменьшение дебиторской задолженности. Рост дебиторской задолженности не всегда оценивается отрицательно, а снижение – положительно. Необходимо различать нормальную и просроченную задолженность.  

В процессе анализа, прежде всего, нужно изучить динамику дебиторской задолженности. Затем надо проанализировать давность образования дебиторской задолженности,  установить,  нет ли в ее составе сумм, нереальных для взыскания, или таких, по которым истекают сроки исковой давности.  

Одним из показателей, используемых для  этой цели,  является период оборачиваемости дебиторской задолженности (Пд.з),  или период инкассации долгов.  Он равен времени  между отгрузкой  товаров  и  получением  за  них наличных денег от покупателей:
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Чтобы подсчитать, насколько уменьшилась величина собственного капитала ((СК) от несвоевременной оплаты счетов дебиторами, необходимо от просроченной дебиторской задолженности (ДЗпр) вычесть ее сумму,  скорректированную на индекс инфляции за этот срок (IЦ):         
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Анализ остатков и движения денежных средств. Увеличение или уменьшение остатков денежной наличности на  счетах в банке обусловливается уровнем несбалансированности притока и оттока денег. Превышение положительного денежного потока   над отрицательным денежным потоком увеличивает остаток свободной денежной наличности,  и наоборот,  превышение оттоков над притоками приводит к нехватке денежных средств и  увеличению потребности в кредите.

         Как дефицит, так и избыток денежных ресурсов отрицательно влияет на  финансовое состояние предприятия. При избыточном денежном потоке происходит потеря реальной стоимости временно свободных денежных средств в результате инфляции; теряется часть потенциального дохода от недоиспользования денежных средств в операционной или инвестиционной деятельности; замедляется оборачиваемость капитала в результате простоя денежных средств. Дефицит денежных средств приводит к росту просроченной задолженности предприятия по кредитам банку, поставщикам, персоналу по оплате труда,  в результате чего  снижается рентабельность капитала предприятия.

        В процессе  анализа  необходимо  изучить также динамику остатков денежной наличности на счетах в банке и период нахождения капитала в данном виде активов.
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        Общая продолжительность операционного цикла определяется следующим образом:
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        Продолжительность финансового цикла короче операционного на период обслуживания операционного процесса средствами кредиторов: 
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9.4. Анализ эффективности и интенсивности использования капитала предприятия

Эффективность использования капитала характеризуется его доходностью  (рентабельностью) – отношением  суммы  прибыли к средней сумме капитала за исследуемый период.

В зависимости от того, с чьих позиций оценивается деятельность предприятия,  существуют разные подходы к расчету показателей рентабельности капитала.

С позиции всех заинтересованных лиц (государства, собственников и кредиторов) общая оценка эффективности использования совокупных ресурсов производится на основании показателя рентабельности совокупного капитала, который определяют отношением  суммы совокупной брутто-прибыли до выплаты процентов и налогов к средней сумме совокупных активов предприятия за отчетный период:
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        С позиции собственников и кредиторов определяют рентабельность капитала отношением  чистой прибыли и процентов  за кредиты с учетом налоговой экономии  к средней сумме совокупных активов за отчетный период:


[image: image113.wmf].

100

)

1

(

)

1

(

×

-

=

-

+

=

Акт

К

БП

Акт

К

Проц

ЧП

ROA

Н

Н


         С позиции собственников предприятия определяют рентабельность собственного капитала как отношение чистой прибыли (ЧП) к средней сумме собственного капитала за период (СК):
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Определяют также рентабельность операционного капитала, непосредственно задействованного в основной (операционной) деятельности предприятия, и от уровня которого зависит величина всех остальных показателей доходности капитала:
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В состав операционного капитала не включают основные средства непроизводственного назначения, не установленное оборудование,  остатки незаконченного капитального строительства,  долгосрочные и краткосрочные финансовые вложения, ссуды для работников предприятия и т.д.
Для характеристики интенсивности  использования капитала рассчитывают:

· коэффициент его оборачиваемости:
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· продолжительность оборота в днях:
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         Связь рентабельности  капитала и его оборачиваемости отражает следующая модель (модель Du Pond):
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Общее изменение  уровня данного показателя:
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в том числе за счет изменения:

· коэффициента оборачиваемости совокупного капитала: 
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· рентабельности оборота:                                                         
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Показатель ROA кроме данных факторов зависит еще от уровня налогового изъятия прибыли:
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       Рентабельность собственного капитала зависит от удельного веса чистой прибыли в общей сумме брутто-прибыли (ДЧП), рентабельности совокупного капитала и мультипликатора капитала (отношения общей суммы капитала к собственному капиталу МК):
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        Расширить  модель ROE можно за счет   разложения на составные части ВЕР :
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       Анализ оборачиваемости капитала. Поскольку оборачиваемость  капитала  тесно связана с его рентабельностью и служит одним из важнейших показателей, характеризующих интенсивность использования средств предприятия и его деловую активность, в процессе анализа необходимо более детально изучить динамику показателей оборачиваемости капитала, в том числе  операционного  и  оборотного,  и установить причины замедления или ускорения движения средств.

Необходимо изучить также изменение оборачиваемости оборотного капитала на всех стадиях его кругооборота, что позволит проследить, на каких этапах произошло ускорение или замедление оборачиваемости капитала.  Для этого средние остатки отдельных видов оборотных активов нужно  разделить на сумму однодневного оборота по реализации.

Экономический эффект  в результате ускорения оборачиваемости капитала выражается в относительном высвобождении средств  из  оборота, а также в увеличении суммы выручки и суммы прибыли.

Сумма высвобожденных  средств  из оборота в связи с ускорением (-Э) или дополнительно привлеченных средств в оборот  (+Э)  при  замедлении оборачиваемости капитала  определяется умножением однодневного оборота по реализации на изменение продолжительности оборота:
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            Изменение  суммы прибыли за счет  коэффициента оборачиваемости капитала можно рассчитать умножением прироста  последнего на базовый уровень коэффициента рентабельности продаж и на фактическую среднегодовую сумму операционного капитала:
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Основные пути ускорения оборачиваемости капитала:

· сокращение продолжительности  производственного цикла за счет интенсификации производства (использование новейших технологий, семян, удобрений, повышение уровня и качества кормления животных, механизации  и  автоматизации  производственных процессов,  повышение уровня производительности труда, более полное использование производственных мощностей предприятия, трудовых, земельных и материальных ресурсов и др.);

· улучшение организации материально-технического снабжения с  целью бесперебойного обеспечения производства необходимыми материальными ресурсами и оптимизации  величины запасов;

· ускорение процесса  отгрузки продукции и оформления расчетных документов;

· сокращение периода инкассации дебиторской задолженности.

          Оценка эффективности использования  заемного капитала. Одним из  показателей,  применяемых  для оценки эффективности использования заемного  капитала,  является  эффект  финансового  рычага (ЭФР):

[image: image128.wmf][

]

,

)

1

(

СК

ЗК

K

Ц

BEP

ЭФР

н

ЗК

´

-

´

-

=

 

где BEP –  рентабельность совокупного капитала; 

         Кн – уровень налогового изъятия  прибыли (отношение налогов из прибыли к общей 

                 сумме брутто-прибыли);
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Ц

– средневзвешенная  цена заемных ресурсов, %;

         ЗК – средняя  сумма заемного капитала за период;

          СК – средняя  сумма собственного капитала за период.

        Эффект финансового рычага показывает, насколько процентов увеличивается сумма собственного капитала за счет  привлечения заемных средств в оборот предприятия.
Положительный ЭФР возникает в тех случаях, если  рентабельность совокупного капитала выше средневзвешенной цены заемных ресурсов, т.е.  если BEP>
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      Чтобы определить,  как изменился ЭФР за счет  каждой  составляющей,  можно воспользоваться способом цепной подстановки, последовательно изменяя базисный уровень каждого факторного показателя на фактический отчетного периода.

        Эффект финансового рычага можно рассчитывать не только в целом по всему заемному капиталу, но и по каждому  его источнику (долгосрочным, краткосрочным кредитам банка, займам, товарным кредитам, кредиторской задолженности, беспроцентным заемным ресурсам и т.д.). Тогда в формулу  нужно подставлять не средневзвешенную цену всего заемного капитала,  а цену конкретного его источника (например, среднюю ставку процента за краткосрочные кредиты банка или средний процент купонных выплат по облигациям и т.д) и среднегодовую сумму  соответствующего источника заемных средств:
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9.5. Анализ  финансовой устойчивости  на основе равновесия активов и пассивов

Наиболее полно  финансовая  устойчивость  предприятия  может быть раскрыта на основе изучения равновесия между статьями актива и пассива баланса.  При    уравновешенности активов и пассивов по срокам использования и по циклам обеспечивается сбалансированность притока и оттока денежных средств, а, следовательно, платежеспособность предприятия и его финансовая устойчивость. Отсюда следует, что анализ финансового равновесия активов и пассивов  баланса – основа оценки финансовой устойчивости предприятия, его ликвидности и платежеспособности.

	Внеоборотные активы (основной капитал)


	Долгосрочные кредиты и займы

	
	Собственный капитал

	Оборотные активы
	

	
	Краткосрочные обязательства


              Рис.9.2.  Взаимосвязь активов и пассивов баланса

Согласно этой схеме, основным источником финансирования внеоборотных активов, как правило, является постоянный капитал (собственный капитал и долгосрочные кредиты и займы). При умеренной финансовой политике они должны формироваться на 75–80% за счет собственных средств и на 20–25% -- за счет заемных средств.

Оборотные активы образуются как за счет собственного  капитала, так и за счет краткосрочных заемных средств. Желательно, чтобы они были наполовину сформированы за счет собственного, а наполовину – за  счет  заемного  капитала.  Тогда обеспечивается гарантия погашения  внешнего долга и оптимальное значение коэффициента ликвидности, равное 2.

Собственный капитал в балансе отражается общей суммой в разд.III пассива баланса. Чтобы определить, сколько его вложено в долгосрочные активы, необходимо из общей суммы внеоборотных активов вычесть ту их часть, которая сформирована за счет  кредитов банка и лизинга. Доля собственного капитала (Дск) в формировании внеоборотных активов определяется следующим образом:
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Сумма собственного оборотного  капитала, вложенного в оборотные активы, по официальной Инструкции Министерства финансов, определяется следующим образом:

СОК = разд. III  + стр. 640 – разд. 1.

Однако при этом не учитывается, что часть первого раздела сформирована за счет долгосрочных кредитов банка и лизинга. Поэтому более правильно сумму собственного оборотного капитала определять следующим образом:

СОК = р.III + стр.640  – (p.I – p.IV–Задолжен. по лизингу).

Сумму собственного оборотного капитала (чистые оборотные активы) можно рассчитать и таким образом: из общей суммы оборотных активов (разд. II баланса) вычесть сумму краткосрочных финансовых обязательств (разд. V пассива за вычетом резерва предстоящих расходов и платежей). Разность покажет,  какая сумма оборотных активов сформирована за счет  собственного капитала,  или что останется в обороте предприятия,  если погасить одновременно всю краткосрочную задолженность кредиторам.

Доля собственного (Дск) и заемного (Дзк) капитала в формировании оборотных активов определяется следующим образом:
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        Причины изменения величины собственного оборотного капитала (чистых оборотных активов)  устанавливаются сравнением суммы на начало и конец года по каждому источнику формирования перманентного капитала (разд. III  и IV баланса) и по каждой статье внеоборотных активов (разд. I  баланса).

9.6. Оценка запаса финансовой устойчивости предприятия

       Важным показателем, характеризующим прочность ФСП, является  запас финансовой устойчивости предприятия (ЗФУ), для определения которого необходимо из выручки вычесть безубыточный объем продаж  и полученный результат разделить на выручку:
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        Безубыточный объем продаж – это та сумма выручки, которая покрывает  только  затраты предприятия и при которой финансовый результат равен нулю. Данный показатель определяется следующим образом:
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Маржинальная прибыль =Выручка (валовой доход) – Переменные затраты.

Таблица  9.2

 Расчет безубыточного объема продаж и запаса финансовой устойчивости предприятия

	Показатель
	Прошлый год
	Отчетный год

	Выручка от реализации продукции за минусом НДС, акцизов и др., тыс.  руб.
	40000
	50000

	Прибыль от реализации, тыс. руб.
	10370
	14285

	Полная себестоимость реализованной продукции, тыс. руб.
	29630
	35715

	Сумма переменных затрат, тыс. руб.
	20730
	23215

	Сумма постоянных затрат, тыс. руб.
	8900
	12500

	Сумма маржинальной прибыли, тыс. руб.
	19270
	26785

	Доля маржинальной прибыли в выручке, %        
	0,48
	0,5357

	Безубыточный объем продаж, тыс. р.
	18540
	23330

	Запас финансовой устойчивости
	
	

	тыс. руб.
	21460
	26670

	%
	53,7
	53,3


      Y,млн руб

  50

                                                        ЗФУ

   40                                                                         Прибыль

               Точка окупаемости       

   30                   


   20                                                                                              Переменные   

                                                                                                     затраты 

   10                                                                                               Постоянные        

                                                                                                       затраты

                                                                                                                                      Х

       0          10         20           30           40        50 млн руб.     

                      Рис.9.3. График безубыточности предприятия на конец года

Как показывает расчет (табл.9.2 и рис. 9.3), в прошлом году нужно было реализовать продукции на сумму 18540 тыс. руб.,  чтобы покрыть все затраты.  При такой выручке рентабельность равна нулю.  Фактически  выручка составила 40000 тыс. руб., что выше критической суммы на 21460 тыс. руб., или на 53,7 %.  Это и есть запас финансовой устойчивости или зона  безубыточности предприятия.  В отчетном году запас финансовой устойчивости несколько снизился, однако уровень его остается еще достаточно высоким. Выручка может уменьшиться еще на 53,3 %  и только тогда рентабельность будет равна нулю.  Если же выручка упадет еще ниже,  то предприятие будет убыточным,  будет "проедать" собственный  и заемный  капитал  и  в конечном итоге обанкротится.  Поэтому нужно постоянно следить за ЗФУ,  выясняя,  насколько близок или далек порог рентабельности, ниже которого не должна опускаться выручка предприятия. Это очень важный показатель для оценки финансовой устойчивости предприятия.

9.7. Анализ платежеспособности  и диагностика риска банкротства предприятия

Одним из   показателей,   характеризующих  финансовое положение предприятия, является его платежеспособность – возможность наличными  денежными  ресурсами своевременно погашать свои платежные обязательства.

Оценка платежеспособности  по  балансу осуществляется на основе характеристики ликвидности оборотных активов,  которая определяется временем,  необходимым  для превращения их в денежные средства.  Чем меньше требуется время для инкассации данного актива,  тем выше  его  ликвидность.  Ликвидность баланса – возможность субъекта хозяйствования обратить активы в наличность и погасить свои платежные обязательства.

Анализ ликвидности  баланса заключается в сравнении средств по активу,  сгруппированных по степени убывающей ликвидности,  с краткосрочными  обязательствами  по  пассиву,  которые группируются по степени срочности их погашения.

           Первая группа (А1) – абсолютно ликвидные активы,  такие, как денежная наличность и краткосрочные финансовые вложения.

Второй группа (А2) – быстро  реализуемые активы:  товары отгруженные, НДС по приобретенным ценностям и краткосрочная дебиторская задолженность  Ликвидность этой группы оборотных активов зависит от своевременности  отгрузки  продукции, оформления банковских документов, скорости платежного документооборота в банках,  от спроса на продукцию, ее конкурентоспособности, платежеспособности покупателей, форм расчетов и др.

Третья группа (А3).— медленно реализуемые активы: производственные запасы, незавершенное производство, готовая продукция, товары для реализации.

Четвертая группа (А4) – это труднореализуемые активы: основные средства, нематериальные активы, долгосрочные финансовые вложения, незавершенное строительство, расходы будущих периодов, долгосрочная дебиторская задолженность.

П1 – наиболее срочные обязательства, которые должны быть выполнены в течение месяца (кредиторская задолженность и кредиты банка, сроки возврата которых наступили, просроченные обязательства);

П2 -- среднесрочные обязательства со сроком погашения до 1 года (краткосрочные кредиты банка);

П3 -- долгосрочные кредиты банка и займы;

П4 -- собственный (акционерный) капитал,  находящийся постоянно в распоряжении предприятия.

Баланс считается абсолютно ликвидным, если:

А1 ( П1;        А2 ( П2;       А3 ( П3;         А4 ( П4.

Изучение соотношений этих групп активов и пассивов за несколько периодов позволит установить тенденции изменений в структуре  баланса  и его ликвидности.

При этом следует  учитывать риск недостаточной ликвидности, когда недостает высоколиквидных средств для погашения обязательств, и риск излишней ликвидности, когда из-за избытка высоколиквидных активов (которые, как правило, являются низкодоходными)  происходит потеря прибыли для предприятия.

Наряду с абсолютными показателями для оценки  ликвидности и платежеспособности предприятия рассчитывают следующие относительные показатели: коэффициент абсолютной ликвидности, коэффициент быстрой ликвидности и коэффициент текущей ликвидности.
Коэффициент абсолютной ликвидности (норма денежных резервов) определяется   отношением   денежных средств и  краткосрочных финансовых вложений ко всей сумме краткосрочных долгов предприятия.  Он показывает, какая часть краткосрочных обязательств может быть погашена за счет имеющейся денежной наличности. 

Коэффициент быстрой (срочной)  ликвидности  ( отношение   денежных  средств, краткосрочных финансовых вложений и  краткосрочной дебиторской задолженности, платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты, к сумме краткосрочных финансовых обязательств.  Удовлетворяет обычно соотношение 0,7(1. Однако оно может оказаться недостаточным, если большую долю ликвидных средств составляет дебиторская задолженность, часть которой трудно своевременно востребовать.  В таких случаях требуется соотношение большее. 

Коэффициент текущей ликвидности (общий коэффициент покрытия долгов) ( отношение всей  суммы оборотных активов,  включая запасы, к общей сумме краткосрочных обязательств.  Он показывает степень, в которой оборотные активы покрывают оборотные пассивы.
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Нижняя граница данного коэффициента для промышленных предприятий – 1,7, для торговых – 1,1, для сельскохозяйственных – 1,5 и т.д. по отраслям (см. Инструкцию). Если коэффициент текущей ликвидности  ниже  нормативного,  а  доля собственного оборотного капитала в формировании оборотных активов тоже меньше норматива,  структура баланса считается неудовлетворительной, а предприятие – потенциально неплатежеспособным.

Для оперативного  внутреннего  анализа текущей платежеспособности, ежедневного контроля за поступлением средств от продажи продукции, погашения  дебиторской  задолженности  и  прочими поступлениями денежных средств,  а также для контроля за выполнением  платежных  обязательств перед поставщиками, банками и прочими кредиторами составляется оперативный платежный календарь,  в котором подсчитываются,  с одной стороны, наличные и ожидаемые платежные средства, а с другой – платежные  обязательства на этот же период (1,5,10,15 дней, 1 мес).

Для определения  текущей  платежеспособности  необходимо платежные средства на соответствующую дату сравнить с платежными обязательствами на эту же дату.  Идеальный вариант,  если коэффициент будет составлять единицу или немного больше. 

Низкий уровень платежеспособности, выражающийся в недостатке денежной  наличности и наличии просроченных платежей,  может быть случайным (временным) и хроническим (длительным).  Поэтому, анализируя  состояние платежеспособности предприятия, нужно рассматривать причины финансовых затруднений,  частоту их образования и продолжительность  просроченных  долгов.

Причинами неплатежеспособности могут быть:

а)  невыполнение  плана  по производству и реализации продукции, повышение ее себестоимости, невыполнение плана прибыли и как результат недостаток собственных источников самофинансирования предприятия; 

б)  неправильное использование оборотного  капитала: отвлечение средств в дебиторскую задолженность, вложение в сверхплановые запасы и на прочие цели,  которые временно не имеют источников финансирования;

в) иногда  причиной неплатежеспособности является не бесхозяйственность предприятия,  а несостоятельность его клиентов; 

 г)  высокий уровень налогообложения,  штрафных  санкций за несвоевременную или неполную уплату налогов также может стать одной из причин  неплатежеспособности субъекта хозяйствования.

Для выяснения  причин  изменения  показателей  платежеспособности большое значение  имеет анализ выполнения плана по притоку и оттоку денежных средств. Для этого данные отчета о движении денежных средств сравнивают с данными финансовой части бизнес-плана.

 В первую очередь следует установить выполнение плана по поступлению денежных средств от операционной, инвестиционной и финансовой деятельности и выяснить причины отклонения от плана. Особое внимание следует обратить на использование  денежных средств,  так как даже при выполнении доходной части бюджета предприятия перерасходы и  нерациональное  использование  денежных средств могут привести к финансовым затруднениям.

Расходная часть финансового  плана предприятия анализируется по каждой статье с выяснением причин перерасхода,  который может быть оправданным и неоправданным. По  итогам анализа  должны быть выявлены резервы увеличения планомерного притока денежных средств для обеспечения стабильной платежеспособности предприятия в перспективе.

9.8. Методы диагностики вероятности банкротства

Банкротство (финансовый крах,  разорение) (  это   подтвержденная документально  неспособность  субъекта хозяйствования платить по своим долговым обязательствам и финансировать текущую основную  деятельность из-за отсутствия средств.

Для диагностики вероятности  банкротства  используется  несколько подходов, основанных на применении:

а)  анализа обширной системы критериев и признаков;

б)  ограниченного круга показателей;

 в)  интегральных показателей.

Признаки банкротства при многокритериальном подходе в соответствии с рекомендациями Комитета по обобщению практики аудирования (Великобритания) обычно  делят  на  две группы.  К первой группе относятся показатели,  свидетельствующие о возможных финансовых затруднениях и вероятности банкротства в недалеком будущем:

· повторяющиеся существенные потери в основной деятельности, выражающиеся в хроническом спаде производства, сокращении объемов продаж и хронической убыточности;

· наличие  хронически  просроченной кредиторской и дебиторской задолженности;

· низкие  значения коэффициентов ликвидности и тенденция их к снижению;

· увеличение  до  опасных  пределов доли заемного капитала в общей его сумме;

· дефицит собственного оборотного капитала;

· систематическое увеличение продолжительности оборота капитала;

· наличие сверхнормативных запасов сырья и готовой продукции;

· использование новых источников финансовых ресурсов на невыгодных условиях;

· неблагоприятные изменения в портфеле заказов;

· падение рыночной стоимости акций предприятия;

· снижение производственного потенциала и т.д.

Во вторую группу входят показатели, неблагоприятные значения которых не  дают  основания рассматривать текущее финансовое состояние как критическое, но сигнализируют о возможности резкого  его  ухудшения  в будущем при непринятии действенных мер. К ним относятся:

· чрезмерная зависимость предприятия от какого-либо одного конкретного проекта,  типа оборудования,  вида актива,  рынка сырья или рынка сбыта;

· потеря ключевых контрагентов;

· недооценка обновления техники и технологии;

· потеря опытных  сотрудников аппарата управления;

· вынужденные простои, неритмичная работа;

· неполное использование производственных мощностей предприятия;

· неэффективные долгосрочные соглашения;

· недостаточность капитальных вложений и т.д.

К достоинствам  этой  системы  индикаторов возможного банкротства можно отнести системный и комплексный подходы,  а к недостаткам – более  высокую степень сложности принятия решения в условиях многокритериальной  задачи.
Для  диагностики  несостоятельности  хозяйствующих субъектов в Республике Беларусь применяют ограниченный круг наиболее существенных ключевых показателей: текущий коэффициент ликвидности, коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами и коэффициент обеспеченности обязательств активами предприятия (отношение всех обязательств к сумме активов).

Интегральные показатели позволяют одним числом охарактеризовать уровень риска несостоятельности.  Для этой цели можно применять кризис-прогнозные модели, которые разрабатываются с помощью дискриминантного, регрессионного анализа и другого инструментария эконометрики.

Разработанная нами логит-регрессионная модель для сельскохозяйственных предприятий Республики Беларусь имеет следующий вид:

Z = 1 – 0,95 х1 – 1,8 х2 –  1,83 х3 – 0,28 х4;

х1 – доля собственного оборотного капитала в формировании  оборотных активов, коэффициент;

х2 – коэффициент оборачиваемости оборотного капитала;

х3 – коэффициент финансовой независимости предприятия (доля собственного капитала в общей валюте баланса);

х4 – рентабельность собственного капитала, %;

Коэффициенты этой модели  показывают вклад каждого фактора в изменение уровня интегрального показателя (Z-счета) при изменении соответствующего фактора на единицу. Если тестируемое предприятие по данной модели набирает значение 0 и ниже, то оно оценивается как финансово устойчивое. Напротив, предприятие, имеющее значение интегрального показателя 1 и выше, относится к группе высокого риска. Промежуточное значение от 0 до 1 характеризует степень близости или дальности предприятия до той или другой группы. 

9.9.  Пути финансового оздоровления субъектов     хозяйствования

      Система защитных финансовых механизмов при угрозе банкротства зависит от масштабов  кризисной ситуации.

При легком финансовом кризисе достаточно нормализовать текущую финансовую деятельность, сбалансировать и синхронизировать приток и отток денежных средств. Глубокий финансовый кризис требует полного использования  всех внутренних и внешних механизмов финансовой стабилизации. Полная финансовая катастрофа  предполагает поиск эффективных форм санации, в противном случае – ликвидацию предприятия.   

Поскольку большинство сельскохозяйственных предприятий  в настоящее время находятся в кризисной ситуации по причине неэффективной государственной экономической политики, то со стороны государства должны быть приняты меры по финансовому оздоровлению  макроэкономического значения. К ним  можно отнести:

· расширение платежеспособного спроса на отечественные продукты питания;

· увеличение доли и размеров льготных кредитов для производителей сельхозпродукции;

· устранение сложившегося диспаритета цен на продукцию сельского хозяйства и продукцию других отраслей экономики;

· увеличение размеров и доли бюджетных ассигнований на создание и развитие материально-технической базы, инфраструктуры, мелиорацию земель и другие цели агропредприятий.            

Реорганизационные процедуры микроэкономического характера предусматривают восстановление платежеспособности путем проведения определенных инновационных мероприятий.  По результатам анализа должна быть выработана генеральная финансовая  стратегия  и  составлен бизнес-план финансового оздоровления предприятия с целью недопущения банкротства и вывода его  из  "опасной  зоны"  путем комплексного использования внутренних и внешних резервов.

К внешним источникам привлечения средств в оборот предприятия относят  факторинг, лизинг, привлечение кредитов под прибыльные проекты,  выпуск новых акций и облигаций. 

Одним из основных и наиболее радикальных  направлений  финансового оздоровления предприятия является поиск внутренних резервов по  увеличению  прибыльности  производства  и достижению безубыточной работы за счет более полного использования производственной  мощности  предприятия, повышения качества и конкурентоспособности продукции, снижения ее себестоимости,  рационального использования материальных,  трудовых  и финансовых ресурсов, сокращения непроизводительных расходов и потерь.

Основное внимание при этом необходимо уделить вопросам ресурсосбережения: внедрению прогрессивных норм, нормативов и ресурсосберегающих технологий,    организации действенного учета и контроля за использованием ресурсов,  изучению и внедрению передового  опыта  в осуществлении режима экономии,  материального и морального стимулирования работников за экономию ресурсов  и  сокращение непроизводительных расходов и потерь.

Большую помощь в выявлении резервов улучшения финансового состояния предприятия  может оказать маркетинговый анализ по изучению спроса и предложения, рынков сбыта и формирования на этой основе оптимального ассортимента и структуры производства продукции.

В особо тяжелых  случаях необходимо провести реинжиниринг бизнес-процесса,  т.е. коренным образом пересмотреть производственную программу,  материально-техническое снабжение, организацию труда и начисление заработной платы,  подбор и расстановку персонала, управление качеством продукции,  рынки сырья и рынки сбыта продукции,  инвестиционную и ценовую политику и др.
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