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Тема 1. Содержание финансового анализа и его роль в обеспечении платежеспособности и кредитоспособности организации
Финансовый анализ – это процесс изучение взаимосвязей и взаимозависимостей формирования показателей притока денежных средств и их использования в организации. Данное определение понятия «финансовый анализ» предполагает, в первую очередь, исследование показателей платежеспособности, кредитоспособности, финансовой независимости от кредиторов, качества активов и  источников средств, деловой активности организации. В качестве источников информации используются статьи, содержащиеся в таких формах бухгалтерской отчетности, как Бухгалтерский баланс, Отчет о прибылях и убытках, Отчет о движении капитала и Отчет о наличии и движении денежных средств, формах статистической отчетности 12-ф (расчеты) «Отчет о состоянии расчетов» и 12-ф (прибыль) «Отчет о финансовом .
В процессе проведения финансового анализа предполагается обширная область исследований, ориентированных на оценку текущего и перспективного финансового состояния предприятия и включающая такие базовые направления, как анализ финансовой отчетности, обоснование решений инвестиционного характера за счет собственных и заемных источников средств. 

Финансовый анализ как составная часть комплексного экономического анализа служит существенным элементом финансового менеджмента, т.е. его цели наиболее тесно связаны с управленческими решениями, реализующимися, в конечном счете, в управлении денежными потоками, поддержании платежеспособности предприятий. 

В экономической литературе наметились два подхода к определению финансового анализа:

· Финансовый анализ трактуется широко как «аналитические процедуры, позволяющие принимать решения финансового характера»;
· Сфера финансового анализа сужается до анализа бухгалтерской отчетности. Так, финансовый анализ представляется как совокупность определения активов и источников их формирования, финансового положения хозяйствующего субъекта в истекшем периоде, а также его возможностей на ближайшую перспективу.
Традиционно финансовый анализ является важнейшим инструментом финансового управления. Однако в связи с серьезными изменениями, происходящими в настоящее время как в самих организациях, так и в окружающей их внешней среде, необходимы особые подходы, связанные с целевой направленностью современного финансового анализа, расширением его информационной базы, использованием новых приемов и показателей.

Финансовый анализ представляет собой процесс, основанный на изучении текущего и будущего финансового состоянии хозяйствующего субъекта в целях оценки его финансовой независимости и эффективности принимаемых решений. Он охватывает широкий круг вопросов, которые выходят далеко за рамки традиционной оценки финансового состояния, проводимой, как правило, на основании данных бухгалтерской отчетности.

Финансовый анализ дает возможность оценить:

· финансовое состояние предприятия и его подразделений, а также риски, которые могут существенно ухудшить это состояние в будущем;

· достаточность денежных средств для осуществления текущей деятельности и долгосрочных инвестиций, а также для выплаты дивидендов;

· потребность в источниках финансирования с учетом выбранной стратегии развития;

· способность к сохранению и возрастанию собственного капитала, а также обоснованность политики распределения и использования прибыли;

· эффективность инвестиционных и финансовых решений и выбор приоритетных направлений развития предприятия.

И наконец, для предприятий, ориентирующихся на долгосрочное развитие, наиболее актуально то, что современный финансовый анализ позволяет определить платежеспособность и  ключевые показатели исходя из стоящих перед организацией задач и обосновать достижимость их целевых значений.

Таким образом, финансовый анализ становится важнейшим инструментом обеспечения сбалансированности показателей финансового состояния с показателями производства и реализации продукции.

Методика финансового анализа в последнее время претерпевает существенные изменения. Основными особенностями современного финансового анализа являются, в частности, его новая целевая направленность, расширение информационной базы и инструментария. Целевая направленность современного финансового анализа состоит в обосновании управленческих решений, последствия которых проявятся в ближайшем или отдаленном будущем, поэтому его важнейшей задачей является перспективная оценка финансового состояния организации и ее финансовой независимости с позиции их соответствия целям развития организации в условиях существующей неопределенности и риска.

При этом контрольная функция отступает на второй план. Основной акцент делается на переход к обоснованию управленческих решений, определению направлений возможных вложений капитала и оценке их целесообразности. Таким образом, финансовый анализ сегодня должен быть ориентирован на решение определенных стратегических и оперативных задач финансового управления. Изменение условий и целевой направленности предприятия влечет за собой новую расстановку приоритетов в выборе целевых и контролируемых показателей, а также используемых методов финансового анализа.

Современный финансовый анализ основан на совокупном рассмотрении факторов внешней и внутренней среды, определяющих текущее и перспективное финансовое состояние и финансовую независимость. При этом внешние факторы, такие как состояние рынка и занимаемая в нем доля, тенденции изменения ставок привлечения и размещения финансовых ресурсов, уровень инфляции и влияние на финансовое состояние и финансовую независимость предприятий, которые по объективным причинам в традиционном анализе хозяйственной деятельности не учитывались, становятся предметом непосредственного рассмотрения аналитика.

Не менее важен учет факторов внутренней среды – производственного потенциала и интеллектуального капитала предприятия. Методика анализа производственного потенциала, как правило, относится к внутреннему производственному (управленческому) анализу.

Несмотря на то что вопросы анализа производственного потенциала, так же как и интеллектуального капитала, теоретически не относятся непосредственно к финансовому анализу, на практике они оказываются тесно взаимосвязанными.

Инструментарий современного финансового анализа расширяется за счет использования методов, позволяющих учитывать такие факторы, как временная ценность денежных средств, неопределенность и риск, влияние инфляции. Необходимость прогнозирования результатов деятельности в будущем, с одной стороны, и действие фактора неопределенности, с другой, потребовали введения в теорию и практику финансового анализа методов дисконтирования денежных потоков.

Существует логическая последовательность этапов проведения финансового анализа.

На начальном этапе изучения деятельности предприятия дается оценка сложившегося финансового положения и выявляются основные тенденции его изменения. Такой анализ получил название общей оценки финансового состояния, или экспресс-анализа.

Для раскрытия глубинных причин, определяющих текущее финансовое состояние, с одной стороны, и оценки влияния конкретных управленческих решений на будущее финансовое состояние, с другой, финансовый анализ использует результаты проведения анализа внешней среды (маркетинга, снабжения, рынка капитала), а также результаты анализа внутренней среды (производства и продаж, качества и конкурентоспособности продукции или услуг, производственного потенциала, динамики и состава затрат).

На заключительном этапе финансового анализа обосновывается целесообразность осуществления конкретных хозяйственных, инвестиционных и финансовых решений, устанавливается степень их соответствия целям развития и стратегии предприятия.

Существуют условия, обязательные для успешного проведения финансового анализа. Среди них наиболее важными являются следующие:

· понимание принципов формирования информации и умение ее интерпретировать;

· владение методами финансового анализа;

· ориентированность методики анализа на конкретные цели его проведения;

· необходимость учета особенностей деятельности конкретного предприятия и стадии его развития;

· понимание ограничений, присущих применяемым аналитическим инструментам, и их влияния на достоверность результатов финансового анализа;

· минимизация затрат на выполнение аналитических работ при достижении удовлетворительной точности результатов расчетов;

· заинтересованность руководства в получении достоверных результатов анализа.

На уровне руководства предприятия должны быть определены вопросы относительно субъектов анализа, ответственности лиц, формирующих используемую в анализе информацию, за ее качество и своевременное представление, подчиненности аналитической службы и ее места в организационной системе управления, периодичности проведения анализа, выбора ключевых показателей для анализа, степени глубины и подробностей аналитических отчетов.

Несмотря на то, что анализ базируется на количественных данных, нужно помнить, что качественная оценка информации не менее важна. Полученные в результате расчетов показатели должны быть интерпретированы с учетом качественных факторов и условий деятельности конкретной предприятий.

В основе классификации видов экономического анализа лежит классификация функций управления, поскольку экономический анализ – необходимый элемент выполнения каждой функции управления организацией (рис 1.1).





Рис. 1.1 Содержание экономического анализа

Развитая рыночная экономика порождает потребность в дифференциации анализа на внутренний – управленческий и внешний – финансовый.

Внутренний управленческий анализ – составная часть управленческого учета, т.е. информационно-аналитического обеспечения администрации, руководства организации необходимыми данными для подготовки управленческих решений по обеспечению платежеспособности и кредитоспособности организации.

Внешний финансовый анализ – составная часть финансового учета, обслуживающего внешних пользователей информацией об организации – самостоятельном субъекте экономического анализа по данным, как правило, публичной финансовой отчетности. 

В современном мире все острее становится проблема выживания каждого хозяйствующего субъекта. Именно поэтому наиболее важной задачей остается приобретение навыка «Экономического чтения» финансовых отчетов самыми разными участниками рыночных отношений, прямо или косвенно заинтересованными в положительных результатах функционирования предприятий. По сути, финансовая среда бизнеса определяет необходимость ведения анализа тенденций, оценки деловой активности предприятий для оптимизации принятия управленческих решений.

Основным инструментом, позволяющим справиться с существующей проблемой, является финансовый анализ – взгляд на предприятие через призму публичной систематизированной финансовой отчетности, в которой, как в зеркале, отражены результаты всех принятых за отчетный период управленческих решений (рис.1.2).

Одним из способов снижения имеющихся финансовых и операционных рисков считается постоянный качественный анализ финансовой отчетности предприятий. Его можно рассматривать как современный диагностический комплекс для оценки финансового здоровья организации, предполагающий широкое использование формализованных, доступных методов обработки текущих учетных данных, требующих серьезного изучения. Именно финансовый анализ отвечает на вопросы, какими должны быть величина, оптимальный состав и структура активов предприятия; как выбрать источники финансирования и оптимизировать структуру капитала, организовать управление финансовыми потоками, чтобы обеспечить платежеспособность и финансовую независимость предприятия.

	










Рис.1.2. Финансовый анализ как инструмент оценки финансовой независимости и деловой активности предприятий
Внешний анализ ориентирован на оценку инвестиционной привлекательности предприятий, ее кредитоспособности, т.е. осуществляется с позиции внешних пользователей (потенциального инвестора, кредитора, делового партнера). 

Внутренний анализ встраивается в систему управления финансами предприятий и ведется с позиции внутрифирменного аналитика. Его цель состоит в обосновании решений инвестиционно-финансового характера в рамках разработанной и принятой стратегии развития предприятий. 
Содержание курса:
1) теоретические основы финансового анализа, его роль в обеспечении платежеспособности и кредитоспособности организации;
2) практика формирования учетно-аналитической информационной базы для оценки платежеспособности и финансового состояния промышленных организаций;
3) состояние и развитие анализа платежеспособности и финансового состояния промышленной организации в Республике Беларусь по бухгалтерскому балансу;
4) анализ качества долгосрочных и краткосрочных активов как факторов платежеспособности организаций;

5) анализ платежеспособности по денежным потокам организаций промышленности;

6) оценка финансовой независимости организации промышленности;

7) анализ качества источников средств организации;

8) оценка платежеспособности и финансового состояния организаций в Российской Федерации и в странах с развитой рыночной экономикой, ее достоинства и недостатки;

9) прогнозирование платежеспособности и финансового состояния в годовых и пятилетних планах развития организаций промышленности Республики Беларусь.

Тема 2. Практика формирования учетно-аналитической информационной базы для оценки платежеспособности и финансового состояния промышленных организации Республики Беларусь
Информационная база для оценки финансового состояния и платежеспособности организации Республики Беларусь характеризуется формированием активов и источников средств, представленных статьями в в активе и пассиве  бухгалтерского баланса, финансовыми результатами - в приложении 2 «Отчет о прибылях и убытках», притоком и оттоком денежных средств - в приложении 4 «Отчет о наличии и движении денежных средств»  
Все статьи первого раздела бухгалтерского баланса формируются по остаточной стоимости (первоначальная стоимость ‑ амортизация) за весь период использования основных средств и нематериальных активов.
Объекты анализа  долгосрочных активов и их информационное обеспечение представлены на рисунке 2.1.

Рис. 2.1. Объекты анализа  долгосрочных активов и их информационное обеспечение.

Краткосрочные активы используются в одном производственном цикле, переносят свою стоимость полностью на изготавливаемую продукцию за 1 производственный цикл и используют дебиторскую задолженность, денежные средства, краткосрочные финансовые вложения в одном обороте.

Объектами анализа краткосрочных активов является общая величина краткосрочных активов и включаемые в нее статьи, сформированные как остатки краткосрочных активов на соответствующих синтетических счетах.
Объекты анализа  краткосрочных активов и их информационное обеспечение представлены на рисунке 2.2.


Рис. 2.2 Объекты анализа  краткосрочных активов и их информационное обеспечение.
.
Рис 2.3 Объекты анализа  собственного капитала и их информационное обеспечение.

Рис 2.4 Объекты анализа  заемных источников средств и их информационное обеспечение.
В сложной и динамично изменяющейся  рыночный среде важнейший и необходимый минимум информации для принятия деловых решений содержится в бухгалтерской отчетности организации. Анализ представленных в ней показателей позволяет определить ряд ключевых характеристик текущего состояния  организации. Потому всем заинтересованным пользователем важно понимать содержание и принципы и принципы построения бухгалтерских отчетов, а также уметь извлекать из них интересующую информацию.
Бухгалтерская отчетность – система стоимостных показателей об активах, обязательствах, о собственном капитале, доходах, расходах организации, а также иная информация, отражающая финансовое положение организации на отчетную дату, финансовые результаты деятельности и изменения финансового положения организации за отчетный период.
Бухгалтерская отчетность признается логическим завершением учетных процедур. Бухгалтерская отчетность служит «визитной карточкой», по которой судят о состоянии дел в организации: что она имеет, сколько зарабатывает, какими денежными средствами располагает, какие важные для организации события в отчетном году произошли. Значение бухгалтерской отчетности состоит в том, что она представляет собой источник информации данных об организации для пользователей, благодаря которой становится возможным принимать адекватные управленческие решения. Пользователи согласно действующему законодательству – собственник имущества (учредители, участники) организации, инвесторы, кредиторы, государственные органы, иные лица, заинтересованные в содержащейся в отчетности организации информации. Пользователи могут быть внешними и внутренними.

Бухгалтерская отчетность выполняет следующие функции:                                                                                                                                      

- является средством наблюдения со стороны пользователей за работой организации;

- выступает информационной базой для принятия управленческих решений внешними и внутренними пользователями;

 - дает возможность обобщения экономических показателей на региональном и общегосударственном уровнях;

- применяется в качестве средства контроля хозяйственно-финансовой деятельности организации;

- служит базой для разработки текущих и перспективных планов.
Бухгалтерская отчетность отражает финансовые результаты операций и других событий,  объединяя их в широкие категории в соответствии с их экономическим содержанием. Эти  широкие категории называются элементами финансовой отчетности.

Элементы финансовой отчетности делятся на две группы:

1) элементы, которые характеризуют финансовое положение, отражаются в бухгалтерском балансе – активы, обязательства, капитал;

2) элементы, которые характеризуют результаты деятельности, отражаются в отчете о прибылях и убытках – доходы и расходы организации.

Активы – это ресурсы, принадлежащие организации на праве собственности в результате событий прошлых периодов, от которых организация ожидает экономической выгоды в будущем. 

Обязательства – это существующая обязанность организации,  возникающая в результате событий прошлых периодов, урегулирование которых  приведет к оттоку из организации ресурсов, дающих экономическую выгоду. Обязательства подразделяются на юридические  и фактические.

Капитал – это доля в активах организации, остающаяся после вычета всех ее обязательств. Следует обратить внимание на то, что определение величины капитала зависит от размера активов и обязательств.

Доход  – это приращение экономических выгод в течение периода, происходящее в форме притока или увеличения активов либо уменьшения обязательств, что выражается в увеличении капитала, не связанного с вкладами участников акционерного капитала. Доходы организации включают в себя выручку (доход от обычной деятельности) и прочие доходы.
Расход – это уменьшение экономических выгод в течение отчетного периода, происходящее в форме оттока или истощения активов либо увеличения обязательств, ведущих к уменьшению капитала, не связанных с его распределением между участниками акционерного капитала. Расходы включают в себя затраты, возникающие в процессе обычной деятельности организации, и прочие расходы.
Ключевым моментом при формировании бухгалтерской (финансовой) отчетности является не просто информации, а полезной для принятия экономических решений информации, причем эта полезность оценивается с точки зрения пользователей.

Требования к информации, формируемой в системе бухгалтерского учета:

- достоверность, точность и объективность отчетных данных;

- своевременность для принятия управленческих решений;

- доступность и ясность, показатели просты и понятны;

- экономичность, должна быть краткой и оптимальной;

- сопоставимостью фактических отчетных показателей; 

- существенность.

Рассмотрим  каждое требование более подробно. Одно из основных – достоверность, точность и объективность. Искажение отчетных данных приводит к неправильной оценке результатов работы и выводов по используемой отчетности. Чтобы избежать искажений при составлении отчетности, в бухгалтерском учете применяются специальные приемы: сверка данных в различных документах, инвентаризация и др.

 Своевременность необходима для эффективного использования отчетных показателей в деле контроля и оперативного руководства и управления самим субъектом хозяйствования и иными пользователями. По бухгалтерской отчетности установлены предельные сроки ее представления: месячная и квартальная – не позднее 30 дней по окончании отчетного периода, за которым составляется такая отчетность; годовая – в течении 90 по окончании года.

 Доступность и ясность бухгалтерской отчетности выражается в отражении содержащейся в ней информации  в доступной для пользователя форме. Если в бухгалтерской  отчетности приводятся данные, раннее в ней не отраженные, то они должны расшифровываться в пояснительной записке.

Экономичность отчетности состоит в том, что она должна содержать только те показатели, которые нужны для принятия решений и выводов. Показатели отчетности должны сводиться в компактные и удобные для использования таблицы. Именно поэтому большая часть форм отчетности представляется на типовых или стандартных формах.

Важным требованием является сопоставимость. Отражаемые в отчетности данные должны быть сопоставимы с отраженными в планах, договорах, сметах, а также с отчетными данными за аналогичный прошлый период.

 Одно из требований к информации, формируемой в системе бухгалтерского учета – существенность. В бухгалтерскую отчетность должны включаться существенные показатели. Показатель считается существенным, если его не раскрытие, может повлиять на экономические решения заинтересованных пользователей, принимаемые на основе отчетной информации. Решение организацией вопроса, является ли данный показатель существенным, зависит от оценки показателя, его характера, конкретных обстоятельств возникновения. То есть существенность показателя при формировании бухгалтерской отчетности определяется совокупностью качественных и количественных факторов.
Бухгалтерская отчетность является информационной базой финансового анализа, результаты которого используются для управления финансово-хозяйственной деятельностью организации, для оценки эффективности деятельности ее руководства, для выбора направлений инвестирования капитала. Финансовый анализ может выступать в качестве инструмента прогнозирования отдельных показателей и финансовой деятельности в целом.

Составление бухгалтерской отчетности – одна из стадий бухгалтерского учета, который включает:

- документирование различных хозяйственных фактов;

- классификацию учетных данных и отражение на счетах бухгалтерского учета - в учетных регистрах и Главной книге;

- формирование бухгалтерской отчетности;

- анализ деятельности организации, результаты которого используются для принятия различных управленческих решений.
Современные исследователи классифицируют бухгалтерскую отчетность по следующим признакам.
Промежуточная отчетность составляется на внутригодовую дату, и составляется, как правило, ежеквартально. Промежуточная отчетность включает только бухгалтерский баланс и отчет о прибылях и убытках. Текущие отчеты формируются регулярно через определенные промежутки времени. Промежуточная отчетность подразделяют на ежедневную, месячную, квартальную, полугодовую и за девять месяцев. Анализ текущей отчетности позволяет определять и быстро исправлять недостатки в работе. Годовая отчетность составляется по окончании года и характеризует все стороны хозяйственной деятельности организации за финансовый год.

Индивидуальная  бухгалтерская отчетность выполняет две функции – информационную и контрольную, используется собственниками: для выявления конечного финансового результата деятельности организации – чистой прибыли (убытка) и ее распределения между ними.

Вышестоящие звенья управления (министерства, ведомства, ассоциации) кроме собственной (индивидуальной) составляют сводную отчетность по всем видам деятельности организаций, входящих в данное звено (промышленность, строительство, торговля и общественное питание, бытовое обслуживание и др).

Консолидированная отчетность предназначена для характеристики финансового положения и финансового результата деятельности группы хозяйствующих субъектов, основанных на отношениях контроля. Она выполняет исключительно информационную функцию и представляется заинтересованным лицам.
Бухгалтерской отчетности присуща высокая достоверность, поскольку ее данные подтверждаются материалами инвентаризации и, как правило, аудиторским заключением. 

Статистическая отчетность представляет собой систему количественных и качественных показателей, измерение и обобщение которых не характерно для бухгалтерского учета. Статистическая отчетность служит для отражения отдельных сторон деятельности организации и их статистического изучения. Такая отчетность составляется на основе данных бухгалтерского, статистического и оперативного учета и бухгалтерской отчетности по единой методике и единым формам, установленным органом статистики и Министерством финансов Республики Беларусь.
Оперативная отчетность предназначена для текущего контроля и управления внутри организации в момент совершения хозяйственных операций или сразу после их завершения. В этой отчетности содержатся сведения о выполнении планов поставок продукции, соблюдении договоров, финансовом положении организации.
Налоговая отчетность содержит расчеты  и декларации по каждому отдельному налогу и сбору и их платежам в бюджет.

Управленческая отчетность предназначена для использования в  управлении хозяйствующим субъектом (выработка стратегической политики организации, контроль, прогнозирование, анализ, планирование и т.д.). 

 Бухгалтерский отчетность может быть представлена по сокращенной форме, используется субъектами малого  предпринимательства и предполагает упрощенный перечень форм.

Продвинутая (множественная) используется крупнейшими коммерческими организациями, предполагает значительное усложнение стандартных отчетных форм.

Организация должна составлять годовую отчетность, а в случаях, предусмотренных законодательством Республики Беларусь, – промежуточную (квартальную, месячную) отчетность.

 Годовая и промежуточная отчетность (за исключением месячной отчетности) коммерческих организаций состоят из:

- бухгалтерского баланса;

- отчета о прибылях и убытках;

- отчета об изменении собственного капитала;

- отчета о движении денежных средств;
- пояснительная записка к бухгалтерской отчетности (с 2014 – примечание к отчетности). 

К годовой отчетности прикладывается аудиторское заключение, подтверждающее достоверность бухгалтерской отчетности организации, если она в соответствии с  законодательством подлежит обязательному аудиту.

Месячная отчетность коммерческих организаций состоит из бухгалтерского баланса.
Наиболее значимой формой  отчетности являются  бухгалтерский баланс. 

Под бухгалтерский балансом понимают способ экономической группировки состава и размещения ресурсов хозяйствующего субъекта, включаемых в актив баланса и юридических источников их формирования (в виде заемного и собственного капитала, отражаемых как пассив баланса) на отчетную дату, как правило на последнее число месяца.

Бухгалтерский баланс характеризует имущественное и финансовое состояние организации.

Бухгалтерский баланс отражает активы и пассивы организаций на начало и конец отчетного периода. Он содержит два раздела в активе по группам активов и три раздела в пассиве по группам капитала и обязательств. Разделы делятся на статьи баланса, показывающие конкретные виды активов, обязательств и капитала.
Активы – это стоимость имущества и долговых прав как результат прав как результат предыдущих событий, от которых ожидаются предстоящие экономические прибыли организации.

Пассив состоит из обязательств организации и ее капитала. Обязательства организации возникают из предшествующих событий, оплата которых ожидается в результате выбытия из организации ресурсов (имущества), содержащих экономическую прибыль.

Капитал – это остаточный интерес в активах организации после вычета из них обязательств.
Бухгалтерский баланс составляют на основе данных об остатках по дебету и кредиту синтетических счетов и субсчетов на начало и конец периода, взятых из Главной книги.

Некоторые балансовые статьи заполняют непосредственно по остаткам соответствующих счетов («Товары отгруженные», «Уставный капитал» и др.). Значительная часть балансовых статей отражает сгруппированные данные нескольких синтетических счетов.
Вторым по значимости документом бухгалтерской отчетности является отчет  о прибылях и убытках. Поскольку именно в этих формах приводится информация об элементах финансовой отчетности: активах, обязательствах и капитале – в балансе; доходах и расходах – в отчете о прибылях и убытках. По данным первой формы пользователи могут судить о финансовом положении организаций по состоянию на отчетную дату, а второй – о результатах деятельности организации за отчетный период. Все остальные формы отчетности имеют дополнительный, вспомогательный характер. Так, в отчете об изменениях капитала приводится информация о движении капитала (самостоятельный раздел баланса); отчет о движении денежных средств содержит сведения о потоках денежных средств; приложение к балансу  главным образом нацелено на детализацию показателей баланса. Пояснительная записка – это компонент финансовой отчетности, который призван предоставить информацию об основе формирования отчетности, в том числе об учетной политике организации, а также обеспечить пользователей информацией об особенностях финансово-хозяйственной деятельности организации:
- во-первых, раскрыть дополнительную информацию об объектах бухгалтерского учета, признанных на балансе и отраженных в отчете о прибылях и убытках (например, сведения об имуществе находящемся в залоге, составе доходов и расходов); 

-во-вторых, раскрыть дополнительную информацию, не представленную непосредственно в формах отчетности, но необходимую для принятия адекватных экономических решений.

Организации (за исключением бюджетных организаций) представляют годовую индивидуальную отчетность:

- собственнику имущества (учредителям, участникам) организации и иным лицам, уполномоченным на получение годовой индивидуальной отчетности законодательством Республики Беларусь или учредительными документами этой организации;

- государственным органам, иным государственным организациям, подчиненным Правительству Республики Беларусь, если отчитывающиеся организации находятся в их подчинении (входят в их состав) или являются хозяйственными обществами, акции (доли в уставных фондах) которых принадлежат Республике Беларусь или административно-территориальным единицам и переданы в управление этим органам, организациям;

- иным организациям в случаях, предусмотренных законодательством Республики Беларусь.

Годовая отчетность организации в случаях, предусмотренных законодательством Республики Беларусь (отдельных акционерных обществ, организаций), подлежит обязательной публикации. Если годовая отчетность подлежит обязательному аудиту в соответствии с законодательными актами Республики Беларусь, она публикуется вместе с аудиторским заключением по этой отчетности. Порядок и сроки публикации отчетности определяются законодательством Республики Беларусь.

Днем представления организацией бухгалтерской  отчетности считается дата почтового отправления или дата фактической передачи (вручения) получателю.

Таким образом, бухгалтерская отчетность – это система показателей, отражающих имущественное и финансовое положение организации на отчетную дату, а также финансовые результаты ее деятельности за отчетный период. Вместе с тем она состоят из образующих единое целое взаимосвязанных отчетных форм и пояснений к ним, соответствует основным требованиям и стандартам и для более широкого понимания имеет свою классификацию.
Методики формирования финансовой отчетности в Республике Беларусь отражены в значительном количестве нормативных документов. При рассмотрении системы нормативного регулирования следует выделить четыре основных уровня:

1)
Основополагающий или базисный (первый уровень) – отражает границы и основные принципы функционирования правового поля, в котором функционируют хозяйствующие субъекты.   

2)
Регламентирующий (второй уровень) – положения (стандарты), по бухгалтерскому учету и отчетности утверждаемые Министерствами и другими органами, на которые законодательно возложены функции нормативного регулирования бухгалтерского учета:

3)
Поясняющий (третий уровень) – включает методические указания и рекомендации, разрабатываемые Министерствами и другими органами в соответствии с действующим законодательством и содержащие более детальные рекомендации по составлению бухгалтерской отчетности. 

Детализирующий (четвертый уровень) – включает  документы, отражающие преломление учетных методик в соответствии со спецификой конкретной организации, к которому относятся приказы и распоряжения организации об учетной политике в целях бухгалтерского учета и налогообложения, рабочий план счетов организации. 
Тема 3. Анализ платежеспособности промышленной организации в Республике Беларусь по бухгалтерскому балансу

В качестве источника информации используются показатели платежеспособности, предусмотренные  Постановлением Министерства экономики Республики Беларусь от 30 октября 2006 года №186 «Об утверждении рекомендаций по разработке прогнозов развития коммерческих организаций на пять лет и рекомендаций по разработке бизнес-планов развития коммерческих организаций на год» (с изм. и доп.), такие как:

- коэффициент обеспеченности собственными каткосрочными средствами;

- коэффициент текущей ликвидности;

- коэффициент обеспеченности финансовых обязательств активами.
Коэффициент текущей ликвидности характеризует общую обеспеченность объектов хозяйствования собственными оборотными средствами для ведения хозяйственной – в постановлении допущена ошибка, поэтому я буду пользоваться формулой приведенной в Инструкции и во всех учебных пособиях, публикуемых статьях и буду использовать данный расчет на практике:
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где К1 – коэффициент текущей ликвидности;

КА – итог раздела II «Краткосрочные активы» (стр. 290);

КО – итог раздела V «Краткосрочные обязательства» (стр. 690). 
К обеспеченности собственными оборотными средствами:
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,
где К2 – коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами;

СК – итог раздела III «Собственный капитал» (стр. 490);

ДО – итог раздела IV «Долгосрочные обязательства» (стр. 590);

ДА – итог раздела I «Долгосрочные активы» (стр. 190);
КА – итог раздела II «Краткосрочные активы» (стр. 290).

К обеспеченности финансовых обязательств активами:
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где К3 – коэффициент обеспеченности финансовых обязательств активами;
КО – итог раздела V «Краткосрочные обязательства» (стр. 690);
ДО – итог раздела IV «Долгосрочные обязательства» (стр. 590); 
ИБ – итог бухгалтерского баланса (строка 300).
Коэффициент абсолютной ликвидности:
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где Кабсл – коэффициент абсолютной ликвидности;
ФВК  – краткосрочные финансовые вложения (стр. 260);

ДС – денежные средства и их эквиваленты (стр. 270);

КО – итог раздела V «Краткосрочные обязательства» (стр. 690).

Коэффициент платежеспособности организации по критерию состояния расчетов


[image: image5.wmf]П

З

РП

Р

ДН

ДН

ПД

Ч

К

П

С

П

О

К

+

+

+

+

=

,

где КПД – коэффициент платежеспособности по денежным потокам;

ОДН – остаток денежных средств на начало и конец периода (стр. 270 формы №1);

ПДН – поступление денежных средств (стр. 020 формы № 4);

СР – себестоимость реализованной продукции по прямым переменным за​тратам с учетом управленческих расходов и расходов на реализацию (стр.020 + стр.040 + стр.050 формы № 2);
ПРП – налоги, платежи, сборы и прочие расходы и платежи из выручки от реализации и прибыли в течение отчетного периода (стр. 170 + стр. 180 + стр.190 + стр. 200 формы № 2);

КЗ – погашенные кредиты и займы, включая проценты по ним, за отчетный период (стр. 091 + стр. 093 формы № 4);
ЧП – нераспределенная прибыль (убыток) (строка 210 формы №2).

В соответствии с названным постановлением рекомендуется проводить анализ структуры и динамики всех разделов бухгалтерского баланса. Дополнительно к этому рекомендуется проводить анализ формирования, распределения и использования прибыли. Для оценки результатов деятельности субъектов хозяйствования рассчитывается показатель рентабельности, анализируются факторы изменения прибыли и рентабельности – подробно в разделе «Анализ финансовых результатов».

Кроме этого, для эффективности использования средств субъектов хозяйствования организаций промышленности проводится анализ деловой активности, который заключается в исследовании, динамике коэффициента оборачиваемости, который определяется как отношение выручки-нетто (без налогов и платежей) к средним остаткам, определяемым по каждой статье. Рекомендуется определять коэффициент оборачиваемости к средней стоимости активов. Для оценки эффективности источников финансирования применять рекомендуется следующие: коэффициент финансовой устойчивости, коэффициент капитализации, коэффициент финансовой независимости.

Коэффициент капитализации определяется как отношение обязательств субъекта хозяйствования к собственному капиталу.
В соответствии с названной инструкцией установлены и критерии по определению платежеспособности:

1. Признание субъекта хозяйствования платежеспособным является наличие коэффициента текущей ликвидности и коэффициента обеспеченности собственными оборотными средствами на конец отчетного периода в зависимости основного вида деятельности, имеющие значение более приведенных нормативных значений коэффициентов (для промышленности коэффициент текущей ликвидности составляет 1,7; в обрабатывающей (машины и оборудование) – 1,3)

2. Признание коэффициента хозяйствования неплатежеспособным является наличие одновременно коэффициента текущей ликвидности и коэффициента обеспеченности собственными оборотными средствами на конец отчетного периода в зависимости основного вида деятельности, имеющие значение менее приведенных нормативных значений коэффициентов (для промышленности коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами составляет 0,2; в обрабатывающей (машины и оборудование) – 0,3).

3. Неплатежеспособностью, имеющей устойчивый характер, считается неплатежеспособность субъекта хозяйствования в течение четырех кварталов, предшествующих составлению последнего бухгалтерского баланса и наличие на дату составления последнего бухгалтерского баланса коэффициента обеспеченности финансовых обязательств активами, значение которого превышает 0,85
В качестве информационного обеспечения используются соответствующие разделы и статьи бухгалтерского баланса в зависимости от методики расчета коэффициентов, а также данные отчетов о прибылях и убытках, Инструкции по заполнению бухгалтерского баланса, статистической формы 12-ф (расчеты), а также соответствующие счета и обороты по ним.

В качестве информационной базы используются также данные по каждой статье, включаемые в расчет коэффициентов + логическое осмысление.
Для анализа платежеспособности и финансового состояния по бухгалтерскому балансу рассчитаю показатели платежеспособности.

Таблица 3.1. Расчет показателей платежеспособности по бухгалтерскому балансу
	Наименование показателя
	Алгоритм расчета
	Норма-тив
	Значение показателей
	Изменение на конец периода по сравнению

	
	
	
	на начало периода
	на конец периода
	с нормативом
	с началом периода

	А
	Б
	1
	2
	3
	4
	5

	1. Коэффициент текущей ликвидности (К1)
	
[image: image6.wmf]690

.

290

.

1

стр

стр

К

=


	≥ 1,70
	
	
	
	

	2. Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами (К2)
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	≥ 0,30
	
	
	
	

	3. Коэффициент обеспеченности финансовых обязательств активами (К3)
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	≤ 0,85
	
	
	
	

	4. Коэффициент абсолютной ликвидности (Кабсл)
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Коэффициент текущей ликвидности рассчитывается только по остаткам краткосрочных активов и остаткам краткосрочных обязательств и не взаимосвязан с показателем выручки от реализации, обеспечивающей основной приток денежных средств, не взаимосвязан показатель текущей ликвидности. Данный показатель учитывает остатки всех краткосрочных активов, монетарных и немонетарных, поэтому он на практике позволяет рассчитать показатель ликвидности, который в отличие от показателя платежеспособности характеризует способность краткосрочных активов превращаться в денежные средства, но не характеризует платежеспособность. Платежи осуществляются только денежными средствами или их эквивалентами. Такой подход существует во всех странах с развитой рыночной экономикой, что и отмечено в международных стандартах по финансовой отчетности. Ликвидность никогда не приравнивалась к платежеспособности и это вполне объяснимо тем, что, рассчитывая коэффициент текущей ликвидности, мы соотносим все монетарные и немонетарные краткосрочные активы к краткосрочным обязательствам. Несопоставимость формулы расчета коэффициента текущей ликвидности очевидна.

Учитывая международный опыт коэффициент текущей ликвидности более правомерно определять по бухгалтерскому балансу как соотношение остатков денежных средств, дебиторской задолженности и краткосрочных финансовых вложений (в числителе) с краткосрочными обязательствами.
Коэффициент обеспеченности финансовых обязательств активами характеризует удельный вес заемных источников (краткосрочных обязательств и долгосрочных обязательств) в итоге баланса. Норматив 0,85 характеризует удельный вес заемных источников в общей величине всех активов, т.е. удельный вес всех заемных источников средств занимает 85% в общей величине всех источников средств (в итоге баланса). На практике промышленные организации не смогут работать. 
Учитывая недостатки оценки платежеспособности по бухгалтерскому балансу дополнительно к этим показателям рассчитываем показатели платежеспособности по денежным потокам.
На каждом промышленном предприятии собственные оборотные активы формируются за счет собственных источников (III раздел бухгалтерского баланса и соответствующие статьи этого раздела).

Однако, с 2012 года наличие собственных краткосрочных активов рекомендуется определять с учетом долгосрочных обязательств по формуле:

СКА=СК+ДО-ДА,
где СКА – собственные краткосрочные активы;

ДО – долгосрочные обязательства;

ДА – долгосрочные активы.
Недостаток данной методики расчета наличия собственных краткосрочны активов состоит в том, что в расчет долгосрочных активов принимаются основные средства, независимо от того принимают ли они участие в процессе производства продукции, работ, услуг или значительная часть их включается в расчет необоснованно, как основные средства, не участвующие в производственном процессе, т.е. не участвующие в кругообороте средств предприятия: жилые здания, столовые, стадионы, санатории непроизводственные сооружения, дома культуры и т.д. Многие предприятия градообразующие (содержат инфраструктуру города).

За счет непроизводственных основных средств при расчете наличия собственных краткосрочные активов величина их уменьшается и как результат на многих предприятиях наличие собственных краткосрочных активов идет с минусом. Необходимо всегда определять наличие краткосрочных активов по рекомендуемой формуле и второй расчет без учета непроизводственных основных средств.

2-ая часть краткосрочных активов формируется за счет обязательств.

При расчете показателей собственных краткосрочных активов используется информационное обеспечение: бухгалтерский баланс и соответствующие статьи, инструкция по заполнению статей бухгалтерского баланса, типовой план счетов, данные субсчетов в разрезе производственных и непроизводственных основных средств, инвентарные карточки учета основных средств, первичные документы ввода в эксплуатацию, другие данные об изменении статей актива и пассива баланса, используемые при расчете наличия собственных оборотных средств.

Факторный анализ формирования собственных краткосрочных активов состоит:

· в определении наличия собственных краткосрочных активов за отчетный и предыдущий периоды, их изменения – в абсолютном величине и динамике, в обосновании факторов изменения наличия собственных краткосрочных активов в отчетном периоде против предыдущего;

· в определении каждого из факторов изменения собственных краткосрочных активов;

· в количественном соизмерении изменения наличия собственных краткосрочных активов в отчетном периоде против предыдущего;

· в обосновании рекомендаций по увеличению собственных краткосрочных активов, в первую очередь за счет совершенствования методики их расчета.

Для проведения анализа составим аналитическую таблицу в соответствии с формулой расчета наличия собственных краткосрочных активов.

Таблица 3.2. Расчет факторов изменения наличия собственных краткосрочных активов

	Наименование показателя
	За предыдущий период
	За отчетный период
	Факторы изменение в абсолютной сумме (гр.2-гр.1)

	А
	1
	2
	3

	III. Собственный капитал
	
	
	

	Уставный капитал
	
	
	

	Резервный капитал
	
	
	

	Добавочный капитал
	
	
	

	Нераспределенная прибыль
	
	
	

	Чистая прибыль отчетного периода
	
	
	

	IV. Долгосрочные обязательства
	
	
	

	Долгосрочные кредиты и займы
	
	
	

	I. Долгосрочные активы (вычитаются)
	
	
	

	Основные средства
	
	
	

	Нематериальные активы
	
	
	

	Вложения в долгосрочные активы
	
	
	

	Долгосрочные финансовые вложения
	
	
	

	Долгосрочная дебиторская задолженность
	
	
	

	Прочие долгосрочные активы
	
	
	

	Собственные краткосрочные активы
 (раздел 3+4-1)
	
	
	


Тема 4 Анализ качества долгосрочных и краткосрочных активов как показателей платежеспособности организаций

Активы предприятия – это средства промышленной организации, используемые в хозяйственной деятельности и приносящие экономическую выгоду.

Объектом анализа является качество долгосрочных и краткосрочных активов промышленной организации.

Кроме приведенных на рисунке 1 (тема 2) источников информации при проведении анализа качества активов используются следующие нормативные документы:

- Закон Республики Беларусь от 12 июля 2013 г. № 57-З «О  бухгалтерском учете и отчетности»;

- Постановление министерства финансов Республики Беларусь «Об установлении типового плана счетов бухгалтерского учета» от 29 июня 2011 г.  № 50 (с изменениями и дополнениями);

- Постановление Министерства финансов Республики Беларусь об утверждении Инструкции о порядке составления бухгалтерской отчетности от 31.10.2011 № 111 (с изменениями и дополнениями).
Сущность анализа качества долгосрочных активов состоит в:
- изучении состава и структуры долгосрочных активов;

- определении изменения величины долгосрочных активов в разрезе каждой статьи в абсолютном измерении;

- определении темпов роста всех долгосрочных активов;

- определении структуры долгосрочных активов и ее изменении за отчетный период;

- определении факторов изменения долгосрочных активов в абсолютной сумме и структуре долгосрочных активов;

- определении качества долгосрочных активов;

- определении эффективности использования долгосрочных активов.

Изучение состава, структуры и темпов роста долгосрочных активов осуществляется в соответствии с таблицей 4.1.

Таблица 4.1 – Состав, динамика и структура долгосрочных активов в составе всех активов организации

	Наименование показателя
	Источник информации
	На начало отчетного периода
	На конец отчетного периода
	Изменение за отчетный период
	Темп роста (гр. 3 / гр. 1) х 100, %

	
	
	сумма, млн р.
	уд. вес, %
	сумма, млн р.
	уд. вес, %
	сумма 

(гр. 3 – гр. 1), млн р.
	уд. вес 

(гр. 4 – гр. 2), %
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	А
	Б
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1. Основные средства
	Бухгалтерский баланс (строка 110)
	
	
	
	
	
	
	

	2. Нематериальные активы
	Бухгалтерский баланс (строка 120)
	
	
	
	
	
	
	

	3. Доходные вложения в материальные ценности
	Бухгалтерский баланс (строка 130)
	
	
	
	
	
	
	

	4. Вложения в долгосрочные активы
	Бухгалтерский баланс (строка 140)
	
	
	
	
	
	
	

	5. Долгосрочные финансовые вложения
	Бухгалтерский баланс (строка 150)
	
	
	
	
	
	
	

	6. Отложенные налоговые активы
	Бухгалтерский баланс (строка 160)
	
	
	
	
	
	
	

	7. Долгосрочная дебиторская задолженность
	Бухгалтерский баланс (строка 170)
	
	
	
	
	
	
	

	8. Прочие долгосрочные активы
	Бухгалтерский баланс (строка 180)
	
	
	
	
	
	
	

	9. Итого по разделу I «Долгосрочные активы»
	Бухгалтерский баланс (строка 190)
	
	
	
	
	
	
	

	10. Баланс (долгосрочные и краткосрочные активы)
	Бухгалтерский баланс (строка 300)
	
	
	
	
	
	
	


При анализе формирования долгосрочных активов определяются такие показатели их качества, как:

- изношенность (амортизация) основных средств;

- показатели годности;

- показатели обновления основных средств;

- показатели неустановленного оборудования;

- сроки службы основных средств;

- качество незавершённого строительства по нормативным срокам введения его в эксплуатацию;

- удельный вес нематериальных активов (затрат на инновации) в общей величине долгосрочных активов.
Коэффициент изношенности основных средств определяется путем отношения суммы начисленной амортизации за весь период использования основных средств и нематериальных активов к их первоначальной стоимости.
Для расчета данного показателя используем информацию из формы статистической отчетности Форма №4‑Ф (средства) «Отчет о составе средств».

Коэффициент годности основных средств равен отношению остаточной стоимости (первоначальной стоимости основных фондов за вычетом износа) к их полной первоначальной (восстановительной) стоимости. Он показывает, какую долю составляет остаточная стоимость от первоначальной стоимости основных средств за определенный период времени. Данными для его расчета служит бухгалтерский баланс.

В соответствии с формой №1 - ОС "Отчет о наличии и движении основных средств и других долгосрочных активов»определяется коэффициент обновления основных средств, рассчитываемый  путем отношения вновь введенных основных средств к первоначальной (восстановительной) стоимости на конец года.

Анализируя качество статьи «Вложения в долгосрочные активы» по данным бухгалтерского учета изучаются причины значительного удельного веса данной статьи в общей величине долгосрочных активов, а также обороты  по синтетическому счету 07 «Оборудование к установке и строительные материалы», длительность сроков нахождения неустановленного оборудования на складе, а также причины его простоя. По счету 08 «Вложения в долгосрочные активы» изучаются остатки незавершенного строительства, степень его выполнения в соответствии с нормативными сроками.
Для анализа  качества краткосрочных активов в первую очередь изучаются темпы роста:
1)      готовой продукции;

2) краткосрочной дебиторской задолженности;

3) денежных средств и их эквивалентов;

4) незавершенного производства.
По данным статьям производятся расчёты, позволяющие определить динамику краткосрочных активов. Динамика свыше 100 % по таким статьям, как готовая продукция, краткосрочная дебиторская задолженность и незавершенное производство характеризует плохое качество краткосрочных активов за счет роста их величины. И только увеличение динамики денежных средств и их эквивалентов является показателем улучшения качества краткосрочных активов. Показатель готовой продукции в бухгалтерском балансе на 1-е число каждого месяца сравнивается с объемом продукции по договорам на поставку, выявляется нет ли залежей продукции и сверхнормативных остатков готовой продукции. Размер остатков готовой продукции должен соответствовать величине очередных поставок продукции по договорам. Качество краткосрочной дебиторской задолженности характеризуется наличием просроченной дебиторской задолженности. Данные о просроченной дебиторской задолженности изучаются по форме 12-ф (расчеты). При анализе определяется ее удельный вес в общей величине дебиторской задолженности, изучается задолженность в разрезе отдельных ее видов, а также отдельных стран. 
Тема 5 Анализ платежеспособности промышленной организации по денежным потокам 
Объектом платежеспособности по денежным потокам является поступление денежных средств от покупателей продукции, товаров, заказчиков работ, услуг, от покупателей материалов и других запасов, роялти, прочие поступления и направлено (использование) денежных средств на приобретение и создание основных средств, нематериальных активов и других долгосрочных активов, на предоставление займов, на вклады в уставный капитал других организаций, прочие выплаты и др.

Объектами анализа платежеспособности по денежным потокам являются: 
1. Поступление и использование денежных средств в разрезе видов деятельности (текущей, инвестиционной, финансовой);

2. Показатели платежеспособности по денежным потокам.
Информационное обеспечение представлено на рисунке 5.1.

[image: image10]

Рис. 5.1 Объекты анализа платежеспособности по денежным потокам и его информационное обеспечение.

Также в качестве источника информации используются показатели платежеспособности, предусмотренные  Постановлением Министерства экономики Республики Беларусь от 30 октября 2006 года №186 «Об утверждении рекомендаций по разработке прогнозов развития коммерческих организаций на пять лет и рекомендаций по разработке бизнес-планов развития коммерческих организаций на год», (в ред. постановлений Минэкономики от 30.10.2007 № 190, от 21.11.2012 № 99, от 28.06.2013 № 46), такие как:

- коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами;
- коэффициент текущей ликвидности;

- коэффициент обеспеченности финансовых обязательств активами.
Обобщающий показатель платежеспособности по денежным потокам рекомендуется определять по формуле
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где КПД – коэффициент платежеспособности по денежным потокам;

ОДН – остаток денежных средств на начало и конец периода (стр. 270 формы №1);

ПДН – поступление денежных средств (стр. 020 формы № 4); 

СР – себестоимость реализованной продукции по прямым переменным за​тратам с учетом управленческих расходов и расходов на реализацию (стр.020 + стр.040 + стр.050 формы № 2);
ПРП – налоги, платежи, сборы и прочие расходы и платежи из выручки от реализации и прибыли в течение отчетного периода (стр. 170 + стр. 180 + стр.190 + стр. 200 формы № 2);

КЗ – погашенные кредиты и займы, включая проценты по ним, за отчетный период (стр. 091 + стр. 093 формы № 4);
ЧП – нераспределенная прибыль (убыток) (строка 210 формы №2).

Сущность методики анализа платежеспособности по денежным потокам состоит:

- в изучении структуры денежных поступлений и структуры использования денежных средств;

- в изучении динамики поступления и расходования денежных средств за отчетный и предыдущий год;

- в определении обеспеченности денежными средствами расходов необходимых для формирования полной себестоимости, уплаты налогов и платежей из выручки от реализации, прибыли, кредитов и займов, в определении обеспеченности нераспределенной чистой прибыли денежными средствами;

- поступление, прогнозирование и расходование денежных средств на перспективу и т.д.

Для расчета структуры поступления денежных средств составляем аналитическую таблицу.

Таблица 5.1. Расчет структуры поступлений денежных средств от текущей деятельности

	Показатель
	На конец отчетного периода
	На конец предыдущего периода
	Абсолютное изменение
	Удельный вес

	
	
	
	
	За отчетный
	За предыдущий

	1. Остаток денежных средств
	
	
	
	
	

	2. Поступление, всего
	
	
	
	
	

	В том числе
	
	
	
	
	

	-от покупателей продукции
	
	
	
	
	

	-прочие поступления
	
	
	
	
	

	3. Всего денежных средств
	
	
	
	
	


В случае, если на предприятии осуществлялась инвестиционная деятельность составляем аналогичные таблицы по поступлению и использованию денежных средств в разрезе инвестиционной и финансовой деятельности.

По данным Отчета о состоянии расчетов (форма №12-ф (расчеты)) определяется коэффициент платежеспособности организации по критерию состояния расчетов:
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где КПР – коэффициент платежеспособности организации по критерию состояния расчетов;
ОДН – остаток денежных средств на конец периода (стр. 270 формы №1);
К П – остатки просроченной кредиторской задолженности (стр. 104 формы № 12-ф (расчеты));
КДК – остатки просроченных долгосрочных и краткосрочных кредитов и процентов по ним (стр. 111 формы № 12-ф (расчеты));

ЗП – остатки просроченных займов (стр. 113 формы № 12-ф (расчеты)). 

Для определения платежеспособности предприятия по денежным потокам рассчитаем обобщающий показатель платежеспособности от текущей деятельности и составляем таблицу 5.2.
Таблица 5.2 – Оценка платежеспособности организации по денежным потокам 

	Показатель
	Источник информации
	На начало отчетного периода
	На конец отчетного периода
	Изменение
	Темп роста, %

	А
	Б
	1
	2
	3
	4

	1. Остаток денежных средств на начало периода, млн р. (ОДН)
	Форма №1 «Бухгалтерский баланс», строка 270
	
	
	
	

	2. Поступило денежных средств, млн р. (ПДН)
	Форма №4 «Отчет о движении денежных средств», строка 020
	
	
	
	

	3. Полная себестоимость реализованной продукции, млн р. (СР)
	Форма №2 «Отчет о прибылях и убытках», стр.020+стр.040+стр.050 
	
	
	
	

	3.1.Себестоимость реализованных товаров, продукции, работ, услуг, млн р. 
	Форма №2, строка 020
	
	
	
	

	3.2 Управленческие расходы, млн р.
	Форма №2, строка 040
	
	
	
	

	3.3 Расходы на реализацию, млн р.
	Форма №2 , строка 050
	
	
	
	

	4. Налоги и платежи из выручки от реализации и прибыли в течение отчетного периода, млн р. (ПРП)
	Форма 12-ф (прибыль) (строка 15 + строка 16) + Форма №2 (строка 170 + строка 180 + строка 190 + строка 200)
	
	
	
	

	5. Погашенные кредиты, займы и проценты по ним, млн р. (КЗ)
	Форма №4, строка 091 + строка 093
	
	
	
	

	6. Нераспределенная прибыль (ЧП) 
	Форма №1, строка 460
	
	
	
	

	7. Обобщающий коэффициент платежеспособности по денежным потокам (КПД): 

КПД = (стр.1 + стр.2) / (стр.3.1 + стр. 3.2 + стр. 3.3) + стр.4 + стр.5 + стр.6 = 1, >1 или <1
	
	
	
	
	

	8. Обеспеченность денежными средствами расходов (сформированной себестоимости, коммерческих расходов, налогов и платежей из реализации и прибыли в течение отчетного периода, кредитов и займов и процентов по ним, чистой прибыли)

Оаг = (стр.1 + стр.2) – ((стр.3.1 + стр. 3.2 +стр. 3.3) + стр.4 + стр.5 + стр.6)
	
	
	
	
	


Тема 6. Анализ финансовой независимости и качества источников средств организации
Таблица 6.1.  Анализ показателей финансовой независимости по критерию собственности источников средств по консолидированному бухгалтерскому балансу

	Показатель источников средств
	Алгоритм расчета
	Показатели финансовой независимости


	Изменение, [image: image13.png]


(гр.3-гр.2)
	Темп роста,% (гр.3/гр.2*100)

	
	
	На начало года, %
	На конец года, %
	
	

	А
	1
	2
	3
	4
	5

	1. Обобщающий коэффициент финансовой независимости (удельный вес собственных источников в общей величине источников средств)
	[image: image14.png]



	
	
	
	

	2. Доля заемных источников (степень задолженности) в общей величине источников
	[image: image15.png]ctp. 590 + cTp. 690
p. 700

~100%




	
	
	
	

	3. Коэффициент соотношения собственных и заемных источников
	[image: image16.png]cTp. 490
c7p.590 + c7p.690

100%




	
	
	
	

	4. Коэффициент соотношения заемных и собственных источников (финансовый леверидж) 
	[image: image17.png]ctp. 590 + cTp. 690
rp. 490

~100%




	
	
	
	

	5. Долгосрочные обязательства в общей величине источников
	[image: image18.png]



	
	
	
	

	6. Краткосрочные обязательства в общей величине источников
	[image: image19.png]



	
	
	
	

	7. Доля краткосрочных кредитов и займов в общей величине источников
	[image: image20.png]



	
	
	
	

	8.  Удельный вес кредиторской задолженности в общей величине источников
	[image: image21.png]cTp. 620
czp. 700





	
	
	
	

	9. Удельный вес краткосрочных кредитов и займов в общей величине заемных источников средств
	[image: image22.png]crp. 610

cxp 590 + cxp.690 ~ 100%




	
	
	
	

	10.  Удельный вес кредиторской задолженности в общей величине заемных источников средств
	[image: image23.png]cp. 500 + crp. 690

100%




	
	
	
	

	11. Удельный вес дебиторской задолженности в активах предприятия 
	[image: image24.png]



	
	
	
	


Объекты анализа собственного капитала и информационное обеспечение  представлены на рисунке 6.1.
Рис 6.1 Объекты анализа собственного капитала и его информационное обеспечение  
Кроме приведенных на рисунке источников информации также используются: 
- бухгалтерский баланс (раздел III «Собственный капитал»), инструкция по его заполнению;
- приложение 3 «Отчет об изменении капитала»; 
- обороты по соответствующим счетам Главной книги;
- данные синтетических и аналитических счетов бухгалтерского учета.
Сущность методики анализа собственного капитала состоит:
- в определении абсолютного изменения всей величины собственных источников за отчетный период по сравнению с предыдущим;
- в определении абсолютного изменения по каждой статье (по каждому слагаемому) собственного капитала;

- в определении динамики роста/снижения всей величины собственных источников добавочного капитала, а также в разрезе каждой статьи;

- в определении и количественном соизмерении структуры собственных источников в составе всех источников средств и в составе всех собственных источников (за сто принимаем третий раздел);

- в обосновании факторов изменения всей величины собственных источников и каждой из статей;

- в обосновании возможностей улучшения качественного состояния собственных источников.
Для проведения анализа использую приемы сравнения, формирования относительных показателей, которые позволяют провести вертикальный и горизонтальный анализ изменения собственных источников. 

При вертикальном анализе проводится изучение структуры, долгосрочных активов обоснование причин улучшения или ухудшения качества происходящих структурных изменений. 

Горизонтальный анализ предполагает абсолютное изменение всей величины собственных источников, в том числе в разрезе статей, а также предполагает обоснование и количественное соизмерение факторов изменения величины в разрезе статей по ББ в разрезе целого раздела, а также использование в качестве факторов обороты по счетам. 

Факторами изменения абсолютных сумм и структуры собственного капитала являются статьи собственных источников средств и их изменение.

Для проведения анализа используется следующая аналитическая таблица 6.2.
Таблица 6.2– Состав, динамика и структура собственного капитала
	Наименование показателя
	Источники информации
	На начало отчетного периода долгосрочных активов
	На конец отчетного периода долгосрочных активов
	Изменения за отчетный период
	Темп роста %

	
	
	Сумма, млн.р.
	Уд. Вес %
	Сумма, млн.р.
	Уд. Вес %
	Сумма, млн.р.
	Уд. Вес %
	

	А
	Б
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Уставный капитал
	Форма №1
	
	
	
	
	
	
	

	Резервный капитал
	Форма №1
	
	
	
	
	
	
	

	Добавочный капитал
	Форма №1
	
	
	
	
	
	
	

	Нераспределенная прибыль
	Форма №1
	
	
	
	
	
	
	

	Чистая прибыль отчетного периода долгосрочных активов
	Форма №1
	
	
	
	
	
	
	

	ИТОГО по разделу 3
	Форма №1
	
	
	
	
	
	
	


Характеризуя качество собственных источников средств изучаются причины изменения каждой статьи.
Чистые активы – это активы, сформированные за счет собственных источников. В РБ методика расчета величины чистых активов предусмотрена инструкцией «О порядке расчета стоимости чистых активов», утвержденной постановлением министерства финансов РБ 11.06.2012 года №35.

В соответствии с инструкцией, промышленными организациями стоимость чистых активов определяется на 1 января, если иная периодичность не установлена законодательством. Чистые активы определяются как разница между стоимостью активов применяемых к расчету и стоимостью обязательств, принимаемых к расчету. 

Расчет чистых активов осуществляется в соответствии с таблицей, приведенной в инструкции, которую привожу ниже.

 Таблица 7.1 – Расчет чистых активов
	Показатели
	Отчетный период
	Предыдущий период
	Абсолютное изменение
	Удельные веса (отчетный / предыдущий)
	Изменение удельных весов
	Темп роста

	1. АКТИВЫ 
	
	
	
	
	
	

	1.1 Долгосрочные активы, в том числе
	
	
	
	
	
	

	1.1.1 ОС
	
	
	
	
	
	

	1.1.2 НА
	
	
	
	
	
	

	1.1.3 Доходные вложения, материальные активы
	
	
	
	
	
	

	1.1.4 Вложения в долгосрочные активы
	
	
	
	
	
	

	1.1.5 Долгосрочные финансовые вложения
	
	
	
	
	
	

	1.1.6 отложенные налоговые активы
	
	
	
	
	
	

	1.1.7 Долгосрочная дебиторская задолженность
	
	
	
	
	
	

	1.1.8 Прочие долгосрочные активы
	
	
	
	
	
	

	1.2 Краткосрочные активы в том числе:
	
	
	
	
	
	

	1.2.1 Запасы
	
	
	
	
	
	

	1.2.2 Долгосрочных активов, предназначенные для реализации
	
	
	
	
	
	

	1.2.3 Расходы будущих периодов
	
	
	
	
	
	

	1.2.4 НДС
	
	
	
	
	
	

	1.2.5 Краткосрочная дебиторская задолженность
	
	
	
	
	
	

	1.2.6 Краткосрочные финансовые вложения
	
	
	
	
	
	

	1.2.7 Денежные средства и их эквиваленты
	
	
	
	
	
	

	1.2.8 Прочие краткосрочные активы
	
	
	
	
	
	

	2. АКТИВЫ ПРИНИМАЕМЫЕ К РАСЧЕТУ (1.1+1.2)
	
	
	
	
	
	

	3 ОБЯЗАТЕЛЬСТВА, в том числе
	
	
	
	
	
	

	3.1 Долгосрочные обязательства, из них
	
	
	
	
	
	

	3.1.1 Долгосрочные кредиты и займы
	
	
	
	
	
	

	3.1.2 Долгосрочные обязательства по лизинговым платежам
	
	
	
	
	
	

	3.1.3Отложенные налоговые обязательства
	
	
	
	
	
	

	3.1.4 Доходы будущих периодов
	
	
	
	
	
	

	3.1.5 Резервы предстоящих платежей
	
	
	
	
	
	

	3.1.6 Прочие долгосрочные обязательства
	
	
	
	
	
	

	3.2 Краткосрочные обязательства 
	
	
	
	
	
	

	3.2.1 Краткосрочные кредиты и займы
	
	
	
	
	
	

	3.2.2 краткосрочная часть долгосрочных обязательства
	
	
	
	
	
	

	3.2.3 Краткосрочная кредиторская задолженность
	
	
	
	
	
	

	3.2.4 Обязательства предназначенные для реализации
	
	
	
	
	
	

	3.2.5 Доходы будущих периодов
	
	
	
	
	
	

	3.2.6 Резервы предстоящих платежей
	
	
	
	
	
	

	3.2.7 Прочие краткосрочные обязательства
	
	
	
	
	
	

	4 ОБЯЗАТЕЛЬСТВА, ПРИНИМАЕМЫЕ К РАСЧЕТУ ЧИСТЫХ АКТИВОВ (СТР.3.1 + СТР.3.2)
	
	
	
	
	
	

	5 СТОИМОСТЬ ЧИСТЫХ АКТИВОВ (СТР.2-СТР.4)
	
	
	
	
	
	


(Долгосрочные активы + краткосрочные активы) – (долгосрочные обязательства + краткосрочные обязательства) = Стоимость чистых активов

При расчете величины чистых активов используется информационная база: бухгалтерский баланс и инструкция Министерства финансов по формированию статей бухгалтерского баланса.

 Анализ формирования чистых активов включает:
1. Проведение расчета чистых активов за отчетный и предыдущий периоды;

2. Определение изменения в абсолютной сумме и в динамике величины чистых активов в отчетном периоде против предыдущего периода;

3. Определение структуры статей активов принимаемых к расчету (за 100 берем все активы) и структуры обязательств; 

4. В определении изменения в структуре активов и обязательств, принимаемых к расчету;

5. В определении изменения в структуре активов и обязательств, производится анализ факторов изменения чистых активов, факторов изменения активов (долгосрочных активов и краткосрочных активов) – статей долгосрочных и краткосрочных активов – в разрезе каждой статьи находится изменение, т.е. влияние факторов на изменение чистых активов; Факторами являются статьи долгосрочных активов и краткосрочных активов. В разрезе каждой статьи находим изменение, то есть влияние фактора на изменение чистых активов.

6. Изучение факторов изменения обязательств принимаемых к расчету чистых активов, долгосрочных и краткосрочных обязательств. Влияние каждого фактора определяется путем нахождения изменения по каждой статье (статья = фактору);

7. Обоснование целесообразности улучшения качества чистых активов. В первую очередь это относится к качеству активов по статьям готовая продукция, кредиторская задолженность, краткосрочная и долгосрочная, и др. при этом необходимо рост активов по этим статьям рассматривать как отрицательное влияние, как плохое качество активов за счет увеличения этих статей.
Деление оборотных активов на собственные и заемные указывают источники их формирования на рисунке 7.1
	Краткосрочные активы = Мобильные средства = Собственные краткосрочные средства + Заемные краткосрочные средства

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	Денежные средства
	+


	Краткосрочные финансовые вложения
	+
	Дебиторская задолженность
	+
	Запасы и другие аналогичные ценности (сырье, материалы, затраты в незавершенное производство), запасы в сфере обращения (готовая продукция и товары для перепродажи, товары отгруженные,  прочие запасы и затраты)

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	Источники формирования
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	Собственные
	+
	Заемные
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Капитал и резервы = III раздел бухгалтерского баланса
	+
	Долгосрочные обязательства = IV раздел бухгалтерского баланса
	   +
	Краткосрочные обязательства = V раздел бухгалтерского баланса


Рис. 7.1. Формирование краткосрочных активов

Наличие собственных краткосрочных активов (Соб.) определяется по формуле:

Соб.  = КР + Рпр – ДА,

где КР – капитал и резервы (раздел III бухгалтерского баланса); Рпр – резервы предстоящих платежей; ДА – долгосрочные активы (I раздел бухгалтерского баланса).

Таблица 7.2. Определение наличия собственных и заемных краткосрочных активов по критерию собственности источников

	Краткосрочные активы
	Предыдущий период
	Отчётный период
	Изменение за год

	
	сумма, млн.р.
	удельный вес, %
	сумма, млн.р.
	удельный вес, %
	сумма, млн.р.
	удельный вес, %
	темп роста, %

	1. Всего краткосрочных активов 
	
	
	
	
	
	
	

	1.1. Наличие собственных краткосрочные активов 
	
	
	
	
	
	
	

	1.2. Заемные краткосрочные активы (стр.1 – стр.1.1)
	
	
	
	
	
	
	


Классификация факторов изменения наличия собственных краткосрочных активов приведена на рис. 7.2. Факторный анализ наличия собственных краткосрочных активов произведен в таблице 7.3







         минус














Рис. 7.2. Факторы изменения собственных  оборотных активов

Таблица 7.3. Анализ факторов изменения наличия собственных краткосрочных активов, млн р.

	Статья
	За предыдущий период
	За отчётный период
	Влияние факторов (гр.2 – гр.1)
	Темп роста, %

	А
	1
	2
	3
	4

	III. Капитал и резервы
	
	
	
	

	В том числе:
	
	
	
	

	Уставный фонд
	
	
	
	

	Собственные акции (доли), выкупленные у акционеров (учредителей)
	
	
	
	

	Резервный фонд
	
	
	
	

	Добавочный фонд 

в том числе фонд переоценки статей баланса (форма № 3)
	
	
	
	

	Нераспределенная (неиспользованная) прибыль (непокрытый убыток)
	
	
	
	

	Целевое финансирование 
	
	
	
	

	Доходы будущих периодов
	
	
	
	

	Итого факторов по разделу III
	
	
	
	

	Резервы предстоящих расходов
	
	
	
	

	Итого факторов по разделу IV
	
	
	
	

	Всего факторов по собственным источникам средств
	
	
	
	

	IДолгосрочные активы*
	
	
	
	

	В том числе:
	
	
	
	

	Основные средства*
	
	
	
	

	Нематериальные активы*
	
	
	
	

	Доходные вложения в материальные ценности*
	
	
	
	

	Вложения в долгосрочные активы* 
	
	
	
	

	Итого факторов по разделу I*
	
	
	
	

	Собственные краткосрочные активы 
	
	
	
	


* - означает отрицательное влияние на собственные краткосрочные активы

Анализ покрытия долгосрочных активов собственными источниками средств производится в соответствии с табл. 7.11.

Таблица 7.4. Степень покрытия долгосрочных активов источниками собственных средств

	Показатель
	На начало года, %
	На конец года, %
	Темп роста, %
	Изменение, +/-

	А
	1
	2
	3
	4

	Первая степень покрытия долгосрочных активов = (собственные источники / долгосрочные активы) *100
	
	
	
	

	В том числе:
	
	
	
	

	за счёт основных средств = (собственные источники / остаточная стоимость основных средств)* 100
	
	
	
	

	Вторая степень покрытия долгосрочные активов = ((Источники собственных средств + долгосрочные обязательства) / (долгосрочные активы)*100
	
	
	
	


Тема 7. Опыт оценки платежеспособности и финансового состояния организаций в Российской Федерации и в странах с развитой рыночной экономикой

1. Анализ платёжеспособности и финансового состояния организаций Российской Федерации.

2. Сравнительная характеристика формирования и анализа показателей платежеспособности и финансового состояния организаций Республики Беларусь с  Российской Федерацией и со  странами с развитой рыночной экономикой.

3. Обоснование возможностей гармонизации показателей платёжеспособности и финансового состояния организаций Республики Беларусь с Российской Федерацией и со странами с развитой рыночной экономикой.
В соответствии со статьей 2 Договора о создании Союзного государства от 8 декабря 1999 года одной из основных целей является «создание единого экономического пространства для обеспечения социально-экономического развития на основе объединения материального и интеллектуального потенциалов государств-участников и использования рыночных механизмов функционирования экономики». Исходя из положений статей 17 и 18 Договора о создании Союзного государства, к важнейшим направлениям его деятельности можно отнести создание единых правовых основ общего рынка, статистический и бухгалтерский учет, гармонизацию и унификацию законодательства государств-участников, развитие науки, формирование единого экономического и информационного пространства.

В условиях осуществления экспортно-импортных операций  между организациями Российской Федерацией и организациями Республики Беларусь реализация этих важнейших направлений, предусмотренных Договором о создании Союзного государства, в первую очередь предполагает гармонизацию бухгалтерского учета хозяйственной деятельности организаций, являющегося основой информационной базы в системе управления финансовым состоянием и платежеспособностью организаций стран-участников.
Организации Республики Беларусь и организации Российской Федерации, заключая договора о торгово-экономическом сотрудничестве, в первую очередь должны оценить платежеспособность организации-партнера. Однако сложившаяся практика и рекомендуемые в соответствии с нормативными документами методики оценки финансового состояния и платежеспособности субъектов хозяйствования Российской Федерации и Республики Беларусь не позволяют их взаимное использование при оценке финансового состояния и платежеспособности организаций-партнеров.

Как видно из приведенных в таблице (см. ниже) данных, при расчете всех показателей платежеспособности организаций Республики Беларусь используются только остатки средств и источники их формирования по бухгалтерскому балансу без взаимосвязи с отчетностью о поступлении и использовании денежных средств, с показателями выручки от реализации продукции, работ, услуг. Основным методологическим принципом формирования показателей платежеспособности организаций Российской Федерации является оборот и кругооборот средств организации с использованием среднемесячной валовой выручки по оплате.

Одни и те же показатели платежеспособности организаций (коэффициент текущей ликвидности, обеспеченность обязательств активами) Российской Федерации и Республики Беларусь в соответствии с нормативными документами рассчитываются по разным методикам (см. таблицу). При расчете коэффициента текущей ликвидности организаций Российской Федерации рекомендовано в числителе формулы использовать ликвидные активы, в знаменателе – текущие обязательства. В организациях Республики Беларусь в числителе формулы расчета текущей ликвидности используются вся величина остатков краткосрочных (текущих) активов. По этой причине показатель текущей ликвидности в организациях Республики Беларусь завышается в несколько раз. В организациях Республики Беларусь в соответствии с нормативными документами показатель текущей ликвидности приравнивается к показателю платежеспособности. В противоположность методике определения коэффициента текущей ликвидности в организациях Республики Беларусь, в организациях Российской Федерации в соответствии с нормативными документами степень платежеспособности определяется как отношение текущих обязательств должника к величине среднемесячной выручке должника (см. таблицу).

Существуют различия и в методике определения показателя обеспеченности обязательств должника его активами. Методика расчета коэффициента обеспеченности обязательств должника его активами в организациях Российской Федерации определяется отношением суммы ликвидных и скорректированных внеоборотных активов к обязательствам должника. В расчет приняты только ликвидные краткосрочные (оборотные) активы. В организациях Республики Беларусь в соответствии с нормативными документами этот показатель определяется отношением обязательств ко всей величине активов и по своей сущности характеризует удельный вес обязательств в общей величине всех активов (см. таблицу 8.1).
Таблица 8.1 – Состав и методика расчета показателей платежеспособности организаций в соответствии с нормативными документами по оценке финансового состояния организаций Российской Федерации и Республики Беларусь

	Организации Российской Федерации
	Организации Республики Беларусь

	Показатель
	Методика расчета показателей платежеспособности 
	Показатель
	Методика расчета показателей платежеспособности 

	1
	2
	3
	4

	Степень платежеспособности по текущим обязательствам
	Отношение текущих обязательств* должника к величине среднемесячной выручки
	–
	–

	Платежеспособность общая
	Частное от деления суммы всех заемных источников (обязательств) организации на среднемесячную выручку
	–
	–

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	Отношение наиболее ликвидных оборотных активов** к текущим обязательствам должника
	Коэффициент абсолютной ликвидности (Кабс.л.)
	Отношение суммы денежных средств и краткосрочных финансовых вложений к краткосрочным обязательствам

	Коэффициент текущей ликвидности
	Отношение ликвидных активов*** к текущим обязательствам должника
	Коэффициент текущей ликвидности
	Отношение всех краткосрочных (оборотных) активов к краткосрочным обязательствам

	Показатель обеспеченности обязательств должника его активами
	Отношение суммы ликвидных и скорректированных внеоборотных**** активов к обязательствам должника
	Коэффициент обеспеченности обязательств активами
	Отношение долгосрочных и краткосрочных обязательств субъекта хозяйствования к общей стоимости активов

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами
	Отношение разницы собственных средств и скорректированных внеоборотных активов к величине оборотных активов
	Коэффициент обеспеченности собственными краткосрочными (оборотными) активами
	Отношение собственных краткосрочных (оборотных) активов (определяемых путем вычитания из суммы собственного капитала и долгосрочных обязательств всей величины долгосрочных активов) к общей величине оборотных активов


*Текущие обязательства должника — сумма займов и кредитов, подлежащих погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты, кредиторской задолженности, задолженности участникам (учредителям) по выплате доходов и прочих краткосрочных обязательств.
**Наиболее ликвидные оборотные активы — денежные средства, краткосрочные финансовые вложения (без стоимости собственных акций, выкупленных у акционеров).

***Ликвидные активы — сумма стоимости наиболее ликвидных оборотных активов, краткосрочной дебиторской задолженности, прочих оборотных активов.

****Скорректированные внеоборотные активы — сумма стоимости нематериальных активов (без деловой репутации и организационных расходов), основных средств (без капитальных затрат на арендуемые основные средства), незавершенных капитальных вложений (без незавершенных капитальных затрат на арендуемые основные средства), доходных вложений в материальные ценности, долгосрочных финансовых вложений, прочих внеоборотных активов.
Внедрение МСФО (Международных стандартов финансовой отчетности) в организациях Республики Беларусь данную проблему не решило. Это обусловлено тем, что в нормативных документах по определению платежеспособности организаций в Республике Беларусь и в Российской Федерации отсутствует само понятие «платежеспособность» и не учитываются рекомендации, содержащиеся в МСФО (IAS) 7 «Отчет о движении денежных средств». В последнем четко представлены преимущества информации о движении денежных потоков, используемой для оценки платежеспособности, а также разграничиваются понятия «ликвидность» и «платежеспособность». Также в IAS 7 «Отчет о движении денежных средств» отмечено, что при оценке платежеспособности необходимо использовать этот стандарт в совокупности с остальными формами финансовой отчетности, обеспечивающими информацию, которая позволяет пользователям оценить изменения в чистых активах организации, ее финансовой структуре (включая ликвидность и платежеспособность), а также ее способность оказывать влияние на величину и сроки денежных потоков с целью адаптации к меняющимся обстоятельствам и возможностям. Информация о денежных потоках позволяет пользователям разрабатывать модели оценки и сравнения приведенной стоимости будущих денежных потоков различных организаций.

Отсутствуют также единые методологические и методические принципы формирования показателей платежеспособности организаций Республики Беларусь и Российской Федерации, в основу которых должно быть положено единство состава показателей и методик их расчета. В Российской Федерации в методике расчета обобщающего показателя платежеспособности организаций реализован методологический принцип его формирования по критерию отношения краткосрочных обязательств к оплаченной денежными средствами валовой выручке от реализации продукции, работ и услуг. В отличие от этого принципа оценки платежеспособности организаций по кругообороту средств в организациях Российской Федерации в Республике Беларусь используется принцип формирования показателей платежеспособности организаций по текущей ликвидности как соотношения остатков немонетарных и монетарных краткосрочных активов (оборотных средств) организации по бухгалтерскому балансу к краткосрочным обязательствам (см. таблицу выше).

При этом в соответствии с пунктом 3 Постановления Совета министров Республики Беларусь от 12.12.2011 г. № 1672 «Об определении критериев платежеспособности субъектов хозяйствования»  установлены следующие критерии:

— признания субъекта хозяйствования платежеспособным является наличие коэффициента текущей ликвидности и (или) коэффициента обеспеченности собственными краткосрочными (оборотными) средствами на конец отчетного периода в зависимости от основного вида экономической деятельности, имеющих значения более приведенных в нормативных значениях коэффициентов или равные им;

— признания субъекта хозяйствования неплатежеспособным является наличие одновременно коэффициента текущей ликвидности и коэффициента обеспеченности собственными краткосрочными (оборотными) средствами на конец отчетного периода в зависимости от основного вида экономической деятельности, имеющих значения менее приведенных в нормативных значениях коэффициентов;

— неплатежеспособности, приобретающей устойчивый характер (является неплатежеспособность субъекта хозяйствования в течение четырех кварталов, предшествующих составлению последнего бухгалтерского баланса);

— неплатежеспособности, имеющей устойчивый характер (является неплатежеспособность субъекта хозяйствования в течение четырех кварталов, предшествующих составлению последнего бухгалтерского баланса, и наличие на дату составления последнего бухгалтерского баланса значения коэффициента обеспеченности финансовых обязательств активами, превышающего нормативные значения коэффициентов).

При методике определения платежеспособности по текущей ликвидности в Республике Беларусь ее показатели будут тем выше, чем больше величина остатков готовой нереализованной продукции, дебиторской задолженности, незавершенного производства, сырья, материалов и других аналогичных ценностей. Отсюда вывод один: с увеличением остатков краткосрочных (оборотных) активов (запасов сырья, материалов, топлива, готовой нереализованной продукции, дебиторской задолженности и др.) увеличивается и показатель платежеспособности. Особенно остро это проявилось в условиях финансово-экономического кризиса, последствием которого стали спад производства и объемов реализации продукции, рост остатков нереализованной продукции на складах и дебиторской задолженности. Фактические коэффициенты платежеспособности, рассчитанные по показателям текущей ликвидности, превышали в разы установленный норматив. Вместе с тем большинство организаций промышленности испытывали проблемы и были вынуждены ежемесячно брать кредиты для погашения обязательств в установленные сроки и в полном объеме.

Определение показателя платежеспособности организации по остаткам денежных средств в бухгалтерском балансе неправомерно, так как при такой методике расчета происходит отождествление показателей и понятий «ликвидность» и «платежеспособность», что искажает реальное состояние платежеспособности организации на конец месяца. Приток и отток денежных средств осуществляется ежедневно. Остатки денежных средств на конец месяца могут отсутствовать по причине их использования в текущей деятельности на обеспечение оборота и кругооборота средств, но последующее их поступление обеспечит оплату всех обязательств. Поэтому судить о платежеспособности организации по остаткам денежных средств в бухгалтерском балансе на определенную дату неправомерно.

В основу методики расчета показателей платежеспособности организаций Российской Федерации положена среднемесячная оплаченная выручка. С учетом того, что оплаченная выручка является основным источником поступления денежных средств в организацию от основной (текущей) деятельности, данный подход к определению показателей платежеспособности оправдан. Более того, с методологической точки зрения именно оплаченная выручка характеризует оборот и кругооборот средств на последней их стадии. Это соответствует методологическим принципам:

— неотождествления понятий «ликвидность» и «платежеспособность»;

— определения платежеспособности во взаимосвязи показателей, отражаемых в формах финансовой отчетности, в первую очередь в отчете о прибылях и убытках и отчете о движении денежных средств, что соответствует принципам Международных стандартов финансовой отчетности.

Несмотря на преимущества методики оценки платежеспособности организации в Российской Федерации по валовой оплаченной среднемесячной выручке, она имеет и недостатки:

— во-первых, в расчетах представлены только остатки обязательств без учета формируемых фондов и резервов из чистой прибыли;

— во-вторых, не учтен фактор обеспечения денежными средствами нераспределенной (чистой) прибыли, остатки которой в бухгалтерских балансах многих организаций значительны, но по причине необеспеченности их денежными средствами не представляется возможным ее использование ни в краткосрочной, ни в долгосрочной перспективе;

— в-третьих, при таком подходе к оценке платежеспособности учтен приток денежных средств только от основной (текущей, операционной) деятельности и не принимается в расчет приток или отток денежных средств от инвестиционной и финансовой деятельности;

— в-четвертых, приток денежных средств за счет выручки от реализации должен обеспечить не только покрытие остатков долгосрочных и краткосрочных обязательств, но и формирование себестоимости реализованной продукции, включенной в оборот и кругооборот средств организации;

— в-пятых, по своей сути методика оценки платежеспособности в Российской Федерации позволяет определить не платежеспособность организации, а удельный вес долгосрочных и краткосрочных обязательств в среднемесячной валовой выручке. Показатель же платежеспособности должен характеризовать не только обеспеченность денежными средствами расчетов с кредиторами, но и достаточности их для обеспечения непрерывного ведения хозяйственной деятельности и формирования собственных источников для инвестиционной и инновационной деятельности.

Определение платежеспособности организации в Республике Беларусь по показателю текущей ликвидности также имеет ряд недостатков:

— во-первых, по своей экономической сущности понятия «платежеспособность» и «ликвидность» не равнозначны;

— во-вторых, при расчете коэффициента текущей ликвидности числитель не сопоставим со знаменателем расчета, так как в числителе используется вся величина монетарных и немонетарных краткосрочных активов, а в знаменателе для оплаты всех краткосрочных обязательств необходимы денежные средства;

— в-третьих, в условиях кризиса перепроизводства на складах организаций сформировались большие остатки нереализованной продукции, выросла дебиторская задолженность, что привело к увеличению показателей текущей ликвидности. Во многих промышленных организациях они в разы превышали норматив, одновременно наблюдался недостаток денежных средств для погашения обязательств перед кредиторами и для ведения хозяйственной деятельности;

— в-четвертых, при расчете коэффициента текущей ликвидности и других показателей платежеспособности в организациях Республики Беларусь не учитываются их взаимосвязь с показателями притока денежных средств в организацию за счет выручки от реализации продукции, товаров (работ и услуг). В действительности денежные средства от дебиторов могут и не поступить по причине неплатежеспособности покупателей;

— в-пятых, отсутствует взаимосвязь между показателями по притоку и оттоку денежных средств как основными показателями платежеспособности.

Для обеспечения единого методологического подхода к разработке единых методик расчета каждого из показателей платежеспособности организаций Российской Федерации и Республики Беларусь требуется не только научно-практическое обоснование состава показателей и методик их расчета, но и обеспечение формирования единой информационной базы. В первую очередь необходимо с научной и практической точек зрения обосновать недостатки бухгалтерского учета реализации продукции (работ, услуг) по начислению (по отгрузке).

Развитие управления платежеспособностью организаций Республики Беларусь и Российской Федерации по единым методологическим принципам предполагает совершенствование финансовой отчетности как единой информационной базы формирования показателей платежеспособности.

Методологический принцип единства группировки однородной по экономическому содержанию информации на синтетических счетах в Типовых планах счетов бухгалтерского учета Российской Федерации и Республики Беларусь не всегда соблюдается. Балансовые счета учета долгосрочных и краткосрочных активов в отдельных случаях отражают хозяйственные операции по их движению без учета критерия участия в производстве продукции, работ, услуг и обеспеченности притока денежных средств в организацию.

Так, не принимают участия в производственном процессе, не переносят свою стоимость на изготовляемую продукцию и, как следствие, не приносят экономической выгоды такие долгосрочные (внеоборотные) активы, как «Оборудование к установке и строительные материалы» (счет 07) и «Вложения в долгосрочные активы» (счет 08). Их остатки по счетам 07 и 08 на конец периода характеризуют затраты на приобретенное, но неустановленное оборудование, на приобретение земельных участков, объектов природопользования, строительство и создание объектов основных средств. На счете 08 «Вложения в долгосрочные активы» учитывается самая разнородная экономическая информация, включая затраты на инновационную и инвестиционную деятельность. Принимая в расчет значимость земли и особенности оценки ее стоимости, вряд ли правомерно эту информацию учитывать на счете 08, соединяя с затратами на строительство, создание и приобретение основных средств, нематериальных активов и др.

Сложившееся в учетно-аналитической практике организаций Российской Федерации состояние бухгалтерского учета долгосрочных (внеоборотных) активов не позволяет достоверно определять такой обобщающий показатель платежеспособности организации, как обеспеченность собственными краткосрочными (оборотными) средствами (СО):
Источники собственных средств (капитал и резервы) + Резервы предстоящих расходов - Долгосрочные активы


Оборотные активы

Как видно из приведенной формулы, величина собственных краткосрочных (оборотных) активов зависит не только от величины собственных источников средств, но и от сформированной всей величины долгосрочных активов, включая основные средства жилищно-социальной сферы, вложения в долгосрочные (внеоборотные) активы (незавершенное строительство, неустановленное оборудование), затраты на приобретение земельных участков и объектов природопользования, выполнение научно-исследовательских работ и др. Показатель обеспеченности организации собственными краткосрочными (оборотными) средствами занижается за счет такой статьи долгосрочных активов, как вложения в долгосрочные активы (счета 08 и 07), а также за счет стоимости основных средств жилищно-социальной сферы деятельности (синтетический счет отсутствует), удельный вес которых в отдельных организациях составляет до 20 %. По причине несовершенства методики расчета собственных краткосрочных (оборотных) активов  у многих градообразующие предприятия, имеющие большой удельный вес незавершенного строительства и основных средств жилищно-социальной сферы, наличие собственных краткосрочных (оборотных) активов искажается. На отдельных хорошо работающих промышленных организациях наличие собственных краткосрочных (оборотных) средств не только может отсутствовать, но и характеризоваться отрицательной величиной.

Причины не только в сложившейся практике оценки платежеспособности по бухгалтерскому балансу или по оплаченной выручке от реализации продукции, работ и услуг, но и в несовершенстве формирования статей бухгалтерской отчетности. Учетную политику следует строить на принципах единства формирования синтетических счетов бухгалтерского учета по критерию однородности информации, оставив за организациями только детализацию информации на субсчетах и рабочих аналитических счетах и ведомостях.

Вместо того чтобы отражать в статьях бухгалтерской отчетности данные синтетического учета, многие статьи бухгалтерской отчетности определяют расчетным путем. Например, такая наиболее существенная статья бухгалтерского баланса, как «Основные средства» (по остаточной стоимости), сформирована расчетным путем (остаток на синтетическом счете 01 «Основные средства» за минусом амортизации, сформированной за весь период их эксплуатации). В инструкции Министерства финансов Республики Беларусь «Об утверждении форм бухгалтерской отчетности» отсутствует детализация статей «Прочие» в бухгалтерском балансе, отчетах о прибылях и убытках, отчете о движении денежных средств. Вместе с тем данные статьи в общем их составе в отдельных отраслях народного хозяйства составляют значительный удельный вес, и не считаться с этим нельзя.

Для формирования единого экономического и информационного пространства, создания единых правовых основ общего рынка, гармонизации и унификации методик оценки платежеспособности организаций на основе единства принципов формирования информации в бухгалтерском и статистическом учете Республики Беларусь и Российской Федерации целесообразно разработать и реализовать специальную программу Союзного государства по гармонизации формирования показателей бухгалтерской (финансовой) и статистической отчетности как информационной базы не только при оценке платежеспособности, но и при формировании единых методологических и методических принципов гармонизации бухгалтерского учета и финансовой отчетности.

В связи с изложенным, в целях гармонизации оценки финансового состояния и платежеспособности организациями Республики Беларусь и Российской Федерации с принципами US GAAP, вместо действующей в соответствии с нормативно-правовыми актами Республики Беларусь методикой определение финансового состояния и платежеспособности по остаткам средств и краткосрочных обязательств, представленным в бухгалтерском балансе рекомендуем оценивать финансовое состояние в неразрывной связи с показателем платежеспособности, как основного показателя финансового состояния, рассчитываемого на основе взаимосвязи статей бухгалтерского баланса  с отчетом о движении денежных средств, отчетом о прибылях и убытках (рисунок 1). 
Это позволило обосновать в качестве обобщающего показателя платежеспособности использовать коэффициент, рассчитываемый по следующей формуле:
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где   КПД – коэффициент платежеспособности по денежным потокам;

ОДН – остаток денеж​ных средств на начало и конец;

ПДН – поступление де​нежных средств; 

СР – себестоимость реа​лизованной продукции по прямым переменным за​тратам с учетом управлен​ческих расходов и расходов на реализацию;

ПРП – налоги, платежи, сборы и прочие расходы и платежи из выручки от реа​лизации и прибыли в тече​ние отчетного периода;

КЗ – погашенные креди​ты и займы, включая про​центы по ним, за отчетный период;

ЧП – нераспределенная прибыль (убыток).

Если обобщающий коэффициент платежеспособности по денежным потокам окажется равным или превысит 1. Это свидетельствует о том, что все налоги, платежи, кредиты и займы, выплачиваемые в течение определенного периода, а также формирование себестоимости реализованной продукции и чистая прибыль, были обеспечены денежными средствами. Если коэффициент платежеспособности по денежным потокам меньше 1, то можно сделать вывод, что организация не имеет достаточно денежных средств для покрытия себестоимости реализованной продукции, своевременной уплаты налогов и платежей, краткосрочных и долгосрочных кредитов и займов, процентов по ним, а чистая прибыль не обеспечена денежными средствами. При сохранении такого положения в течение нескольких отчетных периодов есть основание говорить о возможности банкротства.  
Тема 8. Оценка кредитоспособности организаций в Республике Беларусь и за рубежом

Оценка кредитоспособности клиентов французскими коммерческими банками включает 3 блока:

1.
Оценка предприятия и анализ его баланса, а также другой отчетности;

2.
Оценка кредитоспособности клиентов на основе методик,
принятых отдельными коммерческими банками;

3.
Использование для оценки кредитоспособности данных картотеки Банка Франции.

При оценке предприятия банк интересуется следующими вопросами:

1. Характер деятельности предприятия и длительность его функциониро​вания

2. Факторы производства:

· трудовые ресурсы руководителей, управленцев и персонала (образование, компетентность и возраст руководителя, наличие у него преемников, частота передвижения управленцев по рабочим местам, структура персонала, показа​тели простоя, соотношение оплаты труда и добавленной стоимости (должно быть в пределах 70 %);

· производственные ресурсы (соотношение амортизации и амортизируемых средств, уровень инвестиций);

· финансовые ресурсы.
3. Финансовые ресурсы.

4. Экономическая среда, т.е. на какой стадии жизненного цикла находится выпускаемая продукция, является ли предприятие монопольным производителем. К условиям конкуренции, стадия развития рынка основной продукции предприятия, коммерческая политика фирмы, степень освоения приемов и способов маркетинга. В активе баланса при анализе выделяются три составные части:

· иммобилизованные активы;

· оборотные средства (запасы, дебиторы, прочие);

· денежная наличность (касса, деньги на счете в банке, ценные бумаги). Пассив баланса делится на постоянные ресурсы, кредиторскую задолженность и денежную наличность (учет векселей и др.). На основе счета результатов деятельности определяются показатели, которые используются при оценке кредитоспособности (таблица 8.1).

Таблица 8.1 – Финансовые коэффициенты, используемые коммерческими банками Франции

	Показатель
	Формула
	Метод определения

	1
	2
	3

	Выручка от реализации (В)
	В= bi*pi
	Сумма всех продаж, где bi-единица продукции, pi-цена продукции

	Валовой коммерческий доход (ВД)
	ВД = В – Стмц и ги
	Выручка о реализации минус стои​мость приобретенных товарно​-материальных ценностей и готовых изделий

	Добавленная стоимость (ДС)
	ДС = ВД-РЭ
	ВД минус эксплуатационные расходы (административные, на субподрядчи​ков)

	Валовой эксплуатационный доход (ВЭД)
	ВЭД = ДС-Рзп-

-Нзп - Ротп
	ДС минус расходы на зарплату, минус налоги на зарплату, минус оплата от​пусков

	Валовой эксплуатационный результат (ВЭР)
	ВЭР = ВЭД – Кр%+ +Двлж - Отчриск
	ВЭД минус уплата процентов за кре​дит плюс доход от вложения средств в другие предприятия и минус отчисле​ния в фонд риска

	Прибыль, которая может быть использована для самофи​нансирования (СФ)
	СФ = ВЭР-Праб-Нпр
	ВЭР минус прибыль, распределяемая между работниками предприятия, и минус налоги на прибыль

	Чистая прибыль (П) 
	П = СФ + Дслуч-

- Рслуч - Анедв
	СФ плюс или минус случайные дохо​ды (расходы) минус амортизация недвижимости


Примечание: Источник – собственная разработка.
Баланс и другие формы отчетности используются, во-первых, для оценки со​отношения сальдовых показателей и во-вторых, для расчета коэффициентов кредитоспособности на основе оборотных показателей. Предметом анализа являются такие пропорции, как соотношение долгосрочной задолженности и собственных средств, соотношение стабильных собственных ресурсов и суммы активов, динамика затрат и убытков по сравнению с темпами роста производства и т.д. Данные отчетности фирмы сопоставляются с данными сводного баланса, который составляется на основе баланса однородных предприятий. Одним из основных направлений анализа данных баланса является определение банковского риска.

Показатели состояния денежной наличности оцениваются с учетом уровня развития предприятия, его рентабельности и качества потребности в оборотных средствах. Последнее изучается на основе показателей скорости оборота остатков сырья и готовой продукции на складе, а также сроков расчетов с поставщиками.

В качестве одного из вариантов частной методики оценки кредитоспособности клиента коммерческим банком можно привести методику банка Credit Lione. Эта методика представляет собой систему оценки, построенную на 5 коэффициентах:
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Каждый из показателей оценивается в пределах четырех баллов, определяется общий итог в баллах. Сумма баллов определяет уровень кредитоспособности клиента. Учитываются также и данные картотеки банка Франции. Эта картотека имеет четыре раздела. В первом предприятия разделяются на 10 групп в зависимости от размера актива баланса. Каждой группе присваиваются литеры от А до К. Второй раздел является разделом кредитной котировки, выражающий доверие, которое может быть допущено в отношении предприятий. Эта котировка основывается на изучении финансовой ситуации и рентабельности, а также на оценке руководителей, держателей капиталов и предприятий, с которыми клиент имеет тесные коммерческие связи. Кредитная котировка делит предприятия на 7 групп, которым присваиваются шифры от 0 до 6.

Третий раздел классифицирует предприятия по их платежеспособности. Банк Франции фиксирует все случаи неплатежей и в зависимости от этого разделяет кли​ентов коммерческих банков на три группы, которым присваиваются шифры 7, 8 или 19. Шифр 7 означает пунктуальность в платежах, отсутствие реальных трудностей в денежных средствах в течение года. Шифр 8 дается при временных затруднениях, связанных с наличием денежных средств, которые не ставят под серьезную угрозу платежеспособность предприятия. Шифр 9 означает, что платежеспособность пред​приятия сильно скомпрометирована.

Четвертый раздел картотеки делит всех клиентов на две группы: предприятия, векселя и ценные бумаги которых могут быть переучтены или нет в Банке Франции.

В основе определения класса кредитоспособности заемщика лежит критериальный уровень показателей и их рейтинг.

Коэффициенты и показатели на уровне средних величин являются основанием отнесения Заемщика ко II классу, выше средних – к I и ниже средних к III. В качест​ве примера можно привести следующую модель шкалы для государственных и ак​ционерных предприятий (таблица 3).
Таблица 8.3 – Модель шкалы для государственных и ак​ционерных предприятий.
	Наименование отрасли
	Коэффициент ликвидности (Кл)
	Коэффициент покрытия (Кпокр)
	Показатель обеспечен​ности собственными средствами (Псс)

	
	I

класс
	II

класс
	III

класс
	I

класс
	II

класс
	III
класс
	I

класс
	II

класс
	III
класс

	П/п отрасли I
	Более 0.6
	0.6-0.4
	Менее 0.4
	Более 1.5
	1.5-1.3
	1.3-1.0
	Более 50%
	30%
	Менее 30%

	П/п отрасли II
	Более 0.4
	0.4-0.25
	Менее 0.25
	Более 2.0
	1.5
	1.5-1.0
	Более 35%
	35-25%
	Менее 25%

	П/п отрасли III
	Более 0.45
	0.45-0.3
	Менее 0.3
	Более 1.8
	1.8-1.3
	1.3- 1.0
	Более 60%
	60-45%
	Менее 45%


Примечание: Источник – собственная разработка.
Рейтинг и значимость, показателя в системе определяется экономистом индивидуально для каждого Заемщика в зависимости от политики данного коммерческо​го банка, особенностей клиента, ликвидности его баланса, положения на ссудном рынке. Например, высокая доля краткосрочных ресурсов, наличие просроченной за​долженности по ссудам и неплатежей поставщикам повышают роль коэффициента ликвидности, который оценивает способность предприятия к оперативному высво​бождению денежных средств. Втягивание ресурсов банка в кредитование постоян​ных запасов, заниженность размера собственных средств повышают рейтинг пока​зателя обеспеченности собственными средствами. Нарушение экономических границ кредита, закредитованность клиентов выдвигают на первое место при оценке в кредитоспособности уровень коэффициента покрытия.

Общая оценка кредитоспособности дается в баллах. Баллы представляют собой сумму произведений рейтинга каждого показателя на класс кредитоспособности:
Б = 
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где Б - сумма баллов, Реi – рейтинг i-ro показателя; Клi – класс i-ro показателя.

I класс присваивается при 100-150 баллах, II класс - при 151-250 баллах и III класс – при 251-300 баллах (таблица 8.2).
Таблица 8.2 – Талица классов платежеспособности
	Вариант
	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Показатели
	Реитинг  показателей, %
	Класс
	Баллы
	Класс
	Баллы
	Класс
	Баллы
	Класс
	Баллы
	Класс
	Баллы
	Рейтинг показателей, %
	Класс
	Баллы

	Кл
	40
	
	40
	II
	80
	III
	120
	III
	120
	I
	40
	20
	III
	60

	Кпокр
	30
	
	30
	II
	60
	III
	90
	III
	90
	II
	60
	10
	III
	30

	Псс
	30
	
	30
	II
	60
	III
	90
	III
	60
	III
	90
	70
	II
	140

	Ито​го
	X
	
	100
	II
	200
	III
	300
	III
	270
	II
	190
	X
	II
	230

	Класс
	
	
	I
	
	II
	
	III
	
	III
	
	II
	
	
	II


Примечание: Источник – собственная разработка.
При коэффициентах и показателях, все значения которых соответствуют I классу, количество баллов равно 100, II классу – 200 и III классу – 300 (варианты 1,2,3). I Поэтому предлагается, что при промежуточной величине баллов близко к 100 (т.е 100-150 баллов) присваивается I класс, к 200 (т.е. 151-250 баллов) – II класс и к 300 (т.е. 251-300) - III класс.

В 4-ом варианте фактическое значение Кл и Кпокр позволяет присвоить III класс, а Псс – II класс. В итоге заемщик имеет 270 баллов, что соответствует III классу.

Изменение рейтинга показателей при сохранении классности каждого из них может привести к изменению общего класса кредитоспособности. Например, в 4-м и 6-м вариантах Кл, Кпокр и Псс имеют одинаковый класс, но рейтинг присвоен разный. В результате, при 4-м варианте Заемщик имеет III класс, а при 6-м - II.

При оценке кредитоспособности клиента коммерческого банка рекомендуется использовать не только основные, но и дополнительные показатели. В их числе мо​гут быть показатели, характеризующие оборачиваемость запасов или средств, в рас​четах, долю ликвидных активов в общей сумме оборотных средств или соотношение ликвидных активов I класса и задолженности, уровень неплатежей за истекший пе​риод, эффективность производственного потенциала, доходность и прибыльность партнеров (например, кредитоспособность заказчика), среднюю продолжительность строительства, равномерность распределения дохода.

Одинаковый уровень показателей и сумма баллов достигаются влиянием раз​ных факторов. Так, увеличение общего размера ликвидных средств за счет норми​руемых активов далеко не всегда создает прочную гарантию возврата ссуд. Рост остатков годовой продукции, не имеющей широкого потребителя или связанной с транспортными затруднениями, не гарантирует своевременного возврата ссуды. Рост коэффициента ликвидности и коэффициента покрытия может объясняться со​кращением долговых обязательств. Заключение о кредитоспособности клиента бу​дет зависеть от причины этого сокращения. Если, например, задолженность по крат​косрочным ссудам уменьшилась из-за срыва поставок сырья, то нельзя рост коэф​фициента оценивать как укрепление финансового положение клиента. Анализ фак​торов, изменивших уровень соответствующих коэффициентов и показателей, дол​жен являться обязательным элементом оценки кредитоспособности клиента ком​мерческого банка. В качестве основных направлений этого анализа можно выде​лить:

· анализ влияния ликвидных средств, в целом и их элементов на коэффициенты ликвидности и покрытия;

· оценку изменения коэффициента покрытия под влиянием нормируемых акти​вов;

· изучение изменения структуры долговых обязательств и ее воздействия на ко​эффициенты ликвидности и покрытия;

· анализ факторов, определивших рост или снижение показателя обеспеченно​сти собственными средствами;

· оценку показателя обеспеченности собственными средствами с позиции дос​таточности собственных средств клиента.

Анализ факторов изменения уровня коэффициентов и показателей кредитоспо​собности позволяет более точно определить класс кредитоспособности, а также вы​работать условия по данному классу.

Не рекомендуется повышать класс кредитоспособности клиента банка или ого​варивать условия кредитования по данному классу:

- при улучшении коэффициента ликвидности только за счет роста дебиторской задолженности или остатков готовой продукции;

- при повышении коэффициента покрытия за счет роста остатков готовой про​дукции, не обеспеченной договорами на сбыт, или труднореализуемых остатков сы​рья и незавершенного производства;

· при ухудшении структуры ликвидных средств;

- при фактическом наличии собственных оборотных средств, в размере менее постоянной минимальной потребности в них;

- при росте показателя обеспеченности собственными средствами малых произ​водственных структур за счет фондов, связанных с рисковой деятельностью пред​приятия;

-при улучшении показателя обеспеченности производственной деятельности договорами за счет заключения договоров с некредитоспособными покупателями и поставщиками;

-при сокращении долговых обязательств банку в связи с не поставками кредитуемо​го сырья.
В большинстве публикаций Российской Федерации и Республики Беларусь понятие «платежеспособность» отождествляется с понятием «ликвидность». Однако в книге Б. Нидлза, Х. Андерсона, Д. Колдуэлла «Принципы бухгалтерского учета» эти понятия коренным образом различаются. Платежеспособность рекомендуется определять по показателю достаточности наличных денежных средств для погашения краткосрочной кредиторской задолженности. Последние включают непосредственные деньги в кассе и на счетах в банке, а также денежные эквиваленты. Они были определены советом по бухгалтерским стандартам, как краткосрочные высоколиквидные инвестиции, представленные как правило ценными бумагами (акции, казначейские билеты и т.д.).  

Основным источником информации при этом выступает Отчет о движении денежных средств администрации этот отчет необходим для того, чтобы определить, будет ли у фирмы достаточно наличных средств для погашения краткосрочной кредиторской задолженности, решить вопрос об увеличении или уменьшении размера выплачиваемых дивидендов, планировать инвестиционную и финансовую политику фирмы. Исходя из изложенного показатели платежеспособности в соответствии с US GAAP являются основной частью финансового состояния. 

Исследование состава показателей платежеспособности и финансового состояния, а также  методик их расчета, предлагаемых авторами стран с развитой рыночной экономикой в специальной экономической литературе позволило выявить существование принципиальных различий в составе показателей и методиках их расчета. 

В США методики оценки платежеспособности и финансового состояния как правило включают следующие критерии оценки:

· ликвидность – способность фирмы: 1) быстро реагировать на неожиданные финансовые проблемы и возможности, 2) увеличивать активы при росте объема продаж, 3) возвращать краткосрочные долги путем обычного превращения активов в наличность;

· движение чистой наличности – накопление наличности для долгосрочных целей, например, замены основных средств, чистого увеличения текущих активов и погашение долгосрочных ссуд;

· эксплуатационную (операционную) прибыль – доказательство успешной деятельности, достаточное, чтобы убедить инвесторов в жизнеспособности и росте фирмы в будущем;

· леверидж (степень задолженности) – масштабы задолженности как источ​ника средств, используемых в деятельности фирмы, ссуды, подлежащие погашению, в сопоставлении с собственным капиталом и колебаниями в движении наличности.

Анализ финансовых отчетов – это одно из мероприятий банка, необходимых для принятия кредитного решения: оценка риска того, что организации не сумеют погасить ссуды в соответствии с договоренностью. Кредитный работник, как правило, может уменьшить риск потерь путем тщательной проверки кредитоспособности клиента, т.е. его способности погасить ссуду, а также получением гарантий того,
что ссуда должным образом обеспечена, структурирована и контролируема.

Для оценки риска важно выяснить, сбалансированы ли сильные и слабые финансовые стороны заемщика. Если сильные стороны заемщика значительно перевешивают его слабые стороны и это компенсирует очевидную неопределенность, с которой сталкивается заемщик, то выдача ссуды сопряжена с допустимым кредитным риском. Эта концепция часто выражается следующим образом:
Сильные стороны - Слабые стороны > Неопределенность =
Приемлемый кредитный риск



(13)
В настоящее время служащие американских банков в качестве критериев I выдачи ссуд используют:

1) дееспособность заемщика;

2) хорошая репутация заемщика;

3) наличие капитала;

4) наличие обеспечения ссуды;

5) состояние экономической конъюнктуры.

Хотя при анализе кредитоспособности имеют значение все перечисленные факторы, большинство банкиров считает, что обеспечение ссуды, как правило, наименее важный из них. Кредит предоставляется в расчете на то, что он будет погашен в соответствии с договоренностью, а не на то, что для его погашения потребуется продать активы, служащие обеспечением ссуды. Обеспечение в большинстве случаев принимается для того, чтобы компенсировать неуверенность относительно одного или более факторов кредитоспособности, например, способности получать доход. Каждая кредитная заявка уникальна. В одной ситуации решающее значение может иметь один фактор, в иной ситуации – другой, но наиболее важным все же представляется репутация заемщика. Если она незавидна, то существует большая вероятность, что в какой-то момент условия соглашения будут нарушены.

Кроме данных факторов заимодавец обращает внимание на такие вопросы, как классификация ценных бумаг (рейтинг), резервы, гарантирующие платежеспособность лица, получающего ссуду, и риски.

В США за долгие годы установилась многоплановая и сложная система определения рейтинга ценных бумаг. В основном рейтинг выполняют две фирмы, связанные с инвестиционными исследованиями, – Moody и Standard & Poor.

Рейтинг облигаций – это сложная классификация кредитоспособности эмитентов облигаций и качества особых ценных бумаг. Рейтинг отражает риск неплатежа, т.е. вероятность наступления событий, неблагоприятных для кредитора.

Общее отношение к оценке риска неплатежа выражается в общем принятии публикуемого рейтинга кредитоспособности и доверии к нему.

Критерии рейтинга не определены четко: это и количественные (например, анализ коэффициентов), и качественные показатели, такие, как состояние рынка и качество управления.

Главные рейтинговые агентства отказываются связывать себя точным набором показателей для определения рейтинга (который является решением комитета) поскольку это и искусство, и наука, а также потому, что это вызвало бы необходимость бесконечных доказательств ценности и обоснованности многих показателей, требуемых для выработки решения.

Масштаб и направления работы при анализе финансовых отчетов зависят от конкретной цели анализа. Характер анализа финансовых отчетов может быть раз​ным и зависит от того, добивается ли организация долгосрочного или краткосрочного кредита или необходимо только проконтролировать использование предоставленной ссуды.

На глубину и направленность анализа финансовых отчетов влияют как размер ссуды, запрашиваемой организацией (в сопоставлении с размерами этой организации), так и условия ее предоставления. Крупная ссуда потребует сравнительно больших усилий со стороны банка, поскольку надо убедиться, что анализ выполнен с достаточной глубиной. Сказанное не означает, что выдача небольшой ссуды может быть не со​пряжена со значительной неопределенностью в отношении возврата. Тем не менее, низкий процент, уплачиваемый по небольшой ссуде, делает экономически неоправ​данным углубленный анализ, и, следовательно, он будет более поверхностным.

Анализ финансовой отчетности включает следующие последовательные стадии:

1. Получение необходимых финансовых отчетов.

2. Оценка различных счетов отчета о доходах и бухгалтерского баланса, а за​тем их развертывание.

3. Оценка этих фактических данных в динамике, причем особое внимание обращается на операции предприятий, отраженные в отчете о доходах, и ее финансовой структуре, отраженной в балансе.

4. Рассмотрение отчета предприятий о движении наличности для оценки источ​ников и использования наличных денег.

5. Использование коэффициентов для анализа тенденций (сопоставления ре​зультатов деятельности организаций за ряд лет) и сравнительного анализа (сопоставле​ние результатов деятельности данной организации с показателями других организаций той же отрасли).

6. Особенно применительно к краткосрочным ссудам, составление и рассмот​рение помесячных расчетов движения наличности (планируемых денежных поступ​лений и расходов), чтобы определить потребность в ресурсах сезонного или иного краткосрочного характера.

7. Прогнозирование результатов деятельности организации и, следовательно, ее способности погасить соответствующую ссуду. Это предполагает рассмотрение и анализ прогнозных финансовых отчетов, ценность которых во многом зависит от того, базируются ли они на реалистическом планировании объема продаж. Кредит​ный аналитик нередко прорабатывает прогнозные финансовые расходы на основе различных допущений.

8. Наконец, кредитор может выбрать из нескольких более совершенных ана​литических приемов такие, применение которых позволяет продемонстрировать, например, способность организации к быстрому росту.

В результате аналитик должен получить данные, характеризующие:

· краткосрочную ликвидность;

· структуру капитала и долгосрочную платежеспособность;

· прибыль на инвестиции;

· использование активов;

· результаты деятельности;

· показатели рыночной активности.

По завершении всех перечисленных выше аналитических стадий аналитик обязан истолковать информацию в свете нефинансовых сильных и слабых позиций предприятий и окружения, в котором она функционирует. Главное в анализе финансовых отчетов – это понять и правильно интерпретировать результаты технической обработки данных. Для этого кредитный аналитик должен в первую очередь получить базовую информацию, относящуюся к: владельцам организации, ее руководству, видам деятельности, ее конкурентам и рынкам, на которых работает организация, ее эксплуатационным расходам, характеристике отрасли, положению организации в отрасли, соответствующим правительственным предписаниям, «чувствительности» организации к неблагоприятным изменениям в экономике в целом, в какой мере демографические тенденции и вкусы потребителей могут повлиять на деятельность организации.

Понимание перечисленных выше организационных и внешних факторов придает реальный смысл абстрактным цифрам, полученным в результате технического анализа собранной информации. Собранная базовая и финансовая информация позволяет работнику кредитного отдела прийти к обоснованному выводу относительно риска, связанного с предполагаемой ссудой.

Финансовые отчеты заемщиков и потенциальных заемщиков – один из наиболее важных источников информации о кредитоспособности, доступных работнику банка. Один из методов анализа финансовых отчетов заключается в оценке реальности и обоснованности всех важных статей. Нередко после использования этого метода цифры, характеризующие отдельные статьи, становятся более обоснованными и реальными. Каждая статья финансового отчета подвергается тщательному анализу для определения ее реальной величины, но пропорции, соотношения и взаимосвязи при этом не оценивают.

В то же время цифры баланса и отчета о доходах фирмы часто значительно более информативны, если их соотносить с другими цифрами этих документов или со средними показателями по аналогичным фирмам той же отрасли. Показателей, которые можно рассчитать на базе финансовых отчетов фирмы, множество, но лишь немногие из них действительно полезны. Все коэффициенты, основанные на фактических данных, призваны дать ответы на следующие вопросы.

· Сумеет ли фирма погашать долги по мере наступления сроков платежа?

· Насколько реальны и ликвидны дебиторские счета и материальные запасы?

· Достаточен ли объем продаж фирмы по отношению к ее оборотному и основному капиталу?

· Обеспечивают ли доходы фирмы достаточную норму прибыли по отношению к объему ее продаж, активам и собственному капиталу?

· До каких пределов могут снижаться прибыли фирмы, чтобы она все еще сохраняла способность производить такие фиксированные платежи, как проценты, арендная плата, взносы в погашение долгов?

· Если фирма потерпит банкротство, насколько может уменьшиться стоимость активов по сравнению с балансовыми данными до момента, когда кредиторы, предоставившие ссуды без обеспечения, начнут нести убытки?

· Является ли общее финансовое положение фирмы устойчивым, неустойчивым или средним?

Для аналитических целей коэффициенты можно разделить на четыре основные группы, которые считаются наиболее полезными для анализа финансового положения. На практике аналитики, как правило не рассчитывают каждый коэффициент, а отбирают один или два коэффициента из каждой группы в качестве исходных пунктов, а затем рассчитывают дополнительные коэффициенты, которые они сочтут необходимыми для интерпретации и полноты аналитической картины. Опытный кредитный работник может рассчитывать дополнительные специфические коэффициенты.

1. Коэффициенты ликвидности
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Анализ ликвидности всегда важен, поскольку до того, как аналитик начнет оценивать долгосрочную платежеспособность, он должен убедиться в краткосроч​ной финансовой выживаемости предприятия. Условия договоров о предоставлении ссуды и облигационных займов, требующие поддержания минимального оборотного капитала, подтверждают значение, придаваемое текущей ликвидности в обеспече​нии долгосрочной платежеспособности предприятия.

2. Коэффициенты оборачиваемости
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3. Коэффициенты привлечения средств (соотношения задолженности)

· отношение заемных средств к общей сумме капитала;

· отношение заемных средств к собственному капиталу;

· отношение долгосрочной задолженности к собственному капиталу;

· отношение долгосрочной кредиторской задолженности к акционерному ка​питалу, включая акции, принадлежащие дочерним организациям;

· степень покрытия фиксированных платежей = Доходы до вычета фиксиро​ванных платежей и налогов / Фиксированные платежи].

Данные коэффициенты можно назвать показателями риска, присущего струк​туре капитала фирмы. Чем выше доля заемных средств, тем больше постоянные из​держки на выплату процентов и основной суммы долга, тем выше вероятность не​платежеспособности во время длительных периодов снижения прибыли и прочих Неблагоприятных обстоятельств.

Очевидная ценность этих показателей заключается в том, что они служат ин​струментами отбора. Так, когда коэффициент отношения заемных средств к собст​венному капиталу относительно невелик (10% или менее), обычно нет необходимо​сти заниматься этим аспектом финансового положения фирмы, и аналитик может сделать вывод, что лучше потратить время, направив внимание на критические об​ласти, выявленные посредством анализа.

Если исследование коэффициента отношения заемных средств к собственному капиталу покажет, что задолженность на самом деле является значительным факто​ром в общей капитализации, то необходим дальнейший анализ. Такой анализ будет охватывать множество аспектов финансового положения фирмы, результаты дея​тельности и перспективы на будущее.

Дополнительные важные аналитические шаги: исследование структуры сро​ков задолженности (в отношении величины и протяженности во времени), расходов на выплату процентов и других факторов, которые оказывают воздействие на риск. Среди них важными факторами являются стабильность прибыли предприятия и отрасли, а также виды активов, в которые инвестированы средства предприятия.

4. Коэффициенты прибыльности (рентабельности)
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В данной группе можно также дополнительно рассчитать отношение прибыли до налогообложения к объему реализации, отношение прибыли от основной дея​тельности к объему реализации, а также некоторые коэффициенты:
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Помимо приведенных выше основных коэффициентов на практике рассчитываются и многие другие.

5. Коэффициенты использования средств

· отношение объема реализации к денежным средствам;

· отношение объема реализации к дебиторской задолженности;

· отношение объема реализации к запасам;

· отношение объема реализации к собственным оборотным средствам;

· отношение объема реализации к основным средствам по остаточной стоимо​сти.

6. Рыночные измерители (показатели рыночной активности)
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В общей величине акционерного капитала привилегированные акции занима​ют особое положение, по ним есть право первоочередного требования на активы по сравнению с обыкновенными акциями. Таким образом, в некоторых случаях полез​но рассчитывать отношение стоимости привилегированных акций к общей величине акционерного капитала:
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Коэффициенты покрытия
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Определяемые показатели оценки платежеспособности организаций США вполне приемлемы для промышленных организаций Республики Беларусь при условии признания по оплате. 

В методиках анализа финансовой отчетности с применением стохастических моделей сложилось несколько направлений. 

Так, представители первой школы (Р. Фолк – R. Foulke), работавшие в области анализа и оценки кредитоспособности организаций, пытались обосновать набор относительных показателей, пригодных для проведения такого анализа. Их цель состояла в отборе таких индикаторов, которые помогли бы ответить на вопрос, сможет ли организация расплатиться по своим краткосрочным обязательствам. Данный аспект анализа они рассматривали как наиболее важный, поэтому строили свои аналитические подходы на использовании показателей, характеризующих оборотные средства, собственный оборотный капитал, кредиторскую задолженность. Представители этой школы впервые показали многообразие аналитических коэффициентов, которые могут быть рассчитаны по данным бухгалтерской отчетности и являются полезными для принятия решений. 

Основная идея представителей второй школы (А. Уолл – А. Wall) состоит в том, что аналитические коэффициенты, рассчитанные по данным бухгалтерской отчетности, полезны лишь в том случае, если существуют критерии, с пороговыми значениями которых эти коэффициенты можно сравнивать. Разработка таких нормативов для коэффициентов производится по отраслям, подотраслям и группам однотипных организаций путем распределения этих коэффициентов с помощью статистических методов. В рамках данного направления проводились исследования, которые показали, что для коэффициентов характерна пространственно-временная мультиколлинеарность, что обусловило появление классификации коэффициентов на группы: показатели одной и той же группы коррелируются между собой; показатели разных групп относительно независимы.

Представители третьей школы (Дж. Блисс – J. Bliss) строят концептуальные основы анализа финансовой отчетности на связи частных коэффициентов, отражающих финансовое состояние предприятия, с обобщающими показателями эффективности текущей деятельности организаций (например, рентабельность авансированного капитала). Основная задача – построение системы показателей.

Представители четвертой школы (Э. Альтман – Е. Altman) сделали основной упор на анализе финансовой устойчивости организаций (стратегический аспект), предпочитая перспективный анализ ретроспективному. По их мнению, ценность бухгалтерской отчетности определяется исключительно ее способностью обеспечить предсказуемость возможного банкротства.

Представители пятой школы (Г. Фостер – G. Foster) считают, что ценность отчетности состоит в ее использовании для прогнозирования уровня эффективности инвестирования в те или иные ценные бумаги и степени связанного с ним риска. Данное направление излишне теоретизировано.

Э. Альтман приравнивает показатель платежеспособности к показателям банкротства и кредитоспособности, к устойчивости финансового состояния. В учебниках и учебных пособиях по анализу хозяйственной деятельности при определении возможности банкротства предприятия рекомендуется использовать уравнение Э. Альтмана, построенное по данным финансового состояния за истекший период. Это уравнение имеет вид:
Z=3,3K1+1,0K2+0,6K3+1,4K4+1,2K5,

где Z – показатель кредитоспособности; 

К1 – Прибыль до выплаты дивидендов и налогов/Всего активов;

К2 – Выручка от реализации/Всего активов;

К3 – Собственный капитал/Заемный капитал;

К4 – Нераспределенная прибыль/Всего активов;

К5 – Чистый оборотный капитал/Всего активов.

Критическое значение индекса Z рассчитывалось Э. Альтманом по статистической выборке и составило 2,675. С этой величиной сопоставляется значение рассчитанного индекса для организации с данными ее работы за прошлые периоды. И на этой основе делается вывод о вероятном банкротстве (при Z меньше 2,675) или устойчивом финансовом положении (при Z больше 2,675). Выделил Альтман и «зону неопределенности», выход за границы которой говорит о потенциальном банкротстве (Z меньше 1,81). Если же Z превышает 2,99, то организация способна успешно работать.

Несмотря на то, что Альтман увязал в своей модели показатели прибыли, выручки от реализации продукции, собственный капитал, нераспределенную прибыль, чистый оборотный капитал и величину всех активов, эта модель в условиях рыночной экономики не всегда оправдана.

 Во-первых, удельный вес налогов в выручке от реализации достигает в организациях стран СНГ 20 % и более, что не учитывается в модели Альтмана, не считаться с этим фактором нельзя. 

Во-вторых, формирование собственного капитала в названных странах зачастую происходит за счет переоценки основных средств, а уставный капитал составляет всего 1–10 %. Этот показатель составляет в организациях США и Англии 60% и выше.

В-третьих, в практике организаций стран СНГ не используется показатель чистого оборотного капитала.

В-четвертых, в организациях СНГ нераспределенная прибыль не обеспечена денежными средствами в противоположность определения платежеспособности и банкротства по денежным потокам.

Тема 9. Прогнозирование платежеспособности в годовых и пятилетних планах развития организаций промышленности Республики Беларусь

Прогнозирование платежеспособности  в годовых и пятилетних планах развития организаций промышленности Республики Беларусь осуществляется в соответствии с Постановлением Министерства экономики Республики Беларусь «Об утверждении рекомендаций по разработке прогнозов развития коммерческих организаций на пять лет и рекомендаций по разработке бизнес-планов развития коммерческих организаций на год» от 30 октября 2006 года №186 (в ред. Постановлений Минэкономики от 30.10.2007 №190, от 21.11.2012 №99, от 28.06.2013 №46).

Также при прогнозировании платежеспособности и финансового состояния используются Постановление Совета министров Республики Беларусь «Об определении критериев оценки платежеспособности субъектов хозяйствования» от 12.12.2011 №1672 и Инструкция о порядке расчета коэффициентов платежеспособности и проведения анализа финансового состояния и платежеспособности субъектов хозяйствования утверждена постановлением Министерства финансов Республики Беларусь и Министерства экономики Республики Беларусь от 27.12.2011 г. № 140/206.
Прогнозирования платежеспособности и финансового состояния  в пятилетних планах развития предприятии не предусмотрены. В годовых планах платежеспособность организации определяется по трем показателям:

- коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами;

- коэффициент текущей ликвидности;

- коэффициент обеспеченности финансовых обязательств активами.


Данные коэффициенты приводятся в аналитической таблице 1. 
Методика расчета и анализа трех коэффициентов платежеспособности изложена в Постановлении Совета министров Республики Беларусь «Об определении критериев оценки платежеспособности субъектов хозяйствования» от 12.12.2011 №1672 и Инструкции о порядке расчета коэффициентов платежеспособности и проведения анализа финансового состояния и платежеспособности субъектов хозяйствования, утв. Постановлением Министерства финансов Республики Беларусь и Министерства экономики Республики Беларусь от 27.12.2011 г. № 140/206, а также в главе 3.
Таблица 9.1. Основные показатели развития коммерческой организации на год

	 N 

п/п
	   Наименование   

   показателей    
	 Единица 

измерения
	 Предшес-  

 твующий   

год (отчет)
	Текущий 

  год   

(оценка)
	Очередной

   год   

 (план)  
	В том числе 

по кварталам

(нарастающим

  итогом)   

	
	
	
	
	
	
	I 
	II
	III
	IV

	1  
	Объем производства

продукции (работ, 

услуг) в отпускных

ценах за вычетом  

начисленных       

налогов и сборов  

из выручки        
	   млн.  

  рублей 
	
	
	
	
	
	
	

	2  
	Темп роста объема 

производства      

продукции (работ, 

услуг) в отпускных

ценах за вычетом  

начисленных       

налогов и сборов  

из выручки        
	    %    
	
	
	
	
	
	
	

	3  
	Объем производства

промышленной      

продукции (работ, 

услуг) в          

фактических       

отпускных ценах   

без налога на     

добавленную       

стоимость, акцизов

и других налогов и

платежей из       

выручки           
	   млн.  

  рублей 
	
	
	
	
	
	
	

	4  
	Стоимость         

перерабатываемого 

давальческого     

сырья             
	   млн.  

  рублей 
	
	
	
	
	
	
	

	5  
	Выручка от        

реализации        

продукции,        

товаров, работ,   

услуг             
	   млн.  

  рублей 
	
	
	
	
	
	
	

	6  
	Темп роста выручки

от реализации     

продукции,        

товаров, работ,   

услуг             
	    %    
	
	
	
	
	
	
	

	7  
	Себестоимость     

реализованной     

продукции,        

товаров, работ,   

услуг             
	   млн.  

  рублей 
	
	
	
	
	
	
	

	8  
	Темп роста        

себестоимости     

реализованной     

продукции,        

товаров, работ,   

услуг             
	    %    
	
	
	
	
	
	
	

	9  
	Прибыль, убыток   

(-) от реализации 

продукции,        

товаров, работ,   

услуг             
	   млн.  

  рублей 
	
	
	
	
	
	
	

	10 
	Чистая прибыль,   

убыток (-)        
	   млн.  

  рублей 
	
	
	
	
	
	
	

	11 
	Рентабельность    

реализованной     

продукции,        

товаров, работ,   

услуг             
	    %    
	
	
	
	
	
	
	

	12 
	Рентабельность    

продаж            
	    %    
	
	
	
	
	
	
	

	13 
	Удельный вес      

отгруженной       

инновационной     

продукции         

организациями,    

основным видом    

экономической     

деятельности      

которых является  

производство      

промышленной      

продукции, в общем

объеме отгруженной

продукции         
	    %    
	
	
	
	
	
	
	

	14 
	Соотношение       

запасов готовой   

продукции (работ, 

услуг) и          

среднемесячного   

объема            

производства      

промышленной      

продукции (работ, 

услуг)            
	    %    
	
	
	
	
	
	
	

	15 
	Удельный вес      

материальных      

затрат в затратах 

на производство   

продукции (работ, 

услуг)            
	    %    
	
	
	
	
	
	
	

	16 
	Снижение уровня   

материалоемкости  

продукции (работ, 

услуг) в          

организациях      

промышленности (в 

фактических ценах)
	    %    
	
	
	
	
	
	
	

	17 
	Показатель по     

энергосбережению  
	    %    
	
	
	
	
	
	
	

	18 
	Среднесписочная   

численность       

работников        
	   чел.  
	
	
	
	
	
	
	

	19 
	Среднемесячная    

заработная плата  
	  рублей 
	
	
	
	
	
	
	

	20 
	Выручка от        

реализации        

продукции,        

товаров, работ,   

услуг на одного   

среднесписочного  

работника         
	   млн.  

  рублей 
	
	
	
	
	
	
	

	21 
	Соотношение темпов

роста             

производительности

труда и заработной

платы             
	  коэф.  
	
	
	
	
	
	
	

	22 
	Темп роста выручки

от реализации     

продукции,        

товаров, работ,   

услуг на одного   

среднесписочного  

работника         
	    %    
	
	
	
	
	
	
	

	23 
	Добавленная       

стоимость         
	   млн.  

  рублей 
	
	
	
	
	
	
	

	24 
	Добавленная       

стоимость на      

одного            

среднесписочного  

работника         
	   млн.  

  рублей 
	
	
	
	
	
	
	

	25 
	Темп роста        

добавленной       

стоимости на      

одного            

среднесписочного  

работника         
	    %    
	
	
	
	
	
	
	

	26 
	Использование     

инвестиций в      

основной капитал  
	   млн.  

  рублей 
	
	
	
	
	
	
	

	27 
	Прямые иностранные

инвестиции        
	   тыс.  

 долларов

   США   
	
	
	
	
	
	
	

	28 
	Удельный вес      

экспорта в выручке

от реализации     

продукции,        

товаров, работ,   

услуг за вычетом  

налогов и сборов, 

исчисляемых из    

выручки           
	    %    
	
	
	
	
	
	
	

	29 
	Соотношение       

экспорта товаров и

объема            

промышленного     

производства      
	    %    
	
	
	
	
	
	
	

	30 
	Удельный вес      

использованных    

импортных сырья,  

материалов,       

покупных          

комплектующих     

изделий и         

полуфабрикатов,   

топлива в затратах

на производство   

продукции (работ, 

услуг)            
	    %    
	
	
	
	
	
	
	

	31 
	Сальдо внешней    

торговли товарами 

и услугами        
	   тыс.  

 долларов

   США   
	
	
	
	
	
	
	

	32 
	Сумма просроченной

кредиторской      

задолженности     
	   млн.  

  рублей 
	
	
	
	
	
	
	

	33 
	Удельный вес      

просроченной      

кредиторской      

задолженности в   

общей сумме       

кредиторской      

задолженности     
	    %    
	
	
	
	
	
	
	

	34 
	Сумма просроченной

дебиторской       

задолженности     
	   млн.  

  рублей 
	
	
	
	
	
	
	

	35 
	Удельный вес      

просроченной      

дебиторской       

задолженности в   

общей сумме       

дебиторской       

задолженности     
	    %    
	
	
	
	
	
	
	

	36 
	Соотношение       

кредиторской и    

дебиторской       

задолженности     
	  коэф.  
	
	
	
	
	
	
	

	37 
	Коэффициент       

обеспеченности    

собственными      

оборотными        

средствами        
	  коэф.  
	
	
	
	
	
	
	

	38 
	Коэффициент       

текущей           

ликвидности       
	  коэф.  
	
	
	
	
	
	
	

	39 
	Коэффициент       

обеспеченности    

финансовых        

обязательств      

активами          
	  коэф.  
	
	
	
	
	
	
	


Методика расчета планируемых показателей платежеспособности и финансового состояния изложена в главе 3.
Экономический анализ





Управленческий анализ





Финансовый анализ





Внутрихозяйственный финансовый анализ





Внешний финансовый анализ





Внутрихозяйственный производственный анализ





Рост балансовой стоимости компании (чистых активов)





Повышение инвестиционной привлекательности предприятий





Финансовый анализ — инструмент оценки финансовой независимости и деловой активности предприятий





Рост финансовой независимости и деловой активности предприятий





Эффективные управленческие решения (персонал, клиенты, бизнес-процессы, финансы)





Внешний анализ





Внутренний анализ





Факторы изменения долгосрочных активов = Изменения по статьям раздела I бухгалтерского баланса «Долгосрочные активы» и обороты по соответствующим счетам, характеризующие абсолютную сумму изменения в течение отчетного периода долгосрочных активов по каждому синтетическому счету.





Долгосрочные


активы и их


информационное обеспечение





«Основные средства» (строка 110) по остаточной стоимости


(Счета 01, 02)





«Нематериальные активы» (строка 120) по остаточной стоимости


(Счета 04, 05)








«Доходные вложения в материальные активы»    


(строка 130)


(Счета 03, 02)








«Долгосрочные финансовые вложения»    (строка 150)


(Счет 06)








«Отложенные налоговые активы» (строка 160)


(Счет 09)








«Прочие долгосрочные активы» 


(строка 180)











«Вложения в долгосрочные активы» (строка 140)


(Счета 07,08)





«Долгосрочная дебиторская задолженность» (строка 170)


(Счета 60, 62, 76)





Краткосрочные активы и их информационное обеспечение





«Долгосрочные активы, предназначенные для реализации»


(строка 220)


(Счет 47)





«Запасы» (строка 210)


(Счета 10,11,15,16,20, 21,23,29, 41,42,43, 45)





«Прочие краткосрочные активы»


 (строка 280)


(Счет 94)





«Денежные средства и их эквиваленты» (строка 270)


(Счета 50,51,52,55,57)





«Расходы будущих периодов» 


(строка 230)


(Счет 97)





«Краткосрочные финансовые вложения» 


(строка 260)


(Счета 58,59)





«НДС по приобретенным товарам, работам, услугам» (строка 240) (Счет 18)








«Краткосрочная дебиторская задолженность» (строка 250)


(Счета 60,62,76)





Факторы изменения краткосрочных активов = Изменения по статьям раздела II бухгалтерского баланса «Краткосрочные активы» и обороты по соответствующим счетам, характеризующие абсолютную сумму изменения в течение отчетного периода долгосрочных активов по каждому балансовому счету и их причины





Чистая прибыль (убыток) отчетного года (строка 470)


(Счет 99)





Уставный капитал (строка 410)


(Счет 80)





Неоплаченная часть уставного капитала (строка 420)


(счет 75)





Собственные акции (доли в уставном капитале)


(строка 430)


(Счет 81)





Целевое финансирование 


(строка 480)


(Счет 86)





Резервный капитал (строка 440)


(Счет 82)





Добавочный капитал


 (строка 450)


(Счет 83)





Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)


 (строка 460)


(Счет 84)





Собственный капитал 


(информацион-ное обеспечение)





Долгосрочные обязательства





«Долгосрочные кредиты и займы» (строка 510)


(Счет 67)





«Долгосрочные обязательства по лизинговым платежам» 


(строка 520)


(Счет 76)





«Отложенные налоговые обязательства» (строка 530)


(Счет 65)





«Доходы будущих периодов» (строка 540)


(Счет 98)





«Резервы предстоящих платежей» (строка 550)


(Счет 96)





«Прочие долгосрочные обязательства» (строка 560)





Краткосрочные обязательства





«Краткосрочные кредиты и займы» (строка 610)


(Счет 66)





«Краткосрочная часть долгосрочных обязательств» (строка 620)


(Счет 67)





«Краткосрочная кредиторская задолженность» (строка 630)


(Счета 60, 62, 68, 69, 70, 75, 76)





«Обязательства, предназначенные для реализации» (строка 640)


(Счет 76)





«Доходы будущих периодов» (строка 650)


(Счет 98)





«Резервы предстоящих платежей» (строка 660)


(Счет 96)





«Прочие краткосрочные обязательства» (строка 670)








Заемные источники средств (информационное обеспечение)





Форма №1 «Бухгалтерский баланс»





Форма №2 «Отчет о прибылях и убытках»





Форма №4 «Отчет о движении денежных средств»





Форма №12-ф (прибыль) «Отчет о финансовых результатах»





стр. 270 (cчета 50,51,52,55,57);


стр. 690 = стр. 610 (счет 66) + стр. 620 (счет 67) + стр. 630 (счета 60,62,68,69,70,75,76) + стр. 640 (счет 76)  + стр. 650  (счет 98) + стр. 660 (счет 96)  + стр. 670;


стр. 590 = стр. 510 (счет 67) + стр. 520 (счет 76) + стр. 530 (счет 65) + стр. 540 (счет 98) + стр. 550 (счет 96) + стр. 560.





стр. 020 (cчет 90); стр. 040 (счета 25,26, 90); стр. 050 (счет 44, 90); стр. 170 (счета 68, 99); 


стр. 180 (счет 09); стр. 190 (счет 65); стр. 200 (счета 68, 99); стр. 210.





стр. 020 (cчета 50,51,52,55,57, 58); стр. 091 и стр. 093 (cчета 50,51,52,55,57, 58).





стр. 15 (cчет 90); стр. 16 (cчет 90); стр. 18 (cчет 90); стр. 24 (счета 68, 99); стр. 25 (счет 09);


стр. 26 (счет 65); стр. 27 (счета 68, 99); стр. 28.





Обобщающий коэффициент платежеспособности по денежным потокам





Показатели платежеспособности по денежным потокам и информационное обеспечение для проведения их анализа 





Коэффициент платежеспособности по критерию состояния расчетов





Форма №12-ф (расчеты) «Отчет о состоянии расчетов»





стр. 114 ( счета 50,51,52,55,57);  стр. 104 (счета 60,62,65,68-71,73,75,76); стр. 110 (счета 66,67); стр. 111 и стр. 113 (счета 66,67). 





Чистая прибыль (убыток) отчетного года (строка 470)


(Счет 99)





Уставный капитал (строка 410)


(Счет 80)





Неоплаченная часть уставного капитала (строка 420)


(счет 75)





Собственные акции (доли в уставном капитале)


(строка 430)


(Счет 81)





Целевое финансирование 


(строка 480)


(Счет 86)





Резервный капитал (строка 440)


(Счет 82)





Добавочный капитал


 (строка 450)


(Счет 83)





Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)


 (строка 460)


(Счет 84)





Собственный капитал 


(информацион-ное обеспечение)





Факторы изменения собственных оборотных активов





Изменение источников собственных средств





Изменение долгосрочных активов





Изменение уставного фонда





Изменение остаточной стоимости основных средств





Изменение количества собственных акций, выкупленных у акционеров





Изменение остаточной стоимости нематериальных активов





Изменение доходных вложений в материальные ценности





Изменение резервного фонда





Изменение вложений в долгосрочные активы





Изменение добавочного фонда





Изменение суммы нераспределенной прибыли (непокрытого убытка)





Изменение суммы прочих долгосрочных активов





Изменение суммы целевого финансирования





Изменение доходов будущих периодов
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