
СТРАХОВОЕ ПОСРЕДНИЧЕСТВО 
И МЕСТО В НЕМ БРОКЕРА

Основой продвиж ения страховы х услуг н а ры нке является  эф ф ек­
тивное ф ункционирование каналов их  продаж , т.е. системы посредни­
ков, которы е помогают страховщ ику довести страховую  услугу до стра­
хователя. Одним из таки х  посредников является  страховой брокер. 
В развиты х странах н а одну страховую  ком панию  приходится до 
15 брокеров, в структуре распределения премий по каналам  продаж  
брокеры  такж е занимаю т лидирую щ ие позиции. Н априм ер, в В еликоб­
ритании  их доля продаж  по страхованию  ж и зн и  составляет 73,4 % , по 
ины м  видам — 54,1 , в Б ельгии  — 33 ,4  и 62 ,6  % соответственно. Таким  
образом, деятельность страховы х брокеров обладает больш им потенциа­
лом.

В системе страховы х посредников вы деляю т страховы х агентов, в 
том числе неспециализированны х (автосалоны , турагентства, банки и 
др.) и страховы х брокеров. А гентская сеть является  основным каналом  
продаж  страховы х услуг в Б еларуси. О тличительной чертой деятель­
ности страхового агента является  то, что он, к а к  правило, сотруднича­
ет с одним страховщ иком  и, к а к  следствие, предлагает услуги конкрет­
ного страховщ ика. В отличие от агента страховой брокер м ож ет дей­
ствовать к а к  по поручению  страховщ ика, так  и по поручению  страхо­
вателя. Д ействуя по поручению  последнего, брокер помогает страхова­
телю  в выборе страховщ ика и наиболее оптим альной страховой услуги 
с учетом его предпочтений, предоставляет сервисные услуги, участвует 
в урегулировании убы тков, защ ищ ая интересы  страхователя.

В настоящ ее врем я в республике осущ ествляю т деятельность ш есть 
страховы х брокеров. К анал продаж  через брокеров составляет 0 ,5  % 
общего объема поступлений страховщ иков. В общем объеме собранных 
брокерам и взносов 63 % составляю т взносы по КАСКО. Соответствен­
но, брокерский к ан ал  продаж  в КАСКО — 1,6 % . Н аблю дается рост 
числа брокеров, а  так ж е  рост их  продаж . Лидерами ры н к а являю тся 
«СтрахЭкспертГрупп» и «А льфа-Брокер».

Следует отм етить, что развитие брокерской деятельности в страхо­
вании сопряж ено с рядом  проблем, а  именно:

• неустойчивость законодательства в области деятельности страхо­
вого брокера;

• страховое поле брокера ограничено добровольными видам и стра­
хования;

• запрет н а посредническую  деятельность в сфере перестрахования 
зарубеж ны х рисков;
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• н и зк ая  информированность населения о сущ ности деятельности 
страхового брокера;

• слабая страховая культура в обществе, недоверие к  посредникам.
Определенные изм енения в законодательстве, такие к а к  отм ена л и ­

цензирования деятельности страхового брокера и отмена уплаты  НДС 
от комиссионного вознаграж дения брокера (с 1 ян вар я  2011 г.), разре­
ш ение использования упрощ енной системы налогооблож ения, окаж ут 
полож ительное влияние н а  активность брокеров. Однако для развития 
института страхового брокера необходимо п ринять  так ж е  следую щ ие 
меры: законодательно разреш ить выход брокерам н а  ры нки  обязатель­
ного страхования, а  такж е перестрахования зарубеж ны х рисков.

Расш ирение деятельности страховы х брокеров и развитие их реги ­
ональной сети позволит:

• повы сить доступность страховы х услуг;
• уж есточить конкуренцию  н а ры нке добровольного страхования;
• повы сить информированность населения о содерж ании страхо­

вы х услуг;
• снизить расходы н а ведение дела страховщ иков, связанны е с за ­

клю чением  договоров страхования, обучением агентов и содерж анием 
региональной сети;

• увеличить объем собираемых страховщ икам и премий.
Данны е ф акторы  являю тся  аргументам и в пользу необходимости

развития института страхового брокера, что будет способствовать к а ­
чественному развитию  страхового ры н к а Республики Беларусь.
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РАЗВИТИЕ ЭКСПОРТНОГО ПОТЕНЦИАЛА В БЕЛАРУСИ

В настоящ ее врем я стимулирование экспорта является  одним из 
приоритетны х направлений разви ти я  эконом ики. К основным методам 
стим улирования экспортеров относятся: государственное субсидирова­
ние; льготное кредитование и страхование экспорта; валю тная полити­
к а , ввоз и вывоз кап и тала, налоговые льготы  экспортерам , их  тран ­
спортное обеспечение; информирование и консультирование руковод­
ства предприятий; диплом атическая поддерж ка экспортеров; государ­
ственная поли ти ка развития экспортной базы; подготовка кадров для 
внеш ней торговли.

В 2010 г. объем внеш ней торговли Республики Б еларусь товарами 
и услугам и составил 67 млрд дол. СШ А, что н а  21 ,4  % больш е, чем в
2009 г. О трицательное сальдо составило 8,49 млрд дол. СШ А (13 ,6  % 
ВВП). Б ез учета услуг ситуация вы глядит ещ е более плачевной. Товар­
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