
• интегральяый показатель способности предприятия к разви 

тию, который позволяет дать оценку его иявовациовного развития 
в сочетан.ии с ковкурентоспособяостью продукции. 

В результате оцевкв предnрилтие относят к одной из следую

щих груnп. 

1. Предприятия с низким уровнем иввестициоввой привлека
тельности, имеющие очень низкую прибыльность и высокую сте

певъ вевадежвоств вложений, без перспектив развития. Такие 

предприятия не рекомендуется акционировать па данный момент. 

Альтернативой привлечения инвестиционных ресурсов является 

поиск иных источвиков финансирования (получение льготных 

кредитов, заключение договоров коммерческого и лизингового 

кредита). Возможно также проведение процедуры санации. 
2. Предприятия с удовлетворнтельаым уровнем инвестиционной 

привлекательности, для которых х.арактервы невысокая прибыль

ность или ведостато'Ш.8JI финансовая вадежвостъ, но существует воз

можность улучшения этих показателей при привлечении иввестици.й 

в производство. Для таких предприятий рекомендуется включение 

иввестора в процесс акционирования уже па раяяих стадиях. Наи

лучmИN вариантом может стать участие инвестора в -качестве учреди

теля АО нарав.ве с государством. При этом в~лад инвестора в устав
ный капитал полностью направляется в производство. 

З. Предприятия с достаточным уровнем иввестициоввой при

влекательности. Их акции обладают высокой привлекательностью 

для инвесторов и .могут быть реализованы государством после за

вершения процедуры акционирования на вторичном рынке цен

ных бумаr с зачислением: полученного дохода в бюджет. 

М.В. Чубрик 

БГУ (Минск) 

ПОВЕДЕНИЕ ФИРМ В ИНСТИТУЦИОНАЛЬНОЙ СРЕДЕ 
СТР АН С ПЕРЕХОДНОЙ ЭКОНОМИКОЙ 

Первый этап перехода к рыночной экономике включал прове

дение либерализации цен, макроэкономической стабилизации и 

малой приватизации . Эффективность данных мероприятий ра.зли

чалась по странам, во главным выводом дискуссии о практике и те

ории реформ стало признание необходимости построения соответ

ствующей институциональной среды, включающей основные ры

ночные институты: эффективную правовую систему, механизмы 

заIЦИты прав собственности и другие условия для развития нового 
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частного сектора. В теории данные кокцеnции получили названия 

СООIJ'ветствеаво Вашингтонского и Пост-Вашингтонского консенсу
са. Подход, лежащий в основе второй концепции, основан на следу

ющих основных идеях: 1) "институты имеют значение", формируя 
экономическую среду, в которой функционируют фирмы (Д. Норт); 
2) фирмы (предприниматели) являются движущей силой развития 
ЭКОНОЮIКИ (Й. Шумnетер). 

Институты - это разработаввые людьми формальные и нефор

мальвые оrрав.ичения, а также механизмы nривуждения к их выnол

неаию. Система существующих формальных и неформальных инсти

тутов составляет ивституциональвую среду, которая определяет рам

ки фувкцвовировав.ия фирм. Согласно теории й. Шумпетера, фирмы 
ЯВJIЯЮТСЯ главной движущей силой экономического развития. 

Для характеристики среды функционирования малого и сред

него бизнеса Всемирным банком был разработав ряд nок.азателей, 
характеризующих процедуры регистрации бизнеса, банкротства, 

регистрации собственности, получев.ия кредита, в также мобиль

ность рывка труда, защиту инвесторов и исполнение контрактов. 

Сводный показатель легкости ведения бизнеса позволяет охаракте
ризовать состояние ивституциональной среды функционирования 

бизнеса в странах с переходной эковомикой (см. таблицу). 

1/Литаа 

2 /СлоаакИJI 

З/Зстов11а 

.с 1л. ..... 

5/А11Ме811J1 

Рейтинг стран с переходной экономикой по легкости 
ведения бизнеса 

Р Атинr/ а 

6/Чех1111 11/Пол"wа 16/РvмWНИА 

7/POOCllll 12/ MOJl,l\oaa 

8/Вев 1111 13/ &AraplUI 

9/Казuстав J.C/ Kw rw:ктав 

JО/Гру:~и11 16/ АэеllбаААжав 20 Ал6а11и11 25/Бела 

Исто~tник: расчеты автора по данным World Bank (2004). 

В странах, лидирующих по показателю легкости ведения биз

неса, высока роль частного сектора в экономике - в нем про

изводится значительная доля ВВП (см. рисунок). Эконометри

ческий авализ показывает также тесную связь различаых ком

понентов даввого иццекса с долей частного сектора. В первую 
очередь это компоненты, характеризующие количество процедур 

по регистрации бизнеса и собственности, сложность найма и уволъ
вевия сотрудников, уровни защиты инвесторов и возмещения при 

ликвидации предприятия. 
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Источник: расчеты автора по данным World Bank (2004) и EBRD 
(2004). 

Неформалькые институты также оказывают влияние аа разви· 
тие частного бизнеса. Это можно nродемоястрировать при помощи 
индекса восприятия корруnции, рассчитываемого Tranзparency 

lnternational. Эковометрический анализ взаимосвязи индекса вое· 
приятия коррупции с долей частного сектора показал, что между 
я:ими существует значимая связь. 

Таким образом, и формальные, и неформальные институты 

имеют значение для развития бизнеса: чем "лучше" институты, 

тем больше доля частного сектора в страве. При этом в странах со 

значительной долей частного сектора наблюдаются более высокие 

темпы роста, т.е. поощрение развития нового частного бизнеса че

рез улучшение ииституциовалъвой среды способствует увеличе

нию темпов роста экономики. 

Е.В. Чупf№коеа 

БГУИР (Минск) 

СР АВНИТЕJIЬНАЯ ОЦЕНКА УРОВНЯ РАЗВИТИЯ 

ОРГ АНИЗАЦИ:й КАК МЕТОД ОЦЕНКИ 
КОНКУРЕНТОСПОСОБНОСТИ 

Метод сравнительной оценки уровня (СОУ) развития организа

ций или "межфирмеввого сравнения" с отраслевыми конкурента

ми, фактически находящийся на ран.вей стадии развития - пере
довая альтерватива ограниченным сопоставлениям с внутревяими 

стандартами и динамикой собственных характеристик. Методоло· 
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