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ОСВОЕНИЕ ЗАРУБЕЖНЫХ РЕСУРСОВ - ВАЖНОЕ 

НАПРАВЛЕНИЕ ИНВЕСТИЦИОННОГО СОТРУДНИЧЕСТВА 

Проблема освоения зарубежаых ресурсов остается относитель

но новой и для теории, и для практики современной акономиче
ской науки. Существеввые изменения в мировой экономвке (новые 

типы сотрудничества, разнообразие мирохозайствен11ых субъек

тов, а также тенденции развития регионов) предопределили адек

ватные подходы к анализу зарубежНЬJх ресурсов. 

Рынок ресурсов по своей природе обладает некоторыми особен

ностями - цены ва нем подвержены зяачительво большим колеба

ниям, uроизводС'J'во сырья концентрируется на определеRRЫх тер

риториях. 

При налаживании производства в другой стране (особенно при 
освоении природных ресурсов) необходимо учитывать факторы -
экономJРJеские, социальные и полити-ческие. 

Исследование практики производства сырьевых товаров позво

лило определить что их освоение начинается там, где наиболее 

низки его издержки, а производство привязывается к тем место

рожденикм, разведка и освоение которых в техническом плане от

носительно легки. 

Отличительной чертой данного рывка является также в.аличие 
высокой вероят11ости монополистического господства крупного ка

питала. Образование "ресурсного национализма" ставовится су

ществ нным препятствием в международном перемещевпи ресур

сов. Такого рода национализм находит свое пронвлев:ие в требова 
ниях страиы, обладающей ресурсами: 
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увеличить прибыль за счет регуJLИровавия цен; 

увеличить долю капитала собств нной страны в освоении ре

сурсов; 

повысить степень обработки сырья; 

допустить участие собственной стра.аы в обработке, продвиже

нии на рынок и сбыте ресурсов. 

В этой связи особоr'О внимания заслуживает исследование спо

собов овладения зарубежНЪJми ресурсами. В практике макроэконо

мического анализа традиционно выделяют такие способы, как 
компевсациояRЫе соглашения, импорт уже добытых фирмами 
других стран ресурсов по коммерческим контрактам и вепосред

ствевяый импорт за рубеж отечественной компании, которая, об
следовав месторождев.ие, вкладывает капитал, технологию и люд

ские ресурсы на его разработку. Однако с усилением в развиваю

щихся странах "ресурсноrо национализма" как одного из методов 

овладения ресурсами практикуются и сравнительно новые методы: 

компенсация продукцией и подрядный договор, по смыслу близкие 

комnеисациовяым соглашеаиям. 

Выбор каждого из перечисленных выше методов зависит от 
конкретной ситуации. Их применение должно осуществляться 

nрежде всего с точки зрения экономической целесообразности 
(срок окупаемости капиталовложений, наличие дешевых факторов 

производства), а также с учетом пол:итической и социальной обста
новки, экологических рисков. 

Необходимо также учитывать интересы стран-партнеров, кото
рые првнимают участие в освоении ресурсов. Менее развитые стра

ны могут получить в этом случае более новые технологии от совмест
ного сотрудничества, укрепить международное. 

ТакиN образом, освоение зарубежных. ресурсов является пер
спективным направлением развития международ1:1ого производ

ства. Для менее развитых стран это хара.ктеризуется возможнос

тью nолучевия новых технологий, дополнительных капиталовло

жений от совместного предпрнвимателъства. Вместе с тем имеются 
и негативные аспекты, обусловлеRНЫе истощением ресурсов. С 
этих позиций стратегия освоения зарубежных ресурсов сводится к 

проблеме размещения. их между странами. 
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