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Сrратеrиееское развитие отечественных орrанизаuий предполагает реали­

зацию перспею-ивных проектов, направ.:~снных на повышение конкурентоспо­

собности . Немаловажным условием укрепления конкурентных позиций на 

рынке нн.lЯется повышение качества продукции и качества обс:туживания за 

счет активизации инновационной деятельности и модернизации производства . 

Особого внимания требуют организации, рас110ложенные в сельской местности, 

что обусловливается приоритетностью задач по возрождению и развитию .села . 

В соответствии с Государственной лрограмJ>юй возрождения и развиntя 

села на 2005-2010 годы для восстановления и повышения ро.'Iи потребитель­
ской кооперации, иных торговых организаций в удов.1етворении потребностей 

сельского населения в товарах и услутах предполагается возобновить работу 

магазинов в 800 населенных п}'Нl<тах, допо;rnителъно открыть 140 объектов, 
провести реконструкцию и ре~юнт 21 О магазинов с переводом их на новые 
формы обслуживания. При этом к нача.1у 2006 года планируется осуществить 
ремонт и реконструкцию 300 торговых объектов, открыть 23 новых и восстано­

вить 130 ранее закрьпых магазинов. 

Для повышения качества и уровня культуры обслуживания покупателей 

увеличились потребности и в современном стешн1жном оборудовании. По 

оценкам экспертов в течение пятилетнеrо периода до 201 О года прогнозируется 
увеличение емкости рынка сте.'L1ажного оборудования в 2-3 раза. 

Одним из ведущих производителей на рынке торговой мебели Респуб,~ики 

Беларусь, в то~ чие.1е и стеллажного оборудования, является ЧУП «Гомельский 

завод торгового оборудовав:юI» . Однако производи."vlое оборудование до на­

стоящего времени данной организации уже не отвечает предъявляемым требо­
ваниям . Износ основного технологи11ескоrо оборудования для производства 

стеJJлажей составил более 97 %, что не нозволяет обеспечить должного уровня 
качества при производстве продукции, увеличивая при этом материалоемкость 

и трудоещсость. 
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В связи с этим назрела необходимость в реализации инновационного про­

екта по производству современного стеллажного оборудован.ия с использовани­

ем перфорированных стоек на базе данной организации . 

Преднолагаемый объем реализации ЧУП «Гомельский завод торгового 
оборудования» стеллажного оборудования для торговых залов с учетом про­

гнозной оценки потенциального рынка и реализацип Государственной про­

граммы возрождения и развития села на 2005-2010 годы должен составить в 
2006 году 2200 м:тн белорусских р. 

Основными потребителями стеллажного торгового оборудования являются 

розничная торговая сеть системы потребительской кооперации, торговые объ­
екты аrрогородков . Кроме того, потенциальными потребителями стеллажного 

оборудования, отвеqающеrо современным требованиям ЯВJlЯЮтся торговые 

объекты государственной торговли, частной формы собственности , производ­

ственные организации, · приобретающие стеллажное оборудование для склади­

рования готовой продукции, индивидуальные потребители, приобретающие 

стеллажные перфорированные металлические стойки для хозяйственных нужд. 

Основными конкурентами предприятия являются белорусские производители 

торговой мебели : УП «Арлекс», компания СОДО «ИНИТ» (представительство 

компании «БОНКМоЬil» в Беларуси), ООО «Самелrо», Смолевичский пром­

комбинат. Цены на торговую мебель представлены в разных диапазонах, что 

объясняется различным материалом изготовления и типоразмерами . Причина 
более высоких цен, предлагаемых ЧУП «Гомельский завод торгового оборудо­

вания» заключается в используемых высоксжачествеш1ых материалах, высоки­

ми общепроизводственными расходами и налоговьm прессом, вьiзваюiым зна­

чительными производственными площадями. 

В целях повышения КОНЛ')'рентосnособности стеллажного оборудования в 

рамках соотношения цена - качество, представляется необходимым на базе 

ЧУП «Гомельский завод торгового оборудования» организовать производство 
современного стеллажного торгового оборудования, отвечающего новым тре­

бованиям, предъяв..'1яемым к оборудованию такого типа . Создание нового про­
изводства и его техническое перевооружение характеризуется следующим: по­

требностью рынка в нестандартном торговом оборудовании по индивидуаль­
ным заказа.!\t торговых предприятий; приоритетностъю участия Белкооrrсоюза в 

вьmолнении Государственной программы по возрождению и развитию села на 

2005-2010 гг. ; увеличением объема производства и реализации продукции с це­
лью обеспечения безубыточности изготовляемой металлопродукции и повыше­

•нrя ее рентабельности в ближайшей перспективе; расширением перечня вы­

пускаемого торгового оборудования; соответсtвием мировым стандартам каче­

ства обслуживания покупателей в сельской местности. 
Решение данных задач, в свою очередь, будет способствовать вьшолнению 

решений Государственной программы по возрождению села в плане обеспече­

ния розничных торговых организаций стеллажным оборудованием высокого 
качества, отвечающего инновационным требованиям . 
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