
По данным Министерства аграрной политики Украины использование чис­
той прибыли аграрными предnриятия:>.iи на развитие материально-технической 

базы и увеличение оборотных средств постоянно увеличивается . Так, в 2008 г. 
было использовано на эти цели около 62% чистой прибыли по сравнению 
с 58,6 % в 2004 г . Следует заметить, что сельскохоз~rйственные производствен­

ные кооперативы значительную часть чистой прибыли используют на матери­

альное стимулирова11ие членов кооперативов . Мы согласны с точlСой зрения 

экономистов, которые считwот, что значительный удельный вес убыточных 
крупных и средних сельскохозяйственных предприятий не позволяет им полно­

стью обеспечивать воспроизводство собственного капитала. Кроме того, уро­

вень рентабельности сельскохозяйственных предприятий в последние годы не 

превышает 16 % и не стимулирует воспроизводственные процессы в отрасли . 

В последние rоды в стране наряду с концентрацией капитала наметилась 

его централизация - сосредоточение капитала и агропромышленного производ­

ства в крупных центрах путем создания агропромышленных фирм, холдинго­

вых компаний, концернов. Они располагают крупнейшим сеЛьскохозяйствен­
ным производством, мощностя~ по хранению и переработке . сельскохозяйст­

венного сырья, транспортными и торговыми подразделе11иями. Агропромыш­

ленные формирования, благодаря знач.ителыюй концентрации ресурсов, ведут 

крупное производство и имеют возможность получать значительные суммы 

прибыли. Эконо~ич.еская эффективность хозяйственной деятельности таких 

формирований значительно выше средних показателей 110 отрас:пi. Поэто~у 

капитализация этих предприятий существенно ускоряется за счет реинвестиции 

собственной прибьши. 

Проблемы осуществления капитализации сельскохозяйственных предпри­

ятий обострились в условиях мирового финансового кризиса, что создает отри­

цательное влияние для ускорения капитализации аграрных предприятий. 

Исходя из вышеизложенного, мы считаем , что в сложившейся ситуации 

государству необходимо принять необходимые '-fеры по минимизации резу.'IЬ­

татов мирового финансового кризиса, используя механизмы государственно­

бюджетной и налоговой поддержки аrрарного сектора эконо:.fики . Это будет 

способствовать повышению продовольственной безопасности страны, укрепле­

нию конкурентоспособности продукции на внешних рынках и повышению эко­

номической эффективности деятельности сельскохозяйственных предприятий. 

Т.А. Куликова 

Фw~иал БJЭУ {Бобруйск) 

КАТЕГОРИЯ «РЕЗЕРВ» В БУХГАЛТЕРСКОМ УЧЕТЕ 

Понятие «резерв» часто употреб;тяется в научных экономических изданиях 

и в практической деятельности хозяйствующих субъектов. Каждый автор науч­

ной работы и статьи, а также разработчик практических рекомендаций пытает-
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ся раскрыть смысл слова «резервы» в соответствии со специфической своей от­

расли знаний, в процессе реализаuии прикладных задач рыночной системы хо­

зяйствования . 

Категория <<резерв» достаточно давно известна в бухгалтерском учете. Са­

мо слово резерв происходит от французского «reserve», что в переводе на рус­
ский язык означает «запас», или от латинского «reservo» - «сберегаю, сохра­

няю», а в переводе с английского резерв «reserves» означает источник средств, 

предназ11аче1111ый для покрытия будущих обязательств и потерь . 

Большой бухгалтерский словарь под редакцией А.Н. Азри:шяна дает наи­

более точное определение резерва в целях бухгалтерского учета : «резерв» - это 

обособленная часть активов , которая концентрируется в резервных (страховых) 
фондах - как централизованных, так и децентрализованных, и предназначается 

для покрытия непредвиденных потребностей, расходов для подстраховки рис­

ков. По мнению Й. Бетге, резервы - это пассивные статьи для отражения 
определенных обязанностей организации, которые точно не установлены по ве­
личине или содержанию на отчетную дату, а лежащие в их основе расходы 

должны (или могут) быть отнесены к периоду возникновения этих обязанно­

стей . Ж. Ришар считал, что «резервы представляют собой активы на случай ве­

роятных потеры). Д. Стоун, К. Хитчинг утверждают, что резерв - это сумма 

средств организации, вычитаемая из прибыли и предназначенная для отраже­

ния уменьшеню1 балансовой стоимости какого-либо актива или для покрытия 

предполагаемой задолженности, даже если ее величина или дата погашения нс 

могут быть точно определены . По мнению И. Бернар, Ж.-К. Колли резерв - это 
сумма, вы.деляемая предприятием на покрытие возможных или ожидаемых рас­

ходов или убытков. Я.В. Соколов считает, что резервы есть накопления для по­

крытия ожидаемых и строго определенных расходов предприятия . В свою оче­

редь, Ю.А. Бабаев полагает, что резервы создаются для уточнения оценки от­

дельных статей бухгалтерского учета и покрытия предстоящих расходов и пла­

тежей. По мнению же Л .Т. Гиляровской и Л.А . Мельниковой финансовые ре­

зервы организаций представляют собой расходы организации, равные вели"Чине 

отчислений в связи с образованием в соответствии с правилами бухгалтерского 

учета резервов - уставных, предстоящих расходов, оценочных резервов . Меж­

дународные стандарты финансовой отчетности трактуют резерв как обязатель­

ство с неопределенным временем погашения и суммой, и признается только в 

случае наличия у компании текущего традиционного (правового) обязательства 

в результате прошлого события . 

Содержание приведенных определений позволяет сделать вывод, что 

большая часть определений раскрывает экономическую сущность резервов как : 

- источника для покрытия ожидаемых расходов и возможных убытков; 
- внутреннего обязательства предприятия; 
- уточнения балансовой стоимости активов. 

Все резервы, формируемые в бухгалтерском учете, носят исключительно 

финансовый характер, т.е. не представ.;u1ют собой запаса средств или ценностей 

в натуральном, и даже стоимостном выражении, а резервируют финансовый ре-
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зулътат и одновременно уточняют оценку основных объектов бухгалтерского 
наблюдения (доходов, расходов, активов, канитала и обязательств оргаяиза­

ции). 
Таким образом , резерв, на наш взгляд, это внутренний «страховой» фонд, 

образуемый в ходе осуществления хозяйственной деятельности организации, 

временно остающийся в ее распоряжении и используемый для покрытия ожи­

даемых расходов и возможных убытков . 

Е.В. Курьян, канд. экои. наук, доцеит 

БТЭУ ПК (Гомель) 

ОЦЕНКА СОСТОЯНИЯ 

ДЕБИТОРСКОЙ ЗАДОЛЖЕННОСТИ ПРЕДПРИЯТИЙ 

В совре:11енных условиях хозяйствования характерным является замедле­

ние платежного оборота, вызывающее рост дебиторской задолженности на 

предприятиях . Уровень дебиторской задолженности определяется многюш 

факторами . Это такие, как вид выпускаемой продукции, емкость рынка, степень 

насышенности рынка данным видом продукции, принятый на предприятии по­

рядок расчетов и др. факторы. 

Резкое увеличение дебиторской задолженности и ее доли в оборотных ак­

тивах может свидетельствовать о неосмотрительной кредитной политике пред­

приятия по отношению к покупателя:\'!, или об увеличеН"Ии объема продаж, или 

неплатежеспособности и банкротстве части покупателей . С другой стороны, 

предприятие может сократить отгрузку продукции, тогда уменьшится и деби­

торская задолженность . Следовательно, рост дебиторской задолженности не 

всегда оценивается отрицательно . 

В целях эффективного управления дебиторской задолженностью на пред­

приятиях должна разрабатываться политика управления ею . Основными ее эта­

пами являются : анализ дебиторской задолженности в предшествующем перио­

де; формирование принuиnов кредитной политики по отношению к покупате­

лям; разработка процедуры индексаuии дебиторской задолженности; построе­

ние эффективных систем контроля движения и своевременного погашения де­

биторской задояженности. 

Основной задачей анализа является оценка уровня дебиторской задолжен­

ности и его динамика в предшествующем периоде. Контроль включает ранжи­

рование дебиторской задолженности по срокам ее возникновения. При этом 

особое внимание уделяется просроченной дебиторской задолженности и .при­

чинам ее возникновения . По результата.\t анализа разрабатывается кредитная 

политика предприятия по отношению к покупателям продукции. При этом сле­

дует учитывать такие факторы, как : общее состояние экономики, уровень пла­

тежеспособности покупателей, сложившаяся конъюнктура товарного рынка, 

состояние спроса на реализуемую продукцию, финансовые возможности пред-
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