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ВОПРОС 1

ЦЕЛИ, ЗАДАЧИ И СОДЕРЖАНИЕ АНАЛИЗА БУХГАЛТЕРСКОЙ (ФИНАНСОВОЙ) ОТЧЕТНОСТИ

Анализ финансовой отчетности – это процесс, позволяющий оценить прошлое и текущее финансовое положение и результаты деятельности организации.

Бухгалтерская (финансовая) отчетность является информационной базой финансового анализа, т.к. в классическом понимании финансовый анализ - это анализ финансовой отчетности.

Анализ – это инструмент (способ) познания предметов и явлений, основанный на разборе целого на составные части и исследовании их во взаимосвязи и взаимозависимости.

Экономический анализ – это система специальных знаний, связанная с исследованием экономических процессов и явлений в их взаимосвязи, складывающихся под влиянием объективных и субъективных факторов.

Таким образом, анализ финансовой отчетности (финансовый анализ) -это часть экономического анализа, т.е. система специальных знаний, связанная с исследованием финансового положения организации и ее финансовых результатов, складывающихся под влиянием объективных и субъективных факторов, на основе данных финансовой отчетности.

Цель анализа финансовой отчетности - получение ключевых параметров (показателей), дающих объективную оценку финансового состояния организации, а также своевременное выявление и устранение недостатков финансово-хозяйственной деятельности и изыскание резервов улучшения финансового положения организации.

Для этого необходимо решить следующие задачи:

1. Изучить причинно следственные связи между разными показателями производственной, коммерческой, финансовой и иными видами деятельности для оценки выполнения плана по поступлению финансовых ресурсов и их использованию с позиции улучшения финансового состояния предприятия;

2. Спрогнозировать возможные финансовые результаты, экономическую рентабельность исходя из реальных условий хозяйствования;

3. Разработать конкретные мероприятия по эффективному использованию финансовых ресурсов и укреплению финансового состояния организации.

(этот глобальные задачи, но существуют множество частных задач при анализе имущественного и финансового положения организации)

ВОПРОС 2

ПОНЯТИЕ, СОСТАВ И ПОРЯДОК ЗАПОЛНЕНИЯ ФОРМ БУХГАЛТЕРСКОЙ ОТЧЕТНОСТИ. ПОРЯДОК СОСТАВЛЕНИЯ, ПОДПИСАНИЯ И ПРЕДСТАВЛЕНИЯ БУХГАЛТЕРСКОЙ ОТЧЕТНОСТИ.

При формировании показателей финансовой отчетности необходимо руководствоваться: 

1. Законом РБ «О бухгалтерском учете и отчетности»  №57-3 от 12,07,2013

2. «Инструкцией о порядке составления бухгалтерской отчетности» Постановлением  Мин фин РБ № 111 от 31,10,2011( с изменениями и дополнениями)

3. «Национальным стандартом бухгалтерского учета и отчетности «Учетная политика организации, изменения в учетных оценках, ошибки» Постановлением  Мин фин РБ № 8 от 10,12,2013 

Бухгалтерская отчетность – единая система данных об имущественном и финансовом положении организации и о результатах ее хозяйственной деятельности, с оставляемая на основе данных бухгалтерского учета с целью предоставления внешним и внутренним пользователям обобщенной информации о финансовом положении организации в форме удобно и понятной для принятия ими оптимальных управленческих решений. 

(ознакомиться с Законом о бухгалтерском учете:Глава 1, Глава 3 статья 14,15 )

ВОПРОС 3

СОДЕРЖАНИЕ ФОРМ БУХГАЛТЕРСКОЙ ОТЧЕТНОСТИ

Бухгалтерский баланс - форма отчетности, характеризующая финансовое положение организации на определенную дату

Баланс – это способ экономической группировки в денежной оценке хозяйственных средств организации по составу и размещению, а также по источникам их формирования на определенную дату.

Баланс представляет собой информационную таблицу, в которой показатели сгруппированы в разделы по экономическому признаку, структуре и назначению.

  В основе бухгалтерского баланса лежит основное бухгалтерское уравнение

А = П

Отчет о прибылях и убытках – характеризует финансовые результаты деятельности организации за отчетный период

Отчет об изменении собственного капитала – раскрывает информацию о наличии и изменениях всех составляющих собственного капитала (УК, резервный фонд, нераспределенная прибыль и т.д.)

Отчет о движении денежных средств характеризует наличие, поступление, расходования денежных средств организации в процессе осуществления ею текущей, инвестиционной и финансовой видов деятельности.

Примечания к отчетности – раскрывает сведения, относящиеся к учетной политике организации и обеспечивает пользователей необходимой информацией не нашедшей должного отражение в  предыдущих формах, но которые необходимо знать для реальной оценки финансового положения и финансовых результатов деятельности организации (например, размер резервов по сомнительным долгам, размер неликвидов, способы начисления амортизации по основным средствам, степень изношенности оборудования и т.д.)
ВОПРОС 4

ВИДЫ АНАЛИЗА БУХГАЛТЕРСКОЙ ОТЧЕТНОСТИ

Финансовым анализом занимаются не только руководители и соответствующие службы организации, но и ее учредители, инвесторы - для оценки финансового состояния, изучения эффективности использования ресурсов, коммерческие банки - для оценки кредитоспособности и определения степени риска выдачи кредита, поставщики - для своевременного получения платежей и т.д. В зависимости от задач анализ бухгалтерской (финансовой) отчетности делится на внутренний и внешний.

Внутренний анализ - проводится службами организации, его результаты используются для планирования финансового состояния организации, обеспечения финансовой устойчивости и платежеспособности. Его цель - установить планомерное поступление денежных средств и разместить собственные и заемные средства таким образом, чтобы обеспечить эффективное функционирование организации, получение максимальной прибыли и исключение банкротства.

Внешний анализ - осуществляется инвесторами, поставщиками материальных и финансовых ресурсов, контролирующими органами на основе публикуемой отчетности. Его цель - установить возможность выгодного вложения средств, чтобы обеспечить максимальную прибыль и минимизировать коммерческие и финансовые риски.

Анализируя бухгалтерскую (финансовую) отчетность, пользователь сначала определяет абсолютные показатели, а затем при их аналитической обработке переходит к относительным показателям - финансовым коэффициентам.

Детализация методики финансового анализа зависит от поставленных целей, а также от различных факторов информационного, временного, методического, кадрового и технического обеспечения. Логика аналитической работы предполагает ее организацию в два этапа:

- предварительная оценка, или экспресс-анализ, финансового состояния;

- детализированный анализ финансового состояния.
Экспресс-анализ бухгалтерской (финансовой) отчетности

Целью экспресс-анализа является наглядная и простая оценка имущественного состояния и эффективности развития хозяйствующего субъекта. Этот вид анализа может проводиться аудитором на предварительном этапе планирования аудиторской проверки. Экспресс-анализ целесообразно выполнять в три этапа:

1) подготовительный;

2) предварительный обзор бухгалтерской отчетности;

3) экономическое чтение и анализ отчетности.

Цель подготовительного этапа - принять решение о целесообразности анализа финансовой отчетности и убедиться в ее готовности к чтению. Первая задача решается путем предварительного ознакомления с отчетностью и последним аудиторским заключением, вторая носит в определенной степени технический характер. Здесь проводится визуальная и простейшая счетная проверка отчетности по формальным признакам и по существу: определяется наличие всех необходимых форм и приложений, реквизитов и подписей; выверяются правильность и ясность заполнения отчетных форм; проверяются валюта баланса и все промежуточные итоги; проверяются взаимная увязка показателей отчетных форм и основные контрольные соотношения между ними и т.п.

Цель предварительного обзора бухгалтерской отчетности - ознакомление с пояснительной запиской к балансу, которая позволит понять особенности бизнеса организации, стратегии ее развития, этап жизненного цикла. Это необходимо для того, чтобы оценить условия работы в отчетном периоде, выявить тенденции изменения основных показателей деятельности, а также качественные изменения в имущественном и финансовом положении хозяйствующего субъекта.

На данном этапе нужно обращать внимание на алгоритмы расчета основных показателей. Анализируя тенденции изменения основных показателей, необходимо принимать во внимание влияние некоторых искажающих факторов, в частности инфляции.

Кроме того, следует отметить, что и сам баланс, являясь основной отчетной и аналитической формой, не свободен от некоторых ограничений. Наиболее существенные из них следующие.

1. Баланс историчен по своей природе - он фиксирует сложившиеся к моменту его составления итоги финансово-хозяйственной деятельности.

2. Баланс отражает статику в средствах и обязательствах организации, т.е. отвечает на вопрос о том, что представляет собой организация в данный конкретный момент согласно используемой учетной политике, но не отвечает на вопрос о том, в результате чего сложилось такое положение.

3. По данным отчетности можно рассчитать целый ряд аналитических показателей, однако все они будут бесполезны без сопоставления с какой-либо базой. Баланс, рассматриваемый изолированно, не обеспечивает пространственной и временной сопоставимости. Поэтому его анализ должен проводиться в динамике и по возможности дополняться обзором аналогичных показателей по родственным организациям, их среднеотраслевыми и среднепрогрессивными значениями.

4. Интерпретация балансовых показателей возможна лишь с привлечением данных об оборотах средств, т.е. о деловой активности организации.

5. Баланс - свод одномоментных данных на конец отчетного периода, а следовательно, не отражает изменений средств организации в течение отчетного периода. Это относится прежде всего к наиболее динамичным статьям баланса.

6. При составлении баланса заложен принцип оценки по ценам приобретения. В условиях инфляции, роста цен на сырье и оборудование, низкой обновляемости основных средств многие статьи баланса отражают совокупность одинаковых по функциональному назначению, но разных по стоимости учетных объектов. Это, разумеется, существенно искажает результаты деятельности организации, реальную оценку ее хозяйственных средств, "цену" организации в целом и ее финансовые результаты, в первую очередь связанные с оценкой использования капитала.

7. Одна из главных целей функционирования любой организации - получение прибыли. Однако этот показатель отражен в балансе недостаточно полно. Представленная в нем абсолютная величина накопленной прибыли в отрыве от затрат и объема реализации не показывает, в результате чего сложилась именно такая сумма.

8. Итог баланса не отражает ту сумму средств, которой реально располагает организация, ее "стоимостную оценку". Это обусловлено возможным несоответствием балансовой оценки хозяйственных средств реальным условиям вследствие инфляции, конъюнктуры рынка и т.д.

9. На финансовое положение организации и перспективы его изменения влияют факторы не только финансового характера, но и многие другие, вообще не имеющие стоимостной оценки (возможные политические и экономические изменения, смена форм собственности и т.п.). Поэтому анализ бухгалтерской отчетности является лишь одним из разделов комплексного экономического анализа, использующего, кроме формализованных критериев, неформальные оценки.

Экономическое чтение и анализ отчетности - основной этап экспресс-анализа. Его цель - обобщенная оценка результатов хозяйственной деятельности организации и ее финансового состояния. Такой анализ проводится с той или иной степенью детализации в интересах различных пользователей.

Детализированный анализ бухгалтерской (финансовой) отчетности

Цель детализированного анализа - подробная характеристика имущественного и финансового положения хозяйствующего субъекта, результатов его деятельности в истекшем году (периоде), а также возможностей развития на перспективу. Он конкретизирует, дополняет и расширяет отдельные процедуры экспресс-анализа.

Детализированный анализ дает возможность оценить финансовое положение компании, имущественное состояние, степень предпринимательского риска (возможность погашения обязательств перед третьими лицами), достаточность капитала для текущей деятельности и краткосрочных инвестиций, потребность в дополнительных источниках финансирования, способность к наращиванию капитала, рациональность использования заемных средств, эффективность деятельности компании.

В общем виде программа углубленного анализа бухгалтерской (финансовой) отчетности может выглядеть следующим образом.

1. Предварительный обзор экономического и финансового состояния субъекта хозяйствования.

1.1. Характеристика общей направленности финансово-хозяйственной деятельности.

1.2. Выявление "больных" статей отчетности.

2. Оценка и анализ экономического потенциала субъекта хозяйствования.

2.1. Оценка имущественного положения.

2.1.1. Построение аналитического баланса-нетто.

2.1.2. Вертикальный анализ баланса.

2.1.3. Горизонтальный анализ баланса.

2.1.4. Анализ качественных сдвигов в имущественном положении.

2.2. Оценка финансового состояния.

2.2.1. Оценка ликвидности.

2.2.2. Оценка финансовой устойчивости.

3. Оценка и анализ финансовых результатов деятельности субъекта хозяйствования.

3.1. Оценка объема продаж.

3.2. Анализ структуры доходов.

3.3. Анализ структуры расходов.

3.4. Анализ прибыли.

3.5. Анализ рентабельности.

3.6. Оценка финансовой устойчивости, кредито- и платежеспособности.

В настоящее время сложилось несколько подходов к последовательности проведения анализа:

o от расчета и оценки обобщающих показателей эффективности использования капитала, изучения его состава и структуры к оценке платежеспособности и финансовой стабильности организации;

o от общей характеристики и оценки активов и их источников к оценке платежеспособности, финансовой устойчивости и эффективности использования активов;

o от анализа финансовых результатов к общей оценке динамики и структуры статей бухгалтерского баланса, финансовой устойчивости и ликвидности, эффективности деятельности организации;

o от анализа формирования капитала, его размещения, оценки платежеспособности, финансовой стабильности к анализу эффективности использования капитала и основным факторам формирования и изменения финансового положения;

o от анализа и ликвидности, структуры и стоимости капитала к анализу оборачиваемости оборотных средств, доходности организации, перспективному финансовому анализу и оценке безубыточности.

ВОПРОС 5

СИСТЕМА МЕТОДОВ АНАЛИЗА БУХГАЛТЕРСКОЙ (ФИНАНСОВОЙ) ОТЧЕТНОСТИ

С позиции количественной оценки это основных 3 метода: 

· Вертикальный анализ; (анализ структуры форм отчетности с целью выявления относительной значимости тех или иных статей)

· Горизонтальный анализ; (анализ динамики отдельных статей с целью выявления и прогнозирования присущих им тенденций)

· Построение системы показателей и аналитических коэффициентов (результат соотношения различных показателей с учетом их взаимосвязи)

 Горизонтальный и вертикальный анализ взаимно дополняют друг друга, поэтому на практике часто строят аналитические таблицы , которые характеризуют, как структуру отчетной форты, так и динамику отдельных показателей.

ТЕМА 2 АНАЛИЗ ФОРМЫ № 1 «БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС» (ОТЧЕТ О ФИНАНСОВОМ ПОЛОЖЕНИИ) 
1. Анализ состава, структуры, динамики активов и пассивов организации.
2. Анализ дебиторской и кредиторской задолженности. 

3. Оценка ликвидности баланса.
4. Анализ финансовой устойчивости.
5. Показатели платежеспособности организации методика их расчета и анализа.

6. Анализ показателей рентабельности всего капитала и отдельных его частей. 
7. Анализ показателей оборачиваемости капитала. 
1. Анализ состава, структуры, динамики активов и пассивов организации.
Капитал – это средства, которыми располагает субъект хозяйствования для осуществления деятельности с целью получения прибыли.

Пассив баланса характеризует источники вложенного капитала
 (иными словами кто вложил капитал).

По праву собственности и срокам использования капитал можно представить в виде следующей схемы 







Заемный капитал по целям привлечения делится на: 

· Средства, привлекаемые для воспроизводства основных средств и не материальных активов;

· Средства, привлекаемые для пополнения оборотных активов

· Средства, привлекаемые для удовлетворения социальных нужд.

По форме привлечения:

· В денежной форме

· Лизинг (аренда оборудования)

· Товарной форме

По источникам привлечения:

· Внутренние (для пополнения собственного капитала, это чистая прибыль предприятия, амортизационные отчисления, фонды переоценки имущества и др.)

· Внешние ( кроме кредитов, для пополнения собственного капитала –это выпуск акций, безвозмездная финансовая помощь)

По форме обеспечения:

· Обеспеченный залогом

· Обеспеченный поручительством или гарантией

· необеспеченный

	Таблица 1  Анализ состава, структуры динамики источников средств предприятия
	
	
	
	
	
	
	
	

	показатель
	Абсолютное  значение
	Структура %
	Изменения

	
	
	
	

	
	на н.г.
	на к.г.
	на н.г.
	на к.г.
	абсолютное
	относительное (темп прироста) в% к велич на н.г
	в процентных  пунктах
	в % к изменению итога баланса

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9

	Собственный капитал
	8000
	8380
	40,00
	38,09
	380
	4,75
	-1,91
	19,00

	долгосрочные обяз-тва
	2200
	2300
	11,00
	10,45
	100
	4,55
	-0,55
	5,00

	Краткосрочные обяз-ва
	9800
	11320
	49,00
	51,45
	1520
	15,51
	2,45
	76,00

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Итого источников имущества
	20000
	22000
	100,00
	100,00
	2000
	10,00
	0,00
	100,00


При анализе структуры капитала необходимо учитывать особенности каждой его  составляющей.

При анализе данных таблицы следует особое внимание уделять изменению соотношения между собственными и заемными средствами. (от этого отношения во многом зависит финансовое положение предприятия) Значительное увеличение заемных средств может свидетельствовать о повышении зависимости от внешних кредиторов, что в дальнейшем может повлечь ухудшение финансового состояния. Если на первый взгляд соотношение может быть неблагоприятным, то на данном этапе целесообразно сравнивать скорость оборачиваемости активов со скоростью погашения финансовых обязательств.  Если скорость оборота активов > скорости оборота долгов, то допускается изменение данного соотношения в сторону увеличения задолженности. Напротив, если скорость оборота активов < скорости погашения обязательств, то существует опасность попадания предприятия в зависимость от внешних кредиторов. 

Скорость оборота по активным счетам рассчитывается по данным бухгалтерского учета по следующей формуле

   
                                                            Кредитовый оборот по данному счету

Оборачиваемость активного счета =

                                                            Средние остатки по данному счету

 Кредитовый оборот показывает выбытие актива, т.е. завершение оборота по счету

Скорость оборота по пассивным счетам рассчитывается 

   
                                                            Дебетовый оборот по данному счету

Оборачиваемость пассивного счета =

                                                            Средние остатки по данному счету

 Рассчитав, таким образом, скорость оборота по каждой статье или разделу актива и пассива мы можем сравнить их между собой. Положительным считается если скорость оборота активов, превышает скорость оборота пассивов. В таком случае предприятие может в течении длительного времени сохранять большой удельный вес  заемных источников.

В соответствии с международными стандартами по бух учету и отчетности активы определяются, как будущая экономическая выгода, т.е. представляет ресурсный потенциал предприятия, который прямо или косвенно должен способствовать получению прибыли на предприятии. Иными словами актив баланса показывает: сколько и какого имущества имеет предприятие для осуществления своей хозяйственной деятельности, а также отражает размещение средств по сферам хозяйственной деятельности, по стадиям кругооборота.

 Активы можно классифицировать по следующим признакам:

- по времени их оборота :  а) долгосрочные;

                                    б) текущие.

- по степени их реализации : а) ликвидные (быстрореализуемые)

                                                  б) неликвидные (труднореализуемые)

- по функциональной роли и составу: а) основной капитал ;

                                                                  б) оборотный;

- по степени влияния инфляционных процессов

а) монетарные (денежные средства, депозиты, краткосрочные финансовые вложения, средства в расчетах, т.е. те статьи, которые отражают средства и обязательства в текущей денежной оценке и не подлежат переоценке)

б) немонетарные (ОС, НКстроительство, ПЗ,НЗП, ГП, т, е. те активы стоимость которых изменятся со временем и изменением цен, поэтому они подлежат переоценке). 

Объектами анализа активов является общая величина средств предприятия (его имущество и долговые права, которое оно контролирует), структура активов. В структуре активов отражается специфика хоз деятельности организации. От целесообразности вложение финансовых ресурсов в определенные активы, от рационального размещения  в активах зависят результаты хозяйственной деятельности финансовая устойчивость предприятия.

Общая структура активов характеризуется коэффициентом  соотношения оборотных и долгосрочных активов, значение его зависит от отраслевой  принадлежности, масштабов деятельности, инфраструктуры хозяйственных операций, особенности различных взаимоотношений с покупателями и т.д.) 

Кроме коэффициентного метода анализ структуры проводят  по таблице, такого содержания, как и при анализе структуры пассивов.  (т.е. рассчитывается доля каждого раздела в общей сумме имущества, рассчитывают абсолютную и относительную динамику по каждому разделу и в разукрупненном виде, определяют долю участия различных групп имущества в общем изменении и т.д).. При этом особое внимание уделяют элементам, которые имеют наиболее высокий уд. вес и элементам, доля которых изменялась скачкообразно как правило именно такие статьи становятся «индикаторами» «сигналами» проблемных точек в деятельности организации. 

Общий анализ активов по укрупненным группам дополняется постатейным в результате которого можно выявить, например:

-повышение   удельного веса основных средств, свидетельствует о росте производственного потенциала, 

- рост вложений в незавершенное строительство может свидетельствовать о развитии производственной базы

-рост нематериальных активов об инновационных стратегиях и т.д

-снижение доли долгосрочных активов о сокращении материально-технической базы предприятия. развитие 

- повышении доли ГП с одной стороны может свидетельствовать о том, что предприятие работает на склад, т.е. есть затоваривание производства и необходимо разрабатывать комплекс мер по продвижению товара на рынок, а с другой стороны это  может быть результатом политики выжидание при ожидаемом скачке цен и продиктовано желанием заработать дополнительную прибыль, но тут уже надо оценивать эффект от желаемых доходов и расхдов по складированию и хранению товаров и т.д.

- увеличение удельного веса товаров отгруженных и дебиторской задолженности (особенно просроченной ДЗ) свидетельствует о том, что оборотные активы предприятия длительный период времени проводят в расчетах, т.е. предприятия фактически кредитует своих дебиторов.

- увеличении уд. веса денежных средств м. свидетельствовать о том, что финансовые активы предприятия не работают или это  увеличение сопровождается снижением доли долгосрочных активов или иного имущества, то можно сделать вывод о том, что предприятие распродает свои активы и готовится к ликвидации.

Кроме количественной оценки посредством горизонтального  вертикального анализа следующим этапом проводится анализ качества роста активов. Если за анализируемый период не отмечается прироста активов, то это свидетельствует о снижении его деловой активности.

Золотое правило экономики предприятия можно выразить следующими соотношениями 

100% < Т р акт < Т р v рп < Т р прибыли

100% < Т р акт  Первое неравенство говорит о том, что предприятие наращивает свой имущественный потенциал или расширяет масштабы деятельности

Т р акт < Т р v рп  Второе неравенство свидетельствует об интенсивности использования имущества предприятия, т.к объем продаж растет быстрее темпов рот активов.

Т р v рп < Т р Третье неравенство говорит об опережающем росте прибыли по сранению с объемом продаж за счет повышения рентабельности продукции.

Но не всегда рост активов является гарантом улучшения деятельности и развития предприятия. (желательно слайд стр. 173 Пласковой  «Экономический анализ). 

Рост активов принято считать качественным, если он обеспечен  приростом собственных источников и не является качественным если был осуществлен за счет заемных средств.

 Анализ качества прироста активов

	Таблица 2 
	
	
	

	Показатель
	Расчет
	Сумма
	Уд. Вес

	 
	 
	 
	 

	1 Общий прирост активов
	22000-20000=
	2000
	100,00

	 в том числе
	 
	
	 

	 
	 
	
	 

	1.1 за счет изменения собственных 
	8380-8000
	380
	19,00

	              источников
	 
	
	 

	 
	 
	
	 

	1.2 за счет изменения заемных 
	13620-12000
	1620
	81,00

	 в т.ч. 
	 
	
	 

	1.2.1. долгосрочных
	1300-1200
	100
	5,00

	1.2.2.  краткосрочных
	11320-9800
	1520
	76,00

	 
	 
	 
	 


 Прирост активов в данном примере обеспечен на 81% приростом обязательств пред кредиторами, причем в основном на 76% за счет краткосрочных обязательств.  Без учета оборачиваемости активов оборачиваемости кредиторской задолженности трудно однозначно оценить такое положение.

Если скорость оборота активов и финансовых обязательств одинакова, это свидетельствует об увеличении зависимости от внешних кредиторов.

В том случае если оборачиваемость активов намного выше оборачиваемости обязательств, то такая ситуация не является кризисной.

В противном случае это прямой путь к банкротству, т.к. предприятие не успевает погашать постоянно  возникающие требования кредиторов медленно поступающими платежными ресурсами.

2. Анализ дебиторской и кредиторской задолженности. 

В ходе безналичных расчетов между организациями возникает дебиторская и кредитная задолженность.

Дебиторская задолженность — это задолженность каких-либо предприятий и лиц в пользу данного предприятия.

При анализе следует установить динамику дебиторской задолженности, т.е. изменение ее размера за анализируемый период; рассмотреть ее состав, т.е. за какими конкретно предприятиями и лицами она числится и в каких суммах; выяснить сроки возникновения задолженности.

Особое внимание следует уделить выявлению неоправданной, а также просроченной дебиторской задолженности.

Анализ дебиторской задолженности можно осуществлять либо сплошным, либо выборочным методом. Это зависит от размеров задолженности, от количества расчетных документов и от количества самих дебиторов.

Существует ряд показателей, как абсолютных, так и относительных, характеризующих дебиторскую задолженность.

Прежде всего, здесь используется абсолютный показатель просроченной дебиторской задолженности, приводимый в пояснительной записке. Просроченной принято считать такую задолженность, по которой истек трехмесячный срок с момента наступления даты ее погашения.

Важным показателем является оборачиваемость дебиторской задолженности, определяемая последующей формуле:

Выручка от реализации продукции, работ, услуг при последующей оплате (за вычетом налога на добавленную стоимость и акцизов) делить на среднюю величину дебиторской задолженности.

Оборачиваемость дебиторской задолженности показывает количество оборотов, совершаемых этими средствами за отчетный период (как правило, за год).

Следующим показателем является период ее погашения.

Период погашения дебиторской задолженности = число дней в период (в году — 360) делить на оборачиваемость дебиторской задолженности (количество оборотов за данный период).

Необходимо принять во внимание, что чем больше период просрочки дебиторской задолженности, тем выше риск ее непогашения.

Тенденция к увеличению этого показателя свидетельствует о снижении ликвидности баланса.
Кредиторская задолженность — это задолженность данного предприятия другим предприятиям и лицам: по платежам в бюджет и внебюджетные фонды, поставщикам, подрядчикам, персоналу и другим кредиторам. В широком смысле к кредиторской задолженности можно отнести также и задолженность банкам и другим предприятиям по погашению полученных от них кредитов и займов (как краткосрочных, так и долгосрочных).

При анализе следует выявить неоправданную кредиторскую задолженность.

К ней относятся:

· просроченная задолженность поставщикам по не оплаченным в срок расчетным документам;

· задолженность поставщикам по неотфактурованным поставкам.

Такая задолженность возникает, если предприятие получает от поставщиков материалы, а расчетные документы за них еще не поступили ни в данную организацию, ни в банк, обслуживающий ее.

Следует установить динамику кредиторской задолженности, рассмотреть ее состав по данным аналитического учета организации, а также выяснить сроки ее возникновения.

По данным аналитического учета следует подробно рассмотреть прочую кредиторскую задолженность. Так же, как и прочая дебиторская задолженность, она состоит из различных статей расчетов как товарного, так и нетоварного характера. Прочая кредиторская задолженность включает невостребованные депонентские суммы, задолженность по претензиям и др.

При анализе прочей кредиторской задолженности следует рассмотреть ее состав, сроки ее образования, причины возникновения задолженности.

Для того чтобы иметь более точные сведения о платежеспособности анализируемого предприятия, необходимо составление платежных календарей, в которых сопоставляются в разрезе их сроков предстоящие платежи и поступления денежных средств.

Показателями, характеризующими кредиторскую задолженность, являются следующие. Это абсолютный показатель просроченной кредиторской задолженности, который отражается в пояснительной записке Он показывает величину задолженности, по которой истек трехмесячный срок после даты ее погашения.

Относительным показателем является коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности, который отражает количество оборотов этой задолженности в течение определенного периода.

Другим относительным показателем является период погашения кредиторской задолженности, иначе — продолжительность ее оборота в днях. Он определяется по следующей формуле:

Число дней в данном периоде (в году — 360) делить на оборачиваемость кредиторской задолженности(количество оборотов за данный период).

Если предыдущий показатель выражается отвлеченным числом (количеством оборотов) то последний показатель измеряется в днях. Оба они характеризуют оборачиваемость кредиторской задолженности.

Анализ рассчитанных показателей проводится в динамике, в сравнении с данными аналогичных предприятий, среднеотраслевыми значениями, атакже друг с другом.

Рост среднего срока погашения дебиторской задолженности обычно является признаком либерализации кредитной политики предприятия, которая, как правило, приводит к увеличению объемов продаж, но и потери по безнадежным долгам в значительной степени при этом возрастают. И, наоборот, снижение среднего срока погашения дебиторской задолженности обычно свидетельствует об ужесточении кредитной политики предприятия, которое, как правило, приводит к сокращению объемов продаж, но и потери по безнадежным долгам существенно при этом уменьшаются.

Рост среднего срока погашения кредиторской задолженности обычно считается признаком ухудшения платежеспособности предприятия, однако, с другой стороны, сохранение денежных средств, предназначенных для ее погашения, в обороте на более продолжительное время способствует росту эффективности его финансово-хозяйственной деятельности. И, наоборот, сокращение среднего срока погашения кредиторской задолженности обычно свидетельствует об улучшении платежеспособности предприятия, ноиде-нежные средства, идущие на ее погашение, изымаются из оборота раньше, что ведет к снижению эффективности его финансово-хозяйственной деятельности.

При этом целесообразно, чтобы срок погашения дебиторской задолженности не превышал срок погашения кредиторской задолженности.

Завершающий этап анализа - исследование влияния изменений величин дебиторской и кредиторской задолженностей на финансовое состояние коммерческой организации через его основные характеристики: имущественное положение, финансовую устойчивость, платежеспособность и ликвидность, деловую активность.

Расчеты влияния изменений величин дебиторской и кредиторской задолженностей на отклонение значения каждого конкретного показателя оценки имущественного положения, финансовой устойчивости, платежеспособности и ликвидности, а также деловой активности могут быть выполнены соответствующими приемами детерминированного факторного анализа.

По окончании анализа дебиторской и кредиторской задолженностей на основании систематизации промежуточных результатов анализа делается общий вывод о степени рациональности их структуры, соотношении их между собой, сроках погашения, а также по поводу влияния изменений их величин на финансовое состояние предприятия.
Таким образом, анализ дебиторской и кредиторской задолженности имеет важное значение для характеристики устойчивости финансового состояния предприятия.

5 Оценка ликвидности баланса и причин изменения. 

Наиболее важным в анализе финансового положения организации является оценка его платежеспособности, как в долгосрочной, так и в краткосрочной перспективе.

Ликвидность какого–либо актива – это его способность трансформироваться в денежные средства в ходе производственного денежного цикла.

Степень ликвидности актива отражает временной период в течении которого трансформация будет осуществлена.

Умение организации как можно в меньше сроки превращать свои активы в деньги, характеризует высокий уровень ликвидности организации.

Говоря о ликвидности предприятия, имеют в виду наличие у него активов (особенно оборотных средств), в размере, теоритически достаточном для погашения краткосрочных обязательств, хотя бы и с нарушением сроков погашения, т.е. основным признаком ликвидности будет формальное превышение стоимости  обратных активов над величиной краткосрочных пассивов. Чем выше это превышение, тем благоприятнее финансовое состояние предприятия.

Чтобы оценить уровень ликвидности баланса необходимо сравнить  статьи активов, сгруппированных по степени ликвидности, и пассивов, сгруппированных по срочности их оплаты.

Табл. Группировка активов по степени ликвидности.

	Группа активов
	Группа активов

	А1
	П1 

	Наиболее ликвидные активы 
	Наиболее срочные обязательства 

	Краткосрочные денежные вложения
	Просроченная задолженность по кредитам.

	
	Задолженность перед собственниками по выплате дивидентов.

	А2
	П2

	Быстро реализуемые активы
	Краткосрочные обязательства

	Краткосрочная дебиторская задолженность (кроме просроченной и сомнительной).
	Краткосрочные кредиты и займы

	Готовая продукция (кроме неликвида)
	Резервы предстоящих расходов

	
	Кредиторская задолженность

	
	

	А3.
	П3

	Медленно реализуемые активы
	Долгосрочные обязательства

	Запасы (кроме неликвидов, сырье и материалы)
	Долгосрочная дебиторская задолженность

	НДС по приобретенным ценностям
	

	А4
	П4

	Трудно реализуемые активы 
	Постоянные пассивы


Баланс соблюдается, если соблюдаются 4 неравенства:

A1>= П1, А2>=П2, А3>=П3, А4<=П4

Если одно или несколько условий не выполняются, то ликвидность баланса отличается от абсолютной. Недостаток средств в той или иной группе активов при сложении их итогов (а1+а2+а3) может быть компенсирован избытком по другой группе.

Минимально необходимым условием для признания структуры баланса удовлетворительной является соблюдение неравенства А4<P4, в противном случае, кода величина постоянных активов меньше величины группы труднореализуемых активов, мы получаем, что организация осуществляет рисковую политику, используя на формирования долгосрочных вложений часть обязательств.

Прогнозирование ликвидности по данной схеме, основано на статичных данных бух баланса, поэтому является приближенной. Для более точных выводов следует привлечь данные бухгалтерского учета и конкретизировать включаемые в группы активов и пассивов показатели, а также изучить динамику и выявить тенденции.

Платежеспособность – это наличие у предприятия денежных средств и их эквивалентов, в объеме, достаточном для расчетов по кредиторской задолженности, требующие немедленного погашения.

Основные признаки платежеспособности:

Наличие в достаточном объеме средств на расчетном счете

Отсутствие просроченной дебиторской задолженности

Неплатежеспособность может быть случайной, временной, длительной.

Основными причинами неплатежеспособности являются:

Убытки

Выпуск нерентабельной продукции

Ограничение сбыта по внешним и внутренним причинам.

Несоблюдение платежной дисциплины покупателями.

Нерациональная структура активов (особенно оборотных)

Нерациональная структура пассивов.

В зависимости от целей анализа платежеспособность изучается в оперативном, среднесрочном и долгосрочном периодах.

1. Анализ финансовой устойчивости.

Цель анализа финансовой устойчивости – оценить способность предприятия погашать свои обязательства и сохранять права владения предприятием в долгосрочный период
При анализе финансовой устойчивости, одним их распространенных, также,  является метод финансовых коэффициентов.

Таблица 2.2

Коэффициенты, характеризующие финансовую  устойчивость организации

	Показатель
	Расчет
	Характеристика

	Коэффициент  финансовой независимости
	Отношение величины собственного капитала к валюте баланса (совокупному капиталу). 
	Показывает, какая часть имущества предприятия сформирована за счет собственного капитала 

	Коэффициент финансовой зависимости
	Отношение величины заемного капитала к валюте баланса (совокупному капиталу)
	Отражает степень зависимости от внешнего капитала (или какая часть имущества сформирована за счет заемных средств)

	Коэффициент устойчивого финансирования (финансовой устойчивости)
	Отношение суммы  собственного капитала и долгосрочных обязательств к валюте баланса (совокупному капиталу)
	Характеризует долю активов (имущества), сформированного за счет долгосрочных устойчивых источников финансирования 

	Коэффициент  платежеспособности

(финансирования)
	Отношение собственного капитала к заемному капиталу. 
	Характеризует соотношение между собственным капиталом и привлеченными заемными средствами.

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами 
	Отношение собственных оборотных средств (сумма собственного капитала и долгосрочных обязательств за вычетом долгосрочных активов) к величине краткосрочных активов
	 Показывает долю оборотных средств, сформированных за счет собственного капитала

	Коэффициент финансового риска (финансового левериджа)
	Отношение величины заемного капитала к собственному  капиталу
	Отражает степень финансовой активности организации по привлечению заемных средств (сколько заемных средств приходится на каждый рубль собственного капитала) 

	Коэффициент маневренности собственного капитала
	Отношение собственных оборотных средств (сумма собственного капитала и долгосрочных обязательств за вычетом долгосрочных активов) к величине собственного капитала
	Показывает долю собственного капитала, направленную на финансирование оборотных активов (какая часть собственного капитала вложена в мобильные активы) 

	Коэффициент постоянного актива 
	Отношение разницы долгосрочных активов и долгосрочных обязательств к величине собственного капитала
	 Показывает долю собственного капитала, направленную на финансирование долгосрочных активов


2. Показатели платежеспособности организации методика их расчета и анализа.

Финансовое состояние предприятия  и его потенциальные возможности рассчитаться с кредиторами по текущим операциям оцениваются показателями ликвидности и платежеспособности.

Под ликвидностью активов понимают их способность быстро трансформироваться в денежные средства, без существенной потери своей стоимости.
Платежеспособность означает способность своевременной мобилизации в достаточных объемах денежных средств для погашения своих обязательств.
Одной из методик проведения анализа платежеспособности является способ финансовых коэффициентов.

Таблица 2.1 

Коэффициенты, характеризующие ликвидность и платежеспособность организации

	Показатель
	Расчет
	Характеристика

	Коэффициент  абсолютной ликвидности
	Отношение суммы денежных средств и краткосрочных финансовых вложений к сумме краткосрочных обязательств.
	Показывает, какую часть краткосрочной задолженности предприятие может реально погасить в ближайшее время за счет денежных средств

	Коэффициент промежуточной ликвидности
	Отношение суммы денежных средств, краткосрочных финансовых вложений, краткосрочной дебиторской задолженности к сумме краткосрочных обязательств.
	Отражает прогнозируемые платежные возможности предприятия при условии своевременного проведения расчетов с дебиторами.

	Коэффициент текущей ликвидности (коэффициент покрытия)
	Отношение оборотных активов к сумме краткосрочных обязательств
	Характеризует платежные возможности предприятия для погашения задолженности (не только при условии своевременных расчетов с дебиторами, но и продажей в случае необходимости, прочих элементов материальных оборотных средств). Иными словами коэффициент показывает, сколько рублей оборотных средств приходится на 1 руб. текущей краткосрочной задолженности.


Для некоторых коэффициентов, характеризующих платежеспособность и финансовую устойчивость существуют нормативные (рекомендуемые) значения (см. «Об определении критериев оценки платежеспособности субъектов хозяйствования» / Постановление Совета Министров Республики Беларусь от 12 декабря 2011 г. n 1672   // Зарегистрировано в Национальном реестре правовых актов Республики Беларусь 14 декабря 2011 г. n 5/34926  и «Об утверждении Инструкции о порядке расчета коэффициентов платежеспособности и проведения анализа финансового состояния и платежеспособности субъектов хозяйствования» / Постановление Министерства финансов Республики Беларусь и Министерства экономики Республики Беларусь от 27.12.2011г. №140/206 // Зарегистрировано в Национальном реестре правовых актов Республики Беларусь 7 февраля 2012 г. № 8/24865.).

Если коэффициент текущей ликвидности и коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами меньше нормативного значения, но наметилась тенденция роста этих показателей, то определяется коэффициент восстановления платежеспособности (К вп) за период, равный 6 месяцам:
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где, К тл1 и К тл0 – фактическое значение коэффициента текущей ликвидности соответственно в конце и начале отчетного периода;

К тл норм - нормативное значение коэффициента текущей ликвидности;

6 – период восстановлении платежеспособности, мес.;

Т – отчетный период, мес.

Если Квп (1, то у предприятия есть реальная возможность восстановить свою платежеспособность  и, наоборот, если Квп (1, то у предприятия нет реальной возможности восстановить свою платежеспособность.

В случае если фактический уровень К тл равен нормативному значению на коней периода  или выше его, но наметилась тенденция его снижения, рассчитывают коэффициент утраты платежеспособности (Куп) за период, равный 3 месяцам:
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Если Куп (1, то предприятие имеет реальную возможность сохранить  свою платежеспособность  и, наоборот.

7Анализ показателей рентабельности всего капитала и отдельных его частей. 
В международной практике используются множество показателей рентабельности- до 17. В расчет принимается (валовая, маржинальная, балансовая, чистая прибыль и.т.д.). Эти результаты финансово-хозяйственной деятельности сопоставляются с общей суммой капитала, с суммой собственной капитала и т.д. (функционирующего капитала).

Анализ различных показателей рентабельности позволяет определить действие различных факторов на доходность предприятия, что и является поиском резервов увеличения рентабельности).

Наиболее полную характеристику результатов хозяйственной деятельности предприятия, эффективности использования всех вложенных ресурсов дает показатель рентабельности всего совокупного капитала (Р1). Это отношение общей суммы прибыли полученный за отчетный период к средней сумме капитала (активов), инвестированного для получения этой прибыли. ( т.е. к итогу баланса).

Р1 показывает сколько прибыли получено с каждого рубля, вложенного в активы, или способность активов приносить прибыль, т.е. свидетельствует об эффективности использования всего имущества организации.

Для характеристики рентабельности активов, использованных в основной деятельности,  рассчитывают показатель рентабельности (Р2), который является отношением прибыли от реализации продукции работ и услуг за отчетный период к среднегодовой стоимости активов за минусом вложений в долгосрочные активы и незаконченных капитальных вложении, а также финансовых вложений

Для анализа факторов, влияющих на рентабельность капитала, рассмотрим факторную кратную модель 

Введем в эту модель показатель «Выручка от реализации продукции, работ, услуг) (В). Числитель и знаменатель модели умножим на одно и тоже число В. Произведем расширение факторной модели.

Первый сомножитель- это показатель рентабельности продаж. Он показывает сумму прибыли на 1 руб. реализованной продукции, т.е. это доходность, прибыльность продукции.

Второй сомножитель - это показатель оборачиваемости активов.

Следовательно, общая рентабельность всего инвестированного капитала зависит от:

Во-первых,  рентабельности реализованной продукции:

Во-вторых, скорости оборота капитала. 

При низкой рентабельности продукции надо стремится к ускорению капитала. Чем быстрее оборачивается капитал на предприятии, тем меньше его требуется для обеспечения запланированного объема продаж. В случае замедления оборачиваемости капитала необходимо дополнительное привлечение средств с целью обеспечения требуемого объема производства и реализации продукции (работ и услуг).

Если рост инфляции опережает рост доходов на вложенный в имущество предприятия капитал, это означает потерю денег, вложенный в данный вид бизнеса. Покупательная способность полученной прибыли окажется меньше покупательной способности капитала, вложенного в предприятие в начале его функционирования.

Кроме рентабельности всего капитала, с учетом источников его формирования и состава прибыли исследуются такие показатели рентабельности:
Рентабельность собственного капитала (Р3)  = отношение балансовой прибыли к среднегодовой сумме собственного капитала (итог разделе 3 баланса). Показывает эффективность использования собственных средств, т.е. характеризует сколько прибыли заработал каждый рубль, вложенный владельцами в данное предприятие.

Факторную модель рентабельности собственного капитала можно представить расширив рассмотренную модель анализа рентабельности общего капитала введя показатель - доля собственных источников в их общей сумме.

Сравнивая различные показатели рентабельности определим факторы ее изменения. 

Разница между показателями Р1 и Р3  есть результат привлечения внешних источников. Если рентабельность активов ниже, чем проценты, уплаченные за заемные средства, то использование заемных средств оценивается отрицательно, т.е. их привлекать нецелесообразно. (Если заемные средства приносят прибыль большую, чем уплата % на этот заемный капитал, то разница м.б. использована на повышение отдачи собственных средств. Однако, если рентабельность всех средств  меньше, чем %, уплачиваемые за заемный капитал, то влияние привлеченных средств следует оценивать отрицательно).

Разница между показателями Р3  и Р4 – результат влияния на доходность организации операций, не связанных с реализацией продукции, т.е. не относящихся к основной деятельности.

Показатель  Р4  можно детализировать исходя из факторов формирования прибыли от реализации продукции (объем реализации, структура реализованной продукции, себестоимость, цены).

Сравнивая показатели Р3  и Р5  определяется влияние на рентабельность налоговых отчислений. 

С помощью показателей рентабельности можно оценить эффективность использования производственных фондов. 

Рентабельность функционирующего (рабочего) капитала (Р6)  рассчитывается как отношение прибыли от реализации продукции, работ, услуг  (основной деятельности) к средней стоимости основных производственных фондов и материальных оборотных активов. Этот показатель характеризует эффективность использования капитала, обслуживающего процессы снабжения, производства и реализации продукции. Этот показатель зависит от изменения:

1. уровня фондоотдачи основных производственных фондов (выручка / среднегодовая стоимость ОПФ)

2. уровня оборачиваемости оборотных средств (выручка /  средней стоимости оборотных активов)

3. уровня рентабельности реализованной продукции (рентабельность продаж).

Рентабельность финансовых вложений оценивается показателем (Р7) рассчитанным как отношение доходов от долевого участия в других организациях и по ценным бумагам к стоимости финансовых вложений.. Для выявления путей более эффективного вложения денежных средств анализируется общий показатель рентабельности по сумме всех финансовых операций и по отдельным их видам.  

Все рассмотренные показатели рентабельности анализируются в динамике, за ряд отчетных периодов, сравниваются с другими предприятиями,  со среднеотраслевыми значениями. 
3. Анализ показателей оборачиваемости капитала. 

Существенным источником внутреннего инвестирования на предприятии является увеличение скорости оборота средств, вложенных в активы. С ускорением их оборота связаны такие моменты, как 

1. снижение до минимально необходимого уровня величины авансированного капитала
2. уменьшение потребности в дополнительных источниках финансирования (и, соответственно, платы за них) 
3. уменьшение затрат, связанных с владением товарно-материальных ценностей 
На длительность нахождения средств в обороте оказывают влияние внешние и внутренние факторы: 

Внешние: 

· отраслевая принадлежность 
· масштабность операций на предприятии
· общая экономическая ситуация в стране
· принадлежность к определенным сферам деятельности
внутренние -эффективность стратегии управления активами через, во-первых, ценовую политику, структуру активов, через выбор методики оценки материальных ценностей
Объем реализации и прибыли находится в прямой зависимости от скорости оборота средств. Если у предприятия относительно небольшой запас оборотных средств, но оно более эффективно их использует, то оно может добиться отдачи на вложенный капитал (финансовых результатов) больше, чем предприятие со значительным объемом оборотных средств, но не с рациональной их структурой и завышенной по сравнению с текущими потребностями величиной. 

Оборотные активы, находящиеся на разных стадиях кругооборота. взаимосвязаны. Поэтому ускорение оборачиваемости на одной стадии сопровождается мерами по ускорению оборачиваемости на других стадиях. 

Для оценки эффективности использования оборотных активов используют следующие показатели:

Коэффициент оборачиваемости оборотных активов:  [image: image4.png]Kos 0a=
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 ОА - среднегодовая стоимость оборотных активов
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Для факторного анализа рентабельности нужно использовать преобразованную формулу:

Рентабельность оборотных активов[image: image9.png]Opubetne _ NMpuSuuneVpy _ Vpn | Mpubrute
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Показатели оборачиваемости анализируются в динамике, с плановыми показатели, со среднеотраслевыми. Данные показатели рассчитываются не только по всем оборотным средствам, но и отдельно в сфере производства, обращения и по отдельным элементам для выявления тех стадий кругооборота, где замедляется оборачиваемость. 

Анализ эффективности использования оборотных активов проводится по следующим этапам: 

1) расчет показателей оборачиваемости и рентабельности оборотных активов

2) факторный анализ показателей оборачиваемости, который позволяет определить, за счет каких видов активов изменилась оборачиваемость

3) факторный анализ рентабельности оборотных активов 

4) расчет экономического эффекта от изменения оборачиваемости оборотных активов. (экономический эффект измеряется суммой относительно высвобождаемых из оборота оборотных средств в результате ускорения оборачиваемости или суммой дополнительно вовлекаемых в оборот оборотных средств в результате замедления оборачиваемости, а также экономический эффект измеряется суммой дополнительно полученной прибыли (упущенной) в результате ускорения (замедления)  оборачиваемости активов)
Период оборачиваемости оборотных активов = (кол-во дней * средние остатки оборотных активов/объем реализованной продукции).

Средние остатки=период оборачиваемости*объем реал продукции/кол-во дней.

Средние остатки=период оборачиваемости*Однодневная выручка
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Для оценки влияния ускорения оборачиваемости оборотных активов на величину собственного оборотного капитала (с целью подтверждения финансовой устойчивости) пользуются следующей формулой:
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СОС - собственные оборотные средства.

 

Резервы повышения оборачиваемости можно выявить если оборачиваемость рассчитать по каждому виду оборотных  активов.
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На заключительном этапе анализа должны быть определены возможности ускорения оборачиваемости оборотных активов, среди которых важное значение имеют:

1)постоянное исследование рынка в целях определения оптимальных поставщиков (исполнителей работ, услуг) и покупателей (заказчиков); 

 2)проведение договорной политики:

– в части поставок (закупок) материально-производственных ресурсов, направленной на повышение ответственности за нарушение объема, ритма и качества поставок, применение скидок и т. п.;

– в части продаж, направленной на увеличение и ритмичность отгрузок продукции, полное или частичное их авансирование, применение системы скидок и надбавок в зависимости от объема и ритма отгрузки, а также оплаты продаж, получение залогов, поручительств, гарантий и т. п.;
3)принятие учетной политики, направленной на снижение балансовых остатков оборотных активов;
4)применение гибкой системы разработки норм и нормативов запасов и затрат, предусматривающей оперативное их уточнение при изменениях в технике, технологии, ассортименте продукции, портфеле заказов и т. д.;

5)создание запасов строго в соответствии с расчетами потребности в них;

6)продажа ненужных (излишних) производственных запасов и полуфабрикатов и их списание в неликвидной части;

6)оперативный контроль за состоянием числящейся на бухгалтерском балансе дебиторской задолженности и ее снижение путем создания резервов сомнительных долгов, проведения взаимозачетов, новации, факторинга, уступки требований, принятия отступного, обращения в суд, а также списания дебиторской задолженности в безнадежной ее части.
ТЕМА 4 АНАЛИЗ ФОРМЫ № 3 «ОТЧЕТ ОБ ИЗМЕНЕНИИ СОБСТВЕННОГО КАПИТАЛА»

В форме № 3 «Отчет об изменении собственного капитала» раскрыты факторы изменения собственного капитала организации: источники пополнения его отдельных элементов и направления их использования. Выделение таких показателей в отдельную форму отчетности связано с важностью информации для многих заинтересованных пользователей о состоянии и движении составных частей собственного капитала организаций, особенно это касается акционерных обществ. Очень важно уметь «читать» данный отчет. При хорошем финансовом состоянии организации основным источником пополнения собственного капитала является нераспределенная прибыль, а не добавочный капитал, увеличивающийся, как правило, за счет переоценки основных средств. Сформированный организацией резервный капитал способствует снижению рисков кредиторов, выступая в качестве страхового фонда, создаваемого для возмещения убытков и обеспечения защиты интересов третьих лиц в случае недостаточности прибыли. Отсутствие резервного капитала или его недостаточная величина (в случае обязательного формирования резервного капитала) оцениваются негативно. Такая ситуация может быть свидетельством использования резервного капитала на покрытие убытков или недостаточности полученной организацией прибыли. Повышение доли накопленного капитала (резервного капитала и нераспределенной прибыли) является свидетельством способности организации аккумулировать собственные средства, вложенные в активы. Оценка приоритетных направлений расходования собственного капитала организации позволяет сделать вывод о перспективах ее развития. 

Аналитические возможности Отчета об изменении собственного капитала позволяют детализировать причины изменений не только собственного капитала предприятия, но и ряда других показателей отчетности. В деятельности коммерческих организаций возникают ситуации, которые обуславливают целесообразность, а в некоторых случаях и необходимость формирования резервов. Поэтому большую ценность представляет информация о том, формирует ли организация оценочные резервы и резервы предстоящих расходов. Формирование оценочных резервов говорит об уточнении балансовой оценки отдельных активов и покрытии возможных убытков и потерь организации, связанных со снижением их рыночной стоимости. Отсутствие оценочных резервов снижает достоверность данных о стоимости активов, приведенных в бухгалтерском балансе. Создание организацией резервов предстоящих расходов позволяет проводить политику равномерного распределения крупных расходов (ремонт основных средств, выплата отпускных, и т.п.) в течение года. Отсутствие резервов предстоящих расходов говорит о возможных колебаниях затрат и прибыли в отдельные периоды времени. Важное место в изучении формирования и использования собственного капитала предприятия отводится анализу чистых активов. В законодательстве с конкретными значениями стоимости чистых активов связано возникновение, изменение и прекращение соответствующих прав и обязательств. Отрицательное значение чистых активов является свидетельством неэффективной работы организации и необеспеченности исполнения требований кредиторов. Положительная динамика стоимости чистых активов организации повышает ее инвестиционную привлекательность. Снижение стоимости чистых активов организации - свидетельство финансовых затруднений. 

ТЕМА 5 АНАЛИЗ ФОРМЫ № 4 «ОТЧЕТ О ДВИЖЕНИИ ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ» 
Денежные потоки организации: понятие, виды; цели и задачи анализа,  источники информации.

Основные формулировки терминов, касающиеся данной тематики следующие: 

Денежные средства - этот наиболее ликвидная часть активов организации, представляющая собой наличные и безналичные платежные средства в национальной и иностранной валюте, находящаяся на расчетном, валютном, специальных банковских счетах и в кассе,  а также платежные и денежные документы (денежные средства в пути).

Денежные средства и их эквиваленты – денежные средства (касса, расчетный счет, валютный счет, специальные счета, денежные средства в пути) и краткосрочные финансовые вложения ( высоколиквидные ценные бумаги)
Денежный поток -  распределенный во времени процесс движения (поступления и выбытия) денежных средств в результате осуществления хозяйственной деятельности организации.

Положительный денежный поток (ПДП) – поступление (приток) денежных средств.

Отрицательный денежный поток (ОДП) – выбытие (отток) денежных средств.
Чистый денежный поток (ЧДП)  - разность между положительным и отрицательным  денежными потоками.

Таблица 1

Классификация денежных потоков организации

	Классификационный признак
	Вид денежного потока

	Вид деятельности
	Текущий (операционный, основной)
Инвестиционный

Финансовый

	Направление
	Положительный (приток денежных средств)

Отрицательный (отток денежных средств)



	Метод исчисления
	Валовый 

Чистый

	Уровень оптимальности
	Избыточный 

Дефицитный

	Масштабы обслуживания хозяйственных процессов (участие в хозяйственных процессах)
	В целом по организации 

По структурным подразделениям организации 

По отдельным хозяйственным операциям

	Момент оценки стоимо​сти
	По современной стоимости 

По будущей стоимости

	Характер формирования
	Периодический (регулярный) 

Эпизодический (дискретный)

	Временной интервал
	С равномерными временными интервалами 

С неравномерными временными интервалами

	Вид валюты
	В национальной валюте

В иностранной валюте




Денежный поток по видам деятельности:

Денежный поток по текущей деятельности

По инвестиционной деятельности

По финансовой деятельности.

По направлению движения:

Положительный (входящий, приток) примеры: поступление выручки от реализации продукции, товаров, услуг, получение кредита, получение аванса, в счет реализации ОС, НА и иного имущества, поступление инвестиционных средств, дотаций государства т.д.

Отрицательный (выходящий, отток) примеры: оплата счетов поставщиков за приобретение ТМЦ, возврат кредита, погашение задолженности по зарплате, уплата налогов, выплата дивидендов, осуществление финансовых вложений и т.д. 

По методу исчисления: 

Валовый – вся совокупность поступлений и расходования денежных средств в рассматриваемом периоде и в разрезе его отдельных интервалов
Чистый – это разница между положительным и отрицательным валовым потоком. Величина чистого денежного потока может быть в анализируемом периоде как положительной, так и отрицательной.

 По уровню оптимальности (достаточности)

Избыточный денежный поток ( т.е. поступление д/с существенно превышает реальную потребность для целенаправленного расхода). 
Дефицитный денежный поток, т.е. не обеспечивает минимальную  потребность в денежных средствах по всем направлениям хозяйственной деятельности. 
По участию в хозяйственном процессе (масштаб обслуживания):

Денежный поток по организации в целом – наиболее агрегированный вид денежного потока, который аккумулирует все виды денежных потоков, обслуживающих хозяйственный процесс предприятия в целом.

По отдельным структурным подразделениям (центрам ответственности)

По отдельным хозяйственным операциям – первичный объект самостоятельного управления.

По методу оценки во времени

Настоящая стоимость денежного потока, характеризует денежный поток как величину, приведенную по  стоимости к текущему моменту времени

Будущая стоимость денег, характеризует денежный поток как величину, приведенную по  стоимости к будущему моменту времени. 

Характер формирования (непрерывность формирования)

Периодический (регулярный) – поток, при котором по отдельным хозяйственным операциям осуществляется регулярный приток и отток денежных средств (например, поступление выручки, особенно наличной, если предприятие имеет торговый склад)

Эпизодический (дискретный) – поток, который связан с осуществлением единичных хозяйственных операций в рассматриваемом периоде (например: выплата дивидендов собственникам, возмещение стоимости недостач МОЛ)

Временной интервал

С равномерными временными интервалами (аннуитет, например получение дохода в виде процентов за предоставление в пользование временно свободных денежных средств, или выдача ЗП и аванса 5 –го и 20-го числа каждого месяца)

 С неравномерными временными интервалами.

 Значимость анализа денежных потоков обусловлена следующими причинами:  

1) денежные потоки основа функционирования;

2) оптимальные денежные потоки обеспечивают финансовую устойчивость и платежеспособность организации;

3) рационализация денежных потоков способствует достижению ритмичности производственно-коммерческого процесса организации (т.е. от своевременности обеспечения процессов снабжения, производства и сбыта денежными средствами зависят результаты основной деятельности предприятия)

4) эффективное управление денежными потоками сокращает потребность организации в привлечении заемного капитала;

5) оптимизация денежных потоков является предпосылкой ускорения оборачиваемости капитала организации в целом;

6) рациональное использование временно свободных денежных средств в результате оптимизации денежных потоков способствует расширению масштабов производства и росту выручки от продажи продукции, товаров, получению дополнительных доходов. 

Поэтому целью анализа является всесторонняя, объективная своевременная характеристика направлений поступления и расходования денежных средств, их объемов, состава, структуры и оценка внешних и внутренних факторов, оказывающих влияние на изменение денежных потоков, а также выявление уровня достаточности денежных средств,  необходимых для нормального функционирования.

Задачами анализа денежных потоков являются:

1. Оценить оптимальность объемов денежных потоков организации в целом и по видам деятельности;

2. Изучить состав, структуру, направления движения денежных средств;

3. Выявить динамику потоков денежных средств;

4. Измерить и оценить денежные потоки различными методами

5. Выявить и измерить влияния различных факторов на формирование денежных потоков

6. Проанализировать скорость обращения денежных активов и эффективность их использования;

7. Оценить операционный и финансовый цикл

8. Определить оптимально необходимый уровень денежных поступлений при заданных условиях хозяйствования

9. Выявить временно свободные остатки денежного капитала и оценить резервы улучшения использования денежных средств;

10. Разработать предложения по реализации резервов повышения эффективности использования денежных средств. 

Основным источником информации для анализа  состава, структуры и движения денежных средств является ф. 4 годовой бухгалтерской отчетности «Отчет о движении денежных средств» ф. 1 , ф.№2  данные синтетического и аналитического учета по счетам денежных средств 50 (Касса),51 (Расчетные  счета),52 (Валютные счета), 55(Специальные счета в банках),57(Денежные средства в пути), 58 (Краткосрочные финансовые вложения).   

Данный отчет включает сведения об остатках денежных средстве на начало и конец отчетного периода, положительных и отрицательных потоках  по видам деятельности (текущей, инвестиционной, финансовой) с выделением конкретных направлений.

Анализ состава, структуры и движения денежных средств по видам деятельности.

Последовательность реализации методики анализа денежных средств имеет определенную очередность  
	Аналитический прием
	Аналитический блок

	Горизонтальный
	Анализ показателей динамики

	Вертикальный
	Анализ структурных показателей

	Сравнительный
	Анализ по видам деятельности, по центрам ответственности, по видам инвестиций

	Факторный
	Расчет и оценка влияния внешних и внутренних факторов

	Коэффициентный
	Анализ ликвидности, оборачиваемости, эффективности

	Интегральный
	Анализ общего цикла денежного оборота


Структурно динамическая характеристика денежных потоков осуществляется по данным ф.№4, этот этап анализа рекомендуется проводить с применением таблицы. 

На этом этапе мы должны ответить на такие вопросы как: 

1) какова динамика изменения начального и конечного объемов денежных средств;

2) каковы объемы формирования положительного, отрицательного и чистого денежного потока в разрезе видов деятельности,

3)  рассчитать темпы их роста и прироста, установить тенденции изменения их объема.

На 2-м этапе  проводится структурно – динамического анализ отдельно положительного и отрицательного денежных потоков в разрезе поступлений и выплат для установления доли каждого из них в общей величине денежного потока. 

Используя данные отчета о движении денежных средств, можно сделать вывод о качестве управления денежными потоками организации, высокий уровень которого характеризуется использованием избыточной денежной массы по текущей деятельности  для расширения масштабов бизнеса при условии высокой вероятности окупаемости инвестиционных вложений долгосрочного характера.

Таким образом, анализ отчета о движении денежных средств позволяет существенно углубить и скорректировать выводы относительно ликвидности и платежеспособности организации, ее будущего финансового потенциала, которые были получены предварительно на основе статичных показателей в ходе традиционного финансового анализа по данным бухгалтерского баланса и отчета о прибылях и убытках. 

 Результаты горизонтального и вертикального анализа служат базой проведения факторного анализа с использованием прямого и косвенного методов. 

Коэффициентный метод в оценке движения денежных средств

Коэффициентный анализ это неотъемлемая часть анализа денежных потоков. С его помощью изучаются уровни и их отклонения от плановых и базисных показателей, характеризующих денежные потоки, а также рассчитываются коэффициенты эффективности использования денежных средств предприятий. 

Коэффициент текущей платежеспособности за год (характеризует возможность компании генерировать необходимую величину поступлений денежных средств по текущей деятельности для поддержания платежеспособности, т.е. своевременно и в полном объеме погашать текущие обязательства перед кредиторами, персоналом, налоговыми органами и т.д.
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Кпл – коэффициент текущей платежеспособности.

ПДПтд – положительный денежный поток от текущей деятельности;

ОДПтд – отрицательный денежный поток от текущей деятельности.

Коэффициент ликвидности денежного потока (это частный показатель  коэффициента текущей платежеспособности  для оценки синхронности формирования различных видов денежных потоков в разрезе месяца, квартала, т.е. внутри года) 

,

Клдп –коэффициент ликвидности денежного потока;

ПДП – приток денежных средств за период;

ОДП – отток денежных средств за период.

Коэффициент достаточности чистого денежного потока (характеризует достаточность создаваемого предприятием ЧДП с учетом финансируемых потребностей)
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Кдчдп – Коэффициент достаточности чистого денежного потока;

ЧДПтд – чистый денежный поток от текущей деятельности;

ЗК– выплаты процентов по долгосрочным и краткосрочным кредитам и займам;

∆З- прирост (снижение) остатка материальных оборотных активов;

Д – дивиденды, выплаченные собственникам за период

Коэффициент эффективности денежного потока 
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Кэпд –коэффициент эффективности денежного потока;

ЧДПтд – чистый денежный поток от текущей  деятельности;

ОДПтд – отрицательный денежный поток от  текущей деятельности.

   (показатель может быть рассчитан по совокупному денежному потоку)

Коэффициент реинвестирования денежного потока (частный показатель эффективности, характеризует уровень прироста внеоборотных активов за счет чистого денежного потока по основной деятельности, т.е. возможность осуществления внутренних собственных инвестиций)
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Креин – Коэффициент реинвестирования денежного потока;

ЧДПод – чистый денежный поток от текущей деятельности;

Д – дивиденды, выплаченные собственникам за период;

∆ДА – прирост долгосрочных активов, связанный с произведенными организацией затратами за период.

Коэффициент рентабельности положительного денежного потока (это показатель  эффективности, характеризует долю чистой прибыли в величине положительного денежного потока, т.е. сколько каждый рубль притока приносит копеек чистой прибыли) 

,

Rпдп –коэффициент рентабельности положительного денежного потока;

ПР ч – чистая прибыль за период;

ПДП – приток денежных средств за период.

Для расчета этих показателей необходимо использовать данные форм № 4, №1, №2 годовой бухгалтерской отчетности. Перечисленные выше коэффициенты целесообразно анализировать в динамике, как минимум за три года, рассчитывая абсолютные и относительный показатели. 

ТЕМА 10 АНАЛИЗ СЕГМЕНТНОЙ ОТЧЕТНОСТИ
Использование информации по сегментам бизнеса в управлении

Создание крупных компаний, которые завоевывали бы все новые отрасли в бизнесе, стремительное развитие диверсификации производства, расширение географии компаний и образование транснациональных компаний привели к сокращению информации традиционной финансовой отчетности.

Информация, содержащаяся в финансовой отчетности ранее самостоятельных предприятий, при слиянии компаний терялась. В традиционной финансовой отчетности не было информации о процессе диверсификации, а следовательно, возможности дать ему экономическую оценку и обеспечить соответствующий контроль. Не формировалась информация, позволяющая оценить финансовое состояние и перспективы развития территориально обособленных подразделений компаний.

В результате разные группы пользователей финансовой отчетности, заинтересованные в полном понимании деятельности компании, не имели возможности получать данные, необходимые для прогноза будущей прибыли, сравнимости результатов, оценки риска капитальных вложений и др.

Отсутствие необходимых сведений ощущали не только внешние, но и внутренние пользователи отчетности. Трудно было оценить результаты деятельности конкретных менеджеров, отвечающих за определенные направления бизнеса или за деятельность территориально обособленных участков бизнеса.

Пользователям бухгалтерской отчетности нужна не только обобщенная, но и более детализированная информация, позволяющая лучше оценивать деятельность организации. Следовательно, информация по сегментам необходима всем коммерческим организациям.

Современная модель рыночной экономики означает полную самостоятельность предприятия как хозяйствующего субъекта. В этих условиях наличие в отчетности информации по сегментам позволяет оценить результаты деятельности предприятия с целью проведения эффективной инвестиционной политики.

Выделение сегментарной отчетности в качестве самостоятельного вида бухгалтерской отчетности обусловлено необходимостью раскрытия информации о работе технологически обособленных производств (видов деятельности), а также о влиянии дислокации подразделений организации или географии рынков сбыта на ее финансовое положение.

Под информацией о сегменте понимается информация, раскрывающая часть деятельности организации в определенных хозяйственных условиях. Такая формулировка приведена в Положении по бухгалтерскому учету "Информация но сегментам" ПБУ 12/2000, утвержденном приказом Минфина России от 27 января 2000 г. № 11н (далее -ПБУ12/2000).

При этом весь блок информации о сегментах деятельности организации можно разделить на два вида: сегментарную финансовую отчетность и сегментарную управленческую отчетность.

Информация, содержащаяся в сегментарной финансовой отчетности, позволяет заинтересованным пользователям лучше оценивать деятельность организации, перспективы ее развития, подверженность рискам, возможность получения прибыли (ПБУ 12/2000). В связи с этим составление такой отчетности необходимо главным образом в случае, если различия в условиях хозяйствования в отдельных сегментах деятельности организации способны существенно влиять на принимаемые управленческие или инвестиционные решения.

Сегментарная управленческая отчетность необходима предприятию для нужд внутреннего планирования, управления и контроля, следовательно, пользователями такой отчетности являются менеджеры организации. Во-первых, с помощью сегментарной управленческой отчетности администрация организации может контролировать деятельность центров ответственности и объективно оценивать качество работы возглавляющих их менеджеров. Во-вторых, четко налаженный с помощью управленческих отчетов контроль позволяет руководителю центра ответственности принимать обоснованные решения и пересматривать цели своего подразделения в период планирования. Такая отчетность составляется по отдельным группам реализованных изделий, новым технологическим решениям, центрам ответственности и другим позициям.

Необходимость такой дифференциации сегментарной отчетности обусловлена несколькими причинами.

1. Существует различие потребностей пользователей отчетности, которые определяют ее объем и состав показателей, периодичность представления и т.п.

2. Принципы формирования показателей сегментарной финансовой отчетности отличаются от принципов сегментарной управленческой отчетности, поскольку первая основывается на данных финансового учета, а вторая - главным образом на информации управленческого учета.

3. Несмотря на то что все виды учета поставляют информацию для управления, формируя в системе управления наряду с анализом контур обратной связи, финансовый учет ограничивается управлением только теми процессами, для учета которых он предназначен, а управленческий учет представляет собой комплексный метод внутрихозяйственного управления.

4. На выходе бухгалтерской информационной системы формируются отчеты, во-первых, для внешних пользователей, во-вторых, для целей периодического планирования и контроля и, в-третьих, для принятия решений в нестандартных ситуациях и выборе политики организации. Прерогатива финансового учета связана с составлением отчетов первой группы. Задача бухгалтерского управленческого учета заключается в составлении отчетов второй и третьей групп, информация которых предназначена для собственников организации. Эти отчеты должны содержать информацию не только об общем финансовом состоянии, но и о состоянии дел непосредственно в области производства для менеджеров, ответственных за достижение конкретных производственных показателей.

Однако, несмотря на указанные различия, показатели сегментарной управленческой и сегментарной финансовой отчетности, полученные на основе единой информационной базы, тесно взаимосвязаны.
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Собственный капитал (уставный капитал, резервы, целевое финансирование, финансовый результат)





Долгосрочные обязательства(4 раздел баланса)








Краткосрочный капитал





Заемные и привлеченные средства





Краткосрочные обязательства(5 раздел баланса)
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