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Тема 1. Введение в экономическую историю. Первобытное хозяйство. Первые цивилизации.
Экономическая история зародилась под влиянием бурного экономического прогресса в Западной Европе во второй половине XIX в., выделившись из политической экономии. На рубеже XIX – XX вв. она стала преподаваться как самостоятельный предмет в европейских университетах, причем ранее всего в тех, которые руководствовались прагматической целью – подготовить управленческие кадры, способные проводить эффективную реформистскую политику. 
В нашей стране экономическая история зарубежных стран начала читаться в послевоенный период, однако количество часов было ничтожно малым и не соответствовало даже тогдашним требованиям.
Важное место в мировой науке заняли историко-экономические исследования. Так, в Великобритании с 1926 г. существует Общество экономической истории, издающее с 1927 г. свой научный журнал "Economic Histori Review". Благодаря его деятельности расширилось преподавание экономической истории в университетах и стали проводиться занятия по этой дисциплине в средних школах. Обществом экономической истории опубликовано большое количество экономико-исторических источников эпохи Средневековья и Нового времени, изданы монографии по истории торговли, цен, отдельных отраслей хозяйства. С 1968 г. оно стало выпускать серийное издание "Исследования по экономической истории", в котором находят отражение современные интерпретации крупных проблем этой науки, а также "Очерки по количественной экономической истории", "Очерки по европейской экономической истории".
Начиная с 1960 г. но экономической истории регулярно проводятся международные конгрессы, создаются многочисленные центры по организации и координации исследований по социально-экономической проблематике. Плодотворно работает международная ассоциация экономической истории. Все эти факты говорят о том, что экономическая история является общепризнанной наукой в мировом масштабе.
Экономическая история находится на стыке трех направлений исследования развития человеческого общества – истории, экономической теории и конкретной экономики. В ней выделяют 1) экономическую историю различных стран, регионов, мира в целом; 2) историю народного хозяйства; 3) историю экономической мысли.
Такая структура, а также интегративный характер экономической истории объясняют многообразие объектов исследования в зависимости от того, какой срез изучается. В самом общем понимании объектом изучения является история зарождения, становления и развития экономических процессов и явлений. Для экономической истории различных регионов объектами будут экономические причины и последствия отдельных исторических событий, экономическая политика государств, классов. Для истории народного хозяйства объектами являются эволюция способов производства, история хозяйственных механизмов, история отраслей хозяйства, история отдельных экономических процессов (урбанизация, кооперирование, индустриализация и т.д.); история экономических институтов (налоги, цены, финансы и кредит, заработная плата); для истории экономической мысли – история экономической теории, история отдельных теорий, история методов экономического анализа. Этот ряд можно продолжить.
Признавая необходимость и важность других направлений, нами избрана экономическая история различных, прежде всего наиболее развитых зарубежных стран, поскольку мы полагаем, что в современных условиях для нашей республики наиболее ценно аккумулирование, передача и пропаганда опыта хозяйственного развития стран лидеров современного мира. Наш выбор определяется и усилением чисто практических задач историко-экономической науки не только для обобщения, но и критического наследования экономического опыта с учетом отрицательных результатов хозяйствования и уроков развития различных стран.
Можно говорить о предмете экономической истории в широком и узком смысле слова. В широком смысле предметом экономической истории является "экономическое движение" общества, особенности его изменений, трансформация закономерностей такого движения, их связь со всеми сторонами общественной жизни. В узком смысле – это изучение хозяйственной деятельности народов различных стран, развития их производительных сил, смены способов производства.
Экономической истории свойствен целый ряд функций: прагматические (обобщение и усвоение опыта хозяйственного развития), ценностные (нравственная оценка средств и результатов различных преобразований); культурные (сохранение преемственности в хозяйственной практике, знакомство с альтернативными моделями развития); фундаментальные (анализ и обработка разнообразной экономической информации); мировоззренческие (формирование логики и стиля экономического мышления).
Основными методами являются исторический, логический, метод классификаций, а также хронологический, сравнительно-исторический, исторического моделирования, математической статистики, социальной психологии и т.д.
Первой и наиболее продолжительной эпохой в истории человеческой цивилизации был первобытнообщинный строй. Первобытное общество – это период, когда появились почти все главные сферы деятельности человека, развитии хозяйства, в материальной и духовной культуре: орудия и средства труда, охота и рыболовство, земледелие и животноводство, транспорт и ремесло, одежда и жилище, добывание огня и металлургия, язык и мышление, религия и наука, искусство и музыка. В этот период начали формироваться общественно-политические и социально-экономические отношения в жизни людей: основой производственных отношений являлась общественная (стадная, родовая, а затем общинная) собственность на орудия и средства производства, всеобщность и обязательность труда, равнообеспечивающий характер распределения и потребления. К этому же периоду относится зарождение и становление семьи – важнейшей первичной социально-экономической ячейки общества, без которой немыслимо цивилизованное возобновление и развитие поколений, человеческой цивилизации в целом.
Исходя из материалов, использовавшихся для производства орудий труда, первобытную эпоху принято делить на несколько периодов, или эпох: 
1. Каменный век. Это самая древняя эпоха в развитии человечества. Каменный век начался 3—2,5 млн. лет назад и закончился 2,5—1,8 тыс. лет до н.э. В свою очередь каменный век делится на ряд этапов: а) палеолит (древний каменный век)—3—2,5 млн.—10 тыс. лет до н.э. Палеолит из-за большой протяженности делят на нижний (ранний)—2,5 млн.—150 тыс. лет до н.э., средний (мустьерская эпоха)—150—35 тыс. лет до н.э. и верхний (поздний)—35—10 тыс. лет до н.э.; б) мезолит (средний каменный век)—9—5 тыс. лет до н.э.; в) неолит (новый каменный век)—4—2 тыс. лет до н.э. Многие ученые последний период каменного века выделяют в отдельный—энеолит (медно-каменный век), когда наряду с каменными использовались также и медные орудия труда, украшения, оружие. 
   2. Бронзовый век. Период в истории человечества, когда распространилась металлургия из бронзы, из которой изготавливали орудия труда, оружия, украшения. В некоторых регионах мира (Передней Азии, Египте, Китае, Индии) бронзовый век начался уже в 4-м—3-м тысячелетиях до н.э., в Европе он приходится на 2-е—начало 1-го тысячелетия до н.э. 
   3. Железный век. Завершающий период в истории первобытного общества, который характеризуется появлением и широким распространением металлургии железа и изготовления из него орудий труда и оружия. Широкое распространение железных изделий началось в конце 2-го тысячелетия до н.э. в Малой Азии. 
Палеолит и мезолит – время господства присваивающего хозяйства. Первоначально оно было представлено охотой и собирательством, впоследствии к ним добавилось рыболовство.
Собирательство – простейший вид хозяйственной деятельности, самый древний тип экономики. Оно не требовало практически никаких сложных орудий труда, приспособлений. Люди собирали все то, что можно было съесть: зерна злаковых культур, орехи, желуди, коренья разных растений, а также добывали многие продукты животного происхождения (мелкие грызуны, ящерицы, речные и озерные моллюски, мед и т.д.).
Древние собиратели использовали примитивные орудия труда, главным из которых была палка-копалка, а позже кость или рог животных, соответствующих формы и размеров камень и т.д. значительную роль в жизни человека (собирание ягод, грибов, орехов и т.д.).
Охота, по отношению к собирательству – более сложная и технически более усовершенствованная деятельность. Специальные приспособления позволяли охотникам убивать животных, питаться их мясом и кровью. Охота давала в первую очередь пищу на протяжении всего года. Со временем более эффективно стали использоваться кожа, а также кости, рога, зубы как для строительства жилья, так и для изготовления орудий труда. Жир, мозги, сухожилия и т.д. кроме употребления их в пищу применялись в качестве компонентов при обработке кож, в лечебных и других целях. Первоначально охота носила, вероятно, преимущественно коллективный характер, что обуславливалось примитивностью охотничьих приспособлений. Появление в позднем палеолите лука и стрел, широко распространившихся в эпоху мезолита, сделал возможным индивидуальную охоту, в том числе и на мелкую подвижную дичь. 
Со временем интенсивная деятельность человека, некоторые изменения в климате и снижение биомассы окружающей среды значительно снизили потенциальные возможности охоты. Жизнь заставляла искать новые хозяйственные системы. В качестве самостоятельного направления присваивающего хозяйства укоренилось рыболовство.
Более уверенными становились шаги человека и в изобретении орудий труда. Например, в мезолите стал применяться кремниевый грубоотесанный топор, снабженный деревянной ручкой. Возможно, люди уже умели сравнительно быстро строить жилье из местных материалов.
В неолите появились принципиально новые материалы: человек освоил производство керамики, правда, еще лепной, без гончарного круга. Обожженная глина – первый искусственный материал, изобретенный первобытным человеком. Глиняная посуда дала возможность человеку варить пищу, сохранять запасы продовольствия, а значит, и меньше зависеть от капризов природы.
В неолите появилась одежда из ткани. Была изобретена лодка – одно из первых транспортных средств человека, положивших начало развитию судоходства. Еще одна примечательная черта неолита – становление межплеменных связей и обмена. В эпоху неолита, когда племена охотников-рыболовов и ранние земледельцы стремились к оседлому образу жизни, люди стали строить более совершенное жилье, резко возрос спрос на технический камень, в первую очередь для производства орудий труда. В результате этого появляются горнодобывающие промыслы.
Таким образом, интеллектуальные преимущества человека перед всеми животными, способности к передаче и накоплению опыта от поколения к поколению позволили ему выработать довольно совершенные средства и приемы сбора растительной пищи, добычи зверя, птицы и рыбы, т.е. обеспечили ему надежные источники питания, позволили сделать качественно новый шаг на пути к более высокой фазе экономики – производящему хозяйству. Переход к производящему хозяйству начался в эпоху неолита, поэтом этот процесс называют также «неолитической революцией». Основной путь развития человечества после присваивающей формы хозяйства связан уже не с добычей, а с производством продуктов питания. Основными способами производства пищи, которые полностью сохранили свое значение и по сей день, стали земледелие и животноводство, исторически развившиеся из собирательства и охоты.
Распространение производящего хозяйства обусловило возникновение первых государственных образований. Первые государственные образования возникли в конце 4 тысячелетия до н.э. в Египте и в Месопотамии (междуречье рек Евфрат и Тигр). Климат этих земель позволял достичь большой урожайности, но только при условии проведении масштабных оросительных работ. Это требовало организации населения и способствовало возникновению сильной государственной власти («восточные деспотии»). Главной производительной силой являлись свободные общинники, управлявшиеся при помощи огромного штата чиновников. Постепенно возникает частная собственность, рабство, носившее патриархальный, вспомогательный характер. 
Вместе с государствами возникают и первые цивилизации, для которых характерны следующие признаки: 1) крупные постоянные поселения типа городов; 2) монументальные общественные постройки; 3) наличие системы налогообложения; 4) определенный уровень развития экономики, наличие торгового обмена; 5) выделение ремесленников-специалистов; 6) возникновение письменности и зачатков наук; 7) искусство; 8) существование классов и государства.
   Развитие ранних цивилизаций шло различными путями. Первый путь характеризуется сосуществованием двух экономических секторов—государственного и общинно-частного при значительном доминировании первого (долина Евфрата). Второй путь—существование только государственного сектора (Египет). Для этих цивилизаций было характерно создание значительных ирригационно-мелиоративных систем при большой роли хромов и царей и, как результат, образование крупных государств. По третьему пути развития пошли те общества, которые развивались не в таких плодородных долинах. Тут значительную роль вместе с зерновыми культурами играли животноводство, виноградарство, выращивание оливок, добыча металлов. У них не возникло таких мощных деспотических государств, как царство на Ниле или в Месопотамии. Государства «третьего пути»—Ахейское, Хеттское, Митанийское, Среднеассирийское—имели скорее характер военных союзов. Позже, в 1-м тысячелетии до н.э., с возникновением империй, три вышеперечисленные пути  развития древних цивилизаций нивелируются и создается один, при котором существовали два сектора экономики: общинно-частный в городах и государственный в деревне.
Огромное значение имел переход к производству металлов: сначала меди и бронзы, затем железа. Во 2 тыс. до н.э. железо изготавливали в Малой Азии, Сирии, Закавказье, в VIII – VII вв. до н.э. - в Европе, Передней Азии, Иране, Индии, VI – V вв. до н.э. – в Средней Азии, Египте, Китае. Это позволило улучшить обработку земли, увеличить вырубку лесов, совершенствовать кузнечное, столярное, корабельное ремесло. 

Тема 2. Рабовладельческая экономика Древней Греции и Рима.
Рост производительности труда позволил более широко использовать рабский труд, который постепенно лег в основу экономического развития древних государств, особенно в Греции и Риме. 
На рубеже III – II тыс. до н.э. в южной части Балканского полуострова и на прилегающих островах возникла древнегреческая цивилизация. Раннему экономическому подъему способствовали удобное географическое положение), торговые пути соединяли этот регион с Малой Азией, Сирией, Северной Африкой), совершенствование производительных сил (освоено производство меди, затем бронзы). Основой сельского хозяйства стало земледелие нового поликультурного типа – так называемая "средиземноморская триада", ориентированное на одновременное выращивание трех культур – злаковых, главным образом ячменя, винограда и оливы. Значительный сдвиг наблюдался в ремесленной деятельности около 2200 г. до н.э. стал известен гончарный круг, развивался обмен. Сказалось соседство древних цивилизаций Переднего Востока. 
Можно выделить следующие периоды экономического развития Древней Греции: крито-микенский (XXX – XII вв до н.э.), гомеровский (XI – IX), архаический (VIII – VI), классический (V – IV вв. до н.э.).
В архаический период (VIII – VI вв. до н.э.) изменения в хозяйственной жизни привели к созданию новой экономической системы. Греция обогнала в своем развитии все соседние страны. Сельское хозяйство интенсифицировалось: крестьяне перешли к выращиванию более доходных культур – винограда и маслин. Основными ячейками сельскохозяйственного производства были мелкие крестьянские хозяйства и более крупные поместья родовой знати, обрабатываемые обедневшими сородичами. Земли сдавались в аренду, в качестве платы аристократы взимали 1/2 урожая.
Ремесло сосредоточилось в городах, четко оформились его отрасли: металлургия, металлообработка, кораблестроение. Гончарное производство носило массовый серийный характер. Ведущей отраслью стала торговля, о ее масштабах говорят находки греческой керамики вплоть до Центральной и Западной Европы. Появились деньги (предание приписывает их изобретение лидийцам). Сделки купли-продажи распространились на все виды материальных ценностей. Зародилось ростовщичество, а вместе с ним и долговое рабство. Рабы поступали также из колоний. Тем не менее экономическая роль рабов была небольшой, основную массу ремесленников составляли свободные люди.
В VIII – VI вв. осуществилась Великая греческая колонизация. Ее причинами являлись, во-первых, недостаток земли вследствие увеличения населения и концентрации земель в руках знати; во-вторых, необходимость новых источников сырья, поиск рынков сбыта для продукции сельского хозяйства и ремесла, потребность в отсутствовавшем в самой Греции металле, стремление греков поставить под контроль торговые пути; в-третьих, политическая борьба, вынуждавшая потерпевших поражение искать удачи в колониях.
В VIII – VI вв. шло формирование античных полисов – городов-государств с прилегающей к ним территорией. В основе полиса лежала античная форма собственности, представлявшая собой единство государственного и частного принципов собственности. Полис как коллектив граждан обладал правом верховной собственности на землю. Одновременно только граждане полиса могли быть собственниками земли. Основным экономическим принципом полиса была идея автаркии (самообеспеченности), выступавшая в качестве экономической основы свободы. Выработалась и полисная система ценностей: идея превосходства земледельческого труда над всеми другими, осуждение стремления к прибыли и т.д.
Можно выделить два основных типа полисов: 1) аграрный, с абсолютным преобладанием сельского хозяйства, слабым развитием торговли и ремесел, товарно-денежных отношений, большим удельным весом труда зависимых работников, как правило, с олигархическим устройством (Спарта, города Фессалии, Беотии); 2) торгово-ремесленный. С большим удельным весом ремесел и торговли, товарно-денежных отношений, внедрением рабского труда в производство, демократическим устройством (Афины, Коринф, Милет, Сиракузы и др.). Ранее всего полисный строй появился в южной части Греции на полуострове Пелопоннес (более всего изучена Спарта), позднее – в Аттике (Афины).
В классический период (V – IV вв. до н.э.) основной чертой социально-экономического развития стало господство полисов и распространение в торгово-ремесленных полисах рабства классического типа, хотя сохранялась зависимость типа илотии.
Большинство современных ученых называют эпоху середины I тыс. до н.э. – середины I тыс. н.э. (вплоть до падения Римской империи) временем существования рабовладельческого способа производства. Этот способ производства не был господствующим в современном ему мире, распространился только в Древней Греции и Древнем Риме, но именно он определил характер той эпохи. При классическом рабстве раб лишался не только собственности на орудия и средства производства, но и представлял собой "говорящее орудие", полностью принадлежал своему хозяину. Право собственности рабовладельца на раба ничем не ограничивалось.
Классическое рабство было направлено на создание прибавочной стоимости.
Источники рабства были различными: 1) продажа военнопленных и части лиц, захваченных во время военных действий; 2) долговое рабство для лиц, не имевших гражданства; 3) внутреннее воспроизводство рабов; 4) пиратство; 5) самопродажа, продажа в рабство своих детей, воров и других преступников.
В этот период рабский труд проник во все сферы жизни и производства. Эксплуатация раба давала довольно высокий доход – в среднем раб, занятый в ремесле, приносил в день сумму, на которую можно было прокормить семью из 3 – 4 человек. Рабов отпускали на оброк, сдавали в аренду; раб мог скопить определенную сумму и выкупиться на волю. В сельском хозяйстве рабский труд применялся, однако крупные рабовладельческие хозяйства были исключением. Более широко рабы применялись в ремесле, в больших мастерских, практически чисто рабским был труд в шахтах и мастерских по переработке руды, например в Лаврионских серебряных рудниках.
Новыми явлениями в V в. стали повышение товарности сельского хозяйства, его региональная специализация, хотя натуральная основа хозяйства оставалась незыблемой. Оливки, масло, а также вино были предметом выгодного экспорта.
Для ремесла характерен количественный рост рабов, увеличение произведенной продукции, разделение труда, тесная связь с рынком. Успешно развивались металлургия, металлообработка, кораблестроение керамическое и гончарное производство. Греки изготавливали разнообразные изделия высокого качества – одних только видов столовой посуды насчитывалось несколько десятков. Они освоили обработку камня, особенно мрамора, вели активное строительство.
Более развитой была внешняя торговля, особенно морская. Совершенствовалась расчетная система, появились зачатки банковских операций. Их осуществляли менялы (трапезиты). Для удобства в проведении торговых операций купцы, особенно связанные с заморской торговлей, создавали объединения – фиасы, задачами которых были взаимная выручка ссудами, страховка, обмен информацией.
IV в. до н.э. исследователи определяют как время кризиса древнегреческого классического полиса. Однако полис не исчез с исторической арены, и на эллинистическом этапе развития древнегреческой цивилизации (конец IV – I вв. до н.э.) получил новые импульсы для существования, будучи включенным в рамки крупного государства, обеспечившего автономию полиса и его безопасность. К концу I в. до н.э. эллинистические государства были подчинены Риму. И уже в новой форме – римского муниципия — полис стал одной из основных социально-экономических и политических единиц Римской империи, способствуя экономическому и культурному прогрессу многих народов Средиземноморья.
Для рассмотрения эволюции рабовладельческого способа производства в Древнем Риме (возник в 754 – 753 гг. до н.э.) целесообразно выделить следующие периоды: Ранний Рим (VIII – VI вв. до н.э.) – период разложения родового строя; VI – Ш вв. до н.э.; II – I вв. до н.э.; I – II вв. н.э. – период расцвета Римской империи; III – V вв. н.э. – период кризиса и разложения античной экономической системы.
Особо следует остановиться на развитии рабовладельческих отношений в Древнем Риме. В историографии существуют различные взгляды на эту проблему. Одна группа исследователей полагает, что рабство существовало лишь эпизодически, было слабо развито и играло небольшую роль в жизни античных обществ. Другая, хотя и считает рабство весьма значительным фактором экономической жизни, все же далека от признания рабовладельческих отношений как определяющих сущность античного общества. Марксистская историография выделяет целую рабовладельческую общественно-экономическую формацию. Учитывая такой разброс мнений, небезынтересно проследить эволюцию римского рабства.
Применительно к периоду IV – III вв. до н.э. можно говорить о патриархальном рабстве, эксплуатация раба еще не достигла крайних пределов. Институт рабства зафиксирован "Законами XII таблиц". В документах IV в. до н.э. рабы упоминаются чаще. Судя по тому, что в 357 г. до н.э. был введен налог на отпуск рабов на волю, их число было значительным, хотя подсчитать его не представляется возможным. Рабовладельческие отношения были еще далеки от привычных стереотипов. Раб мог выступать в делах в качестве поручителя, выполнять жреческие функции, пользоваться защитой плебейских трибунов в случае особой жестокости господ. Грань между свободой и рабством не была резкой.
Рост числа рабов был связан с военной активностью римлян, постепенно войны стали главным источником их получения. Возможность использовать рабов-чужаков привела к отмене долговой кабалы, постепенно рабовладельческие отношения проникли во все сферы жизни.
Изучая социально-экономическую структуру римско-италийского общества во II – I вв. до н.э., большинство историков пришли к выводу о том, что на рубеже III – II вв. до н.э. патриархальное рабство развилось в классическое. Можно выделить внешние (удачные войны) и внутренние (эволюция общественно-политических отношений в IV – III вв.) причины этого перехода. Причем последние играли решающую роль, а войны лишь ускоряли развитие внутренних процессов.
Концентрация земли, распространение частной собственности, рост ремесла, торговли, денежного обращения требовали дешевой рабочей силы. Мелкого собственника, наделенного участком земли, практически невозможно было заставить работать на другого. Такой рабочей силой мог быть только лишенный прав и имущества раб.
Развитая система рабства позволила перейти от мелкого к более крупному централизованному производству. Господствующими стали имения в 100 – 250 югеров земли с 13 – 20 работниками. Это означало общую интенсификацию экономики. Хотя традиционный крестьянско-общинный сектор занимал важное место, именно в рамках рабовладельческого сектора сельскохозяйственное производство приобрело новую направленность, определившую лицо римско-италийской экономики.
В II – I вв. сельское хозяйство переживало подъем. О его состоянии подробно сообщают римские авторы Катон (II в. до н.э.) и Варрон (I в. до н.э.). Широко распространилось виноградарство, оливководство и плодоводство, урожайность зерновых к I в. до н.э. достигала сам-10 – 15 ц/га. Земледелие обеспечивало Италию продуктами питания, в том числе хлебом (привозного хватало только на Рим и войско), оно считалась престижным занятием.
На рубеже II – I вв. начался бурный подъем ремесла, в которое также стало проникать рабство. Преобладали мастерские, где работал свободный мастер с 1 – 2 рабами, лишь в отраслях, производивших товары массового спроса, насчитывалось до сотни работников. Достаточно часто стали выходить на волю рабы-ремесленники (вольноотпущенники).
Процветала торговля. Крупными торговыми центрами были Рим, Путеолы, Сиракузы. Характерно, что в Западное Средиземноморье из Италии вывозили готовую продукцию в обмен на сырье, а торговый баланс с Восточным Средиземноморьем был пассивным, поскольку римские изделия не могли конкурировать с греческими.
Большое значение приобрела внутренняя торговля. Этому способствовало создание сети прочных, прямых, прекрасно вымощенных, без крупных подъемов и спусков дорог. Они использовались не только в военных, но и в торговых целях. Интенсификация торговли способствовала развитию денежного обращения. Римские серебряные монеты – денарий и сестерций – стали основной валютой Средиземноморья. Развивалось меняльное дело, ростовщичество, причем в ростовщических операциях, разорявших целые города, принимала участие римская знать. Однако торговый капитал не финансировал и не организовывал производство, что свидетельствует о достаточно низком уровне экономического развития общества.
В I – II вв. н.э. Римская империя достигла наибольших успехов. Оживилась экономика провинций, вводились новые сорта зерновых, использовались минеральные удобрения. Совершенствовалась техника, например, в Галлии применялось такое сложное устройство, как галльская жнейка, был изобретен колесный плуг, начали применяться водяные мельницы. Египет стал житницей империи.
В последние десятилетия II в. в римском обществе все отчетливее стали нарастать трудности, которые в III в. переросли в общий кризис, поставивший Римскую империю под угрозу распада. Социально-экономические изменения были вызваны кризисом рабовладельческого способа производства, исчерпанием заложенных в нем потенциальных возможностей. Конкретными проявлениями экономического спада были сокращение рабочей силы из-за эпидемий, мобилизаций в армию, запустение посевных площадей, падение урожайности, отказ от интенсивных культур винограда и олив в пользу экстенсивного хлебопашества, ухудшение качества ремесленных изделий и т.д. Однако этот спад нельзя рассматривать как катастрофу, уровень ремесла и земледелия превосходил уровень раннего средневековья.
В 395 г. произошло разделение Римской империи на Западную и Восточную (Византию). Историческое развитие пошло разными путями. На востоке феодализация происходила медленно при сохранении сильной власти императора в Константинополе. На западе императорская власть постепенно слабела и в 476 г. была окончательно уничтожена. Одновременно на территории империи формировались самостоятельные так называемые варварские королевства, в рамках которых синтезировались протофеодальные отношения, возникавшие в недрах рабовладельческих структур, и отношения, развивавшиеся в среде варварских племен и племенных союзов.
476 г. во всемирной истории считается концом древнего мира и началом средневекового периода европейской истории.

Тема 3. Становление и развитие феодальной экономики европейских стран в V – XV вв.
Крушение Западной Римской империи ознаменовало начало эпохи Средневековья, которое в Европе датируется V-XV вв. Первые королевства, пришедшие на смену Римской империи, были непрочными образованиями. Первым исчезло королевство остготов, основанное Теодорихом Великим. Вестготам пришлось ограничить сферу своего влияния Пиренейским полуостровом. Наиболее крупным и сильным оказалось королевство франков, которое за одно столетие утвердилось на большей части территории Западной и Центральной Европы. Своего могущества франкское государство достигло при Карле Великом (742-814 гг.). В 800 г. папа Лев Ш короновал Карла императорской короной. Преемники Карла Великого не сумели сохранить империю. Ее распад был оформлен Верденским договором (843 г.), который в общих чертах намечал образование трех будущих крупных государств Европы – Франции, Германии и Италии. В это время происходило формирование средневековой европейской цивилизации, связанное с господством христианства и установлением феодального способа производства. 
Экономическая основа феодализма заключается в безвозмездном присвоении крупными землевладельцами-феодалами труда или продуктов труда крестьян путем их эксплуатации на основе монопольной собственности на землю и неполной собственности на непосредственных производителей. Степень зависимости крестьян от феодалов была разной (судебная, земельная, личная).
Основными чертами феодального способа производства были: 1) господство крупной земельной собственности, находившейся в руках класса феодалов; 2) сочетание ее с мелким индивидуальным хозяйством непосредственных производителей – крестьян; 3) особый статус крестьян, которые были не владельцами, а держателями земли на различных условиях; 4) разные формы и степень внеэкономического принуждения крестьян; 5) господство натурального хозяйства; 6) преобладание аграрного сектора над торговым и промышленным; 7) низкий уровень техники и знаний, ручное производство.
Эксплуатация крестьян осуществлялась в рамках феодальной вотчины. Вотчина – это комплекс, состоящий из земельной собственности (вместе с постройками и инвентарем) и прав на зависимых крестьян. За пользование землей крестьяне платили феодальную ренту. Известны три ее формы: продуктовая, отработочная (барщина) и денежная.
Выделяются два варианта генезиса феодализма: синтезный (феодализм формировался в результате синтеза элементов позднеантичного и варварского обществ, преимущественно на землях, входивших ранее в состав Римской империи) и бессинтезный (генезис феодализма проходил при полном отсутствии или с очень слабыми элементами греко-римского и варварского синтеза).
В развитии феодализма выделяют три этапа: 1) ранний феодализм (становление феодальных отношений, возникновение крупной земельной собственности и классов феодального общества); 2) развитый феодализм (расцвет феодальных отношений, подъем производительности труда, появление и укрепление городов); 3) поздний феодализм (кризис и разложение феодального способа производства).
Формирование феодального уклада в Западной Европе в V – IX вв. было связано с эволюцией франкского общества. В конце VI в. у франков возникла индивидуальная, свободно отчуждаемая земельная собственность отдельных малых семей – аллод. Это вело к углублению имущественной и социальной дифференциации, разложению общины, стало предпосылкой роста крупной земельной собственности. В VIII в. была проведена земельная реформа. Ее основу составлял бенефиций – земельное владение, которое король либо крупный землевладелец давал своему вассалу на условиях несения военной службы. Постепенно бенефиций превратился в феод (лен) – условное наследуемое владение. Результатом реформы стало складывание военно-служилого сословия землевладельцев-рыцарей и феодальной иерархии (вассалитета) – последовательного размещения служебных чинов от низших к высшим в порядке их подчинения. 
Формирование крупного землевладения шло за счет: 1) королевских пожалований светской и духовной знати; 2) массового разорения крестьян-аллодистов, которые, попав в нужду, отдавались под покровительство крупных феодалов. Одним из важных средств феодализации стала передача земли в прекарий (условное земельное держание, которое крупный собственник передавал во временное пользование безземельному или малоземельному человеку, за что тот отрабатывал барщину или платил оброк). Внеэкономическое принуждение было оформлено иммунитетом (королевское пожалование, которое передавало на местном уровне судебные, административные, полицейские, налоговые функции от государя феодалу). В VIII – начале IX в. основой хозяйственной организации франков стала феодальная вотчина – сеньория, в которой земля делилась на господскую (домен) и на крестьянские наделы. Хозяйство было натуральным, т.е. все производство в нем ориентировалось не на рынок, а на удовлетворение внутренних потребностей.
Наиболее активно развивались феодальные отношения во Франции. В XI в. здесь завершилось формирование феодально-зависимого крестьянства, наиболее многочисленной категорией которого были сервы. Они платили оброк и выполняли барщину. В XII – XIII вв. под влиянием роста городов и распространением товарно-денежных отношений cеньоры стали сокращать барскую запашку и раздавать домениальные земли в держания крестьянам (чистая сеньория). Продуктовая рента заменялась денежной. Основными поставщиками продуктов на рынок стали французские крестьяне, которые уже с XII в. выкупались на волю.
Феодальные отношения в германских землях развивались медленне, чем во Франции. В VIII – IX вв. здесь появились деревни «смешанного типа», в которых были владения вотчинников, держания крепостных и наделы свободных крестьян. К началу XII в. такая деревня преобразовалась в феодальную. В XII – XIII вв. появилась «чистая сеньория».
В Англии формирование феодальной вотчины – манора охватило IX – XI вв. Хозяйство основывалось на барщинном труде зависимых крестьян (вилланов). В XII-XIII вв. в аграрной эволюции Англии присутствовали две тенденции: 1) личное освобождение крестьян; 2) расширение домениального хозяйства, рост барщины, укрепление личной зависимости вилланов, что являлось следствием роста экспорта шерсти и зерна, приносившего феодалам большие прибыли.
В ХIII – ХV вв. преобладание феодально-ленной системы было характерно почти для всей территории Европы. Можно выделить следующие характерные черты этого строя: во-первых, особенности земельного владения — несмотря на его полноту и наследственность, оно получается от высочайшего лица, которое налагает на собственника ряд обязанностей. Во-вторых, слитие властных полномочий с земельным имуществом: землевладелец имел над проживающими на этой земле почти все права, которые мы сейчас называем верховной властью. В-третьих, иерархическое постоение законодательных судебных, военных институтов, которое структурировало общество на достаточно чёткия группы—сословия, и мешало социальной мобильности между ними. В четвёртых, преобладание аграрного сектора эканомики и, в пятых, преимущественно натуральные хозяйтсва и тенденция экономической авторкии.  
Основной характеристикой развития аграрной сферы в это время был процесс быстрого освоения новых земель, который получил название внутренней колонизации. Он способствовал не тольку количественному развитию экономики, но и качественному прогрессу, в связи с тем, что повинности, налагаемые на крестьян на новых землях, носили денежный характер. Этот процесс, известный как коммутация ренты, содействовал развитию товрно-денежных отношений, росту крестьянского предпринимательства и повышению производительности труда.
Один из органичных феноменов феодализма—феодальная раздробленость. Существует много объяснений причины этого явления, но основные из них: экономическая авторкия, пренебрежение путей сообщения, натурально хозяйство, локальная этничекое сознание и борьба за власть и автономизм срели феодалов. Феодальная раздробленность имела как негативные, так и позитивные последствия. Позитивным можно считать создание  в локальных образованиях более благоприятных условий для развития культуры, ремёсел и трансформаций народного хозяйства. Негативгым—большую незащищённость мелких государственных образований от интервенции, препятствия для создания общеевропейского и мирового рынков, консолидация этничных сообществ в нации.
Значительную роль в период феодализма играли города. Причинами их образования были рост производительных сил, отделение ремесла от сельского хозяйства, развитие товарного производства и обмена. В IX в. города возникли в Италии, Южной Франции, в Х – XI вв. – в Северной Франции, Нидерландах, Англии, по Рейну и Верхнему Дунаю в Германии. Наибольшее число оснований городов приходится на рубеж XIII–XIV вв. 
В X–XIII вв. в городах Западной Европы возникли коммунальные движения (борьба между горожанами и сеньорами за городское самоуправление). В результате многие города добились полного или частичного самоуправления, что вело к упразднению крепостнических порядков.
Большинство горожан составляли ремесленники и торговцы. Характерной особенностью был их корпоративный образ жизни. В Х–ХIII вв. представители определенных профессий в пределах каждого города объединялись в цехи, гильдии, братства. Цехи помогали мелким производителям защищать свои интересы от феодалов, от конкуренции сельских ремесленников и мастеров из других городов, которая была опасна в условиях узкого рынка и незначительного спроса.
Торговля в раннем средневековье выражалась, в основном, в продаже крестьянами излишков продуктов, что объяснялось натуральным характером феодального хозяйства. В высоком средневековье торговля стимулировалась ростом городов и ремесленного производства. Внутренняя торговля играла подчиненную роль из-за натурального характера производства, неразвитости путей сообщения, феодальной раздробленности и беззаконий феодалов. Для защиты своих интересов купцы объединялись в гильдии, торговые компании, товарищества.
Заметную роль играла дальняя транзитная торговля. Выделялись два ее значительных региона: 1. Средиземное море. 2. Северное море. Большую роль в международной торговле играли ярмарки. 
Расширение торговли требовало все большего количества средств обращения, создавало предпосылки к возникновению денежного рынка. По мере роста товарообмена, в условиях многообразия монетных систем возникла необходимость в обмене денег. Появились профессии менял, ростовщиков, банкиров.
Несмотря на постепенное преодоление региональной разобщенности, даже в ХIV – ХV вв. экономическое положение Европы выглядело довольно пестрым. Общими чертами здесь было распространение городских «свобод» (комплекса привилегий, а часто и самоуправления) и цеховой системы. Но с течением времени все более очевидными становились и особенности отдельных государств, связанные с вызревавшим углублением кризиса феодальных отношений. Этот кризис был вызван: активизацией внутренней и внешней торговли; распространением товарно-денежных отношений и кредитных операций; ростом городов и превращением их в крупные торгово-ремесленные центры; усовершенствованиями в технике и организации производства. Результатом этих изменений стало начало процесса первоначального накопления капитала, который свидетельствовал о зарождении в Европе нового буржуазного общества.
Отличительную роль в ускорении политико-экономического развития Европы играла торговля. Созданный еще в XIII в. германскими городами торгово-политический союз Ганза, по сути, контролировал Североевропейский регион (имел прочные связи с Великим княжеством Литовским, Московией, Скандинавией) и поставлял на ярмарки Западной Европы товары широкого потребления (продукты питания, шерсть, лен, соль и др.). Все большее значение с течением времени стала получать и торговля в акватории Средиземного моря, которая обеспечивала европейскую правящую элиту пряностями, а иногда и оригинальными предметами роскоши (фарфор, редкие ткани, драгоценные камни, ювелирные изделия), привезенными по Великому шелковому пути из стран Востока.
Значительные доходы от транзитной торговли ускорили в Европе процесс урбанизации. В первую очередь это касалось Северной Италии, где все еще сохранялись традиции античности, было много лично свободных крестьян и отсутствовала тотальная цеховая монополия в ремесленного производства. При этом, именно здесь на смену феодальным монархиям пришли города-республики (Венеция, Генуя, Неаполь, Флоренция), правящие круги которых (патрициат) состояли из зажиточных торговцев и ремесленников, а потому были заинтересованы в экономических преобразованиях. Имея монополию в торговле с Востоком, местные жители познакомили Европу с историей, географией и бытом Китая, Ирана, Индии и других восточных стран. 
Благодаря стабильным поступлениям от торговых операций и наличию у североитальянских городов огромных финансовых средств в этом регионе быстрыми темпами развивалась банковско-кредитное дело. С XI в. в Генуе действовал знаменитый на всю Европу банк Сан-Джорджа. Такие крупные компании как Барди и Перуццы были в состоянии предоставить займы размером более 1,5 млн. флоринов ( флорин - высокапробная золотая монета весом 3,5 г). Именно в Венеции, Генуе и Флоренции в XV в. зародилась и крупная оптовая торговля, для более эффективного функционирования которой были образованы первые товарные и вексельные биржи. Подражание же зарубежным технологиям и собственные изобретения в сфере производства содействовали организации в Северной Италии больших ремесленных мастерских (прообраз будущих мануфактур). В первую очередь они распространились в ткачестве (Милан, Флоренция, Пиза, Лука). Быстрыми темпами также развивалась судостроения (Венеция, Генуя) и металлургия (Милан).
Таким образом, в V – XV вв. на территории государств Западной Европы происходило формирование основных институтов средневековья: складывались феодальные отношения, земля концентрировалась в руках высших слоев общества, формировался слой зависимых крестьян, укреплялись вассально-ленные отношения, зарождались государства. Параллельно шел процесс становления одного из основных институтов Средневековья – католической церкви в Западной Европе и православной в Византии. Вместе с тем, к концу эпохи средневековья стали наблюдаться тенденции, которые свидетельствовали о зарождении новых, буржуазных отношений, пришедших впоследствии на смену феодализму.

Тема 4. Генезис капитализма в странах Западной Европы. «Торговый капитализм». ХVІ – конец ХVІІІ вв.
В XIV - XV в. феодальное общество в Западной Европе вступило в последнюю стадию своего развития, получившего название позднего средневековья. В это время происходит деформация экономической, социальной и политической жизни. Силой, которая инициировала этот процесс, была городская экономика, тесно связана с товарно-денежными отношениями. Наблюдается разложение феодальных отношений и зарождение капитализма. Страны Западной Европы вступают в период Нового времени. 
Понятие «Новое время» появилось в эпоху Возрождения и связывалось с развитием личности, науки и культуры. Гуманисты считали, что человечество вступило в отдельный - Новый период своего развития. С конца XVII в. в западноевропейских университетах традиционным стало деление мировой истории на древнюю историю, средние века и новое время. Этой периодизации историческая наука пользуется до нынешним дня. В ХХ в. появилось понятие «новейшая», или «современная история». Новое время берет свое начало на рубеже XV - XVI в. С ним связаны такие события, как открытие Америки, Реформация, Нидерландская буржуазная революция. Новая история завершается в начале ХХ в. Рубежом между новой и новейшей (современной) историей принято считать первую мировую войну 1914 - 1918 гг. В свою очередь Новое время делится на периоды: до Великой французской революции и после нее. В начальный период Нового времени происходит зарождение современной науки. Крупные успехи были достигнуты в области естествознания, в географии и астрономии. Дальние морские экспедиции расширяли пространственные представления людей, заставляли изучать направления ветра, течения, климат. Была освоена техника определения географической долготы и широты, составлена ​​точная карта Европы. В области астрономии революционную роль сыграл великий польский ученый Николай Коперник (1473-1543). Его книга «О вращении небесных сфер» обосновывала гелиоцентрической идею, в соответствии с которой Земля не является центром мира, а вращается вокруг своей оси и вокруг Солнца наряду с другими планетами. Взгляды Коперника пропагандировал великий итальянский ученый Джордано Бруно (1548-1600). Он также утверждал о существовании в бескрайней вселенной множество систем, подобных солнечной. В XVII в. в Европе происходила научная революция, которая привела к образованию новой естественной картины мира, окончательно изменившей ее средневековый взгляд. Возникли новые методы и принципы научного познания. Так, немецкий ученый Иоганн Кеплер (1571-1630) обосновал и развил гелиоцентрическую теорию Коперника, открыл три закона движения планет. Итальянец Галилео Галилей (1564-1642) экспериментально подтвердил идеи Коперника. Он сконструировал телескоп для наблюдения за небесными телами, который увеличивал размеры наблюдаемых объектов в 32 раза. Английский ученый Исаак Ньютон (1643-1727) открыл закон всемирного тяготения, который не только завершал гелиоцентрической представление о солнечной системе, но и дал обоснование многим процессам, проходящем во вселенной, стал основой единой физической картины мира. Существенные сдвиги происходят и в области экономики. В промышленном производстве, почти повсеместно были усовершенствованы орудия труда и технологические процессы. Наиболее значительным был прогресс в добывающей и обрабатывающей отраслях. Появилось довольно сложное для своего времени оборудование для шахт, в металлургической промышленности вместо небольших горнов стали строить более высокие, воздух в которые подавалась с помощью водяного колеса. В металлообработке были усовершенствованы молоты, в текстильной промышленности вместо примитивного вертикального станка является горизонтальный станок. С появлением свободного капитала возникают мастерской или предприятия, которые получили название мануфактуры (от лат. Manus - рука, factura - производить). Характерными признаками мануфактуры стали разделение труда и использование наемных рабочих. Выделялись рассеянная мануфактура, где различные стадии производства происходили в разных местах, и централизованная, где весь производственный цикл осуществлялся в одном месте, «под одной крышей». Рассеянная мануфактура позволяла привлечь к мануфактурному производству не только наёмных рабочих, но и сельских жителей, а также владельцев ремесленных мастерских. Вместе с тем, рассеянная мануфактура уступала централизованной в том, что требовала транспортировки промежуточного продукта из одних мест в другие, что усложняло производственный процесс.
Существенные сдвиги произошли и в средствах передвижения, особенно на морском транспорте. Появление в начале XVII в. огнестрельного оружия привело к настоящей революции в военном деле. С началом книгопечатания появилась новая отрасль - типографское дело; начали производить очки и часы. Дальнейшее развитие техники и технологии, хотя и не такое быстрое, происходило и в сельском хозяйстве. На основе прогресса в материальном производстве наблюдаются изменения в хозяйственных отношениях. Если раньше значительная часть населения вела натуральное хозяйство, то теперь увеличилась роль товарно-денежных отношений. Одновременно расширяется внутренний рынок, где главным действующим лицом становится купец. Усложняется денежное обращение, появляются новые виды торговых сделок и соглашений, биржа превращается в место операций с товарами и ценными бумагами, развивается кредит и банковское дело. Все это способствовало появлению свободного капитала - одной из решительных условий зарождения в феодальном обществе капиталистического уклада. Формируются классы буржуазии и наемных рабочих. В результате глубоких сдвигов в экономической и социальной структуре общества изменилась форма феодального государства - сословная монархия в большинстве европейских стран уступила место абсолютизму. Король не только сконцентрировал в своих руках высшую государственную власть, но и подчинил церковь. Феодальная знать и дворянство увидели угрозу своим экономическим и политическим привилегиям и повели борьбу против усиления королевской власти. В этих условиях монархия начала искать опору в оппозиционной феодалам политической силе - буржуазии. Буржуазия давала абсолютной монархии финансовые средства, а взамен получала выгоды от протекционистской политики абсолютизма. Такой союз вполне устраивал буржуазию, потому что позволял ей укрепить свои позиции. Абсолютная монархия сыграла в европейских странах положительную роль в развитии национальной промышленности и торговли, а также в завершении политической централизации. Однако исторически прогрессивное воздействие феодально-абсолютистская монархия оказывала недолго. Когда буржуазия превратилась в мощную экономическую силу и начала претендовать на политическую власть, абсолютизм перешел к политике подавления и ограблениями буржуазии. В свою очередь буржуазия, которая выражавшей интересы прогрессивной части общества, повела открытую борьбу против абсолютизма и сил феодальной реакции. Этот конфликт нашел свое разрешение в буржуазных революциях. Первая европейская буржуазная революция произошла в Нидерландах. Основными причинами ее были: 1) раннее развитие капитализма; 2) угнетение испанской короны. В первой половине XVI в. сложились глубокие противоречия между буржуазным развитием Нидерландов и политическим режимом феодальной Испании. Это придало буржуазной революции национально-освободительное оттенок. Восстание началось в 1566 г. с небольшими перерывами продолжалась до 1579 г. На его подавление была направлена ​​18-тысячная армия герцога Альбы. Восстание закончилось победой только наполовину. В январе 1579 г. была заключена Утрехтская уния, положившая начало существованию семи Соединенных провинций Нидерландов. Так на севере страны возникла первая буржуазная республика, ядром которой стала Голландия. Южные Нидерланды еще долгое время находились под властью Испании и в будущем получили название Бельгия. Нидерландская буржуазная революция носила локальный характер и сыграла большую роль в развитии капитализма непосредственно в Голландии. В ХVII в. эта страна превратилась ведущую в экономическом отношении державу Европы. Определяющими факторами экономической гегемонии Голландии являлись: 1. Морское дело и кораблестроение; 2. Активная внешняя торговля и колониальная политика; 3. Развитое рыболовство; 4. Суконная промышленность и централизованная мануфактура; 5. Передовое сельское хозяйство. 
Гораздо большее значение для Европы и других континентов имела английский буржуазная революция 1640-1660 гг. Она была первой буржуазной революцией «европейского масштаба», которая нанесла сокрушительный удар по феодализму. Английский буржуазия получила доступ к власти и свободу предпринимательской деятельности. Были открыто объявлены буржуазные порядки, которые в дальнейшем пришли на смену феодализму и в других странах Западной Европы. 
В начале XVIII в. мануфактурное производство в Европе вступило в завершающий этап своего развития, который непосредственно предшествовал промышленной революции. Это касается прежде всего Англии, Голландии и Франции. На первое место в Европе в промышленном отношении вышла в это время Англия. Победа Англии в экономическом соперничестве с Голландией была победой английского промышленного капитализма над голландским торговым капитализмом, капиталистической домашней промышленности – над городской мануфактурой ее соперницы. Сельская рассеянная мануфактура в Англии, использующая дешевую рабочую силу, оказалась более конкурентоспособной, чем голландская централизованная мануфактура. Голландия отставала от Англии и в металлургии по причине недостаточного развития топливно-энергетической базы. Особого развития процесс концентрации и специализации мануфактур достиг в Англии в середине XVIII в. В это время ни одна страна Европы не могла соперничать с ней в разнообразии отраслей промышленного производства.
С развитием капитализма тесно связано начало колониальных захватов. Товарно-денежные отношения, которые в это время быстро распространялись, сделали золото главным критериям богатства. Незначительные запасы драгоценных металлов в Европе подталкивали европейцев к поиску новых земель, богатых золотом. Понятие «колонизация» и «колониализм» имеют два значения. В широком смысле слова «колонизация» означает создание на чужой территории поселений жителей какой-либо другой страны. В узком смысле оно означает захват чужой территории с целью эксплуатации местного населения. Первыми из европейских стран на путь колониальных захватов стали Испания и Португалия. Наибольшую заинтересованность у них вызвали богатые страны Востока. Однако широкое проникновение европейцев на Восток стало возможным только после экспедиции Васко да Гамы, который открыл морской путь в Индию в обход Африки. К концу XVI в. в связях с Востоком доминировали португальцы. В XVII в. проникновение на Восток начали голландцы, французы и англичане. Наибольшего успеха колонизаторы достигли в тех регионах, где не существовало сильных государств. В тех же районах, где сложились мощные централизованные страны, европейцам долгое время не удавалось установить свое господство. Сначала им удалось создать свои опорные пункты в ряде стран - Японии, Китае, Бирме, однако к концу XVIII в. почти отовсюду колонизаторы были изгнаны. Первоначально эксплуатация колоний велась путем грабежа, который особенно эффективно использовали португальцы и испанцы. Голландцы, французы и англичане, закрепившись на Востоке, стали на путь развития торговли. Из восточных стран они вывозили товары, пользовавшиеся спросом в Европе. Постепенно торговля превратился в главный вид отношений между Западом и Востоком; грабежи отошли на второе место. Поэтому неслучайно период XVI - XVII в. получил название периода торговой экспансии европейцев на Восток. Необходимо отметить, что европейское проникновение в это время мало волновало правителей восточных стран. Восток по своей экономической и военной мощи превышал Запад. Кроме того, местные правители были заинтересованы в торговле с Западом, который приносил им значительные доходы. Например, султаны Османской империи даже поощряли торговые контакты с европейцами. Они вводили для европейских купцов значительные льготы. Восточных правителей волновала не столько возможность войны с европейцами, сколько их культурное влияние, в котором виделась угроза существующим порядком. Во-первых, христианство, которое распространялось на Востоке, могло быть использовано оппозицией. Во-вторых, европейцы принесли с собой новые ценности и моральные нормы: индивидуализм, свободу личности, стремление к активной деятельности и т.д. Именно поэтому правители Японии, Китая, Кореи в XVI - XVII в. стали на путь самоизоляции от внешнего мира. Однако это самоизоляция не была абсолютна. Ограниченная торговля с европейцами сохранялась, однако была поставлена под жесткий государственный контроль. В целом проникновение европейцев на Восток объективно имело прогрессивное значение, потому что вело к преодолению изолированности двух центров мировой цивилизации. В то же время этот процесс приобрел вид колониальных захватов, ограблениями подчиненных народов. В XVI - XVII в. эти негативные результаты колонизации только начинали проявляться. Восток в это время был достаточно сильным, чтобы дать в случае необходимости отпор колонизаторам. Тем не менее, европейцы расширяли закрепиться в восточных странах и постоянно расширяли зону своего влияния. Дальнейшее развитие колониализма зависело от того, как ответит Восток на европейское проникновение. 
Таким образом, в XVI - середине XVIII в. в странах Западной Европы происходят важные события, которые определили основные направления развития мировой цивилизации. Зарождается капитализм, происходят буржуазные революции, начинается образование колониальной системы. В сферу международных отношений втягиваются страны Востока.

Тема 5. Становление промышленного капитализма (последняя ХVІІІ – последняя треть ХІХ вв.).
Европа XIX века богата на революционные события, которые оставили значительный след в истории многих стран. Но ни одно из них не может быть сравнимо по своим масштабам и итогом с промышленной революцией. 
Промышленная революция – одно из величайших явлений всемирной истории. Она изменила лицо Европы, а затем и всего мира, сделав человека свободным и независимым от природы, но промышленная революция не была одним только чистым благом. Она способствовала развитию варварства, создавая страшные орудия войны и разрушения, нанесла неисправимый ущерб природе и породила комплекс глобальных проблем, от решения которых зависит судьба человечества.
Понятие «промышленная революция» обозначает длительный и сложный процесс перехода от ремесленно-мануфактурного производства к машинному со всеми социальными и экономическими последствиями.
Основу промышленной революции составляют новые средства труда – машины. Технические механизмы – «машины» использовались в средние века и даже в более ранние периоды. Но ни одна машина не была способна заменить человека как рабочего.
Новый тип машин, пришедший на смену орудиям и средствам труда мануфактурного периода, представляет собой развитое машинное устройство, состоящее из трех частей: машины-двигателя, передаточного механизма и машины-орудия, или собственно рабочей машины. После внедрения таких машин в производство и налаживания их систематического воспроизводства с помощью других машин, можно говорить об осуществлении промышленной революции в той или иной стране.
Промышленная революция это не просто внедрение машин и новой технологии. Она означала также изменение организации производства, другими словами – создание фабрично-заводской системы.
Промышленная революция привела к индустриализации в Европе и США, и имела много общего во всех странах, хотя начиналась в разное время и отличалась региональными особенностями.
Первой страной, осуществившей переход к современной промышленности и экономическому росту, была Англия. Уже во второй половине XVIII века она являлась ведущей торговой и финансовой державой мира, в которой существовали наиболее благоприятные условия для предпринимательской деятельности. Система мануфактурного производства развивалась быстрее, чем в странах континентальной Европы, где имелись различные цеховые ограничения. Аграрный переворот, приведший к обезземеливанию многих тысяч землевладельцев, в избытке обеспечивал мануфактуры, а затем фабрики наемными рабочими. Правительство поддерживало английскую буржуазию. Англия обладала обширными рынками сбыта и источниками дешевого сырья на Востоке, а также излишками капитала - этим необходимым условием предпринимательской деятельности.
Развитие промышленности Англии стимулировалось конкуренцией со стороны других стран – России, Индии и т.д. Выходом из этого стало налаживание фабричного производства и колониальная политика, где экономические средства сочетались с политическими и административными. Войны, рост армии – все это создавало предпосылки стандартизации продукции и устойчивый спрос на нее.
Экономическим успехам способствовало развитие научной и технической мысли. В 1662 г. было создано лондонское Королевское общество, в 1799 г. – Королевский институт. Сложилась гибкая система образования – начальное (при приходах), фабричные школы, реальные средние школы, классические средние школы, университеты. 
Промышленный переворот был обусловлен рядом революционных изобретений:
1733 – изобретение летучего челнока (Дж. Кей).
1785 – механический ткацкий станок (Картрайт)
1738 – первая ручная прядильная машина с механизацией процесса прядения 
1765 – усовершенствованная ручная прялка (Харгривс)
1769 – изобретение паровой машины (Дж. Уатт). 
1784 – паровая машина двойного действия.
Значительных успехов достигла также и металлургия, где ещё в 1735 г. А. Дерби открыл способ плавки чугуна с применением каменного угля и негашёной извести, а в 1779-1784 гг. Хентсман и Корт сумели выплавить из чугуна при высоких температурах железо и сталь. Всё это сделало их производство массовым и относительно дешёвым. В ХVIII в. в металлургии вместо дерева все чаще начинает использоваться уголь. С этого времени угольная и металлургическая промышленность становятся основой экономики Англии. 
Революционные изменения происходят на транспорте. С конца ХVIII в. начинается активное строительство каналов. Широкое распространение получают дороги с твердым покрытием. В 1825 г. сооружена первая железная дорога Манчестер – Ливерпуль. В середине ХIХ в. изобретен телеграф. Все это привело к тому, что Англия превратилась в «фабрику мира».
К началу ХIХ в. Англия становится бесспорным экономическим лидером в мире. ХVIII и ХIХ века стали эпохой Английского колониального владычества. В результате успешных войн с Голландией и Францией владения Англии раскинулись по всему миру. 
Производство машин после изобретения паровой машины в 1784 году стимулировало развитие металлургической и угольной промышленности. Пика своего экономического могущества Великобритания достигла в 50-60 гг. XIX века. Половина железа и угля, производимого в мире, приходилось на долю страны, население которой составляло 2% от общей численности населения Земли. Текстильная промышленность потребляла почти половину мировых запасов хлопка-сырца. Более одной трети торгового флота мира плавало под британскими флагами.
Уже в XVIII в. Англии удалось превратить свои владения в Америке в обширный, быстро расширяющийся рынок для своих мануфактурных товаров. Британские товары проникали и на рынки Португалии и ее владений. Главным европейским перевалочным пунктом в заморской торговле стал Лондон. С Лондоном делили роль центров заморской торговли Амстердам, Бордо, Гамбург и Лиссабон. 
Изменения произошли и в сельском хозяйстве. Распространение передовых методов в овцеводстве и земледелии позволило значительно повысить эффективность этих отраслей. В сельском хозяйстве активно использовались усовершенствованные сельскохозяйственные орудия труда, в начале ХIХ в. повсеместное распространение получил железный плуг. Происходило расслоение земледельцев, причем преимущество получили крупные землевладельцы (лендлорды) и крупные землепользователи. В результате разорения крестьянства в Англии утвердилось трехчленное деление сельского общества: наемный рабочий – капиталистический арендатор – лендлорд. Лендлордам более выгодно сдавать земли крупным арендаторам, что в итоге приводило к укрупнению земледелия, вытеснению не только крестьян, но и мелких арендаторов (фригольдеров). В результате роста пролетариата и уменьшения числа сельского населения Англия стала самой «городской» страной в мире. Сельские жители составляли здесь в 1831 г. чуть более четверти населения (28%).
Промышленная революция в Англии породила и новое явление – борьбу пролетариата за свои права. Эта борьба прошла длинный путь от войны с машинами (луддизм) до организованного движения со своими профсоюзами и политическими партиями.
Особенности промышленного переворота и индустриализации во Франции и Германии. Серьезным торговым конкурентом Англии в XVIII в. являлась Франция.  По численности населения она более чем вдвое превосходила Англию. На протяжении XVIII в. активно происходил процесс формирования французского мануфактурного пролетариата. Особенно успешно развивалась легкая промышленность Франции, которая по масштабам производства далеко обгоняла тяжелую. Бурно развивалась текстильная промышленность. В первой половине XVIII в. во Франции ткалось более 100 видов разнообразных шелковых тканей. В конце XVIII в. годовая продукция французской текстильной промышленности равнялась 1906 млн. ливров, тогда как в металлургии – 88 млн. ливров, а в добыче минерального топлива – 10 млн. ливров. В первой половине XIX века Франция превзошла все остальные страны по производству шелковых тканей. Государственные субсидии способствовали распространению шерстяной промышленности в сельских районах на юге Франции. Это компенсировало начавшийся упадок таких традиционных центров, как Амьен, Лилль, Реймс. В результате французские ткани успешно конкурировали с английскими на колониальном рынке. Усилился процесс специализации производства.  
Важное место в экономике Франции занимала торговля. Самые прибыльные отрасли внешней торговли находились в руках судовладельцев и купцов нескольких крупных портовых городов, в первую очередь Бордо и Нанта. Если в 1717 г. торговля Бордо составляла 13 млн. ливров, то в 1789 г. она возросла до 250 млн. ливров; темпы роста торговли составляли 4,4 процента ежегодно (в промышленности Франции от – от 1,5 до 1,19 процентов).
Однако промышленная революция, начавшаяся в Англии во второй половине ХVIII в., проходила во Франции более медленно. Темпы роста промышленности были невелики и составляли в среднем полтора процента. Развитие тяжелой промышленности (производство машин) шло с отставанием. Франции не хватало своего угля, и поэтому уголь приходилось ввозить из-за границы. Экстенсивные факторы роста полностью преобладали над интенсивными. 
Значительный импульс придала экономике Франции Революция 1789—1794 гг. Был радикально решен аграрный вопрос – отменены феодальные повинности, произошел раздел общинных земель, проводилась продажа эмигрантских земель. В городах ликвидировались цехи. 
 После поражения революции произошла попытка отката к феодализму, но она окончилась безрезультатно. Важным явлением в экономической жизни Франции начала ХIХ в. стало создание Наполеоном I Французского банка. Не менее существенным шагом явилось введение т.н. «континентальной блокады Англии», что должно было ослабить Британию и поспособствовать проведению Францией колониальной политики. Результаты блокады были двойственны – с одной стороны она способствовала вывозу товаров в Европу и росту колониальных владений, с другой – привела к ограничению ввоза машин из Англии и притоку сырья из английских колоний. Развитие промышленности Франции в первой половине ХIХ в. по-прежнему проходило намного медленнее, чем в Англии. Особенностью экономического развития Франции являлось преобладание рассеянной мануфактуры, производство эксклюзивных товаров роскоши, засилье финансистов, шахтовладельцев.
 Более интенсивно экономика стала развиваться в годы т.н. «Второй империи» (1852-1870). Объемы экспорта и импорта в это время увеличились в 400 раз. Массовый характер приняло «грюндерство» – учреждение банковских предприятий, кредит, спекуляции. Активно происходило складывание кредитно-ростовщического характера французского капитализма.
В Германии процесс индустриализации сдерживался наличием политической раздробленности. Фактически, Германии как государства с середины ХVII в. и до 70-х гг. ХIХ в. не существовало. Можно говорить лишь о существовании в это времени более 300 германских государств, сильно отличавшихся по величине и уровню экономического развития. Наиболее мощными из них являлись Австрия и Пруссия. Экономика германских государств носила аграрный характер.  До начала ХIХ в. сохранялась крепостная зависимость. Освобождение крестьян произошло сверху:  в 1807 г. была ликвидирована личная зависимость,  а в 1821 крестьяне получили право выкупать повинности (размер выкупа составил 25 кратный размер годовых платежей). Аграрная реформа по прусскому образцу («прусский путь развития сельского хозяйства») привела к укрупнению землевладения, обнищанию сельских пролетариев. Вместе с тем, она способствовало быстрому накоплению капитала, что предопределяло в дальнейшем успехи германской промышленности. 
До середины ХIХ в. промышленность германских государств была развита слабо. Цеховая система сохранялась здесь до 60-х гг. ХIХ в. Успешно развивались лишь отдельные отрасли, в частности, железнодорожное строительство (с 1835 г.). В 50-60-е гг. наблюдается промышленный подъем. Быстрыми темпами развивается химическая промышленность. Позитивно повлияло на развитие экономики Германии объединение страны в 1871 году. Рост промышленности был обусловлен также победой Германии во Франко-Прусской войне (1870-1771), захватом промышленно развитых областей Эльзас и Лотарингия, а также французскими репарациями, которые Германия вложила в развитие экономики. Центром германской промышленности стал Рур, где получила развитие металлургия, которая создавала индустриальную мощь Германии. К концу ХIХ в. Германия превратилась в экономически наиболее развитую страну Европы, обогнав Англию и Францию.
Становление экономики индустриального типа в США. К концу 18 в. Североамериканские колонии сосредоточились в руках Англии. Целью Англии на этих территориях было их превращение в аграрно-колониальный придаток метрополии. Ограничивалось расширение землевладения. По условиям Квебекского акта 1774 г. колонистам запрещалось покупать земли у индейцев и осваивать свободные земли на Западе. Были приняты специальные законы, ограничивающие развитие промышленности. Дискриминационная политика Англии по отношению к колониям привела к Войне за независимость североамериканских территорий – штатов (1775—1783), принявшей характер буржуазной революции. В 1776 была принята Декларация о независимости США. Колониальная структура американского общества быстро модернизируется, постепенно утверждается ведущая роль США на американском континенте. США превращаются в своеобразный катализатор перемен и цивилизационный центр Америки. Однако и этот лидер имел ряд структурных препятствий на пути к буржуазному обществу. Главным из них было рабство в южных штатах. В середине XIX в. в США сосуществовало фактически две разных экономических системы: буржуазный Север, где быстро развивались капиталистические отношения и формировалось фермерство, и рабовладельческий Юг. Плантаторы Юга, которые владели 4 млн. негров-рабов, вели хозяйство экстенсивными методами, что требовало новых земель, и стремились к распространению рабства на запад страны. Но на эти земли претендовала также североамериканская буржуазия, фермеры и эмигранты. Сельскохозяйственное сырье и продукцию плантаторы традиционно экспортировали в европейские страны, импортируя оттуда промышленные товары. В результате североамериканские производители теряли рынок сбыта и источник сырья. К этому же добавлялись и этические противоречия рабства. Движение за отмену рабства обострилось в 50-гг. с созданием Республиканской партии. В 1860 представитель республиканцев Авраам Линкольн был избран президентом США. Сославшись на незащищенность своих интересов, Южные штаты объявили свой выход из США и образовали Конфедерацию. Начавшаяся Гражданская война (1861-1865) стала результатом социально-политических, экономических и этических противоречий в американском обществе. Первоначально правительство Линкольна не ставило радикальных целей, а добивалось выполнения буквы закона (конституция запрещала выход штатов из США) от Юга и нераспространения рабства на новые регионы. Но военные неудачи вынудили правительство ужесточить свои требования. В 1862 г. был принят закон о гомстедах, согласно которому каждый гражданин США старше 21 лет, не воевавший против федеральных войск, имел право получить кусок земли в 65 га, уплатив земельный налог в 10 долларов. 1 января 1863 года было объявлена свобода всем рабам. В 1864г. войска генерала Шермана вторглись на территорию южных штатов, что вызвало в ряде мест восстание негров. В апреле 1865 войска генерала Гранта заняли столицу Конфедерации Ричмонд. Главнокомандующий армий Юга генерал Ли был вынужден сдаться. Во время войны США понесли самые огромные людские и материальных потери за свою историю. Победа Севера обеспечила ликвидацию экономического и политического размежевания страны, отмену рабства, демократическое разрешение аграрного вопроса, создание единого национального рынка и расширение демократических прав граждан. За Гражданской войной последовала политика Реконструкции (1865-1877), целью которой было модернизация экономических, политических и социальных институтов Юга. В 1866 г. была принята 14-я поправка к Конституции, предоставлявшая право голоса неграм. Реконструкция позволила окончательно и достаточно терпимо адаптировать общества юга к новым реалиям.

Тема 6. Эволюция промышленного капитализма с конца ХІХ в. до первой мировой войны.
Вторая технологическая революция. Создание монополий. К началу ХХ в. развитие капитализма вышло на новую стадию. Произошли значительные изменения в политической и экономической жизни. Англия была отодвинута на задний план. Франция была разбита Германией. Германия превратилась в экономического гегемона в Европе. Произошел резкий экономический рост США, рывок России. Появились новые государства – объединенные Германия и Италия, государства на Балканах. Появление новых лидеров породили клубок политических и экономических противоречий, обострили борьбу за колонии, за лидерство в Европе.
Бурными темпами проходил научно-технический прогресс, развитие и усовершенствования в электротехнической, химической, металлургической, машиностроительной промышленности. Внедрение в промышленность электричества означало революцию, сравнимую с началом использования пара.  Этапами становления эры электричества стали появление реактивной паровой турбины (1884—1885), активной турбины (1889). Был разработан двигатель внутреннего сгорания – бензиновый (Отто) и дизельный (Дизель). Появился автомобиль, что привело к перевороту на транспорте. Рост значения нефти обусловил перераспределение значения залежей полезных ископаемых.
В Германии наблюдался бурный рост химической промышленности. В Бельгии в начале ХХ в. появились искусственные материалы, что открыло путь к использованию пластмасс. В сельском хозяйстве широкое распространение получили минеральные удобрения.
В металлургии распространились новые способы выплавки стали, аллюминия, стал использоваться дюралюминий. Огромное значение имело появление конвейер на автомобильных заводах Гарри Форда. Быстрыми темпами развивалось железнодорожное строительство. Здесь лидировали США, Россия и Германия. Огромный скачек был сделан в военной сфере. Появились броненосцы, окопная война, пулеметы, аэропланы. Во время Первой мировой войны начали использоваться танки и первые автоматы. В конце ХIХ в. российский изобретатель Попов изобрел радио, братья Люмьер – кинематограф.  Таким образом, в конце ХIХ в. произошло завершение промышленного переворота.
В это время имел место рост наиболее крупных предприятий, куда капиталы вкладывались в первую очередь. Происходил рост тяжелой промышленности, которая стала приоритетной. Создание монополий ознаменовало вступление в стадию империализма и монополизма. Монополии – крупные хозяйственные объединения, контролирующие рынок. Выделяют несколько видов монополий:
1. Картели – объединения, сохраняющие хозяйственную самостоятельность, заключающие союзы с целью регулирования объёмов продукции, ее сбыта и найма рабочей силы.
2. Синдикаты – объединения, распределяющие сырье, реализующие продукцию через единые сбытовые конторы.
3. Тресты – полное слияние предприятий, производящих однородную продукцию с целью совместной хозяйственной деятельности. 
4. Концерны – объединения ряда трестов или предприятий, сохраняющих формальную самостоятельность, но подчиняющихся контролю финансовой группы, возглавляющей концерн.
Первые монополии появились в 60-70-х гг. К началу ХХ в. они утвердили свое господство.
В.И.Ленин, говоря о вступлении капитализма в стадию империализма, выделил несколько его признаков:
1. Концентрация производства привела к монополиям.
2. Слияние банковского и промышленного капитала в финансовый.
3. Преобладание вывоза капитала над вывозом товаров.
4. Образование международных монопольных союзов.
5. Завершение территориального раздела мира крупнейшими державами. 
Превращение США в ведущую индустриальную державу мира. Быстрые темпы экономического развития в конце ХIХ – начале ХХ в. были характерны для США. Причины этого были следующие:
1.Победа Севера над Югом 1861—1865, создание единого рынка, реорганизация юга.
2.Огромные природные богатства – золото, уголь, лес, нефть, почвы, реки. Освоение новых земель – Калифорния, «Дикий Запад», Аляска и т.д.
3.Высокий уровень национального капитала и ввоз его из Европы, прежде всего из Англии. 
4.Численность населения и грамотная миграционная политика. В 1864 г. был принят закон, поощрявший иммиграцию. В результате в США хлынули квалифицированные кадры из Германии и Англии. В то же время к иммигрантам предъявлялись достаточно высокие требования; действовали ограничения на въезд больных и неимущих. 
5.Внутренняя миграция на запад и в города. С 1860 по 1900 в города переселилось более 20 млн. чел.
6.Удалённость от конкурентов и близость рынков сбыла (Латинская Америка)
7.Завершение индустриализации и ускоренный технический прогресс. Поощрение внедрений в производство. Изобретения – 1876 телефон (Белл), лампа накаливания (Яблочков – Эдиссон (промышленная лаборатория с 1876)), фонограф и т.д. Конвейер Форда. К 1913 г. предприятия выпускали 1000 машин в день. Стандартизация привела к удешевлению автомобилей с 950 до 290 долларов. Протекционизм – увеличение пошлин на ввозимые товары. 
В 1913 г. США производили 38% продукции мировой промышленности. Монополизация проходила преимущественно в форме трестов. Была предпринята попытка введения антитрестовских законов в 1887 и 1890 гг. В начале ХХ в.проводилась политика «честного курса» Т.Рузвельта – контроль правительства за трестами. Огромное значение имело железнодорожное строительство, особенно для освоения Дикого Запада. Быстрыми темпами развивался городской транспорт. В 70-е гг. появилась надземная ж/д в Нью-Йорке, в 90-е гг. – в Чикаго и Бостоне. В1898 г. было построено метро в Бостоне, в 1904 – в Нью-Йорке. Происходила электрификация железных дорог.
Быстро развивалось сельское хозяйство. За счет конфискации и распродажи плантаций рабовладельцев Юга увеличилось число фермерских хозяйств. Распространилось кропперство – аренда у латифундистов. Широко использовался наёмный труд и сельскохозяйственные машины, с конца ХIХ в. паровые, а с начала ХХ в. также и внутреннего сгорания, трактора, комбайны, жатки, молотилки и т.д.
Развивалась специализация отдельных регионов. Запад и Калифорния специализировались на производстве пшеницы, Канзас, Небраска, Айова – кукурузы. Результатом бурного развития сельского хозяйства стало увеличение поставок зерна в Европу в 80-х гг. ХХ в. Цена на зерно снизилась в 2 раза. С 1870 по 1913 г. сбор пшеницы увеличился в 2,9 раза, хлопка – в 3,5 раза.
Усилилась внешняя экспансия США. Происходил экспорт не только товаров (сельскохозяйственная продукция, корабли, паровозы, машины, оружие), но и капиталов. США экспортировали не только в слабо, но и высокоразвитые страны. Капиталовложения делались в Мексику, Канаду, Кубу, Южная Америка, Океания. Получила распространение доктрина «Панамериканизма», целью которой было противодействие стран американского континента старым колониальным державам Европы и сплочение вокруг США. В 1899 г. была провозглашена политика «Открытых дверей» в Китае, где США рассчитывали путем свободной конкуренции укрепить свои позиции. Вместе с тем, для достижения своих экономических целей США не останавливались и перед прямыми территориальными захватами. В 1893 г. произошло включение Гавайских островов в США. В 1898 г вспыхнула война с Испанией за Кубу. Таким образом, в начале ХХ в. США превратились в наиболее экономически развитую страну мира.
Особенности становления монополистического капитализма в Германии, Англии, Франции и Японии. На протяжении длительного времени Германия значительно отставала в экономическом развитии от передовых стран Запада. Политическая и экономическая раздробленность Германии до конца 60-х годов тормозила рост производительных сил, мешала росту капитальных вложений в транспорт и промышленность. Политическое объединение Германии обусловило бурный экономический рост этой страны. Быстрыми темпами развивалось железнодорожное строительство. К 1870 г. Германия была связана железнодорожными путями со всеми своими зарубежными соседними странами. Строительство железных дорог требовало громадного количества продуктов тяжелой индустрии и машиностроения - каменного угля, рельсов, балок, паровозов, вагонов, труб, цемента, кирпича, нефти и т.п. Поэтому эти отрасли промышленности находили в железных дорогах основу для быстрого развития. Железные дороги являлись стимулом самых главных отраслей капиталистической промышленности, каменноугольной и железоделательной. 
Длина железных дорог за период 1860 - 1870 гг. увеличилась на 8 тыс. км (69%), а за период 1870 - 1880 гг. на 14,2 тыс. км(72,4%). Далее прирост длины железнодорожной сети и темпы роста ее стали заметно снижаться и составили за 1880 - 1890 гг. - 9,1 тыс. км (26,9%), за 1890 - 1900гг. - 8,5 тыс. км (19,8%), за 1900 - 1910 гг. - 9,8 тыс. км (19,0%). Всего за период 1870-1913 гг. длина железнодорожной линии увеличилась примерно в 3,3 раза (на 225%). На рост железнодорожного строительства повлияли иностранные инвестиции, в частности, английские капиталы, а также 5 млрд. контрибуция с Франции. Важную роль в развитии железных дорог сыграли денежные средства, вложенные различными обществами, а также денежные вклады частных лиц. В 1880 г. Германия заняла первое место в Европе по длине железных дорог. Бурное развитие железных дорог ускорило процесс разложения крестьянского хозяйства и вытеснения его домашних промыслов; появился значительный контингент новых потребителей продуктов капиталистической промышленности, особенно в восточных провинциях Германии. Расширился круг потребителей хлопчатобумажных тканей. Наконец, железные дороги в десятки раз удешевили перевозку товаров на далекие расстояния, что содействовало бурному развитию торгового капитала и легкой промышленности. 
Значительное влияние на экономику Германии оказывал милитаризм. Германия превратилась в вооруженный лагерь, широко использовала науку, интенсивно поставлявшую новые средства уничтожения. На этой почве возникла тесная связь между немецкой наукой с магнатами промышленности. В 1896 г. Вильгельм II начал компанию за создание мощного военно-морского флота. Перед первой мировой войной появилась 6,8-дюймовая (420 мм) пушка "Толстая Берта", которая обслуживалась 200 артиллеристами и посылала свои снаряды на расстояние девять миль. Победа над Францией и распространение прусского милитаризма в объединенной Германии, строительство военного флота, перевооружение германской армии, постройка крепостей и т.д. предъявляли повышенный спрос к промышленности. Хозяйственный подъем в Германии, в какой-то мере, подстегивался растущим милитаризмом. Уже в конце 19 века по развитию военной промышленности Германия заняла первое место в мире. 
Промышленному развитию Германии способствовал также быстрый рост населения. Значительное увеличение численности населения происходило с 1890-х годов, а своего пика оно достигало в период 1900-1910 гг., когда прирост населения составил около 9 млн. человек.  Численность людей, занятых в сельском и лесном хозяйствах, неуклонно падала, а в отраслях тяжелой промышленности и торговли росла быстрыми темпами. 
В числе условий, позволивших германской промышленности в последние десятилетия 19 века опередить Англию и Францию, были лучшая постановка школьного дела и профессионального обучения в Германии. Важнейшим фактором быстрого превращения Германии в передовую промышленную страну явился технический прогресс. Объединение страны и пик промышленного переворота в Германии примерно совпали по времени. На этом фоне происходило становление и обновление основного капитала. Период 1870-1873 гг. вошел в экономическую историю страны как годы грюндерства (грюнден - основывать, грюндер - учредитель), получив это название от факта учреждения в те годы многочисленных акционерных обществ, банков и компаний. 
Получив с побежденной Франции 5 млрд. контрибуцию, Германия быстро решила проблему накопления капитала и ускорила развитие промышленности. Захват Эльзаса и Лотарингии также способствовал быстрому развитию промышленности. Комбинированием железной руды Эльзаса и Лотарингии с углем и железной рудой Рейнской области Саарского бассейна была создана мощная топливно-сырьевая база металлургии и химической промышленности. Введение единой финансовой системы, мер и весов крайне благоприятно сказалось на развитии внутреннего рынка. 
Поздний промышленный переворот Германии способствовал тому, что она наряду с применением машин для производства средств потребления быстро заимствовала машинное производство для средств производства, что ускорило сроки промышленного переворота. 
Бурное развитие отраслей промышленности лежало в основе подъема экономики Германии. Решающее значение для экономики страны сыграло стремительное развитие тяжелой промышленности, особенно горнодобывающей и металлургической отраслей промышленности. В конце 19 века в Германии началось развитие новых отраслей промышленности (электротехнической, машиностроительной, химической, автомобильной), которые стремительно стали завоевывать рынки Германии и других стран. Германия перед первой мировой войной стала играть решающую роль на мировом рынке. 
Англия в 1870-1913 г. утратила промышленную гегемонию из-за морального и физического износа основных производственных фондов, нехватки капиталов для переоснащения предприятий, разрушительных последствий экономических кризисов. Но она сохранила ведущие позиции в мировой торговле. Характерной чертой этого времени стало превышение ввоза товаров над вывозом. Англия оставалась мировым банкиром, росли доходы на капитал, размещенный за границей, за посреднические и банковские операции, фрахт и страхование морской торговли, пользование услугами портов и т.д. Англия оставалась крупнейшей колониальной страной, что позволяло промышленникам использовать дешевое сырья и гарантировало рынки сбыта.
В экономическом развитии Франции наблюдалось некоторое отставание от развитых стран. По уровню экономического развития Франция занимала 4 место после США, Германии и Англии. На развитие экономики этой страны оказывали влияние следующие обстоятельства:
1.Поражение во франко-прусской войне. Потери Франции составили 1,5 млн. чел. и 16 млрд. франков. Были утрачены экономически развитые области Эльзас и Лотарингия. 
2.Отставание предприятий по техническому уровню. 
3.Недостаток сырья и топлива. 
4.Отставание сельского хозяйства, его парцеллярный характер. В результате стремления сельских хозяев предотвратить дробление и без того мелких земельных наделов почти не увеличилось население Франции. 
5.Структура производства – преимущественное производство предметов роскоши.
Подготовка к мировой войне поспособствовала росту тяжелой промышленности. Франция занимала 2 место в мире по автомобилестроению. Типичными для Франции формами монополий были картели и синдикаты, но возникали и концерны. Концентрация промышленности во Франции происходила медленнее, чем в США, Англии и Германии. 
Особенностью экономического развития Франции в конце ХIХ – начале ХХ вв. по-прежнему являлся банковско-ростовщический характер. Франция имела огромные денежные запасы и занимала первое место в мире по темпам концентрации банковского капитала. Значительные масштабы приобрел вывоз французских капиталов за границу. 
С конца ХIХ в. все возрастающую роль в экономической и политической жизни мира начинает играть Япония. Длительное время в стране проводилась политика самоизоляции, связанная с установлением на японском политическом олимпе сёгунов (военных предводителей) из рода Токугава (1603 – 1867). Контакты с внешнем миром ограничивались и регламентировались центральной властью. 
Но 50-60 гг. XIX в. во внутреполитической жизни страны происходят серьезные перемены спровоцированные вмешательством извне. В 1854г. американская военная эскадра под командованием командора Х. Перри принудительно открыла Японию для внешних контактов, в скором времени сёгунское правительство вынуждено было подписать неравноправные договоры с США, Великобританией, Россией. Это вызвало недовольство в среде самураев (служилого дворянства) и даймё (удельных князей). В стране началось движение за возвращение реальной политической власти императору. Императорские войска в 1868 г. разбили армию сёгуна и вошли в столицу сёгуна Эдо. Император Мацухито (1852-1912) провозгласил в своей тронной речи программу реформ, которая получила название Мэйди исин (эпоха просвещенного правления). С целью нейтрализации политического влияния даймё была проведена административная реформа (1871), были ликвидированы удельные княжества, страна поделена на губернии и префектуры во главе с назначенными из центра чиновниками. В 1872 - 1873 гг. проводилась радикальная аграрная реформа – земля за выкуп передавалась работающим на ней крестьянам в частную собственность, упразднялись феодальные повинности и вводился земельный налог в пользу государства. Так же были проведены военная, финансовая и образовательная реформы. Развитие общества требовало и реформы политической системы – в 1889 г. император провозгласил конституцию, согласно которой в Японии вводился парламент. 
Благодаря эффективной и решительной политике правительства, творческому переносу западных институтов и достижений на японскую почву страна смогла за достаточно короткие сроки модернизировать свою экономическую структуру. В дальнейшем активная внешняя политика и успешные войны (Китайско-Японская 1895 и Русско-Японская 1904-1905) свидетельствовали о том, что Япония из объекта колониальной экспансии превратилась в колониальное государство и фактор экономической политики. 

Тема 7. Экономическое развитие международного сообщества между Первой и Второй мировыми войнами. 1918–1939 гг.
Экономические итоги Первой мировой войны. Версальско-Вашингтонская система. После окончания Первой  мировой  войны  коренным  образом  изменилось  международное  положение европейских стран и США. Государствами-победителями (главным образом США, Великобританией, Францией и Японией) была создана Версальско- Вашингтонская система мирного урегулирования. Её основу составляли Версальский мирный договор 1919 г. и связанные с ним договоры с бывшими союзниками Германии. Версальский мирный договор, главный документ мирного урегулирования после Первой мировой войны 1914 – 1918 гг. был подписан 28 июня 1919 г. в Версале.
Договор решал территориальные, военные, экономические и др. вопросы. Германия возвращала Франции Эльзас и Лотарингию, передавала Бельгии округи Эйпен, Мальмеды и Марене, Дании - северный Шлезвиг, признавала независимость Польши, Чехословакии и Люксембурга, обязывалась уважать независимость Австрии. К Чехословакии отходила часть силезской территории, к Польше - отдельные районы Померании, Познаньщины, большая часть Западной и часть Восточной Пруссии, часть Верхней Силезии. Данциг с прилегающей территорией превращался в свободный город под руководством Лиги Наций и включался в таможенные границы Польши, которая через так называемый Данцингский коридор, что отделял Восточную Пруссию от остальной Германии, получила выход к Балтийскому морю, Клайпеда и прилегающие районы переходили под контроль Лиги Наций.
Территория Германии на левом берегу Рейна и правый его берег на расстоянии 50 км подверглись демилитаризации. Саарский угольный бассейн передавался «в полную и неограниченную собственность» Франции, а Саар оставался на 15 лет под руководством Лиги Наций. Германия лишалась всех колоний, сфер влияния, собственности и привилегий за границей; её колонии были поделены (в форме мандатов) между Францией, Японией, Бельгией, Португалией, Великобританией и ее доминионами. Сухопутная армия Германии сокращалась до 100 000 человек, запрещалось иметь подводные лодки, военную и морскую авиацию. Как гарантия исполнения Германией Версальского мирного договора предусматривалась оккупация войсками союзников территорий на запад от Рейна на срок от 5 до 15 лет. Германия признавалась ответственной за развязывания войны и принесенный ею урон, что создавало правовую основу для уплаты репараций. Сумму репараций, которые Германия обязана выплатить за 30 лет, должна была определить специальная комиссия.
По инициативе президента США Т.В. Вильсона была создана первая в истории международная организация по развитию сотрудничества между народами и обеспечения мира и безопасности – Лига Наций.
По инициативе США 12 ноября 1921 г. в Вашингтоне была созвана конференция по ограничению морских вооружений и по дальневосточным и тихоокеанским вопросам. Участвовали США, Великобритания, Китай, Япония, Франция, Италия, Нидерланды, Бельгия, Португалия, а также делегаты Индии и Британских доминионов. Конференция приняла три основных документа:
Договор четырех государств (США, Великобритании, Японии, и Франции) о совместной защите их прав на островные владения в районе Тихого океана и ликвидацию англо-японского союза, чего добивались США.
Договор пяти государств (США, Великобритании, Японии, Франции и Италии) об ограничении морских вооружений. Великобритания отказывалась от господства на море. США становились первым государством в результате стратегического перевеса в этом регионе, на втором месте была Япония.
Договор девяти государств (США, Великобритании, Франции, Японии, Италии, Бельгии, Нидерландов, Португалии и Китая) касался политики в Китае, провозглашал принципы «равных возможностей» в Китае для торговли и предпринимательства всех стран. Он соответствовал американской политике «открытых дверей» и позволял США как наиболее могущественному государству вытеснить своих конкурентов из Китая.
Решения Вашингтонской конференции дополнили Версальский мирный договор 1919 г. и стали составной частью Версальско-Вашингтонской системы международных отношений.
Необходимо отметить, что:
- создание Версальско-Вашингтонской системы - это результат сделок и компромиссов между капиталистическими странами;
- Версальско-Вашингтонская система должна была обеспечить господствующее положение нескольких крупных стран – победителей;
- под видом мандатов Лиги Наций страны антигерманской коалиции присоединили к своим владениям крупные германские колонии и арабские территории;
- государства-победители были вынуждены признать новые независимые государства, возникшие в Центральной и Юго-Восточной Европе;
- раздел мира с позиций силы согласно Версальско-Вашингтонской системы усилил противоречия между крупными государствами, что и привело к ее распаду 1 сентября 1939 г. с началом Второй мировой войны.
Возрастание экономической роли США в межвоенный период. «Новый курс» Ф.Д.Рузвельта. Первая мировая война 1914 – 1918 гг. была для США прибыльным делом. В связи с выполнением больших военных заказов, капиталовложения в фабрично-заводскую промышленность возросли почти в два раза. Общая стоимость промышленной продукции за годы войны возросла с 23,9 млрд. дол. до 62 млрд. дол. Значительно расширились отрасли промышленности, которые непосредственно обслуживали потребности войны.
Возрос объем внешней торговли с 1813 млн. дол. в 1913 г. до 3904 млн в 1919 г. Тоннаж торгового флота США до войны был 4,3 млн. тонн, а к 1920 г. возрос до 14,6 млн. тонн.
Ускорился процесс концентрации производства и централизации капитала. Финансовые магнаты США: Рокфеллеры, Морганы, Меллоны захватили господство в нефтяной промышленности. В стальной промышленности господствовали Морганы, в угольной – Морганы, Рокфеллеры. Меллоны, в цветной металлургии – Меллоны, Морганы. Гугеннгеймы, Рокфеллеры; в резиновой промышленности - Морганы; в химической - Дюпоны.
Из страны, импортирующей капитал, США превратились в страну экспортирующую его, из государства-должника - в государство - кредитора. До войны внешняя задолженность США составляла примерно 5,5 млрд. дол. За годы войны США одолжили союзникам 10 млрд. дол. К концу войны сконцентрировали в своих руках более одной трети мирового золотого запаса. Доллар стал основной валютой в мире, росло благосостояние американцев.  В результате США превратились в крупнейшую экономическую страну мира, а Западная Европа стала их должником.
Однако крах на Нью-Йоркской бирже 24октября 1929 г. (черный четверг) стал началом мирового экономического кризиса.  Производство в США снизилось в два раза, безработица достигла 25%, четверть фермеров лишились земли.
Выход из кризиса начался в марте 1933 г., когда на пост президента был избран кандидат демократической партии Ф.Д. Рузвельт. Он предложил программу выхода из кризиса(«новый курс»), которая предусматривала широкое вмешательство государства в экономику. Экономическая ситуация в стране диктовала необходимость начать реформы с решения кредитно-финансовых проблем. Президент, воспользовавшись предоставленными полномочиями, провозгласил чрезвычайное положение и закрыл все банки страны. Был принят чрезвычайный банковский закон, в основу которого был положен дифференцированный подход к открытию банков. Все банки страны делились на три группы. В первую входили "здоровые" банки, которые следовало открывать в первую очередь; во-вторую, – банки, которые могли функционировать при условии оказания им помощи: В третью – те, которые не способны были функционировать; они должны были быть ликвидированы. Федеральная резервная система должна была выдавать ссуды нуждающимся банкам под залог ценных бумаг и государственных облигаций. Уже к 15 марта приступили к работе банковские учреждения, признанные "здоровыми". Меры по "очищению" банков привели к сокращению их числа. 
Для предотвращения утечки золота за границу и его накопления в частных руках с целый спекуляции 5 апреля 1933 г. был принят закон, запретивший экспорт золота, а также указ об обязательной сдаче банкам гражданами США золотых запасов на сумму свыше 100 дол. Одновременно разрешался выпуск новых банкнот, не обеспеченных золотом. Вслед за этим правительство Ф.Рузвельта наложило эмбарго на золото, циркулирующее между США и за границей. Это означало ликвидацию механизма золотого стандарта в стране и начало стремительного обесценивания доллара по отношению к золоту; стоимость доллара упала на 30 %.
Вторым важнейшим банковским законом стал закон о банковской деятельности Гласса-Стигала, принятый 16 июня 1933 г., по которому разделялись депозитные и инвестиционные функции банков, была создана Федеральная корпорация страхования депозитов (ФКСД). Первоначально размер страхования депозитов не превышал 2500 дол. по каждому счету. Страховка финансировалась из страховых сборов, выплачиваемых банками. К началу 1934 г. около 80% всех банков США застраховали свои депозиты, учитывая желание большинства вкладчиков иметь подобную защиту. Закон установил, что депозиты размером до 10 тыс.. дол. подлежат страховке на 100%, от 10 до 50 тыс.. дол. – на 75, а свыше 50 тыс.. дол. – на 50%. Общественное доверие к банковской системе стало быстро восстанавливаться.
Законодательство 1933 – 1935 гг. реформировало Федеральную резервную систему. По банковскому закону 1935 г. Совет управляющих ФРС, назначаемый президентом США, получил полномочия на определение суммы резерва, который должен оставаться в банках – членах ФРС. Совет управляющих понижением или повышением уровня обязательного резерва мог увеличивать или уменьшать денежную массу, находившуюся в обращении. Кроме того, был создан Федеральный комитет по операциям на открытом рынке, который, во-первых, устанавливал льготные учетные ставки (т.е. такие процентные ставки, по которым банки – члены ФРС могли получать кредиты в Центральном банке) и, во-вторых, регулировал покупку и продажу банками ФРС облигаций государственного займа.
В январе 1934 г. была проведена девальвация доллара, которая установила официальную цену золота на уровне 35 дол за унцию по сравнению с прежней официальной ценой 20,67 долл., что снизило его золотое содержание на 41%. Была начата чеканка серебряной монеты, те. в стране вводился биметаллизм.
В тесной связи с банковско-денежными мероприятиями совершенствовалось законодательство об упорядочении операций на фондовых биржах. В 1933 – 1934 гг. были приняты законы по регулированию деятельности бирж, имеющие целью навести порядок в торговле акциями и пресечь биржевые спекуляции. Законом 1935 г. вводились довольно жесткие меры регулирования холдинговых компаний.
Девальвация доллара, изъятие монетного золота из частных рук, облегчение доступа к кредиту способствовали повышению цен и создали механизм инфляционного развития американской экономики, одновременно давая тем самым в руки государства средства для проведения реформ в других отраслях хозяйства.
Одним из важнейших законов, направленных на государственное регулирование промышленности и трудовых отношений с целью выхода из кризиса, стал закон о восстановлении промышленности, принятый 16 июня 1933 г. В соответствии с ним предпринимателям в каждой отрасли промышленности предлагалось добровольно объединиться и выработать "кодексы честной конкуренции", которые, во-первых, устанавливали бы размер производства; во-вторых, определили бы уровень заработной платы и продолжительность рабочего дня; в-третьих, распределили бы рынки сбыта между отдельными конкурентами. На время действия закона, ограниченное двумя годами, приостанавливалось применение к кодифицированным отраслям положений антитрестовского законодательства.
Для проведения закона в жизнь создавалась Национальная администрация по оздоровлению промышленности (НРА) во главе с генералом Х.Джонсоном. НРА представляла собой огромную государственную машину федерального масштаба с соответствующими органами в штатах и городах. Через год после создания НРА кодексами были охвачены предприятия с общей численностью около 20 млн. человек. 450 кодексов распространялись на 95% всей промышленности и торговли США. Всего НРА одобрила около 750 кодексов, охвативших самые разнообразные виды производства – от черной металлургии и каменного угля до музыкальных инструментов и кухонной посуды. Каждый кодекс должен был служить своего рода руководством для определенной отрасли хозяйства, средством для избежания перепроизводства и сохранения "мира" в промышленности. 
Закон об оздоровлении промышленности затронул и трудовые отношения. Он предоставил рабочим право участия в коллективных договорах и профсоюзах. Однако предпринимателям не запрещалось заключать и индивидуальные соглашения с рабочими. В законе регламентировались три основных условия труда: а) минимальная заработная плата в размере 12 – 15 дол. в неделю; б) максимальный рабочий день (8 ч); в) запрещение детского труда.
"Новый курс" охватил и сферу аграрных отношений. 12 мая 1933 г. вошел в силу билль о помощи фермерам. Его основной раздел – закон о регулировании сельского хозяйства – ставил главной целью поднять уровень цен с тем, чтобы их паритет на продававшуюся и покупающуюся фермерами продукцию соответствовал соотношению цен за пятилетие, предшествовавшее первой мировой войне (1909 – 1914). Фермеры, которые добровольно соглашались ограничить объемы производства или уничтожить часть продукции, получали премии. Средства для компенсации черпались из фонда, созданного из налога на первичную переработку сельскохозяйственной продукции. Ключевыми мерами осуществления программы регулирования сельского хозяйства были сокращение посевных площадей и уничтожение произведенной продукции. Закон о помощи фермерам создавал механизм рефинансирования фермерских долгов, сократив проценты по ипотечной задолженности и удлинив срок погашения долгов. В апреле 1936 г. Верховный суд США признал закон о регулировании сельского хозяйства незаконным.
Второй этап в аграрной политике "нового курса" ознаменовался принятием в марте 1936 г. закона о сохранении плодородия почв и о квотах для внутреннего рынка. Цель правительства осталась прежней – поднять цены на продукцию, поставляемую на рынок крупными фермерами, однако способ, ее достижения изменился. Учитывая предыдущий опыт, когда крупные фермеры часто злоупотребляли правительственными субсидиями, премии были дифференцированными в зависимости от плодородия изъятой из обработки почвы, а не только от размера сокращаемой площади. Средства для выплаты аккумулировались уже не за счет особого налога, а выделялись из общего бюджета в размере 500 млн. дол.
Завершающим в аграрной политике "нового курса" стал закон 1938 г., который, усилив регулирующие функции государства, ввел концепцию "всегда нормальной житницы", согласно которой поддержание цен достигалось не путем уничтожения излишков продукции, а ее сохранения и сопровождалось выплатами фермерам в счет еще не проданных товаров. Одновременно правительство США, проводя политику демпинга за границей, стимулировало экспорт пшеницы и хлопка выдачей ввозных премий.
Регулирующая роль государства в период осуществления "нового курса" в наиболее выраженной форме проявилась в сфере социальной политики. Самой острой оставалась проблема безработицы. С целью организации помощи безработным была создана федеральная администрация по оказанию чрезвычайной помощи во главе с Г.Гопкинсом. На помощь безработным она израсходовала свыше 4 млрд. дол.
С апреля 1933 г. стала функционировать система общественных работ. Были созданы специальные лесные лагеря безработной молодежи в возрасте от 18 до 25 лет, где молодые люди содержались в течение шести месяцев на обеспечении с выплатой 30 дол. в месяц, 25 из которых был обязан направить своей семье. Молодежь использовали на строительстве дорог и плотин, на лесов и парков. Всего через лагеря прошли 2 млн. человек. 
После двух лет осуществления "нового курса" политическая ситуация в стране оставалась напряженной. В преддверия выборов 1936 г. Верховный суд отменил программу президента в сфере труда и промышленности, лишить Рузвельта своей поддержки угрожало рабочее движение, о чем свидетельствовал лозунг создания третьей партии, поддерживаемый массой избирателей. Оздоровления экономики еще не произошло. Выходом из создавшейся ситуации стал резкий поворот "влево" в проведении реформ, означавший начало "второго нового курса". Одним из важнейших законодательных актов стал принятый в августе 1935 г. закон о социальном страховании, который предусматривал страхование двух типов – по старости и безработице. 
В июле 1935 г. был принят статут о трудовых отношениях, известный как закон Ватера. Впервые в истории США рабочие получили право на организацию профсоюзов и заключение коллективных договоров. Предпринимателям запрещалось вмешиваться в создание рабочих организаций, осуществлять дискриминационные меры против членов профсоюза, увольнять или притеснять рабочего за дачу показаний в суде, отказываться от ведения коллективных переговоров с избранными представителями рабочих. Для расследования жалоб профсоюзов и рабочих и пресечения злоупотреблений предпринимателей было создано Национальное управление по трудовым отношениям, решения которого могли быть опротестованы лишь в судебном порядке. Принятие закона Вагнера существенно меняло правовой аспект трудовых отношений в сторону их демократизации.
Социальная политика "нового курса" касалась не только рабочих и фермеров, но и городских средних слоев, интеллигенции. Ее целью было удержать эти группы населения в рамках несколько подновленных традиционных ценностей и не дать им увлечься революционными идеями.
Осуществляя реформы "нового курса", администрация Рузвельта рассчитывала обновить экономику страны и избавить ее от подобных "великой депрессии" потрясений и кризисов. Однако эти цели полностью достигнуты не были. Наступление экономического кризиса в 1937 г. явилось неожиданным. Лишь в 1939 г. экономика США справилась с его последствиями, но до второй мировой воины стране так и не удалось достичь докризисного уровня производства. Вместе с тем реформы "нового курса" имели важное значение для развития как американского, так и мирового хозяйства. Они продемонстрировали роль государственного регулирования в системе капиталистического хозяйства и показали, что гибкое и умеренное регулирование экономики, особенно в трудные периоды ее развития, является жизненно необходимым. Со времени "нового курса" государственное вмешательство в хозяйственную жизнь, применяемое в разных формах, стало неотъемлемой частью рыночного механизма США. Важнейшим итогом реформ было и то, что они ознаменовали серьезный сдвиг в социальном развитии страны.
Замедление темпов экономического развития Англии и Франции. В первой мировой войне Англия потеряла около 750 тыс. человек убитыми и 1,7 млн. ранеными, а также около трети национального богатства. Была уничтожена большая часть военно-морского флота, потери торгового флота составили 40% довоенного тоннажа, выпуск промышленной продукции упал на 20%. Полностью прекратилось жилищное строительство. Резко ухудшилось состояние внешней торговли. Общие расходы на войну составили свыше 10 млрд. ф.ст., налоги за годы войны выросли в 6 раз. Однако за счет налогов было покрыто менее трети военных расходов, остальные средства поступали от внутренних и внешних военных займов, что неизбежно вело к росту государственного долга. Внутренний долг Англии вырос более чем в 10 раз.  Таким образом, Англия из кредитора превратилась в должника американских банкиров и вслед за утратой промышленной монополии на рубеже веков она начинает терять и свое финансовое превосходство в мире. 
В ходе войны нарушились традиционные внешние связи Англии. Она не сумела сохранить свои экономические позиции на Востоке и в Латинской Америке, где ее успешно вытеснял американский и японский капитал. Выпадение России из системы капитализма лишило Англию одного из наиболее крупных внешних рынков. Поэтому Англия приняла самое активное участие в развязывании иностранной интервенции против Советской России. Продолжением этого внешнеполитического курса была позиция Англии на конференции в Париже по итогам первой мировой войны в 1919 г. Английские колониальные владения увеличились на 2,6 млн. км2 с населением приблизительно в 9 млн. человек. И самое главное – Германия как конкурент была на долгие годы устранена с мирового рынка. Однако после Парижской конференции обострились противоречия между Англией, с одной стороны, и Францией и США – с другой. В послевоенный период была подорвана традиционная военная стратегия Англии. Таким образом, результаты первой мировой войны для экономики Англии были достаточно противоречивыми и в итоге, привели к замедлению темпов экономического развития в послевоенные годы, хотя сразу после окончания войны была и полоса кратковременного оживления.
Оживление в экономике Англии было вызвано, во-первых, резким повышением спроса на потребительские товары на внутреннем рынке, во-вторых, некоторым улучшением внешнеторговой конъюнктуры. Оживлению в торговле и промышленности Англии содействовали восстановительные работы, проводившиеся в различных странах после войны, а также большие затраты государства на пособия демобилизованным солдатам и военным морякам, рабочим военных заводов, оказавшимся без работы. Главной задачей правительства Ллойд Джорджа, сформированного в конце 1918 г., был перевод экономики на мирные рельсы. С этой целью был демонтирован военный механизм государственно-монополистического регулирования хозяйства Англии. Еще одним важным шагом Англии было принятие в 1919 г. закона об отказе от золотого стандарта фунта стерлинга, который превратил государство в единого контролера выпуска бумажных денег. В 1921 г. правительство приняло решение о частичном восстановлении контроля над железными дорогами и с этой целью объединило железнодорожные компании в четыре региональные группы.
Несколько расширились и социальные функции государства. Правительство участвовало в осуществлении программ помощи безработным, жилищного строительства, развитии системы народного образования. Торгово-промышленное оживление 1919 – 1920 гг. привело к значительному росту выпуска продукции ряда отраслей английской промышленности и расширению внешней торговли. 
Положение в сельском хозяйстве в 1919 – 1920 гг. отличалось от положения в промышленности. 21 октября 1919 г. Л. Джордж изложил политику правительства в области сельского хозяйства, состоявшую в том, чтобы гарантировать интересы фермеров, страдавших от конкуренции со стороны производителей сельскохозяйственной продукции в других странах. В основе этой политики лежало стремление получать больше продовольствия от собственного сельского хозяйства. 
В 20-е гг. британское хозяйство развивалось неравномерно. Сравнительно быстро росло производство в новых отраслях промышленности, в которых наиболее быстро шли процессы технической реконструкции предприятий, увеличения их энерговооруженности, широкой механизации, электрификации и химизации производственных процессов, увеличивалась производительность труда. Не менее важную роль в увеличении выпуска промышленной продукции играла рационализация производства, резко усилившая интенсивность труда рабочих. Развитие новых отраслей промышленности – автомобилестроения, авиационной, электротехнической усилили концентрацию и централизацию производства и капитала. Старые отрасли британской индустрии переживали застой. Происходил процесс свертывания сельскохозяйственного производства, несмотря на меры, предпринятые ее стороны правительства. По темпам развития английская экономика отставала от ведущих капиталистических держав, ее доля в мировой экономике падала. Таким образом, в первое послевоенное десятилетие экономика Англии развивалась сложно и противоречиво. Это было обусловлено, с одной стороны, приверженностью основной массы английского общества к старым традиционным методам экономического развития – "жизнь за счет колоний" – и нежеланием вкладывать крупные суммы в развитие собственной экономики. С другой стороны, возраставшая мировая конкуренция более молодых и энергичных государств все-таки заставляла правительства консерваторов и лейбористов предпринимать определенные шаги в направлении совершенствования управления экономикой, однако они не всегда давали желаемые результаты, и страна все более уступала свои позиции.
Мировой экономический кризис в Англии начался с некоторым опозданием, и это было вызвано тем, что в предкризисное время английская промышленность развивалась крайне медленно и к началу кризиса едва достигла довоенного уровня. Наибольшей глубины кризис достиг весной 1933 г. Кризис наиболее сильно поразил старые отрасли промышленности Англии. Кризис охватил и сельское хозяйство. Мировая торговля упала примерно на 2/3. Английский экспорт, составлявший 729,3 млн. ф.ст. в 1929 г., сократился до 365 млн. ф.ст. в 1932 г. В 1931 г. разразился острый финансовый кризис, вызвавший обесценение фунта стерлингов и отказ Англии от золотого паритета фунта. Следствием свертывания промышленности, сельского хозяйства и торговли была безработица. 
К началу экономического кризиса у власти в Англии стояло лейбористское правительство. Пути выхода из кризиса оно стало искать в усилении элементов государственного вмешательства в экономику и социальные отношения. Еще до наступления кризиса правительство образовало специальное министерство "по борьбе с безработицей". Министерство предложило следующую программу: а) переселение из "районов депрессии" в сельскую местность и в менее пострадавшие промышленные районы и доминионы; б) организацию общественных работ. Однако реализация этой программы существенных результатов не дала, так как работы на новых местах не всем хватало, а ассигнованных средств для создания новых рабочих мест было крайне недостаточно. Весной 1931 г. ухудшилось финансовое положение Англии. Золото во все больших количествах уходило из Англии. Для решения данной проблемы в марте 1931 г. правительство создало специальную комиссию по "национальной экономии" во главе с крупным банкиром Дж.Мэем. Программа выхода из сложной финансовой ситуации предлагала покрыть предполагаемый дефицит государственного, бюджета в 120 млн. ф.ст. за счет экономии на пособиях по безработице и на жалованье государственных служащих. Опубликование данной программы привело к правительственному кризису и его отставке. Созданное новое "национальное правительство пыталось исправить положение путем займов в США и Франции, однако полученные деньги быстро растаяли,  а чтобы получить новый заем, нужно было выполнить условие – принять программу жесткой экономии. В ноябре 1931 г. был введен в действие новый закон о "проверке нуждаемости", запрещавший выдачу пособий тем безработным, кто находился на иждивении семьи. Осенью 1931 г. было проведено сокращение жалованья государственным служащим. В сентябре 1931 г. произошла отмена золотого стандарта фунта стерлингов, что привело к обесцениванию бумажного фунта. Результатом этого стало улучшение положения английских товаров на мировых рынках и увеличение доли Англии в мировом экспорте. С целью укрепления позиций английской валюты был создан стерлинговый блок.  Входившие него страны фиксировали курсы своих валют в соответствии с курсом английского фунта. Стерлинговый блок давал возможность английскому фунту обслужить 40 – 50% мирового товарооборота. 
Еще одной важной мерой, защищавшей внутренний рынок Англии от внешней конкуренции, было введение протекционизма. Еще с 1931 г. начали вводиться временные протекционистские меры, которые в феврале 1932 г. были заменены законом об импортной пошлине. Закон вводил 10%-ную пошлину на все ввозимые товары. Введение протекционизма сыграло положительную роль в развитии английской экономики, так как теперь внутренний рынок был защищен от конкуренции со стороны товаров других стран. Введя протекционизм, Англия могла навязывать другим странам, заинтересованным в английском рынке, более выгодные для себя условия торговых договоров. 
Существенную роль в выходе британской экономики из кризиса сыграла переориентация капиталовложений на внутренний рынок, защищенный теперь высокими таможенными "стенами". Это объяснялось снижением доходов от вывоза капитала в связи с расстройство финансовой системы мирового капитализма и отказом от золотого стандарта фунта стерлингов. Одной из важнейших причин, обусловивших оживление в английской промышленности, явилось большое расширение военного производства в Англии в 1934 – 1939 гг. Значительные суммы из военного бюджета шли непосредственно на перевооружение, т.е. на изготовление новой военной техники и снаряжения, что означало дополнительные заказы для различных отраслей промышленности. 
Мировой экономический кризис и последовавшее за ним оживление содействовали дальнейшей концентрации английской промышленности. Определенную выгоду извлекла английская буржуазия из изменения конъюнктуры мирового капиталистического рынка. Снижение цен на сырье в результате кризиса было значительно большим, чем на промышленную продукцию. Это позволило Англии в 1932 – 1937 гг. вдвое увеличить стоимость своего экспорта. За этот же период удалось наполовину сократить дефицит платежного баланса, однако полностью избавиться от него Англия не смогла.
После кратковременного оживления в середине 1937 г. в Англии разразился очередной циклический кризис. Экономический кризис 1937 г. развивался неравномерно и охватил не все капиталистические страны. Кризис поразил главным образом экономически мощные страны, которые к этому времени еще не перевели свои экономики на военные рельсы. В Англии кризис привел к некоторому сокращению многих отраслей хозяйства. В годы, предшествовавшие второй мировой войне, Англия продолжала отставать в области экономики от других ведущих держав мира. Ее отставание объяснялось не только сравнительно быстрым развитием промышленности других стран, но и упадком, который переживала английская экономика в период между двумя мировыми войнами. Техническая и организационная отсталость английской промышленности вызывала большое отставание в области производительности труда. 
Сельское хозяйство Англии накануне второй мировой войны развивалось в условиях, отличных от условий 20-х гг. Введение протекционизма в 1931 – 1932 гг. явилось положительным фактором для английского сельского хозяйства. Наряду с протекционистскими мероприятиями правительство широко применяло метод субсидирования сельского хозяйства с целью содействия его развитию. Все эти меры положительно сказались на состоянии сельского хозяйства, но их было недостаточно для того, чтобы вызвать расширение сельского хозяйства в масштабах, отвечавших потребностям страны. Развитие сельского хозяйства тормозилось тем обстоятельством, что зарплата в этой отрасли была ниже, чем в других, что вызывало отлив рабочей силы из сельского хозяйства. Англия накануне второй мировой войны удовлетворяла за счет сельского хозяйства лишь около 30% потребности страны в продовольствии. 
К концу 1939 г. в Англии начался рост производства, и к середине 1940 г. был, достигнут его докризисный уровень. Преодоление кризиса 1937 г. было связано со значительным ростом военного производства. Промышленный подъем 1939 г. был подъемом военного производства.
Несмотря на общее ослабление своих позиций, Англия смогла сохранить перед второй мировой войной место одной из самых крупных держав мира. За ней все еще были важнейшие рынки приложения капитала, Англия удерживала сырьевую монополию по таким важным видам сырья, как натуральный каучук и отдельные виды цветных металлов, обладала крупными активами в нефтяных районах и другими источниками сырья. Даже утратив прежнюю роль главного центра мировой капиталистической торговли, Великобритания все же сохранила за собой одно из ведущих мест среди других экспортеров и импортеров. Английские товарные биржи занимали монопольное положение или разделяли его с немногими биржами других капиталистических стран.
Первая мировая война оказала большое влияние на социально-экономическое развитие Франции.  Франция сильно пострадала от войны. Потери убитыми составили 1,3 млн. человек. Кроме того, 750 тыс. человек остались инвалидами. На территории Франции в течение четырех лет шли военные действия. 10 северо-восточных департаментов, наиболее развитых в промышленном отношении, были совершенно опустошены войной. Из строя было выведено 6 тыс. км железных и 52 тыс. км шоссейных дорог. Немцы разрушили и повредили 550 тыс. домов и около 23 тыс. фабрик и заводов, шахт, погибла половина торгового флота. Общие потери оценивались в 134 млрд. золотых франков. Война подорвала французские финансы. Франция из страны-кредитора превратилась в страну-должника. 
Экономический кризис, связанный с перестройкой промышленности после окончания войны, продолжался с 1918 по 1921 г. Однако в целом победа в войне усилила французский империализм и выдвинула его на первое место в Западной Европе. 
Для перестройки экономики на мирный лад правительство, во-первых, ликвидировало карточную систему; во-вторых, отменило законы военного времени относительно государственного распределения сырья, заказов и рабочей силы; в-третьих, часть военных заводов была продана частным лицам. В годы войны и особенно в послевоенный период усилился процесс концентрации производства и капитала. В связи с ростом крупной промышленности увеличилась численность французского рабочего класса и, что особенно важно, возросла прослойка индустриальных рабочих. Однако, на начало 20-х гг. большинство французских рабочих было занято на мелких и средних предприятиях. 
Таким образом, под влиянием первой мировой войны в экономике Франции происходят большие структурные сдвиги. Правительство, активно используя механизм государственного регулирования хозяйством и предпринимая шаги по восстановлению промышленности, разрядке социальной напряженности, уделяло особое внимание тяжелой индустрии, выводу страны из кризисного положения. В 1924 г. началась стабилизация французской экономики. Это выразилось в том, что в 1924 гг. объем промышленного производства впервые превысил довоенный уровень, а сельского хозяйства достиг этого уровня. Темпы промышленного роста были сравнительно высоки – 5% в год. По этим показателям Франция уступала только США. Однако проблемы стабилизации наталкивались на значительные трудности. Слабая энерговооруженность французской промышленности и ее недостаточная техническая оснащенность приводили к удорожанию французских товаров, затрудняли их сбыт на внешних рынках. По мере восстановления германской промышленности появлялся все более опасный конкурент для французских предпринимателей. 
Сельское хозяйство Франции переживало упадок. Многие важные отрасли – хлопчатобумажная, шерстяная и др. – находились в состоянии застоя. Однако тяжелая промышленность развивалась сравнительно быстрыми темпами. Уже в 1925 г. она превзошла довоенный уровень. Рост экономики Франции был вызван: 1) воссоединением Эльзаса и Лотарингии; 2) обширными работами по восстановлению разрушенных областей, что создавало для французской тяжелой промышленности сравнительно широкий и устойчивый внутренний рынок; 3) получением немецких репараций. Рост промышленного производства во Франции продолжался и в последующие годы. В период стабилизации возрос удельный вес тяжелой промышленности. Быстро развивались новые отрасли: автомобилестроение, авиация, радиотехника, кинопромышленность и др. На промышленных предприятиях вводились наиболее передовые методы и технологии. 
В январе 1923 г. Франция совместно с Бельгией оккупировала Рурскую область. Немецкое правительство объявило политику "пассивного сопротивления". Добыча каменного угля в Руре прекратилась. Десятки французских металлургических заводов стали из-за нехватки угля. Расходы на оккупацию Рура росли из месяца в месяц. Правительство вынуждено было увеличить налоги. В стране усилилась инфляция. 
Колониальные войны в Марокко и Сирии поглощали огромные средства и ложились тяжелым бременем на государственный бюджет. Финансовые трудности продолжали нарастать. Курс франка неуклонно падал. В этих условиях парламент предоставил правительству Р.Пуанкаре неограниченные полномочия по проведению финансовой реформы. Были значительно повышены косвенные налоги, а также тарифы на железных дорогах и водных путях. Правительство сократило жалованье государственным служащим и пенсии инвалидам войны. В декабре 1926 г. была проведена девальвация франка до 1/5 его довоенной стоимости. На этом уровне франк стабилизировался и приобрел некоторую устойчивость. Стабилизация франка и другие экономические мероприятия монополистической буржуазии сопровождались усилением капиталистической рационализации – введением новых изнурительных методов труда, сокращением количества рабочих. Правительство Пуанкаре сделало значительный шаг по пути милитаризации страны. В марте 1927 г. был принят закон "Об организации нации в военное время", предусматривавший всеобщую военную подготовку. Для государственного регулирования экономикой были созданы координирующие органы – Национальный экономический совет и Высший железнодорожный совет, в состав которых входили и крупные предприниматели. Государственный банк "Национальный кредит" был центром распределения субсидий на восстановление и развитие разрушенных войной районов.
За годы стабилизации завершается процесс превращения Франции в индустриально-аграрную страну, где в 1931 г. впервые городское население оказалось больше сельского. Хотя в промышленности увеличилось значение крупных предприятий, но численно преобладали мелкие и средние.
Несмотря на рост промышленности, частичную потерю капиталовложений за рубежом, Франция оставалась государством-рантье. Стабилизация французской экономики оказалась кратковременной. Осенью 1930 г. несколько позже, чем в других капиталистических странах, во Франции разразился затяжной экономический кризис, который продолжался, но 1935 г. включительно. 
Очевидно, что кризис нанес Франции большой экономический ущерб. Однако он выполнял и важные оздоровительные функции, прежде всего поразил архаичные, неэффективные звенья экономики, ускорил ее структурную перестройку на базе последних достижений науки и техники и явился важнейшим историческим рубежом между стихийным, классическим и современным высокоорганизованным капитализмом. Выход из создавшегося тяжелого положения французское правительство искало на путях реформирования экономики, используя уже известную теорию английского экономиста Кейнса. Сторонников государственного управления экономикой называли дирижистами. Правительство предоставило предприятиям "защищенного сектора", прежде всего ВПК, государственные заказы и кредиты, обеспечило им налоговые и таможенные льготы. Крестьянам государство выплачивало премии за сокращение посевных площадей, уничтожение части урожая. Была разработана и социальная программа помощи безработным. Государственное регулирование проводилось в рамках рыночной экономики при соблюдении принципа частной собственности и затрагивало в основном государственный сектор. Это регулирование помогло избежать экономической и социальной катастрофы, реформировать классический капитализм, придать существующей экономической системе социальную направленность.
После выхода из мирового экономического кризиса положение народного хозяйства Франции оставалось сложным. Некоторое оживление в промышленности, начавшееся в 1936 г., с середины 1937 г. сменилось новым спадом. Промышленная и финансовая олигархия воспользовалась тяжелым экономическим положением страны. Быстро развивавшийся процесс концентрации производства и капитала усиливал класть крупнейших союзов монополистов, значительно возросла финансовая мощь банков. Усиливалась интенсификация труда рабочих.  Повышались цены, налоги, росла инфляция, усилились эксплуатация масс, милитаризация экономики. 
В условиях обостряющегося социально-экономического положения в стране начинает усиливаться борьба между сторонниками либерального реформирования экономики и реакционными кругами, которых поддерживали фашистские организации. Эти организации сделали попытку ликвидировать во Франции парламентский режим и установить фашистскую диктатуру.  В этих условиях во Франции все демократические и патриотические силы объединяются под лозунгом создания единого Народного фронта, в который бы вошли республиканцы, демократы, либералы, социалисты, коммунисты, средние слои и который преградил бы дорогу фашизму. Этот лозунг завоевал всенародную популярность.
В январе 1936 г. была опубликована программа Народного фронта, важнейшие требования которой заключались в следующем: политическая амнистия, роспуск и разоружение фашистских лиг, создание системы коллективной безопасности, национализация военной промышленности, контроль над крупными банками, введение 40-часовой рабочей недели, увеличение пособий безработным, помощь крестьянам. Эта программа была обсуждена и принята на многочисленных народных собраниях и митингах, состоявшихся по всей Франции.
Правительство Народного фронта (1936-1938) осуществило следующие мероприятия: 1. Запретило фашистские лиги и военизированные группы. 2. Приняло законы о 40-часовой рабочей неделе, оплачиваемых отпусках и коллективных договорах между рабочими и предпринимателями. 3. Повысило заработную плату и пенсии. 4. Организовало общественные работы для безработных. 5. Объявило мораторий на выплату долгов мелких торговцев и ремесленников, а также ввело для них льготные кредиты. 6. Повысило налоги на крупные наследства и доходы, превышавшие 75 тыс. франков в год. 6. Поставило под контроль Французский банк, национализировало железные дороги, частично – военные заводы. Было создано Национальное зерновое бюро, закупавшее продукцию крестьян по твердым ценам.
Народный фронт добился значительных успехов. Была сорвана попытка реакции установить во Франции диктатуру фашистского типа. Трудящиеся добились серьезных социально-экономических завоеваний. Однако закрепить и развить эти завоевания не удалось. Крупная буржуазия скоро перешла в контрнаступление. Предприниматели саботировали производство, провоцировали стачки. Начался вывоз золота за границу. Банкиры и заводчики стремились подорвать курс франка, чтобы тем самым обесценить заработную плату рабочих. Правительство Блюма не оказало отпора финансово-промышленной олигархии, лавировало между народными массами и крупным капиталом, что порождало непоследовательность его экономической политики.
Во второй половине 1937 г. страну охватил новый экономический кризис. В первую очередь он ударил по тяжелой индустрии – металлургической, машиностроительной, судостроительной и строительной промышленности, а вслед за тем распространился на легкую промышленность и сельское хозяйство.
В 1936 г. французское правительство приняло четырехлетнюю программу перевооружения. Она предусматривала развертывание производства танков, современной артиллерии, противотанковых и зенитных средств. По объему производства и техническому уровню Франция отставала от Германии, хоть обладала первоклассными по технической оснащенности металлургическими, металлообрабатывающими, электротехническими, химическими, автомобильными и другими предприятиями, на которых в короткий срок можно было наладить военное производство. С приходом к власти правительства Народного фронта буржуазия начала срывать и выполнение оборонной программы. Французские монополисты на практике осуществляли лозунг "Лучше Гитлер, чем Народный фронт". Многие банки и компании установили сотрудничество с монополиями Германии и Италии, фактически способствуя укреплению их военно-промышленного потенциала. 
В апреле 1938 г. было сформировано правительство правого радикала Ф.Даладье. Вскоре оно получило от парламента чрезвычайные полномочия для "оздоровления" финансов и использовало их для того, чтобы полностью ликвидировать нрава трудящихся. 
Таким образом, экономическое развитие Франции в период между двумя мировыми войнами носило крайне неравномерный характер. Периоды оживления, подъема и стабилизации экономики сменялись экономическими потрясениями, которые резко ухудшали экономическую и социально-политическую обстановку в стране. В этих условиях экономическая политика правящих кругов была направлена на усиление государственного вмешательства в народное хозяйство Франции. Государственное регулирование помогло французской буржуазии найти выходы из сложнейших социально-экономических ситуаций и избежать катастрофы с помощью реформирования и модернизации капитализма
Общее и особенное в хозяйственных системах Германии и Японии. 
Милитаризация экономики. В отличие от США, Англии и Франции, правительствами Германии и Японии была избрана тоталитарная модель регулирования экономики, основанная на полном государственном контроле над всеми отраслями хозяйства, трудовыми и социальными отношениями. Главным содержанием экономической политики этих стран стала милитаризация: активно создавалась военно-сырьевая база, форсированно развивалась военная промышленность, проводилось ее принудительное картелирование, вводилась система принудительного труда, формировались контрольные и надзорные органы управления. В результате военное производство за 1932-1938 гг. выросло в 10 раз.
Отличительной особенностью государственного регулирования экономики Германии стал принцип «фюрерства», закрепленный законом 1934 г. об «органическом построении германского хозяйства». Все предпринимательские союзы переходили в подчинение министерства экономики и возглавлялись фюрером германского хозяйства. Экономика делилась на имперские группы, объединявшие отдельные отрасли и районы. Во главе имперских групп стояли руководители крупных монополий. Аграрная политика была направлена на создание продовольственных резервов, введена система принудительных поставок сельскохозяйственной продукции.
В Японии по «Закону о всеобщей мобилизации нации» (1938 г.) государство контролировало все сферы экономики, регулировало цены, заработную плату, продолжительность рабочего дня; работники прикреплялись к предприятиям, были запрещены забастовки, деятельность профсоюзов. Правительство поощряло экспорт товаров по демпинговым ценам и экспорт капитала. Огромные государственные расходы покрывались за счет инфляции. 
Политика милитаризации привела к оживлению экономики, главным образом за счет военных и связанных с ними отраслей, но одновременно деформировала ее структуру и подорвала финансовую систему.
Таким образом, в 1930-е гг. изменились роль и функции государства в капиталистической системе хозяйства. Для выхода из кризиса были применены две разные экономические модели с различной степенью государственного вмешательства в экономику и направлениями государственной политики. Экономическая система фашистских стран была нацелена на подготовку и ведение войны.
 
Тема 8. Развитие экономики стран Западной Европы, США и Японии после Второй мировой войны (вторая половина ХХ в. – 2020-е гг.)
Послевоенный период связан с возникновением новых глобальных изменений в социально-экономическом прогрессе западноевропейских стран, США, Японии и др.
Во-первых, это неравномерность экономического развития, которая привела к обострению конкуренции и изменению экономических позиций развитых стран в мировом хозяйстве. 
Сразу после Второй мировой войны бесспорным лидером были США: они производили 60% мировой промышленной продукции, располагали 2/3 золотого запаса капиталистического мира. Со второй половины 1950-х гг. быстрыми темпами развивались ФРГ и Япония. В 1960-е гг. ФРГ стала лидером в Западной Европе по объему промышленного производства и ВНП на душу населения (западногерманское «экономическое чудо»). Благодаря помощи США в социально-экономических преобразованиях, активной роли государства, низким военным расходам, высоким темпам роста производительности труда, Япония к началу 1980-х гг. по объему ВНП вышла на второе место в мире после США.
Во-вторых, цикличность развития, выражавшаяся в колебаниях экономической активности. Для середины 1950-х - начала 1970-х гг. характерны высокие и устойчивые темпы роста экономик развитых стран. В 1973-1975 гг. произошел разрушительный экономический кризис, охвативший все страны и все сферы хозяйства. За ним последовал экономический спад 1976-1979 гг., после которого развитые индустриальные страны вновь вступили в полосу кризиса 1980-1982 гг. Период 1983-1990 гг. характеризуется экономическим подъемом, который был прерван финансовым кризисом конца 1990-х. Экономический подъем начала XXI в. сменился спадом 2008-2009 гг., вызванным колебаниями на финансовых рынках.
В-третьих, усиление роли национальных государств в регулировании экономики. Со второй половины 1950-х гг. государство взяло на себя функции прогнозирования экономики, регулирования рынка труда, переквалификации рабочей силы, проведения научно-технической политики, социальной защиты населения, охраны окружающей среды и ряд других. За последние 50 лет государственные прерогативы в этих сферах значительно расширились. Это связано с постоянно меняющимися условиями хозяйствования, быстрым научно-техническим прогрессом, трансформацией структуры экономики, необходимостью решения глобальных проблем современности. Государство стало участником хозяйственной деятельности: государственные расходы составляют в промышленно развитых странах около половины ВВП. В 1950-1970-е гг. государственная экономическая политика основывалась на регулировании совокупного спроса, («неокейнсианская модель»), а в 1980-е – начале XXI в. – на регулировании совокупного предложения («неоконсервативная модель»).
В-четвертых, воздействие научно-технической революции на все сферы экономики, формирование национальных инновационных систем как основного фактора долгосрочного экономического роста и саморазвития.
В послевоенный период научно-технический прогресс прошел ряд этапов. Первый этап (вторая половина 1950-х -- первая половина 1970-х гг.) связан с автоматизацией производства, применением первых ЭВМ; второй (вторая половина 1970-х-первая половина 1990-х гг.) - с созданием и внедрением энергоемких и ресурсосберегающих технологий, появлением новых отраслей хозяйства; третий (вторая половина 1990-х гг. – начало XXI в.) - с переходом к информационному обществу. Информация стала важнейшим ресурсом и фактором общественного развития, появилась глобальная компьютерная сеть Интернет, формирующая единое мировое информационное пространство.
В-пятых, интернационализация хозяйственной жизни, которая привела к региональной интеграции и глобализации.
Первым интеграционным объединением в Западной Европе стало Европейское объединение угля и стали (ЕОУС), образованное в 1951 г. по инициативе Франции. В него вошли шесть государств: Франция, ФРГ, Италия Бельгия, Нидерланды и Люксембург. В 1957 г. в Риме эти страны подписали договоры о создании Европейского Экономического Сообщества (ЕЭС) и Европейского сообщества по атомной энергии (Евратом). В Римском договоре была зафиксирована общая цель стран членов ЕЭС – создание единого рынка капиталов, товаров, услуг и рабочей силы.
Кроме ЕС крупными региональными интеграционными объединениями являются Ассоциация стран Юго-Восточной Азии (АСЕАН, 1967), торгово-экономический союз в Латинской Америке (МЕРКОСУР, 1991), Североамериканская ассоциация свободной торговли (НАФТА, 1994).
В конце XX в. интернационализация хозяйственной жизни вышла на новую качественную ступень – глобализацию, при которой нарастающее взаимодействие между субъектами хозяйствования приобретает всемирный характер. Движущими силами глобализации стали: углубление международного разделения труда, расширение международной транспортной инфраструктуры, информационная революция, развитие транснационального предпринимательства. Глобализация проявляется в ускорившемся росте мировой торговли, стремительном переливе капитала, новой роли управляющих этими процессами международных организаций. Международная сфера экономики развивается быстрее внутреннего производства. Так, в 1950-2003 гг. объем мировой торговли рос в два раза быстрее реального ВВП. Основными экспортерами и импортерами капитала являются развитые страны, на долю которых в 2003 г. приходилось 90% импорта капитала и 60% экспорта. Лидирующее положение в этой области занимают США, за ними следуют Япония, Великобритания, Германия, Франция.
Ведущую роль в экономике развитых стран играют транснациональные корпорации (ТНК) — крупные хозяйственные объединения с международной сферой деятельности. В настоящее время в мире насчитывается более 70.тыс. ТНК и 850 тыс. их филиалов. На ТНК приходится около половины мирового промышленного производства и свыше 2/3 внешней торговли. В двадцатку крупнейших компаний входят ТНК США, Японии, Германии, Франции и Великобритании.
В-шестых, структурные преобразования в экономике развитых стран. Индустриальная экономика трансформировалась в постиндустриальную. Для нее характерен опережающий рост сектора услуг по сравнению с материальным производством. Лидирует комплекс услуг в сфере маркетинга, рекламы, менеджмента, информационно-компьютерных, аудиторских технологий и др. Около 80 % мирового ВВП, произведенного в сфере услуг, приходится на развитые страны. Безусловным лидером в развитии этой сферы являются США, второе место занимает Великобритания, третье Франция.
Сохранение экономического могущества США. Подобно Первой мировой, Вторая мировая война поспособствовала росту экономического могущества США. Национальный доход США за годы войны удвоился, почти в 2 раза выросло промышленное производство. После войны США выпускали 60% промышленной продукции капиталистических стран. 2/3 золотого запаса находилось в руках американцев. США предоставили первоначальный капитал двум важнейшим в перспективе организациям – Международному валютному фонду (ИВФ) и Международному банку реконструкции и развития (МБРР). 
После войны начался перевод экономики на мирные рельсы. Конверсия проходила под контролем государства. Проводилось сокращение налогов (закон ноября 1945 г.), приватизация военных предприятий и стратегических запасов. В 1946 г. произошел спад экономики. «Справедливый курс» Трумэна предусматривал повышение минимума зарплаты, строительство дешевого жилья, выплаты малоимущим, социальное страхование. Положительно сказалась на экономике США реализация «Плана Маршалла». Война в Корее (с января 1950 по 1953). Обусловила увеличение военных расходов и заказов. Инвестиции в промышленность в это время были больше, чем во время Второй мировой войны. Однако после войны наметился спад 1953—54 годов, что повлекло за собой необходимость вмешательства государства – снижение налогов, выброс на рынок части валютного запаса и т.д. Была принята программа строительства жилья и дорог, социальные программы.
С конца 1950-х гг. США начали ощущать острую конкуренцию со стороны Японии и Европы. Для экономического развития этого времени стал характерен курс на ускорение на основе НТР, автоматизацию, внедрение ЭВМ, промышленных роботов. Имели место рост концентрации производства и его автоматизация. Произошло резкое сокращение рабочих производственной сферы. К негативным последствиям НТР следует отнести рост безработицы, экологические проблемы, дисбаланс между предложением товаров и платёжеспособностью населения.
В начале 1960-х администрация Дж. Кеннеди проводила социальную политику, которая предусматривала увеличения минимума зарплаты, выделение помощи фермерам и ряду районов страны. В 1962 г. был принят закон о подготовке специалистов-рабочих. Следующий президент – Л. Джонсон (1963) принял программу «великого общества», частью которой была «война с бедностью». Она предусматривала профессиональную переподготовку, программы для сельской местности и мелкого бизнеса, активизацию миссионерских организаций. Практиковалась выдача ссуд, обучение, медицинская и юридическая помощь, участие местной общественности в помощи нуждающимся. На «борьбу с бедностью» в 1964—1968 гг. было израсходовано 10 млрд. долларов. Но реализацию программы тормозила война во Вьетнаме, начавшаяся в 1965. С 1969 г. началось резкое падение промышленного производства (8% в год). Безработица достигла 5 млн. чел. Бичом американской экономики стали банкротства предприятий, инфляция. Для оздоровления экономики администрация президента Р. Никсона была вынуждена принять срочные меры. 
В октябре 1973 г. в результате второй арабо-израильской войны произошло сокращение поставки арабскими странами нефти в США, Японию и Европу. В конце 1973 разразился мировой энергетический кризис. В 1974 г. после вывода Израилем войск с части занятых земель поставки возобновились, но цены были повышены с 3 до 11,65 долларов за баррель (почти в 4 раза). В результате энергетического кризиса вспыхнул кризис мирового капиталистического хозяйства 1973—1975. В США он проходил в наиболее острой форме, сопровождаясь ростом цен и инфляцией, ростом безработицы, крахом не только мелких, но и крупных кампаний. Рост цен на нефть на 10% обусловил скачек почти на все промышленные товары. В этих сложных условиях Япония и ФРГ потеснили США на мировом рынке. 
В 1976 г. администрация Дж. Картерера взяла курс на сбалансированный федеральный бюджет. Проводилась борьба с безработицей и инфляцией. Выделялись ассигнования на создание новых рабочих мест, проведение общественных работ, профессиональную подготовку. Была принята энергетическая программа – курс на добычи собственных нефти и угля, создание крупных стратегических запасов, экономия ресурсов, использование альтернативных формы энергии. В 1978 г. была принята антиинфляционная программа, предусматривавшая воздержание предпринимателей от роста цен, а профсоюзы – от борьбы. Проводилось сокращение федеральных расходов, в том числе и на социальные нужды. Создавались новые военные проекты. Однако ни одна из программ, принятых во время президентства Картера, не была доведена до конца.
На смену периоду Картера пришла эпоха Р. Рейгана (1981—1988), ставшего одним из самых  популярных президентов США. Его экономическая политика, т.н. «Рейганомика», предусматривала ряд мер:
1. Сокращение налогов для компаний и лиц.
2. Сокращение социальных программ.
3. Дерегулирование предпринимательской деятельности.
4. Жесткая кредитно-денежная политика, направленная на преодоление инфляции.
В начале правления Рейгана, в 1980—82 гг. разразился новый кризис. Однако в 1983 г. начался хозяйственный подъем. Вместе с тем, для «рейганомики» были характерны рост дефицита госбюджета, превышение расходов над доходами, увеличение разрыва между богатыми и бедными. В конце 80-х происходит замедление темпов экономического роста США.
Несмотря на проблемы, США остаются самой мощной в экономическом, научно-техническом и военном отношении страной мира с наиболее развитой финансовой инфраструктурой. На их долю приходится около четверти мирового ВВП (15 831 трлн долл.), их доля в мировом экспорте составляет 12,5%. Большая часть ВВП создается в сфере услуг (79,6%), к которым относятся образование, здравоохранение, наука, торговля, финансы, различные профессиональные и личные услуги, транспорт и связь, услуги госучреждений. Из 500 крупнейших мировых компаний 132 - американские.
Лидерство США определяется, прежде всего, приоритетом в сфере финансирования передовой науки, а также способностью корпораций оперативно внедрять достижения науки в коммерческую практику. На долю Соединенных Штатов приходится 35% всех современных мировых расходов на НИОКР, рассчитанных по паритету покупательной способности.
Превращение Японии в одну из ведущих мировых индустриалшьных держав. После Второй мировой войны экономика Японии была разрушена. Практически все крупные города, промышленность и транспорт лежали в руинах. С августа 1945 г. по апрель 1952 года территория Японии была оккупирована войсками союзников. Целью оккупационного режима было создание демократии. В 1947 году вступила в силу новая японская Конституция, по которой император утрачивал всю политическую и военную власть, оставаясь "символом" государства. Государство было полностью отделено от синтоизма – национальной религии японцев.
Экономика страны децентрализовывалась, финансовые группы и другие крупные компании дробились, система образования и полиция реформировались. Проводилась демилитаризация Японии. Японией был принято решение не иметь, не ввозить, не размещать на своей территории ядерное оружие. Японии было запрещено начинать войны, иметь свою армию, хоть в 1954 г. были созданы Японские силы самообороны. В результате демобилизации, депортации и демилитаризации экономики начался рост безработицы. Стабилизировать экономику была призвана помощь со стороны США, боявшихся социального конфликта и «большевизации» Японии. 1946—49 гг. была проведена реформа, почти полностью ликвидировавшая помещичью земельную собственность. До 1950 г. кол-во крестьянских хозяйств возросло в 2 раза, но резко уменьшился земельный надел. Были приняты меры, направленные на улучшение положения трудящихся (8-и часовой рабочий день, плата за сверхурочные, оплачиваемые отпуска и т.д.)
Экономика Японии быстро восстанавливалась. Объем экспорта неуклонно рос. Был взят курс на вывоз продукции. Возникший дисбаланс в торговых отношениях с другими странами, особенно с США, стал в дальнейшем поводом для многочисленных конфликтов. В марте 1952 г. был принят закон о содействии рационализации предприятий. Оказывалась помощь конверсированным и модернизированным предприятиям, выделялись средства на развитие инфраструктуры. С середины 50-х годов начался небывалый подъём, получивший название «японское экономическое чудо». Причинами этого явления стали государственное регулирование и развитие экономической науки, протекционизм, использование иностранной (прежде всего американской) помощи, массовое обновление основного капитала, расширение внутреннего рынка, малые расходы на военные нужды, использование НТП, закупка патентов, ноу-хау, наличие высококвалифицированной рабочей силы, специфическая патриархальная атмосфера в коллективах, инициативность японских предпринимателей, реваншизм, обращенный в сферу экономики, выгодное географическое положение. Подъем экономики повысил уровень жизни населения. Однако, за достижения в сфере экономики пришлось заплатить загрязнением окружающей среды. 
Топливный кризис 1973 г. больно ударил по экономике Японии, зависящей от внешних поставок нефти. Япония отреагировала на это бурным развитием рынка высоких технологий. Структурная перестройка особенно бурно проходила в начале 1980-х. Она обусловила определенный спад экономического роста, однако Япония оставалась одной из ведущих стран в мире. С 1989 г. наметилась тенденция возрастания значения торговых отношений Японии с азиатскими странами.  1990-е гг. японский экспорт в азиатские страны на треть превысил экспорт в США. Характерными чертами японской экономики являются: 1. Высокое качество выпускаемой продукции; 2. Высокий рост производительности труда; 3. Слабость трудовых конфликтов; 4. Высокий уровень частных накоплений. 
Японию часто называют страной XXI в. Сегодняшняя Япония фактически является, по определению многих специалистов, действующей моделью экологической ситуации, которая может сложиться в будущем в любой стране. Для решения проблемы "от технологии очистки – к чистой технологии" в 1981 г. была утверждена крупная программа под названием "Базовая технология промышленности следующего поколения". Она состоит из трех разделов: новые материалы, биотехнология, новые электронные приборы, которые должны обеспечить научными разработками промышленность 90-х гг. Так, раздел "Новые материалы", который составляет 6 томов, включает высокоэффективную керамику, разделительные мембраны, электропроводимые полимеры, высокоэффективные пластмассы, сплавы с регулирующей кристаллической структурой, композиционные материалы.
С экологической точки зрения поставлена задача перехода к 2000 г. от технологий, эксплуатирующих природу, к технологиям, взаимодействующим с природой. Основная задача будущего – научиться у природы работать по замкнутому циклу. На этих направлениях достигнуты определенные успехи. Так, по данным центра "Чистая Япония", около 107 тыс. т, а это 50% отходов перерабатывающей промышленности, могут эффективно использоваться в качестве ресурсов. В этой связи еще при планировании изделия его проектировщики решают проблему, как вернуть в новое производство отработанные детали и узлы. Например, фирма "Денсо", которая обеспечивает электронную "начинку" автомобилей "Тойота", смогла заявить о том, что у производимых ею изделий нет деталей, которые бы не могли быть использованы повторно.
Состояние японской экономики начала 90-х гг. характеризуют такие данные. Из 610 тыс. существующих в мире приспособлений, которые выполняют производственные операции в соответствии с заложенной в них программой, 385 тыс. сконструированы в Японии. Она занимает первое место и по количеству роботов на одного рабочего. На втором месте с большим отрывом по этому показателю находится Сингапур. В 1991 г. количество корпораций, компаний и фирм в Японии составляло свыше 1,8 млн., при этом промышленных – около 720 тыс. Среди них было всего 632 предприятия, а это всего 0,1%, на которых работало больше 1 тыс. человек. Доля средних предприятий составляла 2,1%, персонал которых насчитывал от 100 до менее тысячи человек. На 2/3 японских предприятий рабочая неделя 6-дневная, средняя фактическая продолжительность отпуска служащего – 6 – 7 дней. Календарных праздников – 14 дней в год. Япония прочно занимает первое место в мире по стабильности цен и уровню заработной платы среди ведущих капиталистических стран. Это в свою очередь является одним из основных факторов лидирующего места японцев (76,09 года) и японок (82,22 года) среди долгожителей мира. Примечательно, что за послевоенный период в Японии сменилось 25 кабинетов министров.
Мировая экономика входит в XXI в. Центр деловой активности перемещается в Азиатско-Тихоокеанский регион. Именно здесь перекрещиваются потоки товаров и капиталов на триллионы долларов. Одним из инициаторов образования Азиатско-Тихоокеанского экономического сотрудничества (АТЭС) стала Япония. Сейчас в эту организацию входят 11 азиатских государств: Япония, Бруней, Китай, Гонконг, Индонезия, Малайзия, Филиппины, Сингапур, Южная Корея, Тайвань, Таиланд, 4 американских: Канада, Мексика, США, Чили, а также Австралия, Новая Зеландия и Папуа – Новая Гвинея. В 1994 г. этими 18 странами подписана Декларация об образовании до 2020 г. зоны свободной торговли и капиталовложений. При этом необходимо учитывать, что эти страны дают свыше 50% общего мирового ВВП и на их территории проживает 40% населения земного шара.
Таким образом, в мировой экономике развернулась серьезная борьба за лидирующее место в грядущем XXI в. Здесь бесспорны претензии Японии, которая за короткий срок стала одной из ведущих индустриальных держав мира. Однако ни объединенная Европа, ни США не согласны оказаться на окраине экономического прогресса, и в этом мирном экономическом соревновании выигрывает все человечество
Путь Германии к экономическому лидерству в Европе. Исходное состояние народного хозяйства Западной Германии было плачевным. В поверженной, разрушенной, расколотой стране в руинах лежали города, большая часть промышленности была уничтожена бомбардировками или демонтирована победителями. Отдельные сохранившиеся предприятия почти ничего не производили. В 1946 г. промышленное производство составляло около 1/3 от довоенного 1939 г., лет на 30 назад было отброшено сельское хозяйство. Дефициты, карточки, пустые полки магазинов, обесцененные марки, всеобщая спекуляция. Мелкие и средние слои в итоге войны разорились, оказались дезориентированными, растерянными, неуверенными в будущем. Миллионы людей праздно бродили среди развалин, не видя каких-либо перспектив. 
Из-за военных разрушений резко обострился жилищный кризис. В то же время капитуляция и эмиграция немцев из восточных областей Германии привели к скачкообразному росту населения: 40,3 млн. в 1939 г. и 48,6 млн. в 1950 г. Вся эта масса населения оказалась стиснутой на половине территории прежней Германии. Это обстоятельство усугубило продовольственную проблему, которая и без того была в катастрофическом состоянии.
Финансовое состояние страны характеризовалось полнейшим истощением. Количество денег, находившихся в обращении, во много раз превышало наличные товарные резервы, а государственный долг с 27,2 млрд. марок в конце 1938 г. возрос к маю 1945 г. до 377,3 млрд. Инфляция достигала 600% по отношению к довоенному уровню.
Почти полное отсутствие товаров, минимальная покупательная способность марки вели к натурализации хозяйства и продуктообмену. 
В этих условиях были проведены реформы, направленные на решительное становление свободного рыночного хозяйства. Благодаря им буквально через 10 лет, произошло "немецкое чудо", сделавшее Германию мощным процветающим государством, "локомотивом" Европы. При этом не следует забывать, что с началом "холодной войны" Западная Германия превратилась по-существу из противника в партнера западных держав, ей отводилась роль форпоста в борьбе против "советского коммунизма". Не случайно становление "германского чуда" происходило при активном содействии США, предоставивших Германии по плану Маршалла огромные финансовые средства в общей сложности в 3,12 млрд. дол. Из всех западноевропейских стран именно Германии план Маршалла отдавал явное предпочтение. 
Главным идеологом и архитектором "германского чуда" был профессор Л. Эрхард. С осени 1945 г. по конец 1946 г. Эрхард был министром хозяйства Баварии, в 1947 г. – профессором Мюнхенского университета. Вскоре он возглавил "Особый отдел по вопросам денег и кредита", которому была поручена разработка проекта денежной реформы, осуществленной затем оккупационными властями. Весной 1948 г. он стал директором Управления хозяйства объединенных западных зон оккупации и в этой должности провел свою реформу цен.
Хозяйственная реформа 1948 г. представляла собой сочетание денежной реформы и реформы цен. Цель первой – избавление от обесцененных денег и создание твердой валюты. В ночь на 21 июня декретом оккупационной администрации рейхсмарки были объявлены недействительными и введены новые деньги – дойчмарки. Каждому гражданину страны полагалось по 40 новых дойчмарок, потом эта сумма была увеличена еще на 20.
Пенсии, заработная и квартирная плата подлежали выплате в новых марках в соотношении 1:1. Половину сбережений и наличности разрешалось обменять в соотношении 1:10, а вторая половина была заморожена и позже обменивалась по курсу 1:20. Большая часть денежных обязательств предприятий пересчитывалась в соотношении 1:10. Заводам, фабрикам и другим промышленным предприятиям ассигновали денежные средства под первую получку, но в дальнейшем они могли полагаться только на самостоятельную коммерческую и хозяйственную деятельность. Обязательства банков и других учреждений старой Германии в основном аннулировались. Был учрежден Эмиссионный банк немецких земель и утвержден устав, регулирующий его отношения с частными банками.
Не заставила себя ждать и реформа цен. Ровно через 3 дня, 24 июня, был обнародован закон о принципах хозяйственной структуры и политике цен. Цены отпускались на свободу, отменялись административное распределение ресурсов и многочисленные нормативные документы, регулировавшие до этого экономические отношения. Несколько позже были приняты законодательные акты о кредитной и налоговой политике, о мерах против произвольного завышения цен, антимонопольные и антикартельные указы и др. Периодически публиковались каталоги так называемых "уместных цен", т.е. учитывающих состояние кошелька жителей. 
Важнейшим элементом социального рыночного хозяйства считался мелкий и средний бизнес – "основа благосостояния для всех", – и политика государства направлялась на его всемерную поддержку и развитие. Уже в 1953 г. на предприятиях с числом до 500 человек работало 50,8% всех занятых, и производилась половина промышленной продукции.
Реформы Эрхарда дали положительный результат в самые короткие сроки. За эти два года производство товаров широкого потребления увеличилось вдвое, магазины наполнились товарами, исчез "черный рынок" вместе со спекулянтами, вместо обесцененных рейхсмарок появилась надежная валюта – дойчмарка. Цены выросли лишь на несколько процентов. Производительность труда только за первый год выросла на 1/3, что благоприятно отразилось на заработной плате и поэтому инфляция на социально-экономическом положении населения страны не сказывалась. К концу 1949 г. валовой объем промышленного производства приблизился к уровню 1936 г. (98,4%), а к концу 1950 г. превысил его (114,4%).
Наблюдалось ускоренное развитие машиностроения, приборостроения, оптики, производство электроэнергии и других отраслей промышленности. В 1950 г. по сравнению с 1936 г. объем производства в ФРГ вырос на 25,8%, в 1951 – еще на 18%. После некоторого конъюнктурного замедления роста (1952 – 1953) в экономике наступает новый подъем, вызванный расширением основного капитала, обновлением техники производства и поддержанный специальными государственными мероприятиями с целью ускорить развитие основных отраслей тяжелой промышленности. В 1953 – 1955 гг. ежегодный прирост промышленного производства составлял 10 – 15%. За 1953 – 1956 гг. промышленное производство возросло на 39%. Быстрое расширение производственных мощностей сопровождалось некоторыми инфляционными явлениями. В этих условиях правительство приняло ряд мер, направленных на "приглушение конъюнктуры", что привело к известному сокращению темпов прироста промышленного производства. Достижению высокой эффективности народного хозяйства благоприятствовала, несомненно, активная социальная политика государства, которая обеспечивала удовлетворение важнейших материальных и духовных потребностей населения, стабильность в обществе. Уже в 1952 г. прекратилось повышение цен, а с 1953 г. при росте объемов производства, производительности труда и заработной платы цены стабилизировались или даже упали. Резко увеличился выпуск товаров широкого потребления, стройиндустрия успешно справлялась с возведением нормального жилья для миллионов беженцев и граждан, оставшихся в ходе войны без крова. 
Война в Корее вызвала повышение спроса на машины и оборудование, дала новый толчок развитию западногерманской экономики, а также способствовала ее выходу на внешние рынки. Только за 1950 г. стоимость экспорта ФРГ возросла на 120%. С 1952 г. экспорт стал превышать объем импорта, а положительное сальдо торгового баланса стало неуклонно расти, составив в 1955 г. 1,2 млрд. марок. Ведущее место в экспорте, как и до войны, вновь заняла продукция тяжелой промышленности.
К середине 50-х гг. ФРГ по объему промышленного производства занимала 3-е место в капиталистическом мире после США и Англии, а по некоторым видам промышленной продукции обогнала Англию. Ее доля в промышленной продукции капиталистического мира возросла с 3% в 1946 г. до 9,4% в 1955 г. По объему золотых запасов ФРГ вышла на второе место после США.
Среди факторов, способствовавших развитию экономики, кроме отмеченных, следует назвать и такие, как обновление основного капитала, осуществление значительной интенсификации труда рабочих, высокий уровень капиталовложений. Немаловажно и то, что страна в течение первых послевоенных лет не несла сколько-нибудь значительного бремени собственных военных расходов, что позволило правительству расходовать на капиталовложения большую часть национального дохода, чем США, Англия и другие развитые страны. Это связано с тем, что до 1955 г. ФРГ не имела права на собственные вооруженные силы и производство военной продукции.
Другая важнейшая отрасль экономики – сельское хозяйство – претерпела в 50 –60-е гг. коренные изменения. После аграрной реформы 1947 – 1949 гг., сократившей число юнкерских хозяйств, основная часть земельных угодий стала принадлежать средним и мелким хозяйствам. В послевоенный период доля занятых в сельском и лесном хозяйстве систематически снижалась. Однако абсолютный размер продукции сельского хозяйства за эти годы увеличивался. Высокая интенсивность данной отрасли экономики обеспечивалась широкой механизацией и электрификацией крестьянских хозяйств, применением удобрении и ядохимикатов. К началу 70-х гг. по количеству тракторов и комбайнов на единицу площади ФРГ превосходила любую из стран Западной Европы.
Одновременно росла производительность труда и урожайность в сельском хозяйстве. В этот период структура сельскохозяйственного производства стала характеризоваться преобладанием животноводства, в основном мясомолочного направления, продукция которого превысила 70% стоимости сельскохозяйственной продукции.
В ходе технического переворота, связанного с интенсификацией производства, усилился процесс укрупнения хозяйств. Мелкокрестьянское землевладение начало уступать более крупному, более стойкому в конкурентной борьбе.
По завершении стадии восстановления экономики, приблизительно с середины 50-х гг., в ФРГ наступил подъем, длившийся более 10 лет. К началу 60-х гг. ФРГ становится передовой страной Западной Европы, оказавшись на втором месте после США по уровню промышленного производства и объему экспорта. Она стала одним из главных учредителей Европейского объединения угля, и стали, стояла у истоков европейской экономической интеграции. На ее долю в это время приходилось более 60 % добычи угля, около половины производства стали, около 40 % экспорта и 35 % импорта "Общего рынка".
На протяжении 60-х гг. промышленное производство ФРГ продолжало расти довольно высокими темпами. Вместе с тем для общего промышленного развития ФРГ, как и других стран, характерны колебания темпов роста. Наиболее глубокой была рецессия 1966 – 1967 гг., которая затронула прежде всего ряд традиционных отраслей промышленности (угледобыча, некоторые отрасли машиностроения). 
Основными факторами, под воздействием которых формировалось и развивалось народное хозяйство ФРГ в 60-е гг., явились быстрое развитие научно-технического прогресса, усиление ориентации на внешний рынок и увеличение государственно-монополистического капитала.
Развитие научно-технического прогресса в ФРГ проходило в несколько своеобразных условиях. Его особенность заключалась в том, что главной базой для внедрения новой техники в промышленность страны в первый период были не собственные научные исследования и разработки, а иностранные патенты и лицензии. Их было выгоднее импортировать, чем затрачивать большие суммы на повторение уже созданных передовых технологий. Средства, которые неизбежно были бы израсходованы на собственные научные исследования, направлялись в виде капиталовложений на расширение и обновление основных фондов народного хозяйства, что также ускорило общий экономический рост.
Однако с начала 60-х гг. опасность технологического отставания ФРГ в области научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ (НИОКР) от других развитых стран обусловила и потребовала изменения политики технического прогресса и усиления внимания к развитию собственных исследований на основных направлениях научно-технического прогресса. Научно-технический прогресс превратился в решающий фактор экономического роста страны. Он обусловил значительную перестройку материальной базы всего народного хозяйства. Изменения в структуре промышленности ФРГ выразились в уменьшении более чем вдвое доли добывающей промышленности, в первую очередь за счет каменноугольной, что связано с падением роли угля как источника топлива. Уменьшилась доля отраслей "легкой промышленности, таких как текстильная и обувная.
В свою очередь началось быстрое развитие отраслей экспортной ориентации, в производственной программе которых большое значение занимают новые виды товаров и отрасли военной направленности: химическая, нефтеперерабатывающая, автомобильная, электротехническая (особенно электронная), авиационная, ракетно-космическая, атомная. 
Интенсивный процесс модернизации технической базы промышленности привел к значительному росту производительности труда. Важным фактором, оказавшим влияние на экономическое развитие ФРГ в 60-е гг., являлась внешняя торговля. К 1970 г. по экспорту готовой продукции ФРГ вышла на первое место, оттеснив США.
Большое влияние на развитие экономики ФРГ оказало образование "Общего рынка". Снятие некоторых таможенных барьеров между государствами, облегчение в передвижении капиталов, рабочей силы и товаров, усиление кооперации и соответственно специализации между промышленными предприятиями стран "Общего рынка" способствовали расширению внешнеторговых связей и тем самым ускорению экономического роста ФРГ. 
Важным фактором экономического роста стала политика государственного регулирования экономики. Замедление темпов экономического роста в начале 60-х гг. вызвало необходимость более активного вмешательства государства в процесс экономического развития. От обычных мер экономической политики (финансовой, кредитной и налоговой) государство перешло к практике составления общих народнохозяйственных, отраслевых и региональных планов, предусматривавших расходы на военные нужды, научные исследования, образование, транспортные проблемы, контроль над ценами и т.д.
Развитие научно-технического прогресса и усиление конкуренции на внешних рынках активизировали процесс концентрации производства и капитала. Появляются и транснациональные корпорации, возникшие на базе объединения национальных фирм отдельных стран. Однако высокомонополизированная промышленность ФРГ начинает активно развивать различные формы кооперации с мелкими и средними предприятиями, которые по численности являлись преобладающими. Под влиянием технического прогресса начинает осуществляться разделение производственных функций между крупными и мелкими предприятиями, что придавало экономике ФРГ гибкость и эффективность.
Таким образом, в экономическом развитии ФРГ в послевоенное время можно выделить два периода. Первый – 50-е гг., когда ФРГ, восстановив народное хозяйство от разрушительных последствий войны, закрепилась в мировой капиталистической экономике на втором месте после США. Второй – 60-е гг., когда обозначилась другая тенденция развития – с колебаниями темпов роста, что привело к уменьшению доли ФРГ в промышленном производстве стран Запада. К 1970 г. она была отодвинута Японией на третье место в мировом промышленном производстве. Однако в целом сочетание различных факторов, внутренних и внешних, создавало благоприятную основу для сохранения относительно высоких темпов и в последующий период.
Модель социальной рыночной экономики позволила западногерманскому хозяйству достичь реальных успехов и в 70 – 80-е гг., но на этом этапе происходят важные перемены, обусловленные рядом объективных причин. К ним, прежде всего можно отнести колебания и неустойчивость в мировой капиталистической экономике, особенно резкий спад производства в 1973 – 1975 и 1980 – 1982 гг., обострение энерго-сырьевой ситуации (так называемый "нефтяной шок"), развитие инфляции, массовой безработицы, валютные проблемы и проблемы международной торговли. С середины 70-х гг. Германия в числе прочих развитых капиталистических стран перешла к реиндустриализации, которая сопровождается переходом к наукоемким технологиям – информационным и ресурсосберегающим, к биотехнологии, генной инженерии, новым композиционным материалам и т.д.
Намного возросла роль малого и среднего бизнеса. Начиная с 1975 г. государство стало еще активнее оказывать мелким и средним предприятиям серьезную финансовую поддержку, предоставлять кредитные и налоговые льготы. Особенно большую роль в поощрении мелкого и среднего бизнеса сыграли налоговые реформы 1986 – 1988, 1990гг.
В 1969 г. к власти пришли социал-демократы. В экономической политике это означало усиление государственного регулирования на макроэкономическом уровне. Правящая партия стала разрабатывать долгосрочные цели и ориентиры экономического развития на десятилетие. Неолиберальная доктрина уступила место неокейнсианству. В результате заработала иная модель рыночного хозяйства. Она сохранила неприкосновенность частной собственности, экономическую самостоятельность предпринимателей, социальную защищенность населения, модернизировала конкуренцию, ценообразование и ввела новые элементы: политику сознательного форсирования постоянного равномерного экономического роста, включавшую в себя элементы долго- и среднесрочного планирования.
Ощутимый спад производства в 1974 – 1975 и 1980 – 1981 гг. привел к пересмотру государственных приоритетов в научно-технической политике. Исследования в области электроники стали больше концентрироваться на разработке микропроцессорной техники. Особое внимание уделялось созданию современных систем связи и информации. Большую роль стали играть исследования, связанные с разработкой ресурсов морского дна и т.д. Особое внимание начало уделяться энергосберегающим технологиям, выделялись государственные субсидии на подготовку научно-исследовательского персонала мелких и средних фирм.
В итоге ФРГ смогла выйти на научно-технический уровень США в таких отраслях индустрии, как металлургия, станко- и автомобилестроение, химия, строительство атомных электростанций. Страна к 1990 г. занимала ведущую позицию вместе с Японией по затратам на научно-исследовательские и опытно-конструкторские разработки (НИОКР), добившись крупных успехов в создании наукоемких отраслей производства (ЭВМ, средства связи, станкостроение).
Начиная с середины 70-х гг. правительство стимулирует экспорт долгосрочного капитала с целью выравнивания платежного баланса, а также принимает меры по накоплению золотовалютных резервов. 
Изменение условий экономического развития ФРГ, особенно внешних, обусловленное резким изменением соотношения курсов валют, обнажило различные структурные перекосы в западногерманской экономике, накопленные за прошедший период. Экономическая структура ФРГ, сложившаяся ранее под влиянием относительно невысокой заработной платы, заниженного курса марки, наконец, большого притока дешевой иностранной рабочей силы, пришла в несоответствие с новыми внутренними и внешними условиями экономического развития. Кроме того, к особенностям экономической структуры к началу 70-х гг. относились чрезмерно высокая доля промышленности и низкая доля сферы услуг, относительно слабое развитие инфраструктуры; внутри самой промышленности был чрезмерно велик удельный вес старых традиционных отраслей, материале- и трудоемких производств (металлургическая, текстильная промышленность и т.п.).
Таким образом, в середине 70-х гг. в ФРГ сложилась ситуация для структурного скачка.
Важным элементом происходившего в ФРГ процесса структурной перестройки стал перенос за рубеж части промышленного производства. За границу перемещаются в основном нерентабельные, а также экологически вредные предприятия. В стране остаются отрасли с технологически сложным производством, на продукцию которых имеется высокий спрос. Переводится за границу часть отраслей машиностроения.
Важным событием для укрепления роли и места ФРГ в Западной Европе было завершение создания свободной торговли промышленными товарами и образование Европейской валютной системы, которая значительно укрепила позиции ФРГ в "Общем рынке".
За глубокими спадами середины 70-х – начала 80-х гг. и относительно незначительным подъемом между ними последовал продолжительный подъем 1983 – 1990 гг. Важной причиной экономического роста стало значительное расширение внешнего спроса. Так, в 1989 г. экспорт ФРГ по сравнению с предыдущим годом вырос на 10%. При этом, впервые начиная с 1982 г. доля новых продуктов превысила долю товаров устаревшего ассортимента. На мировом рынке наукоемких товаров ФРГ на исходе 80-х гг. впервые обогнала Японию. Наибольший рост объема торговли был зарегистрирован в рамках ЕС, где ФРГ продает свыше 50% своих товаров. Сегодня она является классическим государством-экспортером, занимая второе место в мире после США. Ее экономическая мощь концентрируется в области переработки и услуг. ФРГ занимает одно из ведущих мест по экспорту готовой продукции, промышленных установок, технологии и ноу-хау. Первые четыре места в экспорте Германии заняли: автомобили, станки, химическая продукция и электротехника.
Подъем, длившийся около 8 лет, достиг наивысшей точки в 1990 г. В начале последнего десятилетия XX в. произошло резкое снижение динамики экономического роста. В фазу спада западногерманская экономика стала вползать с середины 1991 г., а зимой 1993 г. он достиг самой низкой отметки за всю послевоенную историю. Замедлению, колебанию темпов роста, а по ряду показателей и абсолютному снижению экономического роста в ФРГ способствовал ряд факторов. Негативно сказались неблагоприятная конъюнктура на рынках сбыта и услуг (например, потеря рынков в Восточной Европе и бывшем СССР); ухудшение как качественной, так и ценовой конкурентоспособности национальных товаров; глобальная рецессия мировой экономики в 1990 – 1992 гг. В Европе период роста и стагнации, продолжавшийся с конца 1990 г. по первую половину 1992 г., в 1993 г. завершился полномасштабным спадом. Государственные меры стимулирования экономического роста оказались неэффективными из-за ухудшения финансового положения, как населения, так и бизнеса, включая банковскую сферу. Тенденции к снижению роста затронули прежде всего инвестиционные процессы, в ряде стран произошло их абсолютное сокращение, особенно капитальных вложений в новое строительство. Значительно замедлились темпы мирового товарооборота. Среди причин, оказавших самое непосредственное воздействие на экономическое развитие ФРГ, следует выделить создание единого немецкого государства. Объединение Германии произошло мирным путем, на базе демократического движения, развернувшегося в ГДР, при доброжелательном отношении к этому процессу со стороны СССР, при поддержке его всеми странами – участниками формирующегося общеевропейского сообщества. В пяти новых землях начался процесс перевода командно-административной экономики на принципы рыночного хозяйства. Правительство приняло наиболее шоковый вариант трансформации хозяйства Восточной Германии, отличный от опыта восточноевропейских реформ. Интеграция противоположных общественно-экономических систем, каждая из которых имеет свои недостатки и преимущества, уже на первых практических шагах выявила серьезные проблемы, привела к кризису в обеих частях страны, негативным социальным последствиям, особенно тяжелым в восточных землях.
Поспешное внедрение рыночных рычагов дезорганизовало производство, десятки лет развивавшееся в условиях государственного планирования и руководства экономикой. На начало 1991 с, из 69 промышленных отраслей на уровне 1989 г. смогли удержаться лишь 3. В дальнейшем закрытие предприятий или уменьшение объемов их деятельности приняло лавинообразный характер. К середине 1993 г. сокращение общего объема промышленного производства достигло 40%. Громадные размеры принял торговый дефицит. Поистине трагическая ситуация сложилась на рынке труда в восточных землях. Безработица, составлявшая в 1989 г. около 240 – 250 тыс. человек, к концу 1990 г. выросла до 1,4 млн. человек. Рыночные преобразования потребовали гигантских капиталовложений в новых землях. Бывшая ГДР стала поистине "черной дырой" для экономики объединенной Германии. 
В настоящее время ФРГ занимает 4-е место в мире и 1-е в Европе по показателю номинального ВВП, является третьей страной в мире по объему экспорта продукции. В общем объеме ВВП на сектор услуг приходится 70,6%, промышленность – 28,6, сельское хозяйство - 0,8%. ФРГ – ведущий экспортер продукции машиностроения, автомобильной, электротехнической, химической, фармацевтической, текстильной промышленности, компьютеров и электроники, транспортного оборудования. Высокая квалификация рабочих, производительность труда, сравнимая только с японской, высокое качество производимых на Рейне и Эльбе товаров – очень весомые аргументы в пользу благоприятных экономических перспектив Германии.
Особенности экономического развития Англии и Франции. Война вызвала дальнейшее ослабление экономических и политических позиций Великобритании, хотя ее людские потери, которые составили 245 тыс. убитыми и 278 тыс. ранеными, были меньше, чем в первой мировой войне. Расходы на войну составили более 25 млрд. ф.ст. Государственный долг вырос с 7,2 млрд. ф.ст. в 1939 до 23,7 млрд. ф.ст. в 1946 г., из которых 3 млрд. ф.ст. – внешняя задолженность. В целом за годы второй мировой войны Великобритания потеряла около 25% национального богатства страны. Война привела к усилению зависимости Великобритании от США, которые в период войны направляли своему союзнику большие поставки вооружения и продовольствия на условиях ленд-лиза. В итоге Великобритании пришлось сократить, а в некоторых направлениях и полностью прервать свои внешние экономические связи, куда все более внедрялся капитал США. Большой урон понесла Великобритания в результате потери рынков в странах Арабского Востока и Юго-Восточной Азии, а также в связи с отпадением от капиталистической системы Китая, Польши, Чехословакии, Румынии, Югославии, Болгарии и других стран. Доля Великобритании в мировом капиталистическом экспорте снизилась с 11,3% в 1937 г. до 9,8% в 1947 г. 
После окончания второй мировой войны начался распад колониальной системы. Борьба угнетенных народов заставила Великобританию предоставить независимость почти всем своим колониальным территориям. Так, если в 1945 г. население английских колоний и зависимых территорий составляло около 432 млн. человек, то в 1969 г. – около 10 млн. человек. Распад колониальной империи экономически ослабил Великобританию, хотя ей удалось сохранить значительные экономические и политические позиции во многих своих бывших колониях. В июле 1945 г. в Англии были проведены очередные выборы, после которых к власти пришли лейбористы.  Правительство лейбористов предложило программу возрождения экономики "Лицом к будущему". Ее конечной целью провозглашалось создание "социалистического содружества Великобритании". Наилучший путь к этой цели авторы манифеста видели в плановой и постепенной эволюции в рамках "смешанной экономики" в сторону повышения в ней удельного веса государственной собственности. Для реализации этой цели лейбористское правительство увеличило капиталовложения в промышленность, а также провело национализацию ряда отраслей экономики и их реконструкции. При этом владельцы национализированных предприятий получили финансовую компенсацию, которая значительно превышала их фактическую стоимость. 
Однако в 1947 г. в стране наступил острый финансовый кризис, и правительство вынуждено было пойти на сокращение импорта продовольствия, что привело к резкому подорожанию продуктов питания. Выход из сложной экономической ситуации правительство Англии видело в присоединении к "плану Маршалла". В июле 1948 г. было подписано двустороннее соглашение с США о реализации "плана Маршалла" в Англии. В период действия этого плана Англия получила 2351 млн. дол. в виде поставок и 337 млн. дол. в качестве займов. 
Некоторое улучшение в экономике страны наступило в 1950 г. Это было вызвано начавшейся войной в Корее и поставками военно-стратегического сырья, а также размещением части военных заказов США на заводах Англии. Следствием войны в Корее явилось накопление запасов золота и валюты, что в свою очередь позволило правительству лейбористов в конце 1950 г. отказаться от американской помощи по "плану Маршалла".
Важным фактором промышленного развития Англии в послевоенный период была гонка вооружений. Если в 30-е гг. XX в. прямые военные расходы Англии составляли 2 – 2,5% по отношению к национальному доходу, то в 50-е гг. 10 – 11%. К 1948 г. английская промышленность достигла, а затем и превзошла довоенный уровень выпуска продукции. Однако промышленность развивалась крайне неравномерно. Новые отрасли – электроэнергетика, машиностроение, химическая – переживали подъем, в то же время старые – угольная, текстильная – так и не достигли к 1951 г. довоенного уровня. В целях увеличения производства продуктов питания внутри страны правительство приняло в 1947 г. четырехлетнюю программу развития сельского хозяйства. Программа предусматривала гарантирование минимальных цен и выдачу субсидий фермерам за мероприятия по повышению урожайности полей и продуктивности животноводства. К началу 50-х гг. правительству лейбористов удалось в основном восстановить экономический потенциал страны, несмотря на потери во второй мировой войне и утрату колоний. Однако лейбористам не удалось выполнить предвыборные обещания в социальной области и поэтому после очередных выборов к власти в стране пришли консерваторы.
Новое правительство консерваторов, пришедшее к власти в 1951 г., возглавлял У.Черчилль. Основными направлениями экономической политики нового правительства были следующие: 1) частичная денационализация отраслей промышленности; 2) стимулирование образования крупных монополистических объединений; 3) структурная перестройка экономики под влиянием НТР и соответственно изменение финансовой политики; 4) создание экономического союза ряда европейских государств под эгидой Англии с целью сохранения независимого положения в мире; 5) техническое переоснащение армии.
В 50-е гг. экономическое развитие Англии ускорилось. Послевоенные десятилетия характеризовались отсутствием столь глубоких и длительных кризисов, как в довоенные годы. Изменения в характере циклического развития повлекли за собой повышение общего уровня занятости. В основе некоторого ускорения темпов роста хозяйства Англии в 50-е гг. лежали благоприятные экономические и политические факторы, общие для всех индустриальных стран. Это прежде всего влияние научно-технической революции, которая в условиях распада Британской колониальной империи и отставания Англии от соперников потребовала изменения во многом устаревшей структуры хозяйства, а также крупного перераспределения капиталовложений.
Необходимость уменьшения издержек производства, повышения конкурентоспособности английских товаров толкала государство и монополии на повышение концентрации производства и капитала, совершенствование методов управления хозяйством. Ведущее положение по своим огромным финансовым ресурсам и постоянно увеличивавшейся сумме получаемой прибыли занимала небольшая группа гигантских монополий, принадлежащих 100 богатейшим семействам Великобритании. Процесс концентрации и централизации капитала сопровождался волной слияний и поглощений, и все большую роль в этом процессе играли крупные банки и страховые компании. Для того чтобы оказывать воздействие на политику правительства, крупнейшие монополии объединялись в союзы предпринимателей. Так, Конфедерация британской промышленности объединяла 6000 фирм. Представители крупного капитала входили в состав консервативных кабинетов и таким образом оказывали непосредственное влияние на разработку экономических программ и государственное финансирование.
Проблему дефицита платежного баланса страны консервативный кабинет пытался решать путем косвенного регулирования платежеспособного спроса населения, получившего название политики "стой-иди". Так, в 1957 г. правительство провело масштабные операции на рынке государственных ценных бумаг с целью резкого повышения уровня банковского процента. Однако желаемого результата, т.е. сокращения производства и соответственно уменьшения потребления привозного сырья, а также "сжатия" емкости внутреннего рынка и снижения потребления продовольствия, в стране данные операции не дали. Достичь более здорового торгового и платежного баланса так и не удалось.
В 50-е гг. в отраслевой структуре промышленности Великобритании первое место занимало машиностроение, второе – металлургия и металлообработка, третье – пищевкусовая, четвертое – текстильная отрасль. По техническому оснащению и технологии производства английская промышленность намного отставала от индустрии США, ФРГ, а в некоторых случаях – и Японии. Научно-техническая революция, ускорив сдвиги в структуре экономики, привела к дальнейшему уменьшению значения "традиционных" отраслей. В связи с начавшейся научно-технической революцией модернизировались существовавшие предприятия и строились новые, главным образом на юго-востоке страны и в Западном Мидленде. Это были наиболее индустриально развитые районы Великобритании, однако были и районы, экономика которых оказалась в крайне тяжелом положении. Особенно много таких бедствовавших районов было в Шотландии, Северной Ирландии, Уэльсе и на северо-восточном побережье Англии. Происходившие в промышленности структурные изменения привели к упадку ряда отраслей, которые были сконцентрированы именно в бедствовавших районах..Формирование новых хозяйственных пропорций наталкивалось на сопротивление той части буржуазии, которая обогащалась за счет эксплуатации природных ресурсов развивающихся стран и различного рода торговых и финансовых посреднических операций. 
Изменения в мирохозяйственных связях в послевоенный период обнаружили уязвимость внешнеэкономических позиций Англии, выявили относительно низкую конкурентоспособность многих ее товаров. Для Великобритании проблема "поиска нового места" в международном разделении труда приобрела гораздо большее значение, чем для ее конкурентов. Так, образовав в 1957 г. "Общий рынок", Франция, ФРГ, Италия, Бельгия, Голландия и Люксембург поставили перед собой задачу создать наиболее благоприятные условия торговли и противостоять усилившейся конкуренции со стороны США и Японии. В то время Англия отказалась войти в объединение, так как считала, что сумеет самостоятельно противостоять возраставшей конкуренции мировых держав. Чтобы противостоять ЕЭС, Англия создала Европейскую ассоциацию свободной торговли (ЕАСТ), объединив под своим руководством не вошедшие в ЕЭС Австрию, Данию, Норвегию, Португалию, Швейцарию и Швецию. "Зона свободной торговли" несколько отличалась от "Общего рынка". В частности, были сохранены прежние таможенные тарифы в торговле с государствами других районов. Созданная Англией организация не сумела предоставить наиболее благоприятные условия для английских товаров, и в последующие годы Англия предпринимает шаги к вступлению в "Общий рынок". 
В 50-е гг. английская экономика испытывала определенные трудности, связанные с демографической ситуацией и проблемами подготовки специалистов. Медленно росла численность населения, особенно группа, принадлежавшая к трудовым возрастам. Из всех главных промышленных стран Англия имела самый низкий показатель уровня образования. Несоответствие структур спроса и предложения рабочей силы по специальностям, квалификациям и отраслям сковывало мобильность рабочей силы и бесспорно служило одной из причин, сдерживавших рост производства в Англии.
Подводя итоги экономического развития страны во второй половине 40-х и в 50-е гг., следует отметить, что в целом экономика Великобритании развивалась в общем русле европейских держав, однако по темпам развития уступала ФРГ, США, а затем и Японии. Утрата колониальной империи болезненно отразилась на экономике страны, а начавшаяся эпоха НТР потребовала перемен в традиционной структуре производства. Значительных средств требовали большие военные расходы и начавшееся в 50-е гг. техническое переоснащение армии, повлекшие сокращение социальных программ. Все это создавало дополнительные трудности в управлении страной для консервативного правительства, стремившегося к возврату роли мирового лидера для Великобритании
Придя к власти в октябре 1964 г., правительство лейбористов стало на путь "партнерства" с крупными монополиями. Был проведен закон о ценах и доходах, означавший замораживание заработной платы рабочих и служащих в условиях роста стоимости жизни и ограничения прав профсоюзов. Цены, квартирная плата, транспортные расходы особенно увеличились вследствие девальвации фунта стерлингов. Были сокращены ассигнования на социальные нужды. Правительство поощряло концентрацию банковского и промышленного капитала. Наиболее высокий уровень концентрации производства наблюдался в военно-промышленном комплексе, новых видах производства, ряде отраслей обрабатывающей промышленности, а также в отраслях, работавших на экспорт. Значительное воздействие на рост английских монополистических объединений, умножение их размеров и мощи оказывала научно-техническая революция. В наибольшей степени это относилось к новым и наиболее передовым в техническом отношении отраслям экономики. 
Хотя в связи с распадом британской колониальной империи роль колониально-сырьевых монополий, представлявших большую группу, заметно снизилась, тем не менее, они остались еще значительной силой в экономике страны. Эти колониально-сырьевые монополии сосредоточили в своих руках подавляющую часть английских заграничных капиталовложений, размещенных на предприятиях по добыче благородных металлов, олова, меди, цинка, свинца, на плантациях каучука и тропических культур. Ряд крупных английских фирм глубоко внедрились в страны Западной Европы. Именно крупные монополии, стремившиеся еще глубже проникнуть в экономику стран Западной Европы, являлись наиболее активными сторонниками участия Англии в "Общем рынке". 
Бурно развивавшийся процесс сращивания банковского и промышленного капитала, их тесное взаимодействие и переплетение привели к образованию в Англии гигантских финансовых консорциумов, которые контролировали большую часть промышленности, кредита, транспорта, торговли и сферы услуг. Английское правительство оказывало всемерное содействие укреплению монополий. В частности, крупным компаниям предоставлялись налоговые льготы, дешевые кредиты, субсидии. В экономику Великобритании широко внедрялся американский капитал, резко возросла внешняя задолженность страны.  
Внутренняя и внешняя политика правительства лейбористов становилась все более непопулярной и на досрочных выборах в июне 1970 г. победили консерваторы. Консерваторы провели через парламент ряд законов, ограничивавших права на забастовки, а также сокращавших расходы на социальные программы. С первых же дней правления новое правительство столкнулось с труднейшими проблемами в экономическом развитии страны. В результате низких темпов роста промышленной продукции Англия с конца 60-х гг. передвинулась со второго места, которое она занимала по размерам промышленного производства в капиталистическом мире в первые послевоенные годы, на четвертое – после США, ФРГ и Японии. В 1970 и 1971 гг. Англия переживала экономическую депрессию, размер ее промышленного производства в эти годы не превышал одного процента. Неблагоприятное положение наблюдалось и в области внешней торговли, которая традиционно играла большую роль в жизни страны. И хотя правительство пыталось стимулировать предприятия, работавшие на экспорт, тем не менее, дефицит торгового баланса продолжал оставаться большим и постоянным. Во второй половине 60-х – конце 70-х гг. обозначилась переориентация Англии во внешней торговле, вызванная глобальными социально-экономическими процессами и, прежде всего распадом колониальной системы. Так, если в 1950 г. на долю стран британского Содружества наций приходилось 40% внешнеторгового оборота Великобритании, то в 1970 г. – только 23%. Доля же стран Западной Европы в торговле с Англией, наоборот, поднялась с 23% в 1955 г. до 41% в 1970 г., а доля США за этот же период выросла с 8 до 14%.
Экономические и финансовые трудности страны усугублялись быстрорастущей инфляцией, что проявлялось в стремительном росте цен, особенно на предметы ширпотреба, и тем самым в падении покупательной способности фунта стерлингов. Правительство консерваторов вынуждено было принять срочные меры. В Англии был введен свободно колеблющийся, или плавающий", курс фунта стерлингов, что падение его стоимости на 5 – 6% и фактически новую девальвацию. К началу 1973 г. золотовалютные резервы Великобритании сократились почти на 1 млрд. ф.ст.
Продолжала отставать Англия и в области капиталовложений в национальную промышленность. Так, в 1970 г. вложения в английскую промышленность были на 2,5% больше, чем в 1969 г., в 1971 г. они были ниже предшествующего года на 0,6%, а в 1972 г. их рост составил всего 1,0%.
Одной из мер, способной помочь явно "больной" экономике Англии, было решение правительства о вступлении в "Общий рынок", правда, добиться этого оказалось не так просто. И главным противником принятия Англии в ЕЭС была Франция. Переговоры о вступлении продолжались с перерывами 14 месяцев и закончились неудачей для Англии. В конце 1966 г. под давлением крупнейших монополий страны правительство начало второй тур переговоров, однако и эта попытка оказалась безуспешной. И только третий тур переговоров в 1973 г. закончился положительно для Великобритании, – она была принята в ЕЭС. 
Однако и это, несомненно, чрезвычайно важное событие в экономической жизни Великобритании не спасло консервативное правительство и на досрочных выборах в 1974 г. консерваторы потерпели поражение. Лейбористское правительство в своем предвыборном манифесте провозгласило своей целью создать "более честное, более демократическое и социально-справедливое общество". Была разработана программа, предусматривавшая национализацию ряда важных промышленных отраслей, установление государственного контроля за разработкой нефтяных ресурсов в Северном море, сокращение военных расходов, пересмотр условий участия Англии в "Общем рынке". Придя к власти, лейбористы начали реализацию своей программы с ряда социальных мер. В частности, был отменен антипрофсоюзный закон, проведенный предыдущим правительством консерваторов, повышены пенсии престарелым, заморожено повышение квартирной платы. Однако, несмотря на все предпринимаемые усилия по выводу экономики из тяжелого финансового положения в 70-е гг., практически ничего не менялось. На экономику давил груз накопившихся экономических проблем, разрешить которые можно было путем изменения радикальным образом экономической и политической стратегии развития. Правительство лейбористов оказалось не в состоянии разрешить эти проблемы. Состояние экономики особенно ухудшилось в связи с мировым энергетическим кризисом 1973 г., когда резко возросли цены на нефть, а ведь Великобритания была одним из крупнейших импортеров арабской нефти. Усугубил экономические трудности очередной циклический кризис 1975 г., с этого времени экономика переживала своего рода застой.
Таким образом, во второй половине 60 – 70-е гг. экономика Великобритании находилась в крайне сложном положении. С одной стороны, бурно росли гигантские монополии в наиболее современных отраслях производства, которые диктовали свои условия и оказывали мощное воздействие на внутреннюю и внешнюю политику правительства. С другой – увеличился государственный сектор, который охватывал в основном старые традиционные отрасли производства и крайне медленно перестраивался под влиянием НТР, его продукция не могла успешно конкурировать на мировом рынке. Колоссальные расходы на социальные программы привели к появлению в обществе тенденций к "иждивенчеству", а попытки сокращения расходов вызывали бурный протест со стороны могущественного профсоюзного движения. Таким образом, в 70-е гг. Великобритания превратилась в застойное общество, которое не то чтобы двигалось назад, просто все ее главные соперники быстрее уходили вперед. Система управления экономикой стала корпоративной, т.е. решения принимались путем заключения сделок между правительством, профсоюзами и предпринимателями. У них была тенденция делить экономический пирог в своих интересах. Это было общество с ориентацией скорее на производителя, чем на потребителя
Правительство консерваторов, пришедшее к власти в 1979 г., возглавила энергичная М.Тэтчер, которая предложила совершенно новую экономическую программу развития, радикальным образом отличающуюся от всех прежних программ. Такая стратегия экономического раз; вития вошла в историю под названием неоконсерватизма. Она отвергала жесткое государственное регулирование экономикой, т.е. идею кейнсианства.
Новое правительство провело анализ накопившихся экономических проблем и пришло к выводу, что для выхода страны из данной ситуации необходимо устранить ряд недостатков в социально-экономической системе: 1) в стране чрезмерная власть оказалась в руках профсоюзных лидеров, которые чаще руководствовались личными интересами и шантажировали крупных предпринимателей угрозами забастовок; 2) в Англии действовало чрезмерное налогообложение с самыми высокими в мире налоговыми ставками на личные доходы – стандартная ставка 33% подоходного налога поднималась до 83%; 3) чрезмерная инфляция; 4) чрезмерная власть в руках государства, осуществляемая медлительной и становящейся все более громоздкой бюрократией.
Консервативное правительство М. Тэтчер всему этому решило положить конец. Идеологической основой новой политики являлись несколько основополагающих элементов: а) свободное предпринимательство; 6) личная инициатива; в) крайний индивидуализм. Важными элементами идеологической концепции "тэтчеризма" стали провозглашенный консерваторами возврат к "викторианским ценностям" – уважение к семье и религии, закону и порядку, бережливость, аккуратность, трудолюбие, самостоятельность, примат права личности и т.д. М. Тэтчер намеревалась остановить процесс долговременного спада экономики путем политики "монетаризма", сокращения расходов и налогообложения, обуздания власти профсоюзов, отказа в субсидиях обанкротившимся предприятиям и "приватизации" принадлежавших государству отраслей промышленности. Она выступила против корпоративизма, коллективизма и кейнсианства. Она считала, что инфляция представляет большую опасность, чем безработица.
Правительство М. Тэтчер всячески стремилось создать "здоровую конкуренцию" универсальным принципом экономического прогресса, причем эта конкуренция все больше переносилась в сферу ценообразования, где соперничавшие компании в борьбе друг с другом были вынуждены снижать цены.
Еще одно важное направление в экономической программе консерваторов – это упор на развитие мелкого и среднего бизнеса. Мелкий и средний бизнес стал новой силой в структуре хозяйства Великобритании. Он успешно уживался с крупными монополиями, дополнял их даже в самых современных отраслях, а также в сфере услуг. Небольшие, хорошо технически оснащенные мелкие и средние фирмы оказались в состоянии гибко реагировать на изменения хозяйственной конъюнктуры, чего нельзя было сказать о многих гигантах промышленного производства.
Правительство активно поддерживало и защищало транснациональные корпорации, в которых британский капитал играл важную роль. Одной из важнейших специфических особенностей английской экономики была высокая степень "интернационализации" в ведущих отраслях производства. Лишь немногие сферы промышленного производства опирались на прочный внутренний рынок, имели высокий уровень капиталовложений, развитую базу НИОКР. В первую очередь это химическая и аэрокосмическая отрасли, остальные же большей частью были связаны с международными корпорациями.
Следствием проводимой правительством М. Тэтчер экономической политики был экономический рост страны в 80-е гг. в среднем на уровне 3 – 4% в год, что было выше, чем в других западноевропейских странах. Каждую неделю в среднем создавалось 500 новых фирм. За 80-е гг. производительность труда в среднем росла на уровне 2,5% в год, уступая лишь Японии.
Еще более убедительным был рост эффективности использования основного капитала – капиталоотдачи. Англия, кроме Японии, была единственной из развитых стран, где этот показатель возрос по сравнению с 70-ми гг.
Подъем в экономике начался с середины 1985 г., хотя в последующие два года он не отличался стабильностью. Со второй половины 1987 г. наряду с заметным ускорением темпов развития экономики обозначились и другие признаки перехода к новой стадии подъема – расширились объемы предоставленных кредитов, достигли "пика" курсы акций, возросли и без того высокие цены на жилье. В годы подъема усилился дисбаланс внешней торговли. С 1985 г. темпы роста объема импорта товаров в 3 раза опережали экспорт. Рост курса фунта стерлингов на 5,2% в 1988 г. ухудшил конкурентоспособность английских экспортеров и способствовал импорту готовых товаров, что в итоге привело к дефициту платежного баланса.
Таким образом, можно отметить, что с момента начала перестройки в британской экономике наметились серьезные сдвиги и изменения. В целом в 80-е гг. Британия была единственной из ведущих стран мира, где совокупный показатель эффективности производства увеличивался, в других государствах он либо не менялся, либо снижался. Однако перестройка в Англии происходила отнюдь не без проблем. В обществе усилилась социальная поляризация. Дело в том, что правительство М. Тэтчер проводило в жизнь программу сокращения расходов на социальные нужды, а также жестко контролировало заработную плату. Одним из важнейших положений программы консерваторов было: заставить трудящихся "жить по средствам", а предприятиям – "ужиматься", сокращать рабочую силу за счет интенсификации производства, благодаря чему можно было придавать желаемый динамизм британской промышленности. Результатом такой политики стало то, что средний доход на душу населения в реальном исчислении за десять лет вырос на 23%. В то же время около 20% семей имели среднегодовой доход ниже 4000 ф. ст., что являлось достаточно низким прожиточным уровнем для англичан.
На рубеже 80 – 90-х гг. в социально-экономической и политической жизни Великобритании появились тревожные признаки. Так, серьезным просчетом консервативного кабинета М. Тэтчер стало проведение весной 1990 г. реформы местного налогообложения, предусматривавшей введение нового избирательного закона. Экономические выгоды оказались незначительными, а социально-психологические последствия крайне отрицательно сказались на престиже правительства, социально-экономическая политика которого вызывала "раздражение" у многих англичан. В 1990 г. новым лидером консерваторов и премьер-министром Великобритании стал Дж. Мейджор. М. Тэтчер подала в отставку.
Новый премьер Соединенного Королевства практически не изменил экономической программы М. Тэтчер, и первая половина 90-х гг. была логическим продолжением в развитии частного предпринимательства и активной государственной политики в области финансирования наукоемкого производства, мелкого и среднего бизнеса. Благодаря усилиям нового премьера Англия 2 августа 1993 г. подписала Маастрихтские соглашения. Этот договор был логическим развитием экономических и политических отношений, сложившихся между рядом европейских государств и Англией в рамках ЕЭС. При его полной реализации Европейский союз должен превратиться, по сути, в экономическую "сверхдержаву", по крайней мере, равную США и значительно превосходящую Японию. Договор предусматривает введение единой денежной единицы, "отмену" границ и создание надгосударственных органов регулирования экономических и политических вопросов.
В первой половине 90-х гг. в экономике Великобритании происходили позитивные процессы. Так, достаточно стабильно рост валовой внутренний продукт и сокращалась безработица. Если в первом квартале 1993 г. ВВП составлял 2,5%, то в первом квартале 1994 г. – 4%; уровень безработицы в первом квартале 1993 г. равнялся 10,5%, в первом квартале 1994 г. – 9,9, а в четвертом квартале 1994 г. – 8,9%. Особенно важным достижением нового правительства явилось улучшение торгового баланса. За период с 1991 по 1995 г. удалось обеспечить благоприятное сочетание устойчиво высоких темпов роста и самых низких за период с начала 60-х гг. темпов инфляции. Кроме того, заметно улучшилось состояние платежного баланса, который в 1995 г. впервые начиная с 1987 г. был сведен с активным сальдо. Таким образом, подводя итоги экономического развития Англии в 80 – 90-е гг., следует отметить, что "тэтчеризм" применительно к условиям Британии оказался достаточно эффективным. Лицо Англии существенно изменилось. "Тэтчеризм" как британская модель неоконсерватизма подтвердил, что капитализм оказался гибкой системой, способной приспосабливаться к изменяющимся социально-экономическим условиям, перестраиваться и модернизироваться.
Сегодня Великобритания занимает 6-е место в мире по объему номинального ВВП и 3-е место по величине внутренних и внешних накопленных прямых инвестиций (после США и Франции). В общем объеме ВВП 77,8% приходится на сектор услуг, 21,5 - на промышленность, 0,7% - на сельское хозяйство.
Окончание Второй мировой войны поставило Францию перед сложнейшими задачами, главной из которых была ликвидация экономической разрухи. На протяжении 1945 – 1947 гг. были национализированы такие отрасли, как электроэнергетика, добыча угля, газовая промышленность, авиапромышленность, морское судоходство, воздушный транспорт, автомобильные заводы фирмы "Рено", Французский банк, четыре крупнейших депозитных банка, сберегательные кассы, страховые компании. В общей сложности национализация охватила примерно 20% производственных мощностей страны. В то же время монополиям удалось добиться значительной компенсации за национализированные предприятия, в большинстве случаев убыточные. Как и в других капиталистических странах, национализация во Франции не коснулась всех основных отраслей промышленности и не меняла существа капиталистической экономики. 
Потребности восстановления экономики привели к тому, что большая часть капиталовложений стала направляться в промышленность. Это позволило ускорить темпы промышленного производства страны и летом 1947 г. достигнуть его довоенного уровня (в сельском хозяйстве этот уровень был превзойден в 1950 г.). 
Согласно "плану Маршалла" Франция в течение ряда лет получала от США продукты, вооружение и крупные денежные субсидии. Основными потребителями американских кредитов оказались металлургические и химические тресты, автомобильные компании. Значительная часть этой суммы была использована для импорта новейшего оборудования, что в дальнейшем благоприятно сказалось на развитии промышленного производства страны. С этого времени французская экономика оказалась в зависимости от американских кредиторов, которые получили возможность оказывать влияние на внутреннюю и внешнюю политику Франции. 
Потребности восстановления экономики, а также новая обстановка в мире существенно изменили экономическую стратегию правящих кругов Франции. Во-первых, основное внимание стало уделяться переоснащению промышленности новой техникой. Во-вторых, значительно уменьшился вывоз капитала за границу и стал осуществляться, как правило, в форме производительного, а не ссудного капитала. В-третьих, стало широко применяться программирование экономики. Французская система программирования носила не обязательный, а рекомендательный характер. Следует, однако, отметить, что по степени концентрации производства Франция по-прежнему отставала от других крупных капиталистических государств. Численно во французской экономике преобладали мелкие предприятия. 
50-е гг. прошли под знаком милитаризации экономики. В 1949 г. Франция вступила в блок НАТО, в 1954 г. – в НАТО, в 1955 г. – в Западноевропейский союз. Страна вела военные действия во Вьетнаме (1946 – 1954) и в Алжире (1954 – 1962). Все это вызвало огромное увеличение военных расходов и развитие военного производства. На экономическое положение страны большое влияние оказала начавшаяся западноевропейская интеграция, в которой Франция приняла активное участие. Расширение международных экономических связей способствовало быстрому промышленному развитию страны.
Крупные изменения произошли и в сельском хозяйстве. Именно в 50-е гг. здесь завершился технический переворот. В сельскохозяйственном производстве возросла концентрация. Тем не менее, эти сдвиги почти не коснулись мелких крестьянских хозяйств. Парцеллярная система землепользования изживалась крайне медленно и болезненно. В целом сельское хозяйство в своем развитии значительно отставало от промышленности.
В конце 50-х гг. главным содержанием экономической политики Франции стало всемерное поощрение развития промышленности посредством дальнейшей концентрации производства, образования крупнейших монополий и усиления их связей с государством. Предусматривалось быстрое развитие практически всех отраслей промышленности. Позднее эта линия получила название "индустриального императива" (пропорциональное развитие практически всех отраслей экономики). Реализовать намеченные программы предполагалось на основе начавшейся научно-технической революции. Участие Франции в европейской экономической интеграции усилило государственно-монополистические тенденции в экономике. Заботясь о повышении конкурентоспособности фирм, государство посредством субсидии, заказов и других льгот всемерно поощряло монополистическую концентрацию. В 60-е гг. этот процесс принял взрывной характер. В результате слияния монополии различных отраслей промышленности появились гигантские финансово-промышленные комплексы (финансовые группы). Тем не менее, и в 60-е гг. степень концентрации промышленности во Франции была ниже, чем в других высокоразвитых капиталистических странах. 
Со второй половины 60-х гг. научно-техническая революция и расширение масштабов промышленного производства ускорили интенсификацию и индустриализацию сельского хозяйства. В результате Франция стала вторым после США экспортером продовольствия, крупнейшим поставщиком молочных продуктов и вина, единственной в Западной Европе страной, вывозящей зерновые.
В 60-е гг. значительно активизировалась внешняя торговля Франции. На ее развитие оказали воздействие два основных фактора: переход к открытой экономике в рамках "Общего рынка" и распад французской колониальной системы. Несмотря на усиление экономических позиций в колониях, доля их во внешней торговле Франции снизилась. Одновременно резко возрос объем связей со странами "Общего рынка". Таким образом, в 50 – 60-е гг. развитие французской экономики шло под воздействием научно-технической революции. Усилились тенденции государственно-монополистического капитализма, определяющую роль стал играть промышленный капитал. Изменилась структура экономики, были модернизированы ее основные отрасли. Активное участие Франции в экономической интеграции позволило значительно интенсифицировать внешнеторговые связи. Объем внешней торговли в 4 раза превысил довоенный уровень. К 1965 г. Франция ликвидировала свою задолженность США и вновь стала страной-кредитором, занимая третью (после США и Англии) позицию в мире по экспорту капитала
В 70-е гг. экономическое положение Франции в мире, если судить по основным статистическим показателям, доле в мировом производстве и торговле, оставалось относительно стабильным и не претерпело радикальных перемен. Страна прочно вошла в пятерку крупнейших капиталистических государств и в экономическом отношении заняла положение второй после ФРГ западноевропейской державы
В начале 80-х гг. в ряде развитых капиталистических стран обострилась экономическая ситуация, что не могло не сказаться на положении французской экономики. В середине февраля 1982 г. был принят закон о национализации. В результате этой реформы Франция стала располагать самым крупным среди капиталистических стран государственным сектором. Перестройка производственной структуры Франции в начале 80-х гг. опиралась не только на национализированный сектор, но и на создание значительного числа сравнительно небольших частных предприятий, использующих новейшие технологии. 
В дальнейшем в политике правительства произошли серьезные перемены. Была принята "программа из десяти пунктов", которая по имени министру экономики, финансов и бюджета стала называться "планом Делора". Основу его составлял режим "жесткой экономии". Главной целью "плана Делора" было объявлено сокращение внешнеторгового дефицита, а продолжение социальных реформ становилось делом второстепенной важности. Предусматривалось увеличение налогов, был объявлен принудительный заем, заморожены ассигнования на социальные нужды, увеличена плата за больничные места, проезд в транспорте, коммунальные услуги и т.д. Одновременно уменьшилось число старых убыточных предприятий, к финансированию государственного сектора стал привлекаться частный капитал. 
Во второй половине 1980-х гг. была разработана программа наибольшего благоприятствования частному капиталу, первым, стержневым направлением которой явилась денационализация. Необходимость денационализации французские консерваторы объясняли несколькими аргументами. Во-первых, переход национализированных предприятий в лоно частного бизнеса должен был положить конец вмешательству государства в выработку стратегии фирм, восстановить их способность гибко подстраиваться к изменяющейся рыночной конъюнктуре. Во-вторых, интернационализация хозяйственной жизни предполагает переплетение капиталов, которое удобнее организовать между частными компаниями, чем между предприятиями с различной формой собственности. В-третьих, увеличение числа мелких акционеров должно было заложить основы "народного капитализма", привить населению чувство совладельца средств производства. Вторым направлением трансформации хозяйственного механизма явилось сокращение масштабов налогообложения. Было решено большую часть доходов передать в непосредственное распоряжение хозяйственных единиц, что расширяло свободу частного предпринимательства и индивидуальную инициативу.
Последняя часть либеральных реформ – дерегламентирование различных сфер экономической деятельности. С начала 1987 г. все предприятия промышленности и сферы услуг получили право самостоятельно устанавливать цены на свою продукцию, ориентируясь на рыночные условия. Регламентированию подлежали лишь цены на книги и медикаменты, тарифы на свет, газ и железнодорожный транспорт. Был предусмотрен ряд мер по устранению вмешательства государства в функционирование кредитной системы, проведена постепенная приватизация кредитных учреждений, ликвидированы привилегии при пользовании кредитом, установлены свободные рыночные нормы процента и т.д. Всего в короткий срок новое правительство подготовило примерно 30 законопроектов, позитивно повлиявших на состояние экономики Франции во второй половине 80-х гг. В 1986 – 1989 гг. в стране наблюдался экономический подъем. Однако к началу 90-х гг. факторы роста исчерпали себя. 
Огромное воздействие на экономическое развитее Франции оказало ее участие в Европейском экономическом сообществе. В первую очередь это отразилось на внутренней торговле страны. В промышленном развитии страны важную роль играют тесные связи между финансовыми группами и концернами в рамках ЕЭС. Во Франции образовался даже целый "промышленный треугольник" Париж – Лилль – Страсбург, где возникла серия смешанных франко-бельгийских, франко-голландских и других "европейских предприятий". Однако наибольшее влияние ЕЭС оказало на сельское хозяйство Франции. Участие в ЕЭС ускорило процесс концентрации и специализации. 
Обширные экономические связи Франции делали все экономические и социальные мероприятия левого правительства в 1981 – 1986 гг. весьма чувствительными к колебаниям международной конъюнктуры в экономике и финансах. Не случайно закон о национализации 1982 г. не затронул иностранные фирмы в самой Франции и вынудил президента Ф. Миттерана заявить, что кроме национализации 11 французских промышленных групп, объявленной в предвыборной программе Социалистической партией на президентских выборах 1981 г., никакой другой национализации левое правительство проводить не будет.
Сегодня Франция занимает 5-е место по объему номинального ВВП в мире и 2-е в Европе. Она занимает 2-е место среди стран ОЭСР по объему накопленных   прямых инвестиций; находится   на   4-м   месте   в рейтинге
«Форчун-500» крупнейших компаний мира (39 из 500). Наиболее крупными из них по объему активов являются «АКСА» (страхование), «Эйр-Франс» (авиаперевозки), «Л’Ореаль» (косметика), «Арева» (атомная энергетика),
«БНП Париба», «Креди Агриколь», «Сосьете Женераль» (банковский сектор). По объему внешней торговли Франция является второй страной в Европе после Германии. К основным экспортным товарам относятся: продукция машиностроения, сталелитейной, химической, фармацевтической, авиационной и аэрокосмической промышленности, электроники.
Таким образом, в послевоенный период французская модель государственного регулирования трансформировалась, стала осуществляться модернизация экономики, что позволяет Франции сохранять ведущие позиции в Европе и в мире.

Тема 9. Развитие экономики новых индустриальных стран Юго-Восточной Азии и независимых государств на постсоветском пространстве (конец ХХ – начало ХХІ в.)
Характерной особенностью мирового экономического развития стал стремительный рывок в 60—90 гг. т.н. «дальневосточных тигров» (Южной Кореи, Сингапура, Гонконга, Тайвани), а с 80 гг. – Китая. В 1978 г. в Китае был провозглашен курс на социалистическую рыночную экономику. Планировалось сочетание планово-распределительной и рыночной систем, предусматривалось широкое привлечение иностранных инвестиций, предоставление хозяйственной самостоятельности предприятиям, сокращение роли государственного сектора в экономике, создание свободных экономических зон, развитием науки и техники. В то же время сохранялась руководящая роль компартии, а любые попытки дополнить экономические реформы политическими преобразованиями пресекались. Экономический рост сопровождались крайней неравномерностью развития отдельных регионов, приоритетным развитием востока и юго-востока (Шанхай). 
«Китайский путь» развития экономики оказался весьма эффективным. В настоящий момент Китайская народная республика занимает второе после США место в мире по объему ВВП, причем около 70% ВВП производится частными предприятиями. Объем внешней торговли Китая превысил в 2004г. 850 млрд. долларов. Ведутся поиски путей «гармонизации» общества путем сокращения разрыва между городом и деревней, богатыми приморскими и более бедными центральными районами страны; в рамках этого планируется определенное снижение темпов экономического роста. 
Мировая экономика входит в XXI в. Центр деловой активности перемещается в Азиатско-Тихоокеанский регион. Именно здесь перекрещиваются потоки товаров и капиталов на триллионы долларов. Одним из инициаторов образования Азиатско-Тихоокеанского экономического сотрудничества (АТЭС) стала Япония. Сейчас в эту организацию входят 11 азиатских государств: Япония, Бруней, Китай, Гонконг, Индонезия, Малайзия, Филиппины, Сингапур, Южная Корея, Тайвань, Таиланд, 4 американских: Канада, Мексика, США, Чили, а также Австралия, Новая Зеландия и Папуа – Новая Гвинея. В 1994 г. этими 18 странами подписана Декларация об образовании до 2020 г. зоны свободной торговли и капиталовложений. При этом необходимо учитывать, что эти страны дают свыше 50% общего мирового ВВП и на их территории проживает 40% населения земного шара.
Новые государства на постсоветском пространстве с момента обретения независимости стали двигаться по своим траекториям развития, постепенно избавляясь от своего советского наследия. Общим выбором стала рыночная трансформация. Но страны использовали разные модели реформирования экономик, разными темпами вели преобразования, по-разному включались в международные экономические отношения. В ходе становления государственности неизбежно усиливались экономические, социальные, культурные и политические различия между ними, различия в интересах и стратегических ориентирах. Рост различий между странами был также обусловлен интересом к ним третьих государств, которые стремились расширить рынки сбыта своей продукции, обеспечить альтернативное энергоснабжение, укрепить геополитические позиции на постсоветском пространстве и т.д. В двадцатилетии экономического развития стран СНГ выделяются несколько периодов: 1991–1999 гг. – период глубокого экономического спада на фоне жесткой дезинтеграции пространства бывшего СССР, 2000–2007 гг. – период динамичного экономического роста, 2008–2011 гг. – период глобального финансово-экономического кризиса и первых послекризисных лет, характеризующихся серьезными изменениями в мирозяйственных процессах и их динамике. Масштаб спада 1990-х гг. фактически отразил, насколько были тесны межреспубликанские связи в рамках единого народно-хозяйственного комплекса СССР. В величине спада проявилась отрицательная синергетика геополитических и трансформационных шоков, а также неблагоприятной внешнеторговой конъюнктуры и межэтнических конфликтов в ряде постсоветских стран. В период спада и формирования государственности было невозможно двигаться по пути взаимной интеграции, но взаимные торговые преференции и безвизовый режим сыграли определенную роль в сдерживании падения экономики. В ходе деиндустриализации 1990-х гг. в основном пострадали высокотехнологичные производства, 8 Введение с которыми в советский период была связана диверсификация республиканских экономик. С 2000 по 2008 г. постсоветские страны демонстрировали устойчивый экономический рост. К 2007 г. совокупно новые независимые государства превысили объем ВВП СССР 1991 г. Но темпы роста у стран сильно различались. Причем рост обеспечивали в основном технологически простые, традиционные производства. В период экономического роста дивергенция стран продолжилась. Но стабилизировалась доля взаимной торговли в общем объеме внешней торговли. Развитие стран Балтии в этот период определялось подготовкой к членству и их членством с 2004 г. в ЕС. Высокая динамика экономики стран СНГ была связана с благоприятной конъюнктурой на мировых рынках. Глобальные (внерегиональные) факторы фактически определяли этот рост. На динамику взаимного сотрудничества стран СНГ в этот период сильное влияние оказывало расширение ЕС на Восток, «оранжевые революции», рост мировых цен на углеводороды, стремление России сохранить свои позиции как мировой энергетической державы. На этом фоне обострились взаимные экономические противоречия, а действующие постсоветские интеграционные группировки не получали импульса к дальнейшему развитию. Кризис по-разному проявился в рассматриваемых странах. В странах Балтии, Украине, Армении, России и Молдове в 2009 г. произошел весьма сильный спад, а экономики Азербайджана, Туркменистана и Узбекистана сохранили довольно высокие темпы роста. Разная реакция на кризис отражает уровень дифференциации стран по структуре экономики, их включенности в глобальную экономику, национальным системам управления. Среди последствий кризиса следует выделить обострение в 2009 г. экономических противоречий между странами СНГ и одновременно активизацию работы по созданию Таможенного союза в составе Белоруссии, Казахстана и России, который был запущен в январе 2010 г., заметное укрепление Китаем своих экономических позиций в странах при некотором ослаблении позиций ЕС. Исследование показало, что глобализация сильно затрудняет выстраивание новой диверсификации экономики постсоветских государств, поскольку для этого необходимы немалые финансовые ресурсы, новые технологии, квалифицированные кадры, эффективные институты и, конечно, свежие идеи развития. До сих пор рост шел под влиянием мирового спроса, который способствует росту в основном сырьевого сектора и не создает тепличных условий для диверсификации. Кризис высветил важную роль России в экономическом развитии многих стран СНГ. В силу размеров своего рынка она стимулирует рост их хозяйства в период подъема и угнетающе действует на их экономики в период спада. Одним из главных инструментов консолидации постсоветского пространства становится включение стран Содружества в программы модернизации российской экономики, усиления в ней элементов технологической модернизации, осуществляемой на основе национальных исследований и разработок. В этой связи крайне важна ориентация новых интеграционных проектов, прежде всего, ЕЭП на качественный рост национальных экономик.
Произошедшие в 1990-е гг. изменения в национальных экономиках постсоветских государств под влиянием трансформационных и геополитических шоков вызвали глубокую деиндустриализацию, отбросили их на периферию мировой экономики, вернули с точки зрения уровня социально-экономического развития на десятилетия назад.
С 2000 по 2007 г. постсоветский регион из зоны экономического упадка превратился в быстро растущую часть мировой экономики. Но темпы роста экономики у стран сильно различались. За 2000–2011 гг. ВВП (в постоянных ценах) Азербайджана увеличился в 4 раза, Казахстана – в 2,4 раза, Таджикистана – в 2,3 раза. Более чем в два раза увеличился ВВП у Армении и Узбекистана, почти в 2 раза – у Грузии. ВВП стран Балтии, Кыргызстана, Молдовы и Украины в этот период вырос в 1,5–1,7 раза. Примерно во столько же раз увеличился ВВП России. Высокие темпы роста экономики в регионе прервал глобальный финансово-экономический кризис, воздействие которого на страны было весьма различным. Наиболее сильно он затронул страны Балтии, а также Армению и Украину – страны, сильно зависевшие от внешних источников финансирования экономики и не располагавшие значительными финансовыми резервами11. Экспорт этих стран в значительной степени ориентировался на ЕС и Россию, спрос которых в 2009 г. резко сократился. Азербайджан, Узбекистан и Туркменистан в 2009 г. сохранили довольно высокие темпы роста, что объяснялось жестким госрегулированием кредитно-финансовой сферы и крупными денежными резервами, накопленными от экспорта минеральных ресурсов. Положительную динамику сохранили и другие страны Центральной Азии, что было связано с высоким урожаем 2009 г. и крупными инвестиционными проектами, осуществлявшимися при финансовом участии Китая.
В основе экономического роста каждой из постсоветских стран лежало специфическое сочетание факторов, определявших величину внешнего и внутреннего спроса на производимые в них товары и услуги. Так, у Азербайджана главным фактором роста был внешний спрос на углеводороды, в расширении производства которых важную роль играли крупные ТНК, у Армении ведущим фактором роста стал спрос на недвижимость со стороны армянской диаспоры и трудовых мигрантов, а у Грузии экономический рост был обусловлен развитием международного транзита, созданием для этого соответствующей инфраструктуры, прежде всего нефтепровода Баку – Джейхан. В экономическом росте этих стран важную роль играла масштабная международная помощь и либерализация предпринимательской деятельности. В Белоруссии драйвером экономического роста стал реэкспорт российских углеводородов (в виде продуктов переработки нефти и газа, получаемых по льготным ценам) и на этой основе значительные инвестиции в национальную промышленность и социальную сферу. В Таджикистане и Киргизии ведущую роль в экономическом развитии играли экспорт рабочей силы, а также строительство новых ГЭС на основе привлекаемых внешних финансовых ресурсов. У стран Балтии главным фактором высоких темпов роста стало включение в европейский интеграционный процесс с широким использованием капиталов и технологий крупных ТНК, финансовых ресурсов бюджета ЕС и внешних заимствований. В результате экономического роста стали расти доходы населения и внутренний потребительский спрос. Последний 27 способствовал загрузке производственных мощностей, высвободившихся в результате трансформационного и геополитического «шоков»12, и имел преимущественно импортозамещающий характер. Тем не менее Грузия, Молдова, Таджикистан и Украина к концу 2011 г. не достигли объема ВВП (в постоянных ценах) 1991 г., в то время как Азербайджан и Узбекистан более чем удвоили этот объем, а Армения, Белоруссия и Казахстан его превысили в 1,7–1,9 раза. У России, Кыргызстана и стран Балтии превышение составило 1,1–1,4 раза. Отраслевая структура ВДС в нулевые годы продолжила меняться в соответствии с трендами 1990-х гг., но менее динамично. У большинства стран (за исключением Азербайджана, Казахстана, Туркменистана и Узбекистана) продолжилось уменьшение доли промышленности, у всех стран еще более сократилась доля сельского хозяйства, у большинства продолжилось увеличение доли услуг. Причем у Грузии, Молдовы и Украины доля третичного сектора превысила 60%. Доля строительства сильно выросла у Армении (в 2008 г. она достигла 29%, но в последующее годы стала сильно сокращаться) и существенно – у Белоруссии, Кыргызстана и Таджикистана, но у Азербайджана, Туркменистана и Украины из-за кризиса она заметно сократилась. В сфере услуг в минувшее десятилетие высокими темпами развития характеризовались такие секторы, как мобильная и фиксированная связь, Интернет, по уровню проникновения которого страны СНГ превзошли среднемировой уровень. Быстро развивались секторы автоторговли и автосервиса, транспортных и финансовых услуг, недвижимости, розничные торговые сети национальных и транснациональных компаний. 12. Под восстановительным ростом понимается наращивание производства на ранее созданном оборудовании и посредством привлечения уже подготовленной рабочей силы в условиях стабилизации экономической и политической ситуации, нарушенной рыночной трансформацией. У стран Балтии изменения в структуре ВДС по сравнению с 1990-ми годами были гораздо более спокойными. Обращает внимание наиболее высокая доля третичного сектора среди всех постсоветских стран у Латвии, у стран балтийской «тройки» самая низкая среди постсоветских стран доля сельского хозяйства (табл. 1.5. и 1.6). Высокие темпы роста ВВП в нулевые годы происходили в условиях продолжающегося сокращения населения в европейских странах постсоветского пространства и роста его в азиатских странах. У мусульманских стран за 2001–2011 гг. наиболее сильно население выросло у Таджикистана – на 22%, а среди европейских оно наиболее сильно сократилось у Армении – на 13,2%. При этом в большинстве стран процессы урбанизации остановились, но в нефте-, газодобывающих, а также Беларуси наблюдалось увеличение доли городского населения (табл. 1.1). Сохранение высокой доли сельского населения в Кыргызстане, Таджикистане и Узбекистане сочеталось с сокращением доли сельского хозяйства в ВДС этих стран. По сути, это означает сильно возросшую зависимость этих стран от внешних рынков труда. Несмотря на предпринимавшиеся усилия, большинству стран не удалось добиться заметных успехов в борьбе с бедностью. Экономический рост не привел к восстановлению дореформенной структуры промышленности, советского уровня ее диверсификации. Восстановительное расширение производства не требовало крупных инвестиций, и его потенциал у большинства стран был довольно быстро выработан из-за декапитализации унаследованных производственных фондов, невысокого качества производимой на их основе продукции, которая по мере роста доходов населения все меньше выдерживает конкуренцию с импортными товарами. В прошедшем десятилетии продолжилось сокращение инновационного потенциала. Экономический рост нулевых годов не сопровождался технологическим рывком, масштабным обновлением производственной части экономики, формированием новой специализации постсоветских стран в мировой экономике. Новые производственные мощности в странах СНГ создавались преимущественно в традиционных секторах экономики, опирающихся на природные ресурсы и ориентированные на экспорт. Для их создания широко привлекались иностранные капиталы и технологии. В связи с этим, в частности, за 2000–2011 гг. объем производства нефти у Азербайджана увеличился с 14 млн до 45,4 млн т, а природного газа – с 5,6 млрд до 25,7 млрд куб. м, у Казахстана соответственно с 35,3 млн до 80,1 млн т и с 11,5 млрд до 39,3 млрд куб. м15. Высокая динамика экономики стран Балтии и глубокие структурные изменения в производственном секторе и сфере услуг были обусловлены их широким включением в производственно-технологические цепочки стран ЕС, прежде всего Германии, Польши, Финляндии, Швеции. Сегодня страны Балтии являются крупными производителями комплектующих и материалов для европейских ТНК. Развитию промежуточного и аутсорсингового производства способствовали дешевая рабочая сила и либеральный предпринимательский климат в этих странах. Модернизация в странах СНГ также начала осуществляться в основном по адаптивной модели (на основе заимствованных в третьих странах технологий), что отражает быстрый рост импорта машин и оборудования..
На основе импорта в ряде государств создаются сборочные производства, а также новые производства на основе копирования зарубежных оригиналов и импорта комплектующих и компонентов из третьих стран. Это вызывает опережающий рост импорта машинотехнической продукции из 31 третьих стран, доля которых в конце нулевых годов колебалась от 70% у Узбекистана до более 90% у России. В странах СНГ имело место создание новых производств на основе собственных технологий (в виде кооперации и промышленной сборки), которые сопровождаются формированием трансграничных технологических цепочек, росту взаимного спроса на инновационные товары и соответственно взаимной торговли. Но по масштабам национальная и региональная составляющие модернизации сильно уступали развитию технологических связей с третьими странами. С западными компаниями упомянутые цепочки быстрее растут, отражая тот факт, что процессы глобализации на экономику большинства постсоветских стран оказывают более мощное воздействие, чем процессы регионализации. И это сказывается на эффективности постсоветских интеграционных проектов. Доля взаимной торговли постсоветских стран в ее общем объеме к концу десятилетия опустилась до 18% в экспорте и 27% в импорте. В целом за двадцать лет суверенного существования постсоветское пространство стало заметно более дифференцированным по уровням и условиям социально-экономического развития. Наиболее высокие темпы роста были у нефте-, газодобывающих стран, которые нашли свои ниши в глобальной и региональной экономике. Но узкий профиль их участия в международной экономике, как показал прошедший кризис, не гарантирует от экономических потрясений. Постсоветские страны по-прежнему сильно отстают от развитой части мира. Самые успешные из них находятся всего лишь на среднемировом уровне развития. Большинство же относятся к числу бедных государств мира. Это результат беспрецедентной деиндустриализации, произошедшей в результате рыночной трансформации и распада СССР. Темпы деиндустриализации к концу двадцатилетия замедлились, но пока нет оснований утверждать, что она остановилась полностью. Экономический рост у отдельных постсоветских стран определялся индивидуальной комбинацией условий, продиктованных степенью либерализации экономики, величиной внешнего спроса на производимые товары и услуги, особенностями внутриполитических процессов и сотрудничества с ЕС, Россией и Китаем, влияние которого на экономику региона в минувшее десятилетие сильно выросло. Слабость национальных инновационной и финансовых систем не позволила начать в странах в минувшем двадцатилетии создание современной экономики. Все постсоветские страны, независимо от модели развития, невелики по размерам внутреннего рынка (за исключением России) и представляют собой периферийную и полупериферийную часть мировой экономики. У всех рассматриваемых стран проблемы роста прямо или косвенно зависят от конъюнктуры мирового нефтяного рынка. Среди них относительно независимую экономическую политику могут проводить экспортеры углеводородов. Но ее реализация сдерживается нехваткой кадров, слабостью инновационной сферы, системой сложившегося государственного управления. Российский фактор в развитии стран проявлялся, прежде всего, в восстановлении и развитии традиционных производств. Россия оказывала значительное влияние на экономики стран СНГ через экспортные цены и пошлины на углеводороды, потребление товаров их традиционного экспорта, импорт рабочей силы, через экспорт и импорт транзитных услуг, инвестиции и деятельность российских компаний. Модернизационный импульс от России, выражающийся в появлении новых технологий и производств, в странах Содружества пока невелик. Наиболее ярко он проявляется в ускоренном развитии мобильной связи и Интернета. Как показали нулевые годы, Россия ретранслировала колебания мировой конъюнктуры на экономики большинства стран СНГ в период как подъема, так и спада. Государства постсоветского пространства вошли в третье десятилетие своего существования с большими различиями по уровню, целям и ресурсам развития, с сильно изменившейся экономикой, которая обеспечивает им по многим параметрам место в нижней половине части списка стран мирового сообщества. Экономические итоги прошедших лет, безусловно, будут сказываться на их последующем развитии. Причем оно будет происходить в значительно более сложных условиях, чем в прошедшем десятилетии. Это значит, что необходимо эффективно использовать все возможности для развития, создаваемые в том числе процессами глобализации и регионализации




