Вопросы к экзамену

по учебной дисциплине

«Внешнеторговая деятельность»

для специальности 1-25 01 10 Коммерческая деятельность

1. Внешнеэкономические связи и внешнеэкономическая деятельность. Виды ВЭД.

2. Понятие «внешняя торговля», ее объекты и субъекты.

3. Сущность и виды внешнеторговых операций. 

4. Методы осуществления  международных  коммерческих  операций.

5. Современное состояние и перспективы развития внешней торговли Республики Беларусь.

6. Информационное обеспечение ВЭД в Республике Беларусь.
7. Внешнеторговая деятельность белорусских предприятий как основной вид ВЭД.

8. Понятие, цели и виды торговой политики.

9. Таможенный тариф как инструмент торговой политики. Классификация таможенных пошлин.

10. Сущность нетарифных ограничений и их классификация.
11. Законодательная основа и система органов государственного регулирования внешнеторговой деятельности в Республике Беларусь.

12. Понятие таможенной стоимости и методы ее определения. 
13. Последовательность определения таможенной стоимости товаров.

14. Таможенные платежи, взимаемые в Республике Беларусь при осуществлении внешнеторговой деятельности.

15. Экономическое содержание и виды таможенных процедур.

16. Сущность и особенности таможенного оформления. Документы, представляемые для таможенного оформления.
17. Таможенный контроль.
18. Характеристика этапов  внешнеторговой    сделки.

19. Установление связей с  потенциальным  партнёром со стороны Продавца.

20. Установление связей с  потенциальным  партнёром со стороны Покупателя.

21. Формы заключения договоров. 
22. Понятие и виды внешнеторгового контракта.

23. Структура внешнеторгового контракта купли-продажи. Содержание  разделов «Преамбула» и «Предмет договора». 

24. Способы определения количества в контракте.

25. Способы определения качества в контракте.

26. Срок и дата поставки. 

27. Сущность  базисных   условий поставки. Стандартизация  базисных  условий  поставки. 

28. Инкотермс-2010. Основные группы терминов (E, F, C,  D).   

29. Обозначение цены в контракте. Способы фиксации цены.

30. Мировые цены  как  база  расчётов.

31. Расчет внешнеторговой  цены. Виды коммерческих поправок.

32. Условия платежа в контракте.

33. Способы платежа и формы расчетов.

34. Характеристика инкассовой формы расчетов.

35. Характеристика аккредитивной формы расчетов.
36. Виды аккредитивов, их характеристика.

37. Упаковка, порядок   отгрузки.

38. Сдача-приемка товара.

39. Рекламации и гарантии.

40. Ответственность за нарушение контракта.

41. Обстоятельства непреодолимой силы.

42. Арбитраж. Прочие условия контракта.

43. Внешнеторговая документация, оформляющая исполнение коммерческой сделки.

44. Сущность и  роль  встречной торговли. Разновидности встречной торговли. 

45. Товарообменные и компенсационные сделки на безвалютной основе.

46. Компенсационные сделки на коммерческой основе.

47. Компенсационные сделки на основе соглашений о производственном сотрудничестве.

48. Формы и условия платежей во встречной торговле.

49. Понятие и значение торгов.

50. Виды и характеристика торгов.

51. Процедура проведения  торгов и ее этапы.

52. Сущность и  основные  центры  аукционной  торговли, характерные черты аукционной торговли.

53. Техника проведения  международных аукционов.

54. Организационные формы аукционной торговли.

55. Понятие и виды товарных бирж.

56. Понятие «биржевой товар», требования к биржевым товарам и их классификация.
57. Виды и характеристика биржевых сделок.
58. Понятие внешнеторгового   посредничества. Преимущества и недостатки использования посредников.

59. Виды посредников. Характеристика сбытовых посредников.

60. Характеристика комиссионеров и консигнаторов.

61. Характеристика агентов и брокеров.

62. Условия работы посредников на рынках. Вознаграждение посредников.

63. Понятие  лицензионного договора и лицензии, субъекты мирового рынка торговли лицензиями.

64.  Виды и характеристика лицензий.

65. Подготовка, заключение и исполнение лицензионной сделки.

66. Франчайзинг – особая  форма  комплексного лицензирования.

67. Сущность и роль  инжиниринга, организационные формы торговли инжиниринговыми услугами.

68. Виды и характеристика инженерно-технических услуг.

69. Определение и характеристика международных арендных операций. Организационные формы международных арендных операций.

70. Виды и характеристика арендных операций.

71. Характерные черты финансовой аренды.

72. Характерные черты оперативной (текущей) аренды.

73. Правовая основа заключения и  реализации  лизинговых  соглашений.

74. Содержание условий договора аренды.

75. Сущность операций по международному туризму.

76. Виды и характеристика туристских услуг.

77. Организаторы международного туризма.

78. Развитие международного туризма в Республике Беларусь.

79. Понятие и виды торгово-промышленных выставок и ярмарок.

80. Соглашения и организации, регулирующие порядок проведения и участия в выставках.

81. Планирование, подготовка и участие в ярмарках и выставках. Оценка результатов выставок.

82. Развитие международного выставочного дела в Республике Беларусь.

83. Сущность международных перевозок и их классификация.

84. Характеристика видов транспорта, используемого при перевозке грузов.
85. Международные конвенции и соглашения, регулирующие международные перевозки грузов.
86. Транспортная документация, используемая при перевозке грузов железнодорожным, автомобильным, воздушным и внутренневодным транспортом.

87. Развитие международных транспортных операций в Республике Беларусь.

88. Транспортное страхование грузов во внешнеэкономической деятельности. Виды договоров страхования.

89.  Содержание договора страхования, порядок его заключения.

90. Сущность внешнеторгового кредитования.

91. Классификация кредитов в системе внешнеторговых расчетов.

92. Факторинг и форфейтинг как формы экспортного кредитования.
93. Кредит покупателю, его виды и характеристика.
94. Группа Всемирного банка. Международный банк реконструкции и развития (МБРР).

95. Всемирная торговая организация (ВТО). Основные цели, функции и принципы регулирования международных торговых отношений.

96. Программа развития ООН (ПРООН): цели, направления деятельности, источники финансирования, организационная структура.

97. Многостороннее агентство по инвестиционным гарантиям (МАИГ). 
98. Европейский союз как высшая ступень европейской экономической интеграции. 
99. Организация Объединенных Наций по промышленному развитию (ЮНИДО): цели, направления деятельности, источники финансирования, руководящие органы.

100. Сотрудничество Республики Беларусь с Международными торговыми организациями.

101. Международный валютный фонд (МВФ). Цели, направления деятельности, организационно структура.
102. Международные объединения предпринимателей и их деятельность в области регулирования между​народного бизнеса.
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