Вопросы к зачету
по учебной дисциплине «Внешнеторговая деятельность»

для специальности  6-05-0413-01 «Коммерция»

1 Внешнеэкономическая деятельность (ВЭД): понятие, субъекты и объекты, влияние на бюджетную, производственную и социальную сферу страны. 

2 Виды ВЭД и их характеристика. 

3 Внешнеторговая деятельность (ВТД) как основной вид ВЭД национальной экономики: участники, показатели эффективности.

 4 Состояние и тенденции развития внешнеторговой деятельности Республики Беларусь.

5 Сущность, роль и принципы государственного регулирования внешнеторговой деятельности в республике.

6 Структура и основные функции государственных органов, осуществляющих руководство внешнеторговой деятельности в Республике Беларусь. 

7 Специальные органы, осуществляющие координацию внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь. 

8 Специальные организации, оказывающие содействие развитию внешнеторговой деятельности в Республике Беларусь. 

9 Законодательная база, регламентирующая регулирования внешнеторговой деятельности в Республике Беларусь.

10 Членство Республики Беларусь в международных организациях. 

11 Участие Республики Беларусь в интеграционных объединениях и их виляние на экономическое развитие страны.

12 Таможенно-тарифное регулирование внешнеторговой деятельности: сущность, цель. Таможенный тариф. 

13 Таможенная пошлина: понятие, функции, классификация, характеристика. 

14 Единая Товарная номенклатура внешнеэкономической деятельности Евразийского экономического союза.

15 Единые правила определения страны происхождения Евразийского экономического союза.

16 Таможенные процедуры и условия их применения при осуществлении внешнеторговой деятельности.

17 Нетарифное регулирование внешнеторговой деятельности. Сущность, иды и характеристика нетарифных мер по характеру и механизму воздействия.

18 Понятие, классификация и характеристика внешнеторговых операций.

19 Методы осуществления внешнеторговых операций: достоинства и недостатки.

20 Виды и характеристика посреднических операций. 

21 Порядок (процедура и техника) подготовки внешнеторговой сделки. 

22 Установление связей с потенциальным партнером.
