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МЫ ЦЕНИМ СВОИХ КЛИЕНТОВ, 

ПОЭТОМУ И РАБОТАЕМ 

ДЛЯ НИХ С ПОЛНОЙ ОТДАЧЕЙ 

С
ЕГОДНЯ страховой ры­

нок Беларуси представлен 

более чем двадцатью страхо­

выми компаниями. И каждая 

из них имеет свое представи­

тельство в Минске, зачастую 

даже не одно. Конкуренция и 

борьба за страхователя застав­

ляют нас идти вперед, актив­

но развиваться, искать новые 

формы страхования и совер­

шенствовать старые. 

Представительство Бел­

госстраха по Фрунзенскому 

району открылось в августе 

2010 года. Этап становления 
прошел непросто, потому что 

район - самый большой в го­

роде и представлен в основном 

«спальными» микрорайона­

ми. Ставку нужно было де­

лать на работу с населением, 

поэтому развернули инфор­

мационную кампанию в СМИ, 

раздавали жителям района 

буклеты, проводили реклам­

ные акции, налаживали кон­

такты с местными органами 

власти. Это дало результат: на 

сегодня страховой портфель 

представительства на 42% со-
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стоит из взносов, полученных 

от населения. 

Конечно, выбранный 

нами лозунг «Договор стра­

хования - в каждый дом!» 

пока еще далек от воплоще­

ния. Уровень развития страхо­

вого рынка среди населения в 

Минске пока еще невелик и до­

стигает примерно 1,5-2%. Ра­
боты много и ее хватит каждо­

му члену нашего коллектива. 

А наша цель - быть первыми 

во всем, поддерживать марку 

ведущего страховщика. Для 

этого постоянно разрабатыва­

ем новые страховые програм­

мы и ищем оптимальные пути 

их продаж. Например, эффек­

тивным механизмом реализа­

ции страхования жилых по­

мещений в многоквартирных 

домах стало так называемое 

бесконтактное страхование, 

когда на стадии заключения 

договора все общение между 

страхователем и страховщи­

ком сведено до минимума: 

страхователь, получив оферту 

(предложение о страховании), 

оплачивает ее в любом отде-

лении Беларусбанка. С этого 

момента договор считается 

заключенным. Страховщик, 

оформив договор, высылает 

его по адресу страхователя. 

А дальше страховые взносы 

вносятся вместе с оплатой за 

коммунальные услуги. 

Очень важна для нас и ра­

бота с предприятиями. Стара­

емся комплексно подходить 

к сотрудничеству с организа­

циями нашего района. Вместе 

с оптимальным для каждой из 

них пакетом страховых услуг 

предлагаем бонусы для со­

трудников предприятий - на­

ших постоянных клиентов. В 

последнее время Белгосстра­

хом разработано несколько 

видов добровольного страхо­

вания, которые при условии 

их активного продвижения 

со временем станут неотъемле­

мой частью деятельности ком­

пании. Это и страхование от­

ветственности руководителей, 

бухгалтеров, юристов, и стра­

хование ответственности про­

изводителя/продавца товара, 

исполнителя работы/услуги, и 

страхование продленной га -
рантии на бытовую технику. 

У же сегодня среди многих 

предприятий активным спро­

сом пользуются такие виды 

страхования, как автоКАСКО, 

страхование грузов, имуще­

ства. И, конечно же, для своих 

клиентов мы заключаем дого­

воры страхования предприни­

мательских рисков - непога­

шения кредита, финансового, 

страхования ответственности 

эмитента облигаций .... 
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