
Для дальненшего рщ~ви1'ия венчурного финансирования в респуб­

лике необходимы: 

• создание инфраструктуры по формированию пулов инвесторов. 
Одним из механиt~мов формирования пулов, ко•горын хорошо зареко­

мендовал себя на Западе, может стать публичное размещение па.ев вен­
чурных фондов на бирже. Возможность свободно покупать и продавать 

паи получат не только институциональные игроки - банки страховые 

компании, но и та.к на.зываемые квалифицированные инвесторы. име­

ющие дос1.•аточвый опьгr· рабо•гы на фондовой бирже; 

• распространение практики агентов-посредниl<ов - таЕ ва.зьmае­

мых рlасеmе11t-аген1•ов. Они имею·1' большую клиен•гскую ба.зу инвесто­

ров интересующихся разного плана инвестициями (включая венчур­

ные), специализируются на привлечении в фонды частных инвесторов 

и оказьmают помощь упра.влsuощи:м комnаниsrм; 

• обеспечение деловых льгот по стимулированию инновационной 
деятельности, повьrшенщо инновационного по•r·енциала, а та.к.же по 

улучшению общей эффективности надионалъной системы венчурного 

финансирования в контексте региональной экономической интеграции. 

Э.А. Кузнецов, магистр экон. наук 
ООО «Финпрофиm» (Минск) 

ОБЕСПЕЧЕНИЕ ИСПОЛНЕНИЯ ОБЯЗАТЕЛЬСТВ 

В МИКРОЛИЗИНГЕ 

В каждон сделке микролизинга учас•гвуют ка.к минимум три пред­

приятия. Первое - лизивгополучатель, субъект малого предпринима­

тельства, желающий приобрести предмет микролизинга для использо­

вания его в своей предпринимательской деятельности; второе - постав­

щик имущества, которое при осуществлении сделки становится пред­

метом микролизинга; третье - лизинговая компани.я, берущая на себя 

основную функцию по финансированию и проведению сделки микро­

лизинга. 

Стоимость предметов микролизинга невелика. В связи с этим ли­

зингодатели разрабатъmают собственные механизмы, позволяющие не 

тратить много времени на проведение сделок, обеспечивая безопасность 

своих вложений. 

Лизингодатель заключает договоры: договор поставки либо куп­

ли-продажи с пос1•авщиком, оговаривая гарантийные сроки исполь:ю­
вания имущества; договор лизинга с лизингополучателем, охватывая 

все аспекты и условия взаимоотношений на срок мИ1<ролизинга. Лизин­
говая компания согласовывает со страховой компанией условия страхо­

вания предмета микролизинга на срок дейс"Гвия договора лизинга. 
Поскольку субъекты малого предnринима"Гельства Республики Бе­

ларусь часто прибега.ют к упрощенным схемам ведеш1я бухгалтерского 

319 



учета, авализ их фивавсовой устойчивос."Ги крайне затруднен. Основной 

способ обеспечения испшшевия обязательств по сделке микро;шзи:н­

га - залог предмета лпзинга - на практике не подтвердил репутапию 

удобного инс·грумента обеспечения обязательств из-за его недостаточ­

ной ликвидности на вторичном рыm<е. К дополнительным обеспечи­

тельным мехавизма.м по сделкам микролпзинга можно отвести договор 

обратного выкупа с первоначальным поставщиком и договор комиссии 

с предприятием основным направлением деятельности которого явля­

ется реализапия бывшего в эксплуатапии имущества. Давные механиз­

мы могут использоваться ка.к по отдельности, так и вместе. 

Для лизинговой компавии возврат предмета лизинга - не бизнес, 

а вывуждекная мера. Лизингодатель рискует получить возвращаемое 

имущество в неработоспособном состоянии, если предмет лизинга под­

вергся разрушительному воздей ·твию со стороны недобросовестного 

лизивгополучателя. В связи с этим необходимо позаботиться о надле­

жащем документальном оформлении возврата предмета лизинга (соот­

ветствующая накладная и акт) предусмотрев пункт о хорошем техни­

ческом состоя:вии возвращаемого предмета. 

При отсутствии договора обратного вы1<упа предмет микролизив.га 

может быть реализовав несколькими способами: прямой продажей ли­

зи:нгода.телем на вторичном рьmке, передачей в лизинг очередному ли­
зивгополучателю либо передачей предмета лизинга специальным пред­

приятиям для реализации по договору комиссии . При этом надо пом­

нить, что сумма де.нежных средств за реализуемое имущество и скорость 

их получения на расчетный счет лизингодателя являются ключевыми 

критериями для выбора наиболее приемлемого для использования 

способа. 

Дополнительный движущий механизм видится в схеме быстрого 

получения денежньп' средств за передавные предметы . Эта услуга мо­

жет называться срочным выкупом предмета микролизинга. Сумма де­
нежных средств, подлежащих при этом выплате лизивгодателю, мень­

ше чем при обычной комиссионной реализапии, та.к как, приобретая 

бывший в эксплуатапии предмет для дальнейшей перепродажи, пред­

приятие тем самым берет на себя все необходимые функции по его пред­

продажвой подготов.ке , а также все риски по хравению, скорости поис­

ка покупателя, конечвоii цене продажи . 

Для дальнейшего развития микролизинга в Республике Беларусь 

необходимо уделить пристальное внимание развитию вторичного рыв­

ка оборудования и обеспечить условия для создавия и развития пред­

приятий специализирующихся на реализации бывшего в эн.сплуата­

ции оборудования. 
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