
Дж.К. Ван Хоря считает, что •оборотными средствами являются 8.Jtти­

вы, которые могут быть обращены в наличность в течение одного года • . 

Исходя из выше казаввого можно следующим образом определить 
сущность оборотных средств: tОборотные средства - это совокупность 

денежных средств, авансироваввьLх для создания и исполь:ювавия обо­

ротвьLх производственных фондов и фондов обращения предприятия, 

веобходимых для обеспечения производственвой программы и своевре­

менвого исполнения обязательств по расчетам • . Па наш взгляд. т8.Кое 
определение подчеркивает основные характерные черты оборотных 

средств: 

1) оборотные средства - это денежные средства. а не запасы, неза­

вершенное производство. готовая продукция и т .д.: 

2) оборотные средства авансируются для обеспечения производ­

ственно-коммерческого цикла организации, при этом выделяются раз­

ные по содержанию и стоящим перед ними задачам производственные 

фонды и фонды обращения ; 

3) основная цель авансирования средств - обеспечение в процессе 

использования производственвых фондов и фондов обращения выпол­

нения производственной программы и своевременное осуществление 

расчетов с контрагентами . 

Е.Б. Корейша, магистрант 

ПГУ (Новополоцк) 

ИНТЕЛЛЕКТУАЛЬНЫЙ КАПИТАЛ КАК ФАКТОР РОСТА 
СТОИМОСТИ КОММЕРЧЕСКОГО БАНКА 

По мнению западных экономистов , преимущества, которые дости­

Г8.JОТСЯ использованием финансовых ресурсов банков, в настоящий мо­

мент исчерпавы. 

Поэтому :кредитные орга.ю~зации все чаще обращаются :к интеллек­

туальной со тавляющей своего бизнеса . Кондентрация вним~я на ин­

телле:ктуальном капитале как генераторе стоимости и использование 

его в качестве одного и:J факторов влияющих на.деятельность бав:ка, -
новая задача менеджмента современного коммерческого бав:ка. Особую 

важность приобретают вопросы идентифи:каnюI новых форм капитала. 

и включения в общий процесс управления новых методов, схем и изме­

рителей. позволяющих полностью оценить ресурсную базу, из которой 

банк производит стоимо ·ть [1]. 
Интеллектуальный :ка.питал ставовится главным •потенциалом 

стоимости t банка в современной экономике. Его необходпмо использо­

вать для прннятия эффективных управленческих решений. СпецпфиJ<а 

формировавия интеллектуального ка.питала в банковской сфере опре­

деляется тем, что банк работает в сфере услуг и ориентировав на предо­

ставление услуг . Усиление ков:куренцип и увеmrчение требовавfdi кли-
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ентов 1< банковским услугам приводя1· к ·rому, что все большее число 
ба.икав сталкиваются с необходимостью формирования интеллектуаль­

ного капитала банка, чтобы более эффективно адаптироваться к изме­

нениям внешней среды и обеспечить сильные поаиции в конкурентной 

борьбе. Успех за теми ба.нками, которые сумеют найти собственные кон-

1<урентвые преимущества и индивидуальность, привлечь клиентуру, 

приспособиться 1< ее запросам и создать новые потребности в ба.н:ков ­

с1<их услугах . 

По мнению С.В. Шубаева основой стоимости коммерческого бавка 

является ивтелле1<туальный калитал, который вкJПОчает человеческий, 

структурный: и клиентский капитал. Именно соединение человеческого 
ка.питала со структурным оказывает положительный мультиплинатив­

ный эффект на создание стоимости банка [2, с. 52]. 
Человеческий капитал ба.в.ка выражен через профессиональную 

компетентность и квалификацию работников; структурный (клиент­

ский и оргавизационный:) - череа конкурентоспособные преимущества 

банка в дополнение к способностям работников. Опыт сотрудничества 
и предостl'l.Вления услуг конкретным кm~ентам является активом, в ко­

тором кm1ентск11Й капитал связав с конкретной компетентностью опре­

деленного сотрудника. Та.ким образом, можно сказать, что все компо­

ненты интеллектуального кАЛитэла взаимосвяза.ны, однако именно 

человеческиИ капитал является тоИ компонентой котора.я влияет на 

увеличение стоимости других интеллектуальных активов. 

Для наращивавия стоимости интеллектуальных и (впоследствии) 
финансовых акти:вов банка необходимо проводить инвестиционную 

политику, а.декватвую условиям, сложившимся в конкретном ком­

мерческом банке. Таким образом, важными за.дача.ми коммерческого 

банка являются выявление интеллектуального потенциала, управле­

ние интеллектуальным капиталом и инвестирование тех его составля­

ющих которые позволят увеличить рыночную стоимость коммерческо­

го бавка. 
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