
q — среднемесячный темп роста, у  b; b — среднегодовой темп ро­
ста; yt- 1 — среднемесячный показатель предшествующего года; Рк —

Ук
пк_ ----- ч-------------- сезонные компоненты; к — число месяцев, равное

* 2
т  q K

1, 2 т.
Анализ полученных данных позволил сделать вывод об эф ф ек­

тивности приема корректировки тренда. Расчетные значения то­
варооборота в 1978 г. незначительно отличались от фактических. 
Так, среднее квадратическое отклонение составило 497 тыс. руб., 
коэффициент вариации — 1,3%.

Несмотря на то что базой для прогнозных расчетов служил
1978 г., не типичный для ряда динамики, мы получили вполне пред­
ставительный теоретический товарооборот 1979 г. В ариация расчет­
ных значений продаж и около фактических составила 3,4% . Д испер­
сионный анализ позволил сделать вывод о правильном подборе 
функции. Случайная вариация в общей составила 19%, эмпириче­
ское корреляционное отношение — 0,9, коэффициент детерм ина­
ции — 81 %.

Н а основании выш еизложенного с учетом практики краткосроч­
ного прогнозирования сложных экономических процессов следует:

а) использовать более простые методы прогнозирования;
б) подобрать такой метод, который имеет более или менее опре­

деленную область применения, в границах которой он эффективен;
в) применять несколько методов прогнозирования;
г) при наличии большой доли случайных отклонений, не сущ ест­

венных для выявления тренда, производить корректировку ф акти­
ческих данных разными методами (скользящ ей средней, скользя­
щего аналитического выравнивания, корректировки тренда и др .).

Л и т е р а т у р а

1. Х а у ш т е й н  Г. Методы прогнозирования в социалистической экономи­
ке.— М., 1971, с. 310.
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В. И. Д  е й к о, канд. экон. наук, 
зав. отд. Бел. фил. В Н И И К С

МЕТОДЫ ПРОГНОЗИРОВАНИЯ СПРОСА 
НА РЕГИОНАЛЬНОМ УРОВНЕ

Прогнозные расчеты спроса населения на товары народного по­
требления на любом уровне торговли являю тся неотъемлемой 
частью ее планирования. П редплановы е расчетные показатели не­
обходимы для обоснования заявок на потребность в товарах при 
разработке плана товарооборота и его товарного обеспечения, для 
обоснования заказов  на производство товаров, осущ ествления конт-
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роля за их поставкой и других целей. Повышение научного уровня 
планирования в низовых звеньях торговли особенно важное значе­
ние приобретает в современных условиях, когда на рынке товаров 
народного потребления участились случаи диспропорции между то­
варным предложением и спросом населения.

С целью использования в расчетах более достоверной и надеж ­
ной информации целесообразно при прогнозировании спроса осу­
щ ествлять вначале расчеты товарооборота или вероятной продажи 
товаров, затем от нее ж е посредством соответствующих корректи­
ровочных расчетов переходить к величинам спроса и далее от спро­
са — к потребности. При этом его расчеты долж ны базироваться на 
достоверной информации. Такой информацией могут стать данные 
о фактической реализации товаров в розничной торговле региона, 
а при ее отсутствии — материалы  о фактической поставке на рынок 
товаров в номенклатуре разрабаты ваем ой заявки. Д ля последую­
щих переходов от продажи к спросу и от спроса к потребностям мо­
гут использоваться информация о неудовлетворенном спросе и д ан ­
ные о вероятных изменениях запасов товаров в торговле.

Расчет возможной продажи товаров в планируемом периоде 
представляет собой экстраполяцию  ее тенденций из прошлого на 
будущее. При этом базисный период принимается равны й планиру­
емому или в 1,5— 2 раза большим. П родаж а за последний год пери­
ода оценивается по данным за 9 месяцев.

Расчет вероятной продажи товаров на краткосрочный период 
осущ ествляется в определенной последовательности:

а) на основе фактической продаж и товаров за 4— 5 последних 
лет исчисляются коэффициенты роста (снижения) по формуле

где Т 1 — продаж а товаров в последнем году базисного периода; 
Т2 — продаж а товаров в первом году базисного периода; К  — сред­
негодовой коэффициент роста (снижения) продажи;

б) рассчитывается объем вероятной продажи товара:
П г =  Ц /С,

где Пі — продаж а товара в прогнозируемом году; П 0 — продаж а 
товара в последнем году базисного периода.

П р и м е р  р а с ч е т а :  объем продажи швейных изделий в об­
ласти в 1980 г. ож идается 50,1 млн. руб., а в 1976 г. было реализова­
но на 44,2 млн. руб. (цифры условные).

К оэф фициент роста за 1977— 1980 гг. в этом случае будет равен

1,032 а объем вероятной продажи швейных товаров в
1981 г. — 51,7 млн. руб. (50,1*1,032), в 1982 г. — 53,3 млн. руб. 
(51,7-1,032).

Определение уровня вероятной продажи товаров на краткосроч­
ный период посредством вычисления и оценки абсолютных приро­
стов между уровнями временного ряда продажи производилось сле­
дующим образом:
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— рассчитывались приросты меж ду уровнями ряда, построен­
ного из данных продажи товара за годы базисного периода по ф ор­
мулам: ДРі = Т2 - Т і \ -  Др2 = Г 3 -  Т2; Др3 =  Г4 — Г3; Др4=  Г5 — Г4 
(Дрь ДРг, ДРз, ДР4 — абсолютные приросты между уровнями ряда; 
Ть Т2, Т3, Ті , Т5 — уровни динамического ряда продажи группы (ви­
д а) товаров за  5 последних лет базисного п ери ода);

— оценивались приросты продажи на годы планируемого пери­
ода на основе абсолютных приростов между уровнями ряда за б а ­
зисный период;

— вычислялись на основе полученных приростов объемы воз­
можной продажи товара на годы планируемого периода по формуле

Ппл — Т 5”Ь д р>
где Ть — продаж а группы товаров в последнем году базисного пе­
риода; Ар  — среднегодовой абсолютный прирост продаж и товаров.

П р  и м е р  р а с ч е т а .  П родаж а швейных изделий по области 
составила в 1976 г. 44,2 млн. руб.; 1977 г. — 45,6; 1978 г.— 47,2;
1979 г.— 48,6 и 1980 г.— 50,1 млн. руб. В данном примере приросты 
продаж и между уровнями временного ряда будут равны между 
1977 и 1976 гг.: (Др х) 1,4 (45,6—44,2); 1978 и 1977 гг.: (Др2) 1,6 
(47,2—45,6); 1979 и 1978 гг.: (Дрг) 1,4 (48,6—47,2) и 1980 и 1979 гг.: 
(Др4) 1,5 (50,1—48,6).

Среднегодовой прирост при этом может быть принят на плано-
Л АПІ  1 ,4  +  1,6 +  1,4 +  1,5 \  ^  выи период 1,471— -— !— -—£—-— !— -— 1. Продажа швейных изделии

в 1981 г. составила 51,6(50,1 +  1,47), а в 1982 г. — 53,1(51 ,6  +  
+  1,47).

При расчете вероятной продажи товаров по более широкой но­
менклатуре (форма «3-торг» — заявка  торговых организаций, то­
варное обеспечение) могут использоваться статистические формы 
зависимости уровней развития продаж и отдельных групп товаров 
от товарооборота государственной и кооперативной торговли обла­
сти или покупательного фонда населения. Такими формами могут 
служ ить расчет коэффициентов изменения продажи отдельных то­
варов от изменения объема товарооборота, исчисление удельных 
весов товаров в объеме товарооборота или покупательного фон­
да и др.

Д ля  определения уровня вероятной продажи товаров на годы 
планируемого периода с помощью названны х коэффициентов необ­
ходимо:

исчислить среднегодовые темпы роста продажи отдельных групп 
товаров;

вычислить коэффициенты изменения продажи отдельных групп 
товаров в зависимости от объема товарооборота;

рассчитать темпы роста продажи товаров на плановый период;
определить вероятные объемы продаж и товаров на годы плано­

вого периода.
Пример расчета приведен в табл. 1.
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Т а б л .  1. Пример расчета, млн. руб.

Товарные 
группы  (виды )

Объемы'
п родаж и

1976 1980
г.

О Ev©

*  н «а *=t н V « Оа.о о U а а

Я к  
rf  Sк as
t *(П |g
5 s

«д 2 s u£ *
g.S.52►г* o a,Pa a с  a

аз
>
o>— и

л 2 я* H  ̂м 
в  *  S -00 о °о,СцО-«►Г* а> о*г* (Q С СО

Товарооборот об­
ласти 938,6 1018,0 102,1 1,000 101,7 1035 101,5 1050,5
Швейные товары 44 ,2  50,1 103,2 1,011 102,8 51 ,5  102,6 52 ,8
Трикотаж 36,0  42 ,8  104,4 1,022 103,9 44 ,5  103,7 46,1

Расчет вероятной продажи товаров на планируемый период по­
средством вычисления их удельных весов в общем объеме товаро­
оборота может быть произведен посредством:

исчисления удельных весов каж дой группы (вида) товаров в об­
щем объеме товарооборота за  ряд  лет базисного периода;

оценки удельных весов на планируемый период на основе ис­
численных показателей продажи базисного периода;

определения с помощью полученных показателей уровня вероят­
ной продажи товаров на плановый период.

П р и м е р  р а с ч е т а .  Если продаж а швейных изделии по об­
ласти составила в 1977 г. 45,6; 1978 г. — 47,2; 1979 г.— 48,6 и в
1980 г.—50,1 млн. руб., а объем товарооборота — соответственно 
966 млн. руб.; 986; 998 и 1018 млн. руб., то их удельный вес в объ­
еме товарооборота в 1977 г. равнялся 4,72%  ̂ 45 ̂ 100 j; 1978 г . —

«,78% ( ” -9286"”  ); 1979 г. -  4.87% ( ) и в 1980 г . -

4,92%
При анализе динамики полученных показателей зам етна тенден­

ция к их возрастанию . Поэтому при оценке показателей на плани­
руемый период целесообразно использовать метод расчета прира­
щений между уровнями временного ряда и на этой основе осущ ест­
вить их оценку на ближ айш ее будущее. В таком случае они соста­
вят между 1978 и 1977 гг. 0,06 (4,78—4,72); 1979 и 1978 гг.— 0,09 
(4,87—4,78); 1980 и 1979 гг.— 0,05 (4,92—4,87).

Н а 1981 г. средний размер приращ ения меж ду удельными веса-
* ' л л л  /  0 ,06  +  0 ,09  +  0,05 \  ми может быть принят 0,06 — !-----1— ^— !— 1— , а удельный вес

группы товаров в объеме товарооборота 4,98% (4,92 +  0,06). На
1982 г. он составит 5,04 (4,98 +  0,06).

Р асполагая относительными показателям и — удельными весами 
групп товаров в общем объеме товарооборота области и плановы ­
ми показателям и объема товарооборота на годы планируемого пе­
риода, определим возможный объем продажи товаров на ближ ай­
шие годы. Д ля  этого удельные веса товаров, полученные в резуль-
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тате оценки указанны м способом, умножаю тся на объем товарообо­
рота и частное делится на 100.

В рассматриваемом примере вероятная продаж а швейных изде­
лий будет равна в 1981 г. 51,5 млн. руб.  ̂ ^ м о * 35 j* в *^82 г.
c o n  * /  5 ,04-1050,5  \52,9 млн. руб. (-------щ ------  .

Получаемые указанны ми способами величины вероятной прода­
жи товаров долж ны  подвергаться корректировке на неудовлетво­
ренный спрос при определении действительных разм еров спроса н а­
селения й затем — на изменение запасов товаров в оптовой и роз­
ничной торговле при последующем переходе к потребности в това­
рах. Д ля этого используются данные о неудовлетворенном спросе. 
При отсутствии таких данных долж но быть организовано их полу­
чение. Количественные характеристики неудовлетворенного спроса 
могут быть использованы различными методами. Н аиболее надеж ­
ными из них являю тся учет в магазинах, опорных пунктах ф акти­
ческой реализации товаров и отказов в покупке из-за отсутствия 
их в продаже, а такж е опросы покупателей. Однако названны е спо­
собы достаточно трудоемки. В целях получения информации о не­
удовлетворенном спросе с минимальными затратам и  труда и 
средств необходимо использовать метод опроса специалистов тор­
говли, знающих рыночные ситуации на отдельные товары.

К орректировка расчетных показателей на неудовлетворенный 
спрос производится двумя способами в зависимости от того, в каком 
виде представлена информация. Если такая  информация представ­
лена в абсолютных величинах, соответствующих по единице измере­
ния продаже, корректировка производится суммированием расчет­
ных величин вероятной продажи товаров и неудовлетворенного 
спроса на них. Если информация о неудовлетворенном спросе пред­
ставлена в относительных показателях (процентах или коэффици­
ентах), корректировка осущ ествляется посредством умножения ве­
личины вероятной продажи товаров на соответствующий коэффици­
ент или на величину темпа превышения спроса над продажей и по­
следующего деления на 100. Например, предъявленный спрос на 
швейные изделия превысил реализованную  его часть на 12%, а ве­
роятная их продаж а в 1981 г. по расчетам долж на составить 
51,5 млн. руб.

Величина действительного спроса на эти товары в данном слу­
чае будет равна 61,8 млн. руб.

К орректировка спроса на изменение запасов при расчете по­
требности в товарах производится путем прибавления разности 
между нормативом и запасам и товаров, если ож идаемые запасы  к 
началу планируемого года ниже норматива, и посредством вычита­
ния разности между запасам и и нормативом при превышении нор­
матива. Сущность этой корректировки сводится к увеличению по^ 
требности на недостающую часть запасов, т. е. наполнению до соот­
ветствующего уровня, если они ниже норматива, и уменьшению
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потребности на величину сверхнормативных запасов при превыш е­
нии нормы, с тем чтобы вовлечь эту часть в товарооборот.

При расчетах спроса на региональном уровне необходимы так ­
ж е корректировки на изменение розничной торговой сети и числен­
ности населения в случае миграции, изменение производства това­
ров в регионе и некоторых других факторов, влияю щих на форми­
рование и развитие спроса.

Приведенные в статье способы расчета спроса и потребности в 
товарах на краткосрочную перспективу могут использоваться на 
любом региональном уровне, где не представляется возможным 
применить более сложные экономико-математические методы и по­
лучить необходимую информацию.

Д . С. К у з н е ц о в а ,  А.  В.  К у з н е ц о в ,  
кандидаты  физ.-мат. наук (БГИ Н Х )

ИСПОЛЬЗОВАНИЕ СПЕКТРАЛЬНОГО АНАЛИЗА 
ПРИ ПРОГНОЗИРОВАНИИ СПРОСА НАСЕЛЕНИЯ

Любой набор данных {xt, t — 1, 2, ..., п }, состоящий из упорядо­
ченных во времени измерений некоторых количественных свойств 
явления, можно рассматривать как  временной ряд. Всякий времен­
ной ряд является отдельной выборочной реализацией порож даю щ е­
го его процесса {Хъ t = — оо, —1, 0, 1, ..., оо}. Под анализом вре­
менного ряда подразумеваю тся оценка и восстановление'по данной 
реализации свойств процесса, порождаю щ его указанны й ряд. Эта 
задача аналогична извлечению случайной выборки из генеральной 
совокупности и попытке оценить затем свойства генеральной сово­
купности по выборке. Чем больше информации будет получено при 
анализе временного ряда, тем полнее представление о породившем 
его процессе и надеж нее прогноз, осуществленный с помощью его 
математической модели.

Временные ряды, встречаю щ иеся в практике, бываю т дискрет­
ными и непрерывными. Экономисты встречаются обычно с дискрет­
ными. В настоящ ее время хорошо изучены временные ряды, для ко­
торых порождаю щий их случайный процесс является стационар­
ным. Одним из подходов к изучению этого процесса является его 
адекватное описание с помощью младш их моментов распределения 
вероятностей (среднее значение, дисперсия, ковариационная функ­
ция, преобразование Фурье ковариационной функции — спектраль­
ная плотность, спектральная ф ункция).

Второй подход основывается на предположении, что случайный 
гроцесс может быть адекватно описан с помощью некоторой моде­
ли, содерж ащ ей небольшое число параметров, определяемых по 
временному ряду. Больш инство экономических рядов нестационар­
но. Н апример, экономический временной ряд, представляю щ ий в а ­
ловой национальный продукт развитой индустриальной страны, не
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