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ПРИМЕНЕНИЕ ЦИФРОВЫХ ТЕХНОЛОГИЙ 
В УПРАВЛЕНИИ НЕДВИЖИМОСТЬЮ

Цифровизация и автоматизация процессов стали неотъемлемой 
частью различных отраслей, и недвижимость не стала исключени-
ем. Одним из самых прогрессивных решений в сфере управления 
недвижимостью является SAP Real Estate Management (отраслевое 
решение SAP для управления недвижимостью), которое по своим 
функциональным возможностям полностью соответствует современ-
ным требованиям рынка. Решение SAP «Управление недвижимым 
имуществом» представляет собой многофункциональное интегриро-
ванное решение для управления всеми видами недвижимости во всех 
отраслях [1]. Благодаря решению SAP Real Estate Management пре-
доставляется возможность осуществлять более тщательный контроль 
и иметь более полное представление о своем портфеле недвижимого 
имущества. Данное отраслевое решение позволяет автоматизировать 
ресурсы предприятия в целом, а также осуществлять управление все-
возможными видами недвижимости вне зависимости от принадлеж-
ности предприятия к той или иной отрасли [2].

Компания SAP предлагает интегрированное решение для управ-
ления недвижимостью SAP Real Estate Management, которое поддер-
живает все этапы жизненного цикла объектов недвижимости.

1.	Помогает приобретать и распоряжаться недвижимостью раз-
личными способами: при покупке, постройке, аренде и продаже объ-
ектов недвижимого имущества позволяет управлять всеми договора-
ми; позволяет управлять проектами по строительству, реконструкции 
и перепланировке и контролировать затраты; обеспечивает функции 
управления закупками для регулирования снабжения и принятия 
предложений о заключении подряда на строительные работы.

2.	Предоставляет функции, позволяющие отслеживать информа-
цию по составу и характеристикам объектов недвижимости, производ-
ственному и офисному оборудованию, использованию недвижимого 
имущества, а также информацию о деловых партнерах и данные по 
земельному кадастру.

3.	Упрощает процессы контроля и отчетности и автоматически 
распределяет затраты и доходы по объектам недвижимости.

4.	Позволяет формировать множество стандартных отчетов по 
контрактам, условиям, свободным площадям, затратам и доходам, ав-
томатически создает письма для массовых процессов.

5.	Включает функции управления договорами по всем видам опе-
раций: предоставление и получение недвижимости в аренду, покупка 
и продажа имущества, коммунальные услуги.
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6.	Предоставляет необходимые инструменты в направлении тех-
нического управления недвижимым имуществом (управление пло-
щадями и инженерными сетями зданий, техническим обслуживани-
ем и ремонтом, контроль и планирование реконструкции и благоуст
ройства).

Таким образом, на сегодняшний день более 550 клиентов более 
чем в 50 странах мира практикуют управление своим недвижимым 
имуществом с помощью этой прогрессивной разработки. Популяр-
ность SAP объясняется прежде всего весомыми преимуществами, ко-
торые предоставляет предприятию использование SAP Real Estate 
Management.
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В РЕСПУБЛИКЕ БЕЛАРУСЬ

В современном мире социальные сети становятся неотъемлемой 
частью маркетинговых стратегий, и их влияние на продажи недвижи-
мости в нашей стране сложно переоценить.

Социальные сети предоставляют уникальные возможности для 
создания и продвижения персонального бренда. Белорусские риел-
торы могут использовать такие платформы, как Facebook, Instagram 
и «ВКонтакте», для установления доверительных отношений с потен-
циальными клиентами, демонстрации экспертности и повышения уз-
наваемости.

Среди 500 покупателей недвижимости в Республике Беларусь 
около 75 % обращаются к социальным сетям для получения информа-
ции о рынке и риелторах. Это свидетельствует о высокой значимости 
социальных платформ в процессе принятия решений белорусскими 
покупателями.


