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СКАРАЧЭННЕ ВЫСОКАРЫЗЫКОЎНЫХ ІНВЕСТЫЦЫЙ НАСЕЛЬНІЦТВА МЕТАДАМІ 
ПАВОДЗІНАВАЙ ЭКАНОМІКІ

Павышэнне ўзроўню фінансавай адукаванасці насельніцтва заклапочвае ўрады мноства краін. 
З гэтай мэтай распрацоўваюць і арганізоўваюць курсы і навучальныя праграмы, розныя конкурсы 
і іншыя масавыя мерапрыемствы у тым ліку і ў Рэспубліцы Беларусь. Створаны Нацыянальным 
банкам Рэспублікі Беларусь Адзіны партал фінансавай пісьменнасці ў якасці чаканых вынікаў ад 
распаўсюджвання фінансавай адукаванасці вылучае наступнае: прыток сродкаў грамадзян у эка-
номіку краіны, умацаванне фінансавай стабільнасці, развіццё рынку фінансавых паслуг, скарачэн-
не выдаткаў грашовага абарачэння, зніжэнне рызыкі панікі на фінансавым рынку [1].

Аднак само па сабе павелічэнне інфармаванасці насельніцтва адносна фінансавых па-
водзін, інстытутаў і інструментаў можа не толькі не дасягаць пастаўленых мэт, але і прыво-
дзіць да супрацьлеглых вынікаў. Так, даследаванні Т. Кавамура і яго суаўтараў паказалі, 
што адначасова з лепш арганізаванымі асабістымі планамі пенсійнага забеспячэння і час-
цей назіранай абыякавасцю да азартных гульняў людзі, якія паказваюць вышэйшы ўзро-
вень фінансавай адукаванасці, таксама больш схільныя да спекулятыўных інвестыцый, 
празмерных запазычанняў і ўвогуле да большай фінансавай наіўнасці [2, p. 3].

Адной з прычын такіх паводзін з’яўляецца нарастальная самаўпэўненасць і праява та-
кога кагнітыўнага скажэння, як «эфект лепшы за сярэдні», калі людзі схільныя завышаць, 
часта неабгрунтавана, асабістыя здольнасці, у тым ліку ў пытаннях разліку рызык і прадка-
зання наступстваў фінансавых рашэнняў.

Даследаванне Г. Доганы і яе суаўтараў [3] аб высокай гатоўнасці людзей згаджацца  
ўдзельнічаць у фінансавых пірамідах, нават маючы поўнае ўяўленне аб іх функцыянаванні 
і прынцыпах працы, таксама сведчыць аб тым, што інфармаванне можа быць недастатковым 
інструментам для прадухілення такіх высокарызыкоўных фінансавых рашэнняў.

Адным са спосабаў скарачэння такіх паводзін можа выступаць выкарыстанне «эфекту 
фрэймінга» – метаду паводзінавай эканомікі, які прадугледжвае магчымасць змены дзеян-
няў індывіда праз змену паднясення інфармацыі, не змяняючы пры гэтым сутнасці такой 
інфармацыі. Эксперыменты Х. Шанга і суаўтараў прадэманстравалі, што пры аднолькавых 
умовах людзі больш схільныя пазбягаць страт, а таксама менш схільныя прымаць рызыкі, 
калі дзеянне называецца «азартная гульня», а не «інвестыцыя» [4]. Пры гэтым людзі схіль-
ныя лічыць, што «гульні» часцей з’яўляюцца прычынай страты грошай, а фармуліроўка «ін-
вестыцыі» ўспрымаецца пазітыўна як магчымая крыніца даходу [4].

Такім чынам, эфектыўнасць фінансавай адукацыі можна павысіць шляхам маркіроўкі 
высокарызыкоўных фінансавых рашэнняў, напрыклад, укладаў у крыптавалюту ці ўдзелу ў 
фінансавай пірамідзе, як «азартных гульняў». Дадзеная недарагая змена прывядзе да ска-
рачэння жадаючых у іх удзельнічаць, што не толькі дазволіць прадухіліць патэнцыйныя 
страты, але і перанакіруе фінансавыя патокі ў больш традыцыйныя фінансавыя ўстановы.
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